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Введение 
Мировая экономика это многоуровневая, глобальная система хозяйствования, объединяющая национальные экономики стран мира на основе международного разделения труда посредством системы международных экономических отношений. 
Дисциплина «Мировая экономика и международные экономические отношения» входит в состав базовой части профессионального цикла Б.3. ФГОС 3+ подготовки бакалавров направления 38.03.01 «Экономика». Общая трудоемкость дисциплины составляет 4 зачетные единицы, 144 часа.
Предметом изучения дисциплины является взаимодействие разноуровневых экономических структур взаимозависимого мира. Они характеризуются степенью развитости и степенью вовлеченности в международное разделение труда и мировое хозяйство.

Дисциплина «Мировая экономика и международные экономические отношения» изучает закономерности включения национальных экономических систем в мировое хозяйство, теорию и практику международных рыночных отношений, форм и методов участия корпораций в сфере внешнеэкономических связей. Без изучения мировой экономики и процессов в ней происходящих, невозможно эффективное управление национальным хозяйством и международными экономическими отношениями.

тема «Мировая экономика»
Вопросы:

1. Понятие и характерные черты мировой экономики

2. Основные показатели развития мировой экономики

3. Основные этапы формирования мировой экономики
Вопросы для самостоятельного изучения:

1. Динамика и тенденции развития мировой экономики в XXI в.
 1. Понятие и характерные черты мировой экономики
В своем становлении и развитии мировая экономика про​шла долгий и сложный путь. В современных условиях она ос​новывается на принципах рыночной экономики, объективных закономерностях международного разделения труда, интер​национализации производства и капитала.

Мировая экономика — это сложная, подвижная система, находящаяся в постоянном изменении. Особенно крупные из​менения произошли за последнюю четверть прошлого века. Нового уровня достигла интернационализация, глобализация производительных сил, в основе которой — переплетение предпринимательского капитала.

Наиболее существенными характеристиками современ​ного мирового хозяйства являются:

·  международное перемещение и применение факторов производства в результате миграции капитала, техно​логий, трудовых и информационных ресурсов;

·  создание на международной основе с использованием названных факторов производственных структур в раз​личных странах, в том числе в виде ТНК;

·  создание и осуществление государственной и между​народной системы поддержки торговли товарами и ус​лугами и перемещения факторов производства между странами;

·  появление специальных сфер экономики открытого ры​ночного типа внутри отдельных стран и региональных международных группировок.

Международная экономика (international economics) часть экономической науки, изучающая закономерности раз​вития наций в условиях их экономического заимодействия. 
Условно ее можно разделить на две части:

·  международная микроэкономика, которая изучает международное движение товаров, услуг и факторов производства и регулирующую их государственную по​литику;

·  международная макроэкономика, которая изучает го​сударственную экономическую политику в условиях от​крытой экономики.

Мировая экономика — это совокупность стран, число которых — показатель, в разных источниках отличающийся друг от друга. Согласно статистике Мирового банка сегодня в мире насчитывается 207 государственно-территориальных образований, которые на политической карте представлены двумя группами — суверенными государствами и несамо​управляющимися, политически зависимыми территориями. В справочниках указывается 245 государственно-территори​альных образований.

2.  Показатели развития мировой экономики
Всемирный банк предложил модифицированную трактов​ку национального богатства как совокупности накопленно​го человеческого (64%), природного (20%) и воспроизводст​венного (16%) капитала. Это — данные экспериментальной оценки, проводимой по 92 странам мира, что дает основание сделать вывод о том, что главной составляющей националь​ного богатства является человеческий капитал, а предпо​сылкой его накопления — уровень и качество жизни населе​ния, базирующиеся на необходимости устойчивого развития экономики.

Для межстрановых сопоставлений уровня социального и экономического развития экспертами ООН был предложен единый показатель — Индекс развития челове​ческого потенциала (ИРЧП). Данный показатель является составным индексом, отражающим следующие составляющие уровня жизни:

·  ожидаемая продолжительность жизни при рождении;

·  достигнутый уровень образования;

·  реальный объем ВВП на душу населения, рассчитанный в долларах с учетом паритета покупательной способно​сти валюты (ППС).

ИРЧП не является всеобъемлющим мерилом развития че​ловека, но позволяет сегодня констатировать значительный разрыв между уровнем благосостояния и жизненными воз​можностями.

Для анализа и сопоставления экономического развития отдельных национальных хозяйств и мирохозяйственных связей в мировой практике используется Система нацио​нальных счетов (СНС) — это система взаимосвязанных по​казателей развития экономики на макроуровне. Согласно системе национальных счетов основным субъектом хозяйственной деятельности является институ​циональная единица — экономическая единица, обладаю​щая активами, принимающая обязательства, осуществляю​щая полный спектр экономических операций, действующая от собственного имени. В соответствии с методологией СНС, институциональные единицы группируются в институцио​нальные сферы по таким критериям, как их функции, особенности поведения и цели функционирования. В рамках этой классификации выделяются пять секторов, среди ко​торых нефинансовые корпорации, финансовые корпорации, правительственный сектор, некоммерческие институты, до​мохозяйства.

Центральный показатель СНС — валовой внутренний продукт (ВВП). 
Еще один показатель — валовой мировой продукт (ВМП). Этот показатель выражает общий объем конечных товаров и услуг, произведенных на территории всех стран мира, неза​висимо от национальной принадлежности действующих там предприятий в определенный период времени.

Паритет покупательной способности — это индекс цен на товары и услуги, входящие в состав ВВП сопоставляемых стран, включая те товары и услуги, которые не участвуют в их внешнеэкономическом обороте, например, значитель​ная часть продукции строительства.

Индекс электронной готовности страны является инте​гральным показателем, отражающим готовность страны к вне​дрению современных информационных технологий и рассчи​тываемым по 10-балльной системе. В него включают данные о степени распространения услуг мобильной и традиционной телефонии, развитии технологической инфраструктуры, ана​лизе деловой активности, вовлечении Интернет-технологий в бизнес-процессы, компьютерную грамотность населения, развитие консалтинговых услуг и т. д.

Основными показателями, характеризующими размер экономики страны, служат:

·  численность населения страны;

·  размер территории;

·  валовой национальный продукт;

·  валовой национальный продукт на душу населения;

·  валовой национальный доход;

·  валовой национальный доход на душу населения;

·  прирост валового национального продукта и валового национального дохода на душу населения.

 Эти данные отражают текущие и потенциальные возмож​ности каждой страны. Всемирный банк ежегодно публикует «Показатели мирового развития» (World Development Indicators - WDI).
3.  Основные этапы формирования мировой экономики

Современная мировая экономика — это глобальный эко​номический организм, совокупность национальных экономик, находящихся посредством международных экономических отношений в тесном взаимодействии и взаимозависимости, организм, подчиняющийся объективным законам рыночной экономики.

Выделяют следующие этапы формирования мировой эко​номики:

1-й этап — ХV-ХVII вв.

Зарождение мирового капиталистического рынка: револю​ция цен, бурное развитие мануфактурного производства, по​явление колоний — таковы основные события этого периода. 

2-й этап — ХVIII-ХIХ вв.

Промышленный переворот (революция), переход к фаб​ричной системе организации производства и управления, бур​жуазные революции — именно эти события ознаменовали переход на качественно новый уровень развития междуна​родных экономических отношений. 

3-й этап — конец XIX— середина XX в.

Формирование системы общемирового разделения и на ее основе — всемирного хозяйства: экономическое разде​ление мира между крупнейшими сверхдержавами, переход к монополистическому капитализму, войны за передел тер​риторий, образование социалистической системы хозяйст​ва. 

4-й
этап — современный, середина XX — начало XXI в.

Совершенствование системы общемирового разделения труда, усиление взаимозависимости экономик всех стран, формирование глобальной экономической системы. Каче​ственные характеристики этого этапа развития мировой экономики связаны с тем, что, во-первых, наука становится непосредственной производительной силой. 
ТЕМА «Потенциал мировой экономики»  
Вопросы: 

1. Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства

2. Население и трудовые ресурсы мира. Финансовые ресурсы

3. Отраслевая структура и потенциал мирового хозяйства
Вопросы для самостоятельного изучения:

1. Научно-технический потенциал мирового хозяйства

2. Информационные ресурсы мирового хозяйства
1. Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства

Современный этап развития мирового хозяйства отлича​ется возрастающими масштабами потребления природных ресурсов, резким усложнением процесса взаимодействия при​роды и общества, интенсификацией и расширением сферы проявления специфических природно-антропогенных про​цессов, возникающих вследствие техногенного воздействия на природу. В этой связи большое значение приобретает изу​чение природно-ресурсного потенциала мира в целом, от​дельных материков и стран, анализ систем их хозяйственного использования, сложившихся в различных социально-эконо​мических структурах современного мирового сообщества, разработка представлений о рациональном и оптимальном освоении природных богатств.
Отправной базой, первоисточником экономики всех стран выступают естественные ресурсы, которые бывают двух видов: восстанавливаемые и невосстанавливаемые. Восста​навливаемые ресурсы могут использоваться периодиче​ски и в объеме, не истощающем их наличия для будущего потребления (земля, моря, реки, солнечная энергия и т. п.). К невосстанавливаемым ресурсам относят те, которые ис​пользуются один раз и не воспроизводятся самой природой (уголь, нефть, газ и т. д.). В абсолютном большинстве природ​ные ресурсы ограничены, а некоторые приобретают харак​тер дефицитных. Так как эксплуатация окружающей среды отражается не только на сегодняшних потребителях, но и на потребителях будущего, то особого внимания требует к себе фактор времени при эксплуатации как восстанавливаемых, так и невосстанавливаемых ресурсов. В современной эконо​мической науке для решения обозначенной проблемы при​меняется концепция дисконтирования оценки использо​вания ресурсов во времени, в основе которой лежит теория «предпочтения во времени». Главное положение данной кон​цепции — приведение будущих доходов и затрат к оценкам настоящего времени.
Природно-ресурсный потенциал

Природно-ресурсный потенциал мировой экономики мно​гообразен. Он включает энергетические, земельные и почвенные, водные, лесные, биологические, минеральные, климати​ческие и рекреационные ресурсы.

В связи с двойственным характером понятия «природ​ные ресурсы», отражающим их природное происхождение, с одной стороны, и хозяйственную, экономическую значи​мость — с другой, разработаны и широко применяются не​сколько классификаций.

1.  Классификация природных ресурсов по происхождению:

1.1.  Ресурсы природных компонентов.

1.2.  Ресурсы природно-территориальных комплексов.

2.  Классификация по видам хозяйственного использова​ния:

2.1.  Ресурсы промышленного производства.

2.2.  Ресурсы аграрного производства.

3.  Классификация по признаку исчерпаемости:

3.1.  Исчерпаемые:

3.1.1.  Невозобновляемые:

а) все виды минеральных ресурсов;

б) земельные ресурсы.

3.1.2.  Возобновляемые:

а)ресурсы растительного мира;

б) ресурсы животного мира.

3.1.3.  Относительно возобновляемые:

а)
продуктивно пахотно-пригодные почвы;

б)
леса зрелого возраста;

в) водные ресурсы в региональном аспекте.

3.2. Неисчерпаемые:

3.2.1.  Климатические ресурсы.

3.2.2.  Водные ресурсы.

3.2.3.  Нетрадиционные энергоресурсы планеты. Природные ресурсы являются необходимым (но не обяза​тельным) условием развития экономики. Достижения научно- технического прогресса ведут к тому, что воздействие природ - но-ресурсного фактора на экономику развитых стран заметно ослабевает. Но при прочих равных условиях наличие богатых и разнообразных природных ресурсов дает странам — их об​ладателям дополнительные преимущества.

 2. Население и трудовые ресурсы мира. Финансовые ресурсы

Под трудовыми ресурсами понимают часть населения, обладающую физическим развитием, умственными способно​стями и знаниями, необходимыми для осуществления полез​ной деятельности в общественном производстве.

К трудовым ресурсам относят население в трудоспособном возрасте; работающих лиц пенсионного возраста; работаю​щих подростков моложе трудоспособного возраста. Населе​ние Земли в XX в. увеличилось с 1,5 до 6 млрд чел. 2/3 миро​вых ресурсов рабочей силы приходится на страны с самыми низкими показателями ВВП на душу населения.

Существуют два основных типа возрастной структуры рабочей силы:

первый тип воспроизводства — омоложение (молодое поколение доминирует) — данный тип воспроизводства характерен для большинства развивающихся стран; второй тип воспроизводства — демографическое ста​рение — данный тип воспроизводства характерен для промышленно развитых стран и стран с переходной экономикой.

По данным ООН, население считается демографиче​ски старым, если доля лиц старше 60 лет составляет 12% (Швеция — 22,1 %, Германия — 20,1, Япония — 19,9, Россия — 16,6%).

Для характеристики трудовых ресурсов используется та​кое понятие, как экономически активное население, которое включает занятых и ищущих работу. 
Использование трудовых ресурсов определяется коли​чеством рабочих часов в год, приходящихся на одного заня​того. Лидерами здесь являются НИС: Южная Корея — 2547, Чили — 2400, Япония — 2017, США — 1945, Великобрита​ния — 1880, Россия — 1441.
Финансовые ресурсы мировой экономики
Финансы — это сфера обращения денег и денежных сур​рогатов, включающих разнообразные финансовые инстру​менты (акции, векселя, облигации и т. п.), которые в какой-то мере являются заменителями денег и могут быть более или менее легко на них обменены. В широком смысле, финансо​вые ресурсы мира — это совокупность финансовых ресурсов всех стран, международных организаций и международных финансовых центров мира. В узком смысле, это — только те финансовые ресурсы, которые используются в международ​ных экономических отношениях.

· Финансовые ресурсы — это наиболее глобализированный экономический ресурс мира. Данное обстоятельство объяс​няется прежде всего тем, что это наиболее мобильный вид экономический ресурсов. Глобализация финансовых ресурсов порождает как позитивные, так и негативные последствия. 
Регионализация и глобализация мирового сообщества при​водят к тому, что финансовые кризисы в отдельных странах все чаще превращаются в региональные и глобальные.

Выделяют следующие виды финансовых кризисов:

· валютный (ведет к девальвации национальных валют); 
· банковский (требует большой государственной под​держки «слабых» банков);

· долговой (связан с обострением проблемы внутреннего или внешнего долга);

· системный (затрагивает всю финансовую систему стра​ны), который включает в себя все вышеупомянутые виды кризисов.

 3. Отраслевая структура и потенциал мирового хозяйства 
Отраслевая структура экономики в широком понимании представляет собой совокупность качественно однородных групп хозяйственных единиц, характеризующихся особыми условиями производства в системе общественного разделения труда и играющих специфическую роль в процессе расширен​ного воспроизводства. В отраслевой структуре современного мирового хозяйства представлены промышленность, агро​промышленный комплекс (АПК), транспорт и сфера услуг.

В мировой практике основой для формирования струк​турных элементов экономики являются Международная стандартная отраслевая классификация всех видов эко​номической деятельности и Международная стандартная классификация занятий, являющиеся составными частями Системы национальных счетов (СНС). В СНС предусмотрено использование двух типов классификации: по отраслям и по секторам.

На современном этапе развития мирового хозяйства про​исходит последовательный переход от высокой доли сельско​го хозяйства, добывающей промышленности, обрабатываю​щих отраслей к наукоемким отраслям, производящим товары на основе современных передовых технологий (таблица 2).

В экономике развитых стран на этапе постиндустриаль​ного развития существенно выросла доля сферы услуг. Доля обрабатывающей промышленности в ВВП увеличивается до достижения определенного уровня доходов на душу населе​ния — примерно уровня высокоразвитых стран в конце 60-х гг. XX в. (13-15 тыс. дол.), а затем происходит ее стабилизация или снижение.

В новых индустриальных и постсоциалистических стра​нах сохраняется относительно высокая доля сельскохозяй​ственного производства (6-10% ВВП), которая постепенно приближается к уровню развитых стран (2-4% ВВП). Удель​ный вес промышленности в ВВП обеих групп стран находится на уровне 25 и 40%.
Таблица 2 - Доли отраслей мировой промышленности, %
	Отрасль
	Доля

	Информационная
	27

	Туристическая
	7

	Текстильная
	7

	Химическая
	9

	Автомобильная
	11

	Машиностроительная
	14

	Оборонная
	25


В отраслевой структуре мировой промышленности про​должается снижаться доля добывающих отраслей и расти доля обрабатывающих, особенно машиностроения и хими​ческой промышленности. На долю добывающей промышлен​ности приходится в целом около 25 % производства, и почти 75% общего производства дает обрабатывающая промыш​ленность. В обрабатывающей промышленности развитых стран происходит перемещение центра тяжести капитало- и материалоемких отраслей (металлургия, химическая про​мышленность) к наукоемким (электроника).

ТЕМА «Место и роль в мировой экономике стран с различным уровнем социально-экономического развития»

Вопросы:  

1. Классификация стран по уровню мирового развития

2. Конкурентоспособность стран и показатели, её определяющие

3. Место и роль отдельных стран в мировой экономике

Вопросы для самостоятельного изучения:

1. Экономическая политика развитых стран

2. Основные направления экономической политики развивающихся стран   

1. Классификация стран по уровню мирового развития

Мировая экономика состоит из множества национальных экономик, каждая из которых занимает определенное место в этой сложной и динамично развивающейся глобальной сис​теме. Обладая различным уровнем социально-экономическо​го развития, национальные экономические организмы пытаются сохранить и улучшить свое положение в мире, используя те или иные конкурентные преимущества.

Разнообразное сочетание факторов производства и усло​вий развития различных стран не позволяет оценить уровень экономического развития с какой-то одной точки зрения, по​этому необходимо использовать ряд критериев.

Так, под уровнем экономического развития понимается степень развития производительных сил страны и мера по​требления ее населением материальных благ и социальных услуг.

Понятие экономического потенциала призвано харак​теризовать хозяйство страны с количественной стороны и со стороны потенциальных возможностей к развитию (ВВП и НД, численность населения и трудовые ресурсы, объем про​мышленной и сельскохозяйственной продукции, занимаемая территория и т.п.). В отличие от экономического потенциала страны уровень социально-экономического развития страны характеризует ее с качественной стороны: жизненного уров​ня населения, степени образования и культуры, развитости социальной и производственной инфраструктуры, социаль​ной дифференциации и степени социальной защищенности населения.

К основным субъектам мирового хозяйства относятся:
·  государства;

·  международные экономические и валютно-финансовые организации различного уровня;

·  национальные предприятия;

·  транснациональные корпорации и транснациональные банки;

·  неправительственные международные организации;

·  физические лица (индивидуалы).

Представление о группах стран — субъектах мировой эко​номики — дают такие организации, как ООН, МВФ, Миро​вой банк. Каждая из этих организаций осуществляет деление исходя из своих целей. 
И общее количество классифици​руемых стран различно: ООН — 185, МВФ — 181, Мировой банк — 180. (Например, из классификации МВФ выпадают Куба, КНДР и другие страны, которые не полностью предос​тавляют данные о своем развитии).
До недавнего времени все страны мировой экономики подразделялись на три традиционные группы стран: развитые (или промышленно развитые), развивающиеся и страны с переходной экономикой. Для включения страны в ту или иную группу применялись определенные критерии: характер экономики (рыночная или переходная), уровень социально-экономическое развития страны, то есть ВВП / ВНД на душу населения, отраслевая структура ВВП, уровень и качество жизни.

Мировая экономика в настоящее время развивается ускоренными темпами, что сопровождается перераспределением сил на международной арене. Экономики отдельных стран мира в своем развитии достигли высоких уровней и смещают центры мировой экономики. Международные экономические организации, проводя ежегодные исследования развития национальных экономик стран мира, уже не выделяют традиционные группы классификации.
МФВ под «странами» понимает не только территориальных единицу как государство (с национальным законодательством). МВФ также выделяет территориальные единицы, которые не являются государствами, но по которым калькулируются статистические показатели.
Внутри основных двух групп стран мира выделяются субгруппы по определенным признакам. Группа развитых стран или «передовых» (рисунок 1) (Advanced Economies) включает 29 экономик. Семь стран с наибольшим объемом ВВП (рисунок 1) образуют субгруппу наиболее развитых экономик и часто называются странами G-7 (Group of Seven).  Вторая субгруппа – это страны еврорегиона (12 стран). Третьей субгруппой развитых стран являются новые индустриальные страны Азии, которые до недавнего времени относились к развивающимся, и другие развитые страны.
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Рисунок 1 - Основные группы развитых стран в соответствии с классификацией МВФ
Группа формирующегося рынка и развивающихся стран (Emerging Market and Developing Countries) включает 146 стран. Классификация по региональному признаку выделяет Африку, Центральную и Восточную Европу, Содружество Независимых Государств, развивающиеся страны Азии, Среднего Востока и Западного полушария. Такая классификация представлена в соответствии с региональной схемой Международной Финансовой Статистики МВФ. Во всех классификациях Египет и Ливия включены в регион Среднего Востока, а не в Африканские страны.
Исторически необходимость классификации стран Всемирным банком на категории с низкими, средними и высокими доходами была вызвана потребностью определения условий кредитования. Принцип деления стран, в основе которого лежит показатель ВНД на душу населения, был принят еще три десятилетия назад. Поскольку для более бедных стран следует устанавливать более выгодные условия получения кредитов от Всемирного банка, были разработаны методы сравнительной оценки экономических потенциалов. ВНД наилучшим образом отражает экономический потенциал и прогресс страны, но сам по себе не является показателем благосостояния или эффективности развития. Поэтому основным критерием, используемым Всемирным банком для классификации стран, является ВНД в расчете на душу населения.
Всемирный банк проводит классификацию стран мира по трем направлениям: географические регионы, уровень доходов и уровень задолженности (рисунок 2). По региональному признаку классифицируются только страны с низким и средним уровнем доходов или «развивающиеся страны».
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Рисунок 2 -  Группы стран мира в соответствии с классификацией Всемирного банка

Всемирный банк в публикациях общего характера иногда использует термин «развивающиеся страны», однако подчеркивает, что это «…не означает, ни то, что все страны, включенные в данную категорию, фактически находятся в процессе развития, ни то, что страны, не включенные в эту категория, уже достигли како-то продвинутой или заключительной стадии развития». К данной группе относят страны с низкими и средними доходами. Однако следует еще раз обратить внимание на то, что классификация в 

2. Конкурентоспособность стран и показатели, ее определяющие

Для более общей характеристики положения и роли стра​ны в мировой экономике применяется показатель конкурен​тоспособности, разработанный Мировым экономическим форумом.

Рейтинг конкурентоспособности стран определяется на основе многофакторных моделей посредством агрегирования более 380 показателей по следующим сферам: внутренний экономический потенциал; внешнеэкономические связи; государственное регулирование; кредитно-финансовая система; инфраструктура; система управления; научно-технический потенциал; трудовые ресурсы.

Промышленно развитые страны занимают господ​ствующее положение в мировой экономике. В разных ис​точниках в эту группу включают неодинаковое число стран. Наряду с США, Канадой, странами ЕС, Японией, Израилем, Австралией и Новой Зеландией, сюда включаются также но​вые индустриальные страны Азии. Выделяют следую​щие общие черты развитых стран:
1.  Это страны с рыночной экономикой, являющиеся веду​щей группой в современной мировой системе и опреде​ляющие основные тенденции ее развития.

2.  Для всех развитых стран характерен трехуровневый хозяйственный механизм, представляющий собой со​вокупность форм и методов регулирования хозяйст​венной жизни: спонтанно-рыночное регулирование; корпоративное регулирование и государственное регу​лирование.

3.  Высокий уровень экономического развития. По произ​водству ВВП на душу населения они почти в 5 раз пре​вышают среднемировой уровень.

4.  Развитая социальная структура общества.

5.  В ходе общественно-исторического развития в разви​тых странах сложилось гражданское общество как со​вокупность форм социальной организации, распростра​няющихся на все общество и его крупные составные части.

6.  Эти страны играют определяющую роль в ведущих ин​теграционных объединениях мира.
В группу развивающихся стран входят государства с ры​ночной экономикой и низким уровнем экономического раз​вития. Свыше 130 стран объединены в эту группу. Они и эко​номически, и социально разнородны. Выделяют следующие признаки классификации данной группы стран:

а)
степень развития рыночных отношений;

б)
глубина и формы включения в мировые экономические отношения;

в)
уровень ВВП на душу населения.

Условно выделяют три уровня развивающихся стран.

Верхний уровень: государства, в которых иностранный, местный, частный капиталы образовали интегрированные системы; данные страны прочно включены в мировое хозяй​ство.

Средний уровень: страны с так называемой дуальной эко​номикой:

а) крупные и средние страны, современное развитие ко​торых началось в «обход» массивных традиционных институциональных структур (Турция, Таиланд, Еги​пет);

б) страны, современное развитие которых началось недав​но в связи с включением в мирохозяйственные связи по линии поставок сырья, пользовавшегося большим спросом на мировом рынке, здесь формируется капи​талоэкспортирующее направление;
 в)
страны с крупным демографическим и экономическим потенциалом, но с низким уровнем дохода на душу на​селения (Индия, Пакистан, Индонезия).

Нижний уровень: данную группу стран можно классифи​цировать по регионам, по экономическим группам, по уровню дохода. Главная проблема этих стран состоит не столько в от​сталости и бедности, сколько в отсутствии ощутимых эконо​мических ресурсов (некоторые страны Тропической Африки, Азии, Латинской Америки).

 3. Место и роль отдельных стран в мировой экономике

Место и роль отдельных стран и их экономик в современ​ных мирохозяйственных связях определяются в первую оче​редь включением данной страны и ее хозяйствующих субъек​тов в международное разделение труда. Интернационализация хозяйства началась со сферы обмена. В эпоху первоначального накопления капитала локальные центры межотраслевой тор​говли преобразовались в единый мировой рынок. 
В процессе конкурентной борьбы между странами сложилась система международного разделения труда (МРТ) — устойчивое производство товаров и услуг в отдельных странах сверх внут​ренних потребностей в расчете на мировой рынок. В основе международного разделения труда лежит международная специализация, которая предполагает наличие пространст​венного разрыва между отдельными стадиями производства или между производством и потреблением. МРТ может быть частичным или единичным. Интенсивность участия в МРТ определяется уровнем развития производительных сил. На МРТ оказывают влияние ряд факторов: различие в масштабах производства национальных экономик, ограниченные воз​можности разделения труда в рамках национальных экономик и др. МРТ повышает значение специализации национальных производств, ориентированных на мировой рынок. Степень развития МРТ определяется участием отдельных компаний в международном обмене.

Показатели участия в МРТ: доля экспортной продукции в общем объеме производства, объем внешней торговли по отношению к национальному продукту, роль страны в миро​вой торговле, внешнеторговый оборот на душу населения.

Позиции США в мировой экономике. США — лидер ми​ровой экономики. Территория страны составляет 9,3 млн км2. Население — около 255 млн человек. Опережает по уровню развития промышленных сил, масштабам хозяйства любую из промышленно развитых стран. На долю США приходится около 25% совокупного ВВП мира (понижательная тенден​ция), однако по показателям на душу населения США заметно уступают некоторым странам: Швейцарии, Японии, Швеции. США занимают первое место в мире по объему промышлен​ного производства, здесь самое высокоэффективное сельское хозяйство в мире.

Начало экономического доминирования США в мире приходится на 50-е гг. XX в. США проводили политику по​мощи странам Европы, которую потом переориентировали на программы помощи развивающимся странам. США отли​чаются высочайшей емкостью внутренних рынков. Американская промышленность потребляет 1/3 всего добывае​мого в мире сырья. В США наиболее емкий в мире рынок оборудования (40% реализуемой в промышленно развитых странах продукции машиностроения). Самое развитое ма​шиностроение в мире, кроме того, США являются импорте​ром машинотехнических изделий, на США приходится более 1/4 мирового экспорта машин и оборудования. В структуре производства преобладающий удельный вес сферы услуг: доля в ВВП — 60%, тогда как доля материального произ​водства составляет 37%, а сельского хозяйства — 2,5%. Ог​ромную роль играет сфера услуг в обеспечении занятости — 73% населения. США располагают самым крупным в мире научно-техническим потенциалом. Расходы на НИОКР рас​пределяются следующим образом: 44% — государственные ассигнования, 51 % — частные корпорации. 1/2 государст​венных расходов на НИОКР направляется в военную про​мышленность (для сравнения, в Японии и ЕС преобладает гражданское направление).

Американские корпорации занимают первое место в мире по производству самолетов и космических аппаратов, сверх​мощных компьютеров, полупроводников, лазерной техники, средств связи. На США приходится 50% всех крупных но​вовведений в промышленно развитом мире. США является крупнейшим производителем продукции высоких технологий (доля в мировом производстве — 36%). Здесь сосредоточено 75% банков данных в промышленно развитых странах мира (в Японии и ЕС разветвленных систем банков данных нет). В начале XXI в. численность научных кадров составила более 3 млн человек. Высокий образовательный уровень рабочей силы: 38% — среднее образование, 21 — законченное высшее, 17 — незаконченное высшее, 11 % — ниже среднего.

Высокая емкость американского рынка является мощ​ным фактором роста мировой торговли. Многие стра​ны борются за доступ на американский рынок. Экспортная квота США составляет 8-9% ВВП. Однако для некоторых отраслей экономики значение экспорта значительно выше.

Так, на экспорт направляется 1/4 всей сельскохозяйствен​ной продукции, 1/4 — машиностроения, 2/5 — самолетов. За исключением периода 1988- 1990-х гг. США занимают первое место в мире по величине экспорта и импорта. За счет импорта удовлетворяется 20 % потребностей в текстиле, 30% ежегодного объема продаж автомобилей. Доля импорта в продажах станков и оборудования составляет 50%, 80% — бытовой электроники и обуви. Крупными торговыми парт​нерами США являются ФРГ и Япония. На США приходится 8-9% экспорта ФРГ и 29-31 % экспорта Японии. Характерная черта экономики США — устойчивый дефицит в торговле с этими странами, для которых доступ на американский ры​нок является одним из главных условий развития. США яв​ляется одним из ведущих потребителей экспорта НИС: 91 % всего экспорта Мексики, 46 — Тайваня, 40 — Филиппин, 38% — Южной Кореи.

Сеть международного производства, созданная посред​ством прямых заграничных инвестиций — «вторая экономи​ка» данной страны. Она занимает особое место в мировой системе. Общий объем продаж предприятий и фирм «второй экономики» составил 32% ВВП США. Развитие международ​ной кооперации привело к тому, что все более значительная часть внешней торговли представляет собой внутрифирмен​ную торговлю. Если в 60-х гг. прошлого века стоимость за​граничных прямых вложений США составила 32 млрд дол., что превышало 1/2 стоимости всех мировых заграничных инвестиций, то в начале XXI в. эта цифра составила около 900 млрд дол., что значительно превосходит показатели лю​бой другой страны. США сами стали крупным реципиентом прямых иностранных капиталовложений и одерживают побе​ду в конкурентной борьбе за привлечение финансовых ресур​сов. Внутренний рынок США способен ежегодно принимать и размещать более 150 млрд дол.

Доллар США стал своеобразным эталоном, на который равняются все валюты мира. Повышение курса доллара приводит к понижению объема экспортной выручки в долларах, понижению мировых цен на сырье. Понижение курса доллара приводит к росту американского экспорта, вытеснению кон​курентов США на внешних рынках.

ТЕМА «Международные экономические отношения»  

Вопросы: 

1. Международные экономические отношения (МЭО): понятие, признаки

2. Современная структура и тенденции развития международных экономических отношений
1. Международные экономические отношения: понятие, признаки
МЭО — экономические связи между хозяйствующими субъектами различных стран. В систему МЭО входит также механизм реализации этих связей.

Система МЭО — совокупность экономических отноше​ний между отдельными странами, интеграционными объе​динениями, отдельными предприятиями, международными корпорациями по поводу производства, распределения, об​мена и потребления материальных благ и услуг. Междуна​родные экономические отношения на практике находят свое выражение в обмене между странами и их хозяйствующими субъектами товарами и услугами, производственно-коопе​рационных, научно-технических, валютно-финансовых, кре​дитных, инвестиционных, информационных, технологиче​ских связях, а также перемещении между ними трудовых ресурсов.

Признаки современных МЭО:

1.  Участники МЭО обособлены в национально-хозяйст​венной форме, один из субъектов этих отношений — не​резидент.

2.  Так как в основе МЭО лежит международное разделе​ние труда, то сделки носят трансграничный характер, связанный с производством, распределением и потреб​лением материальных благ: товаров и услуг.

3.  Рыночный характер отношений обусловливает товарно- денежную форму связей, т. е. все МЭО однотипны.

4.  В МЭО более полно действуют законы спроса, предло​жения и свободного ценообразования.

5.  Мировой рынок МЭО, также как и национальные рын​ки, характеризуется конкуренцией товаров и услуг, продавцов и покупателей, но эта конкуренция жестче и разнообразнее по формам, так как на мировом рынке обращается больше товаров, и она дополняется переме​щением факторов производства.

6.  Реализация МЭО предполагает наличие собственной инфраструктуры и специальных институтов: между​народные финансово-кредитные, экономические уч​реждения и организации как общемирового (ВТО, МВФ), так и регионального значения (Еврокомиссия, ЕБРР).

7.  МЭО подвержены монополизации (создание и деятель​ность ТНК, межгосударственные соглашения и союзы).

8.  В современных условиях одним из важнейших инстру​ментов МЭО становится обмен информацией и новыми технологиями.

9.  МЭО не свободны от национального, регионального, международного вмешательства и регулирования.
 В качестве объектов МЭО выступают:
· товары и услуги, обращающиеся в международной тор​говле;

· непосредственные связи по специализации и коопери​рованию в области производства и научно-технических работ;

· многостороннее и разнообразное сотрудничество стран и международных организаций в области экологии и по решению других глобальных проблем.

Субъекты МЭО — хозяйствующие агенты разной нацио​нальной принадлежности, международные акторы, прави​тельственные и неправительственные организации, сделки между которыми носят трансграничный характер.

Субъектами МЭО выступают:
1.  На микроэкономическом уровне: мелкие и средние предприятия;

физические лица, осуществляющие внешнеэкономиче​ские операции.

2.  На макроэкономическом уровне:

· отдельные страны (их региональные и муниципальные субъекты);

· интеграционные объединения стран и регионов; крупные города и отдельные области (регионы) разных стран.

На обоих уровнях:

· крупнейшие международные, торговые, финансовые, промышленные корпорации;

· институциональные инвесторы (инвестиционные, пен​сионные и другие фонды, страховые, трастовые компа​нии).

3.  На наднациональном уровне:

· международные экономические и финансово-кредит​ные организации; 
· наднациональные институты.

2. Современная структура и тенденции развития международных экономических отношений
В настоящее время формы МЭО существенно расшири​лись. При этом основное их расширение произошло в период с конца 60-х до середины 80-х гг. прошлого века. В то же время продолжают действовать формы МЭО, которые сложились в конце XIX — начале XX в. Прежде всего это касается внеш​ней торговли, вывоза капитала, валютных отношений.

В современных условиях основными формами МЭО яв​ляются:

1)  внешняя и мировая торговля;

2)  валютные и платежно-расчетные отношения;

3)  кредитные отношения;

4)  миграция и вывоз капитала;

5)  создание и развитие ТНК и кредитно-финансовых ин​ститутов;

6)  научно-техническое и производственное сотрудничест​во;

7)  международные интеграционные процессы;

8)  международная миграция рабочей силы;

9)  межгосударственное регулирование МЭО;

10)  деятельность международных экономических институ​тов.

ТЕМА «Международная торговля в системе международных экономических отношений»   

Вопросы:

1. Классические и альтернативные теории международной торговли 

2. Внешняя торговля в системе международных экономических отношений

3. Международная торговля услугами

4. Международная торговля технологиями
1. Классические и альтернативные теории международной торговли

Мировая торговля является исторически первой и ос​новной формой международных экономических отношений. Первые школы экономической мысли стали уделять большое внимание теоретическим и практическим вопросам развития внешней торговли. Современное состояние внешней торговли можно охарактеризовать с позиций классических и альтерна​тивных теорий.

Условно теории международной торговли подразделя​ются на три группы:

·  теории абсолютных и сравнительных преимуществ (А. Смит, Д. Рикардо);

·  факторные теории (Хекшер — Олин, Самуэльсон, Леон​тьев и др.);

·  теории, допускающие значительную роль случайного фактора; теории внешнеторгового мультипликатора, теория фирмы, теория международной конкурентоспо​собности (Кругман, Обстфельд, Сакс, Ларрен, Портер и др.).

К школам международной торговой политики относят:
·  торговый протекционизм (tradeprotectionism) — шко​ла международной торговой политики, выступающая за необходимость защиты внутреннего рынка от ино​странной конкуренции путем использования государст​вом мер торговой и иной политики. Возникла в начале XVIII в. в связи с появлением теории меркантилизма;

·  свобода торговли (free trade) — школа международ​ной торговой политики, выступающая за минимальное вмешательство государства в международную торгов​лю и за ее развитие на основе соотношения спроса и предложения на мировом рынке. Возникла в конце XVIII в. как часть классической школы политической экономии;

— торговля по правилам (rule-based trade) — школа ме​ждународной торговой политики, выступающая за ог​раничение протекционизма и свободу торговли, но на основе минимальных правил, согласованных между странами. Возникла в XX в. как отзвук кейнсианства.

Своеобразным обобщением теорий внешней торговли является теория М. Портера о международной конкуренто​способности наций, которая, по его мнению, определяется такими основными условиям, как количество и качество раз​личных факторов производства, спрос на внутреннем рынке, наличие смежных и обслуживающих отраслей, стратегия фир​мы и внутренняя конкуренция.

На основе рассмотренных теорий развития мировой тор​говли были разработаны следующие экономико-математи​ческие модели:
1.  Внешняя торговля и экономический рост: простая мо​дель общего равновесия. В ней предлагается взаимо​увязанный набор поддающихся проверке гипотез о рас​пределении доходов, росте выпуска продукции и уровне цен в торгующей с внешним миром экономике.

2.  Модель Риккардо с множеством товаров, которая по​зволяет определить характер международной специали​зации, установить взаимосвязь относительной заработ​ной платы и характера специализации, проследить, как торговля приносит выгоды интегрирующимся странам и как влияет рост производительности труда в одной из стран на выигрыш в международной торговле.

3.  Модель Хекшера — Олина с гибкими коэффициентами, предоставляющая возможность выбора такого сочета​ния факторов в технологии производства каждого то​вара, которые минимизируют издержки их производ​ства
4.  Доказательство существования оптимального тарифа. Данная модель призвана продемонстрировать, что при достаточно малой пошлине прирост выгоды для боль​шой страны всегда больше, чем потеря от искажений равновесного производства и потребления.
5.  Модель специфических факторов, раскрывающая спе​цифический характер факторов, используемых при про​изводстве товаров лишь в определенных отраслях, и по​зволяющая определить факторные цены и эффект от изменения относительных цен на товары.
6.  Модель «мировой рынок», дающая возможность провес​ти анализ спроса и предложения и равновесия, включая уровень производства и доходы, устойчивость равнове​сия; анализ последствий изменений спроса и предложе​ния; проблемы тарифов.

2. Внешняя торговля в системе международных экономических отношений

Мировая торговля — совокупный объем торговли всех стран мира (или промышленно развитых стран, или развиваю​щихся стран, или стран определенного региона, континента). Мировая торговля — форма связи между товаропроизводите​лями разных стран, возникающая на основе международного разделения труда и выражающая их взаимозависимость. На ее долю приходится от 60 до 80% всего объема международных экономических отношений. На мировой рынок поступает до 25 % произведенной в мире продукции. На 10 % роста мирово​го производства приходится приблизительно 16 % увеличения объема мировой торговли.

Сегодня мировые рынки можно классифицировать по раз​личным основаниям. Основным направлением дифференциа​ции рынков являются сами товары. Товарные рынки можно разделить на три основные группы: рынки энергоносителей и сырья, агропродовольственные рынки и рынки готовой продукции. Относительно недавно выделились рынки услуг, фи​нансовые рынки и рынки инноваций (таблица 1).
Таблица 1 - Структура мирового рынка

	Междуна​родная тор​говля това​рами
	Международная торговля услу​гами
	Международ​ное движе​ние факторов производства
	Международ​ная торговля финансовыми инструментами

	Предметы потребления 
Средства производства Продоволь​ствие 
Сырье
	Туризм

Инжиниринг

Консалтинг

Транспортные

Банковские

Страховые

Информационные
	Капитал 
Рабочая сила Технологии
	Валюта

Ценные бумаги 
Кредиты 
Расчеты


Мировая торговля характеризуется рядом черт: 

· это категория товарного производства, вышедшего за национальные рамки в поисках места сбыта товара; она проявляется в международном перемещении това​ров, находящихся под воздействием как внутреннего, так и внешнего спроса и предложения; мировая торговля оптимизирует использование факто​ров производства, подсказывая производителю, в каких отраслях и регионах они могут быть применены наибо​лее эффективно;

· мировая торговля выбраковывает из международного обмена товары и их производителей, которые не в со​стоянии обеспечить устанавливаемые сторонами ме​ждународные стандарты качества при конкурентных ценах.

Внешняя торговля — торговля какой-либо страны с дру​гими странами, состоящая из оплачиваемого ввоза (импорта) и оплачиваемого вывоза (экспорта) товаров.

Внешняя торговля характеризуется следующими пока​зателями:

1)  товарооборот 

2)  торговое сальдо 

3)  товарная структура 

4)  географическая структура.

Совокупный спрос — объем производства товаров, кото​рый потребители готовы коллективно приобрести при суще​ствующем уровне цен. Совокупный спрос предъявляется из нутри страны и из-за рубежа. Он состоит из закупок товаров предприятиями, людьми, правительством, внутренних капи​таловложений и экспорта товаров за рубеж
Таблица 2 - Стимулы к внешнеторговой деятельности
	Стимулы к экспорту товаров
	Стимулы к импорту товаров

	Использование избыточных мощностей

Снижение себестоимости еди​ницы изделия Повышение прибыльности 
Стремление продлить жизнен​ный цикл производимых това​ров

Уменьшение риска сбыта и др.
	Получение сырья, отсутствую​щего в данной стране 
Приобретение более совершен​ного зарубежного оборудования 
Создание конкурентной среды 
Поставки более дешевых това​ров

Расширение ассортимента по​требительского рынка 
Снижение риска нарушения по​ставок товаров и др.


Совокупное предложение — объем производства това​ров, который производители готовы коллективно предложить на рынок при существующем уровне цен. Совокупное предло​жение обеспечивается изнутри любой страны и из-за рубежа. Оно состоит из внутреннего производства товаров и их им​порта из-за рубежа.

Анализ динамики экспортных и импортных цен позволяет определить их индексы. Соотношение этих индексов называется «показатель условий торговли». Данные индексы рассчитыва​ются по всему набору импортируемых и экспортируемых то​варов. Рост этого показателя свидетельствует об улучшении условий внешней торговли. На практике показатель условий торговли рассчитывается для отдельных стран или группы стран на основе индексов цен для экспорта и импорта (индекс Ласпейреса). Изменение условий торговли служит одним из показателей, характеризующих изменение положения страны в мировой торговле. Сами условия торговли зависят от коле​баний спроса как на мировом, так и на внутреннем рынках, от изменений в технологии и условиях производства, от степени монополизации рынков отдельных товаров и т. д.
3. Международная торговля услугами
Международная торговля услугами — это специфиче​ская форма мирохозяйственных связей по обмену услугами между продавцами и покупателями разных стран.

Международная торговля услугами имеет свою специфику. В отличие от операций с товарами они не подлежат таможен​ному контролю. Услуги могут быть капиталоемкими и науко​емкими, иметь промышленный характер либо удовлетворять личные потребности.

В наиболее общем виде оценить участие страны в миро​вой торговле услугами можно с помощью показателя ее доли в мировой торговле, которая имеет максимальное значение у ведущих промышленно развитых стран. Зависимость эко​номики страны от торговли услугами показывает удельный вес торговли услугами в ВВП страны. Преобладающими в про​мышленно развитых странах являются финансовые, телекоммуникационные, информационные и большинство отраслей деловых услуг. США, Великобритания, Франция, Германия, Швейцария являются экспортерами услуг образования и здра​воохранения.

Для развивающихся стран характерна специализация на транспортных, туристических и оффшорных услугах.

4. Международная торговля технологиями
Международная торговля технологиями рассматривается как перемещение фактора производства и как обычная тор​говля специфическим товаром. Технология — это, прежде всего, научные методы достижения практических целей. Она одновременно является способом воздействия на изменение условий торговли товарами, произведенными с ее помощью, и предметом торговли. Различают технологию продуктов, тех​нологию процессов и технологию управления.

Значение новой технологии достаточно высоко, посколь​ку она позволяет сократить издержки производства, по​высить производительность труда. Она эквивалентна уве​личению производственного потенциала и росту факторов производства. Технологический обмен осуществляется в некоммерческих и коммерческих формах (таблицы 3,4) и беспатентных прав на использование изобретений, техно​логического опыта, товарных знаков и т. д. В мировой прак​тике наибольшее распространение получили лицензионные соглашения, предусматривающие комплексный технологиче​ский обмен с предоставлением ноу-хау и инжиниринговых услуг.

Таблица 3 - Некоммерческий обмен

	Научно-техническая информация
	Научно-техническое сотрудничество

	Научно-технические публикации

Выставки, ярмарки, конференции, симпозиумы

Центры научно-технической информации, банки лицензий

Визиты, личные контакты

Миграция специалистов

Техническое образование

Наблюдение, сбор научно-технических сведений
	Совместная разработка НТ проблем

Сотрудничество в рамках долгосрочных программ

Деятельность международных организаций по передаче технологий

Оказание безвозмездной технической помощи


Таблица 4 - Коммерческий обмен

	Лицензионная торговля
	Инженерно-технические услуги

	Уступка патентов

Торговля «чистыми» лицензиями

Франчайзинг 

Торговля и обмен другими видами лицензий
	Проектно-консультационный инжиниринг

Технологический инжиниринг

Строительный инжиниринг

Управленческий инжиниринг

	Обмен в процессе торговли
	Инновационный трансферт технологий

	Закупка образцов новой техники

Торговля комплектным оборудованием

Строительство «под ключ»

Проведение совместных НИОКР

Производственное кооперирование
	Создание собственного предприятия, филиала

Создание СП

Участие в инвестиционном проекте


ТЕМА  «Государственное регулирование внешней торговли и внешнеторговая политика»
Вопросы:

1. Международная торговая политика. Роль государства в регулировании ВЭД

1.1 Регулирование международной торговли

1.2 Валютное и банковское регулирование

1.3 Регулирование движения капитала и рабочей силы

2. Внешнеэкономическая политика России: сущность, цели, принципы

Вопросы для самостоятельного изучения:

1. Место и роль таможенной политики в регулировании ВЭД
 1. Международная торговая политика. Роль государства в регулировании ВЭД

Государственное регулирование ВЭД — это совокуп​ность используемых государственными органами и служба​ми форм, методов и инструментов воздействия на экономи​ческие отношения субъектов разных стран в соответствии с государственными и национальными интересами, целями и задачами.

Интенсивность государственного внешнеэкономического регулирования в конкретных национальных условиях различ​на. В странах, проводящих традиционно либеральную эконо​мическую политику, государство воздействует на рынок пре​имущественно с помощью таможенного тарифа (США) или государственных программ развития хозяйственной струк​туры (Германия). В других странах осуществляются програм​мы активного воздействия на структуру хозяйства с целью приспособления ее к требованиям мировой конъюнктуры по​средством поощрения инвестиций в определенные сектора экономики и манипулирования таможенным тарифом, с по​мощью кредитования и страхования экспортных сделок, эко​номической дипломатии.

Современная практика регулирования/регламентации внешней торговли носит комплексный характер. 
Государственное регулирование в рамках мировой эконо​мики охватывает три основных направления: регулирование международной торговли; регулирование движения капитала и рабочей силы; валютное и банковское регулирование.

1.1 Регулирование международной торговли
Государство активно участвует в развитии внешнеэконо​мической деятельности путем целенаправленного воздейст​вия на определенные сферы и объекты этой деятельности Все меры государственного воздействия могут быть разде​лены в зависимости от направленности действия на эконо​мические процессы на протекционистские и либерализационные.
Протекционизм — защита внутреннего рынка от иностранной конкуренции. Он характеризуется введением высоких таможенных пошлин на импортные товары.

Свободная торговля (либерализация) — это свободный беспошлинный или облагаемый незначительными пошлина​ми ввоз товаров. Меры либерализации направлены на сня тие, снижение ограничений во внешней торговле, что приво​дит к росту конкуренции со стороны иностранных компаний.
В зависимости от характера воздействия на экономиче​ские процессы меры могут быть разделены на администра​тивные и экономические.
Конкурентная борьба на мировом рынке породила специ​фические меры нетарифного ограничения — антидемпин​говые меры. Антидемпинговые меры сводятся к взиманию с экспортера компенсации за ущерб национальной промыш​ленности и производителю, обычно в пользу последнего, час​то в виде дополнительной пошлины. Для констатации дем​пинга используются два основных критерия: ценовой, или стоимостной, и критерий экономического ущерба.

Одним из направлений государственного регулирования внешнеторговой деятельности является антимонопольное регулирование, выступающее важнейшим средством за​щиты национальных интересов малого и среднего предпри​нимательства и обеспечивающее развитие конкурентной среды.

Важнейшим этапом либерализации внешней торговли в России явилось создание правовых основ в виде законов и нормативных актов. 

1.2 Валютное и банковское регулирование
Любое государство вырабатывает собственную валют​ную политику. 
Валютная политика — это совокупность це​ленаправленных мероприятий, осуществляемых государст​вом в сфере валютных отношений. Валютная политика России включает в себя мероприятия, направленные на решение сле​дующих задач:
· укрепление валютно-финансового механизма и восста​новление платежеспособности и кредитоспособности России;

·  привлечение на выгодных для России условиях ино​странных инвестиций и противодействие необоснован​ной, с позиции России, утечки за границу национально​го капитала;

·  укрепление национальной валюты — российского руб​ля, создание условий для его конвертируемости и недо​пущение развития «долларизации» российской эконо​мики.

Валютное регулирование ВЭД представляет собой систему государственных мер по регулированию валютных операций, связанных с импортом в РФ и экспортом из России товаров и услуг. Оно включает:

· валютное регулирование ВЭД юридических лиц — не​резидентов;

· валютное регулирование экспортной деятельности юридических лиц — резидентов;

· банковский контроль за поступлением валютной вы​ручки от экспорта товаров;

· валютное регулирование импортной деятельности юри​дических лиц — резидентов;
· валютный контроль за бартерными сделками.

Осуществляя валютное регулирование, государство ус​танавливает и определяет сферу и порядок проведения ва​лютных операций, порядок формирования и использования валютных резервов страны; порядок создания валютных фон​дов хозяйствующих субъектов; сферу и порядок валютного контроля.
В соответствии с законодательством РФ валютный кон​троль осуществляется органами валютного контроля и их агентами, как то: Правительство РФ, Федеральная служба РФ по валютному и экспортному контролю, Центральный банк, ФТС России, Министерство по налогам и сборам РФ, Инспек​ция валютного контроля и др. Агентами валютного контро​ля признаны уполномоченные банки, т. е. банки, получившие лицензии Банка России на проведение валютных операций, и таможенные службы.
1.3 Регулирование движения капитала и рабочей силы

Регулирование миграции рабочей силы осуществляет​ся посредством двусторонних и многосторонних межправи​тельственных соглашений, международно-правовыми актами, законодательствами государств. Большинство стран вводят в миграционную политику протекционистские меры, при​званные защитить интересы собственного населения и на​циональную экономику. Основой эмиграционной политики является регулирование трех фаз эмиграционного цикла: вы​езд рабочей силы из страны, пребывание за границей, возвра​щение на родину.
Российским законодательством также регулируется въезд иностранной рабочей силу в страну. Это дает возможность контроля процесса привлечения иностранной рабочей силы. Эмиграция из России характеризуется двумя процессами: «утечкой умов» и бизнес-миграцией, т. е. эмиграцию пред​принимателей, вызываемую отсутствием политической и эко​номической стабильности в стране, засильем криминалитета, стремлением использовать собственный капитал в более бла​гоприятной среде.

2. Внешнеэкономическая политика России: сущность, цели, принципы
Торговая политика Российской Федерации является со​ставной частью экономической политики Российской Феде​рации. Целью торговой политики Российской Федерации является создание благоприятных условий для российских экспортеров, импортеров, производителей и потребителей товаров и услуг.

Торговая политика Российской Федерации строится на ос​нове соблюдения общепризнанных принципов и норм между​народного права, а также обязательств, вытекающих из меж​дународных договоров Российской Федерации.
В соответствии с Федеральным законом основными прин​ципами государственного регулирования внешнеторговой деятельности являются:

1)  защита государством прав и законных интересов уча​стников внешнеторговой деятельности, а также прав и законных интересов российских производителей и по​требителей товаров и услуг;

2)  равенство и недискриминация участников внешнетор​говой деятельности, если иное не предусмотрено феде​ральным законом;

3)  единство таможенной территории Российской Федера​ции;

4)  взаимность в отношении другого государства (группы государств);

5)  обеспечение выполнения обязательств Российской Фе​дерации по международным договорам Российской Фе​дерации и осуществление возникающих из этих догово​ров прав Российской Федерации;

6)  выбор мер государственного регулирования внешне​торговой деятельности, являющихся не более обреме​нительными для участников внешнеторговой деятель​ности, чем необходимо для обеспечения эффективного достижения целей, для осуществления которых предпо​лагается применить меры государственного регулиро​вания внешнеторговой деятельности;

7)  гласность в разработке, принятии и применении мер государственного регулирования внешнеторговой дея​тельности;

8)  обоснованность и объективность применения мер госу​дарственного регулирования внешнеторговой деятель​ности;

9) исключение неоправданного вмешательства государ​ства или его органов во внешнеторговую деятельность и нанесения ущерба участникам внешнеторговой дея​тельности и экономике Российской Федерации;

10)  обеспечение обороны страны и безопасности государ​ства;

11)  обеспечение права на обжалование в судебном или ином установленном законом порядке незаконных действий (бездействия) государственных органов и их должно​стных лиц, а также права на оспаривание нормативных правовых актов Российской Федерации, ущемляющих право участника внешнеторговой деятельности на осу​ществление внешнеторговой деятельности;

12)  единство системы государственного регулирования внешнеторговой деятельности;

13)  единство применения методов государственного регу​лирования внешнеторговой деятельности на всей тер​ритории Российской Федерации.

Реализация торговой политики Российской Федерации осуществляется с использованием методов государствен​ного регулирования внешнеторговой деятельности, преду​смотренных в ст. 12 настоящего Федерального закона.

ТЕМА «Международные валютно-расчетные отношения»
Вопросы:

1. Международная валютно-расчетная система: сущность, задачи и функции
2. Особенности современной международной валютно-расчетной системы. Европейская валютная система
3. Международный валютный курс: сущность, функции, структура

Вопросы для самостоятельного изучения:

1. Эволюция мировой валютной системы

2. Общая характеристика международных валютно-кредитных организаций
 1. Международная валютно-расчетная система: сущность, задачи и функции
Валютными отношениями называется совокупность де​нежных отношений, определяющих платежно-расчетные опе​рации между национальными хозяйствами.
Под валютной системой понимается совокупность де​нежно-кредитных отношений, сложившихся между субъекта​ми мирового хозяйства на базе интернационализации хозяй​ственной жизни и развития мирового рынка, закрепленная в международных договорных и государственно-правовых нормах.
Первоначально возникла национальная валютная систе​ма — это форма организации валютных отношений страны, сложившаяся исторически и закрепленная национальным за​конодательством, а также обычаями международного права.
На национальную валютную систему возлагается ряд функций:
формирование и использование валютных ресурсов; обеспечение внешнеэкономических связей страны; обеспечение оптимальных условий функционирования национального хозяйства.
Мировая валютная система (МВС) — глобальная форма организации валютных отношений в рамках мировой эконо​мики, закрепленная многосторонними межгосударственны​ми соглашениями и регулируемая международными валютно​кредитными и финансовыми организациями.
МВС включает, с одной стороны, валютные отношения, с другой стороны, валютный механизм. Валютный механизм представляет собой правовые нормы и представляющие их инструменты как на национальном, так и на международном уровнях.
В качестве основных функций МВС назовем следующие: 
· опосредование международных экономических связей ;

· обеспечение платежно-расчетного оборота в рамках мирового хозяйства; 

· обеспечение необходимых условий для нормального воспроизводственного процесса и бесперебойной реа​лизации товаров;
· регламентирование и координирование режимов на​циональных валютных систем; 
· унификация и стандартизация принципов валютных от​ношений.
Современная структура мировой финансовой системы представлена, во-первых, участниками финансовых рынков. К ним относятся государства, население, международные фи​нансовые органы, предприятия, банки, страховые компании, инвестиционные, взаимные, пенсионные и иные фонды, а также брокеры, дилеры и играющие все большую роль частные спекулянты. Во-вторых, это — финансовые рынки, связываю​щие всех участников: валютные, акций, обязательств, вексель​ные, кредитов, страховые, фьючерсные, опционные, своповые и другие деривативные. В-третьих — инфраструктурные элементы финансовых рынков, к которым относятся биржи и электронные рыночные системы.
 2. Особенности современной международной валютно-расчетной системы. Европейская валютная система
В своем развитии мировая валютная система прошла не​сколько этапов. Каждый этап отличается основными прин​ципами функционирования системы, но имеет определенную преемственность по отношению к предыдущему.
Выделяют следующие этапы развития мировой валютной системы:
1.  Парижская валютная система (с 1867 г. по 20-е гг. XX в.).
2.  Генуезская валютная система (с 1922 г. по 30-е гг.).
3.  Бреттон-Вудская валютная система (с 1944 г. по 1976 г.).
4.  Ямайская валютная система (с 1976-1978 гг. по настоя​щее время). 
Европейская валютная система - ЕВС (англ. European Monetary System, EMS) – форма организации валютных отношений между государствами-членами Европейского экономического сообщества (ЕЭС). Действовала с 13 марта 1979 года (дата начала расчётов ЭКЮ) по 31 декабря 1998 г. (поскольку с 1 января 1999 г. был осуществлен переход к евро).
Создание и развитие Европейской валютной системы
Поиски новых форм валютной интеграции привели к новому соглашению о создании Европейской валютной системы, которая начала действовать с марта 1979 года. Решение о создании Европейской валютной системы было принято в 1978 году на встрече канцлера ФРГ Гельмута Шмидта и президента Франции Валери Жискар д’Эстена. Формирование ЕВС было направлено на достижение валютной стабильности внутри системы в условиях перехода к Ямайской валютной системе и известной независимости от доллара.

Основу Европейской валютной системы составили:

· Создание механизма валютных курсов 

· Создание европейской валютной единицы– ЭКЮ. Экю представляла собой международную расчётную единицу, определяемую на основе корзины валют стран-членов ЕЭС.

· Образование Европейского фонда валютного сотрудничества, создаваемого за счёт взносов стран-участниц. Средства фонда предназначались для предоставления временной финансовой поддержки с целью финансирования дефицита платёжного баланса и для осуществления расчётов по валютным интервенциям, которые осуществляли центральные банки для поддержания валютных курсов в установленных пределах.

3. Международный валютный курс: сущность, функции, структура
Валю́тный курс — цена (котировка) денежной единицы одной страны, выраженная в денежной единице другой страны,драгоценных металлах, ценных бумагах.
Валютный курс зависит от целого ряда факторов:
1)  покупательной способности валют;
2)  макроэкономических показателей страны — ВНП, ВВП, НД и др.;
3)  инфляции и инфляционных ожиданий;
4)  состояния платежного баланса страны;
5)  валютной политики страны;
6)  конъюнктуры валютного рынка;
7)  степени доверия к валюте и т. д.
Под валютой подразумевают особый способ функциони​рования денег, когда они опосредуют международные торго​вые, кредитные, платежно-расчетные операции.
По статусу валюты классифицируются на следующие виды:
· национальная валюта; 
· иностранная валюта; 
· региональная условная валюта; 

· евровалюты.
В мировой валютной системе ряд валют официально име​ет статус резервной валюты, присвоенный МВФ. Резервная валюта — конвертируемая национальная валюта, которая вы​полняет функции международного платежного и резервного средства, является базой для определения валютного пари​тета и валютных курсов для валют других стран, использует​ся для проведения валютных интервенций и формирования официальных золотовалютных резервов государств.
Понятие «обмен валюты» связано с такой её характеристикой, как конвертируемость. Степень конвертируемости валюты определяется механизмом государственного регулирования валютных операций. Валюту называют свободно конвертируемой, если в стране этой валюты к резидентам и нерезидентам не применяют какие-либо ограничения на осуществление валютных сделок, и неконвертируемой, если в стране этой денежной единицы действуют законодательно установленные ограничения почти на все виды операций с ней.  

Валютный курс — это цена валюты как товара, который покупается и продается на мировом валютном рынке. По​купка и продажа валюты осуществляется, прежде всего, для того, чтобы обеспечить потребности международной торгов​ли, т. е. экспортеров и импортеров. Кроме этого, участниками валютного рынка являются население, инвестиционные фон​ды, финансовые компании и брокеры, работающие на фондо​вых и фьючерсных биржах. Валюта покупается и продается через коммерческие банки.
Метод установления курса
Основным понятием, используемым для пояснения валютных курсов является паритет покупательной способности, ППС (purchasing power parity — РРР), для формулирования которого обычно применяют так называемый закон одной цены: цена товара в одной стране должна быть равна цене товара в другой стране; а поскольку эти цены выражаются в разных валютах, это соотношение цен и определяет курс обмена одной валюты на другую.

Пусть Pd — внутренняя цена (domestic price) данного товара, а Pf — его цена за рубежом, в соседней стране (foreign price). Эти цены представляют собой количество валюты, национальной для данной страны и иностранной, которое дают за единицу товара в стране и за рубежом. Отношение цен и будет тем курсом, по которому одну валюту будут обменивать на другую ради покупки данного товара.

S=Pd / Pf
Валютный курс оказывает большое воздействие на между​народные экономические отношения: Мировая экономика:
1. Позволяет производителям данной страны сравни​вать издержки производства товаров с ценами миро​вого рынка. Тем самым он является одним из индикато​ров при осуществлении внешнеторговой деятельности, а также прогнозирует финансовые результаты этой дея​тельности.
2.  Непосредственно влияет на экономическое положение страны, что проявляется, в частности, в состоянии ее платежного баланса.
ТЕМА «Международный рынок капитала»

Вопросы:

1. Международное движение капитала: сущность, основные характеристики

2. Международный кредит: сущность, функции, принципы 
3. Проблемы задолженности как фактор неустойчивости современного мирового хозяйства

Вопросы для самостоятельного изучения:

1.Классификация международного кредита

2. Формы экспортного кредитования: лизинг, форфейтинг, факторинг
 1. Международное движение капитала: сущность, основные характеристики
Международный рынок капиталов выступает важным элементом мировой экономики, обеспечивающим движение одного из факторов производства — финансовых ресурсов.
Основной целью миграции финансовых ресурсов являет​ся эффективное приложение капитала, изъятого из внутрен​него обращения страны базирования, в принимающей стране для получения более высокой прибыли.
Международный рынок капитала оказывает следующее влияние на мировую экономику:
· способствует росту мировой экономики. В результа​те перелива капитала увеличиваются инвестиционные способности стран-реципиентов, растет объем произ​водительного капитала;
· углубляется международное разделение труда вследст​вие углубления международных специализации и коо​перации производства;
· увеличиваются объемы взаимного товарообмена между странами, стимулируется развитие мировой торговли.
На развитие процесса международного движения капитала оказывают влияние следующие факторы:
1)  развитие производства и поддержание темпов эконо​мического роста;
2)  глубокие структурные сдвиги как в мировой экономике, так и в экономике отдельных стран;
3)  углубление международной специализации и коопера​ции производства;
4)  рост транснационализации мировой экономики;
5)  рост интернационализации производства и интеграци​онных процессов;
6)  либерализация мировой торговли;
7)  либерализация экспорта/импорта капитала;
8)  политика «индустриализации» развивающихся стран;
9)  проведение экономических реформ;
10) политика поддержки уровня занятости.
Мировой рынок ссудного капитала представляет собой систему отношений по аккумуляции и перераспределению ссудного капитала между странами мирового хозяйства.
Отличительными чертами современной миграции капи​талов являются:
·  повышение роли государства в вывозе капитала (оно не только содействует вывозу, но и выступает экспор​тером). Вывоз государственных капиталов осуществля​ется преимущественно в развивающиеся и бывшие со​циалистические страны, в основном в форме кредитов. Государственные средства поступают в эти страны не только на двусторонней, но и на многосторонней осно​ве: через международные и региональные финансовые организации;
·  усиление миграции частного капитала между развиты​ми странами:
·  увеличение доли прямых иностранных инвестиций.
В зависимости от содержания операций на международном рынке ссудных капиталов его можно разграничить на два ос​новных сектора:
·  мировой денежный рынок;
·  мировой рынок капиталов
 В зависимости от конкретных форм заимствований он, в свою очередь, под​разделяется на кредитный рынок и рынок ценных бумаг.
 2. Международный кредит: сущность, функции, принципы
Международный кредит — это движение ссудного капи​тала в сфере международных экономических отношений, связанное с предоставлением валютных и товарных ресурсов на определенных условиях.
Международный кредит участвует в кругообороте капи​тала на всех его стадиях:
при превращении денежного капитала в производствен​ный путем приобретения импортного оборудования, сырья, топлива; в процессе производства; при реализации товаров на мировых рынках.
Связь международного кредита с воспроизводством про​является в его принципах:
·  возвратность, если полученные средства не возвраща​ются, то имеет место безвозвратная передача денежного капитала, т. е. финансирование;
·  срочность, обеспечивающая возвратность кредита в ус​тановленные кредитным соглашением сроки;
·  платность, отражающая действие закона стоимости и способ осуществления дифференцированных усло​вий кредита;
·  материальная обеспеченность, проявляющаяся в гаран​тии его погашения;
·  целевой характер — определение конкретных объектов ссуды, его применение прежде всего в целях стимули​рования экспорта страны-кредитора.
Международный кредит выполняет следующие функции, определяющие его специфику:
·  перераспределение ссудных капиталов между странами для обеспечения потребности расширенного воспроиз​водства. Международный кредит способствует вырав​ниванию национальной прибыли в среднюю прибыль и увеличению ее массы;
·  экономия издержек обращения в сфере международных расчетов путем замены действительных денег кредит​ными, а также путем развития и ускорения безналич​ных платежей, замены наличного валютного оборота международными кредитными операциями. Экономия времени обращения международного ссудного капитала увеличивает время производительного функциониро​вания капитала, обеспечивая расширение производства и рост прибылей;
·  ускорение концентрации и централизации капитала. Привлечение иностранных кредитов ускоряет про​цесс капитализации прибавочной стоимости, раздви​гает границы индивидуального накопления. Кредит дает возможность распоряжаться в известных пре​делах капиталом, собственностью и трудом других стран;
·  содействие превращению индивидуальных предпри​ятий в акционерные общества или транснациональные корпорации;
·  помощь в регулировании мировой экономики.
Источники международного кредита:
· временно высвобождаемая у предприятий в процессе кругооборота часть капитала в денежной форме;
· денежные накопления государства;
· индивидуальные денежные накопления, мобилизуемые банками.
3. Проблемы задолженности как фактор неустойчивости современного мирового хозяйства
Международные кредитные отношения служат объектом как рыночного, так и государственного регулирования. Сте​пень вмешательства государства в международные кредитные отношения различна, но формы его в большинстве стран оди​наковы. Кризис международной задолженности начинается тогда, когда какая-либо страна или группа стран объявляют о невозможности выплачивать свои внешние долги или об ан​нулировании своего долга. Добиться возобновления выплат очень сложно, так как в роли заемщика выступает суверенный экономический агент, нередко правительство иностранного государства. Предъявить к такому заемщику санкции, кото​рые применяются к обычному неплательщику той или иной страны, невозможно. Все это нарушает равновесие между​народного рынка кредита, отдельные нарушения принимают массовый характер, происходит циклический кризис мировой задолженности.
Внешние заимствования увеличивают ресурсы экономиче​ского развития, но предполагают их обслуживание:
1)  выплату основной суммы кредита;
2)  уплату процентов по кредиту.
Вместе взятые, эти выплаты представляют собой прямые вычеты из дохода и сбережений страны-должника.
При определении валютно-финансовых условий между​народного кредита кредитор исходит из кредитоспособ​ности — способности заемщика получить кредит — и платежеспособности — способности заемщика своевременно и полностью рассчитаться по своим обязательствам.
Платежеспособность зависит от наличия ресурсов, ко​торыми располагает страна-должник, т. е. от объема ее ВНП, а также экспортной базы.
Признаком наступления кризиса платежеспособности обычно служат нарушения графика платежей по обслужива​нию долга. Различаются конъюнктурные и структурные при​чины кризиса платежеспособности.
Стратегия выхода из кризиса платежеспособности зависит от того, какие факторы его порождают. В одних странах ре​шающую роль в развитии долгового кризиса играют внешние факторы, в других — внутренние. К внешним факторам отно​сятся: ухудшение условий внешней торговли; падение спроса на мировом рынке на экспортные товары страны-должника, ухудшение условий международного кредитования. В числе внутренних факторов — бюджетный дефицит, инфляция, за​вышенный валютный курс, неэффективность и убытки госу​дарственных предприятий и др.
Кризис платежеспособности имеет тяжелые социально-экономические последствия для страны-должника: острая нехватка конвертируемой валюты; снижение импорта потребительских товаров, сырья, ма​шин, оборудования; свертывание производства; сокращение капиталовложений; падение жизненного уровня населения.
Одной из острейших нерешенных проблем конца XX — начала XXI в. является проблема международной задол​женности. Для анализа уровня и динамики внешнего долга, способности страны продолжать обслуживать внешний долг, используя валютные поступления, Мировым банком приме​няются следующие соотношения:
· отношение общей суммы внешнего долга к экспорту товаров и услуг;
· отношение общей суммы внешнего долга к валовому национальному доходу;
· отношение платежей по обслуживанию долга к экспорту товаров и услуг;
· отношение платежей процентов к валовому националь​ному доходу;
· отношение международных резервов к импорту товаров и услуг;
· доля краткосрочного долга в общей сумме внешнего долга; доля долга международным организациям в общей сум​ме внешнего долга.
Международный опыт поиска решения проблемы внешней задолженности экономическими методами в настоящее время основывается на положении о том, что существует некоторый оптимальный уровень внешней задолженности страны, ко​торый позволяет ей продолжить обслуживать внешний долг (долговая кривая Лаффера). С точки зрения кредитора наи​более разумная политика управления внешним долгом стран заключается в том, чтобы путем реструктуризации долга поддерживать платежеспособность стран-должников на оп​тимальном для кредитора уровне.
Страны с высоким уровнем задолженности проводят поли​тику, основанную на стабилизационной программе Междуна​родного валютного фонда, которая предполагает:
- отмену или либерализацию валютного и импортного контроля;
- снижение обменного курса местной валюты;
- проведение жесткой внутренней антиинфляционной программы, включая контроль за кредитами банков, правительственный контроль за дефицитом государст​венного бюджета, отказ от индексации ставок заработ​ной платы, поощрение свободы рынков;
- открытие экономики мировому хозяйству и поощрение иностранных инвестиций.
ТЕМА  «Зарубежное инвестирование»

Вопросы:

1. Сущность зарубежного инвестирования

2. Инвестиционный климат

3. Транснациональные корпорации
4. Свободные экономические зоны
 1. Сущность зарубежного инвестирования
Международные инвестиции — это понятие, охватываю​щее процесс движения и соединения материальных и финансовых ресурсов с целью роста и развития экономики. В эконо​мическом смысле международные инвестиции представляют собой куплю-продажу товаров особого свойства — междуна​родных инвестиционных товаров, которые приносят доход и характеризуются ликвидностью и свободным обращением. Этим товары относятся к числу так называемых биржевых товаров.
К инвестициям относится приобретение в полную или частичную собственность предприятий и организаций, покуп​ка акций, облигаций и других ценных бумаг, взносы в устав​ный капитал совместных предприятий, кредиты физическим и юридическим лицам, вложения в виде технологий, машин, оборудования, лицензий, любого другого имущества, интел​лектуальных ценностей, а также банковские вклады и приоб​ретение недвижимости. Вложения в ценные бумаги называ​ются финансовыми инвестициями.
Основные субъекты инвестиционных отношений — это государство в лице разных органов исполнительной власти, корпорации и частные лица.
Иностранные инвестиции в Россию вложения ино​странного капитала, а также капитала зарубежных филиалов российских юридических лиц в предприятия и организации на территории РФ с целью получения последующего дохода.
Российские инвестиции — вложения российского капита​ла, а также капитала российских филиалов иностранных юри​дических лиц в предприятия и организации, расположенные за пределами России.
Источником инвестиций могут выступать как собствен​ные средства организаторов производства (акционеров, соб​ственников, пайщиков), так и заемные средства (кредиты бан​ков, ссуды).
По источникам происхождения капитал, находящийся в движении на мировом рынке, делится на официальный (государственный) и частный (негосударственный).
По характеру использования капитал делится на предпри​нимательский и ссудный.
По сроку вложения капитал подразделяется на средне​срочный, долгосрочный и краткосрочный.
По цели вложения различают капитал в виде прямых и портфельных инвестиций.
2. Инвестиционный климат
Регулирование международного инвестирования осу​ществляется по следующим направлениям:
· разработка и реализация инвестиционной политики в принимающих капитал странах;
·  содействие зарубежным капиталовложениям в стра- нах-инвесторах;
·  содействие сотрудничеству в области международного инвестирования на многосторонней основе;
·  осуществление международного инвестирования на двусторонней основе.
Инвестиционная политика в принимающих странах по отношению к иностранному капиталу характеризуется раз​личной направленностью: привлечение иностранного капи​тала для развития национальной экономики; ограничение притока иностранного капитала; недопущение иностранного капитала.
Инвестиционная позиция — соотношение активов, кото​рыми страна владеет за рубежом, и активов, которыми владе​ют иностранцы в данной стране.
Инвестиционный климат — условия для среднесрочного или долгосрочного вложения капитала в различные отрасли данной страны или региона (таблица 2).
Таблица 2 - Составляющие инвестиционного климата
	Потенциальные опасности (инвестиционный риск)

	Потенциальные воз​можности (инвести​ционный потенциал)
	Законодательная
база

	Политическая неста​бильность
	Ресурсосырьевая база: энергосырье​вой потенциал, техно​логии, трудовые ре​сурсы
	Стабильность

	
	
	Защита прав собст​венности

	Социальная напря​женность
	
	

	
	
	Налоговое законо​дательство

	
	Производственный потенциал: наличие конкурентных пре​имуществ, отраслевая специализация, сте​пень индустриализа​ции
	

	Экологические риски
	
	Специальное зако​нодательство в об​ласти инвестиций

	
	Потребительский ры​нок
	

	Макроэкономиче​ская ситуация
	Инфраструктура: производственная, рыночная, институ​циональная, инфор​мационная
	

	Криминогенность
	
	

	
	Геополитический фак​тор
	


3. Транснациональные корпорации

Увеличение в последние десятилетия масштабов прямого инвестирования привело к возникновению и быстрому разви​тию международных корпораций — крупных компаний, осу​ществляющих инвестиции и имеющих филиалы и дочерние компании во многих странах мира. Международные корпо​рации бывают двух видов:
а)
транснациональные корпорации (ТНК), в которых головная компания принадлежит капиталу одной страны;
б) многонациональные корпорации (МНК), в которых го​ловная компания принадлежит капиталу двух и более стран;
в) международные корпоративные союзы (консорциумы).
Большая часть современных международных корпораций имеет форму ТНК.
Транснациональные корпорации (ТНК) — закономерный результат развития международного разделения труда, произ​водственной кооперации и инвестиционного сотрудничества. Образование ТНК неотделимо от вывоза капитала. Они явля​ются инструментом реализации межгосударственного пере​мещения капитала. ТНК рассматривают все мировое хозяй​ство как сферу приложения своего капитала.
Предпосылки возникновения ТНК:
· интернационализация производства и капитала на ос​нове развития производительных сил, перерастающих национально-государственные границы; экономическая эффективность ТНК, обусловленная большими масштабами производства во многих от​раслях;
· поощрение деятельности ТНК со стороны государст​ва, обеспечение им рынков сбыта путем заключения различных политических, экономических и торговых союзов и соглашений;
· конкурентное преимущество, возникающее при верти​кальной и горизонтальной интеграции с иностранными филиалами;
· больший доступ на лучших условиях на международные рынки капитала.
Межгосударственное многостороннее регулирование дея​тельности ТНК осуществляется исключительно путем согла​сования политических установок правительств стран-участниц в интересах национальных капиталов. Основной задачей в этой сфере является создание правовых условий, обеспечи​вающих соблюдение ТНК норм и принципов международного правового регулирования. Трудность заключается в том, что ТНК не являются субъектами международного права и их соглашения с государствами не могут рассматриваться в ка​честве международно-правовых. ТНК состоят в организаци​онном плане из большого числа структурных подразделений, находящихся в разных странах и обладающих различной пра​восубъектностью. Дочерние компании ТНК выступают как независимые юридические лица, учреждаемые и действующие согласно законам принимающих стран.
 4. Свободные экономические зоны
Свободные экономические зоны (СЭЗ) получили широкое распространение во многих странах. В начале 90-х гг. прошло​го века в мире функционировало более 1 тыс. таких зон. По оценкам западных специалистов через них проходит до 30% мирового товарооборота. Транснациональные корпорации (ТНК) в поисках льготных условий для своей деятельности рассматривают эти зоны как потенциальный источник, где можно получить сверхприбыль. Крупнейшие ТНК считают организацию собственного производства в СЭЗ важнейшим направлением своей экспансии.
СЭЗ представляют собой самостоятельные территориаль​но-географические анклавы с той или иной степенью обо​собленности от остального экономического пространства страны. В научных публикациях и отчетах международных организаций для характеристики разного рода зон использу​ется термин «свободные экономические зоны». Однако этот термин не в полной мере отражает сущность этого явления. Так, во многих из них применяемые экономические правила, рычаги, специальные административные законы отнюдь не освобождают от определенного правового и хозяйственного режима, а лишь облегчают его, предоставляют льготы, стиму​лирующие предпринимательство. Кроме того, для большин​ства развивающихся стран эти зоны по своей реальной сути являются специальными в смысле экстерриториальности, по условиям и уровню жизни населения зоны, концентрации про​изводственного и кадрового потенциала и т.п. В силу этого, такие зоны правильнее называть «специальные экономиче​ские зоны».
СЭЗ функционируют как в промышленно развитых (США, Англия, Япония, Германия), так и в развивающихся странах, начиная с «новых индустриальных стран» и до весьма слабо​развитых (Шри Ланка, Гватемала и др.). Имеются такие зоны и в странах Восточной Европы, а также Китае, Вьетнаме. Про​должается процесс создания зон на территории СНГ.
Практика создания и функционирования СЭЗ показыва​ет, что каждому их типу (таблица 3) соответствует свой спе​цифический набор льгот и стимулов. К ним относятся сле​дующие:
· внешнеторговые льготы — введение упрощенного по​рядка осуществления внешнеторговых операций; финансовые льготы в виде установления низких цен на коммунальные услуги, снижения арендной платы, пре​доставления различных субсидий и др.; фискальные льготы, которые связаны с налоговым сти​мулированием;
· административные льготы, которые предоставляются администрацией данной СЭЗ для упрощения режима въезда и выезда иностранных граждан, процедур реги​страции предприятий и т. д.
Таблица 3 - Разновидности СЭЗ в соответствии с хозяйственной специализацией

	Торговые
	Свободные таможенные

Свободные порты

Торгово-производственные

	Промышленно-производственные
	Импортозамещающие

Экспортно ориентированные

	Технико-внедренческие
	Технополисы

Технопарки

Инновационные центры

	Сервисные
	Оффшорные

Налоговые гавани

	Комплексные
	Зоны свободного предпринимательства

Специальные экономические зоны

Территории особого режима

Особые экономические зоны

	Международные 
	Приграничные СЭЗ

Еврорегионы 


ТЕМА «Международная миграция рабочей силы»
Вопросы:

1. Международная миграция рабочей силы: ее сущность, основные факторы и формы
2. Экономические последствия международной миграции рабочей силы 
3. Международное и национальное регулирование миграции рабочей силы
Вопросы для самостоятельного изучения:

1. Миграционная политика России
 1. Международная миграция рабочей силы: ее сущность, основные факторы и формы 
Миграция рабочей силы — перемещение трудоспособ​ного населения из одних государств в другие сроком более чем на год, вызванное причинами экономического и иного характера (таблица 1).
Эмиграция — выезд трудоспособного населения из дан​ной страны за ее пределы.
Иммиграция — въезд трудоспособного населения в дан​ную страну из-за ее пределов.
Реэмиграция — возврат на родину ранее эмигрировавше​го населения.
Миграционное сальдо — разность миграции из страны и эмиграции в страну.
Согласно разработанной Международной организацией труда (МОТ) классификации современная международная трудовая миграция подразделяется на 5 основных типов:
1) работающие по контракту, в котором четко оговорен срок пребывания в принимающей стране. В основном, это сезонные рабочие, приезжающие на уборку урожая, а также неквалифицированные или малоквалифициро​ванные работники;
2) профессионалы, которых отличает высокий уровень подготовки, наличие соответствующего образования и практического опыта работы;
3) нелегальные иммигранты, в число которых входят ино​странцы с просроченной или туристической визой, за​нимающиеся трудовой деятельностью;
4)  беженцы — лица, вынужденные эмигрировать из своих стран по каким-либо причинам экономического и/или неэкономического характера;
5) переселенцы, т. е. лица, переезжающие на постоянное место жительства.
Рассмотрим подробнее некоторые формы трудовой ми​грации:
·  безвозвратная или постоянная;
·  временно-постоянная;
·  сезонная миграция;
·  маятниковая (челночная, приграничная);
·  «утечка умов».
С точки зрения соблюдения норм действующего в стране законодательства миграция населения может быть законной (без нарушения законодательных норм) и незаконной (с на​рушением законодательства).
Рабочая сила является объектом купли-продажи, но как то​вар отличается от остальных товаров. Она всегда продается во временное пользование, и продавец никогда не отказывается от права собственности на нее. Ее нельзя накапливать и легко увеличивать или уменьшать как другие товары.
Международный рынок рабочей силы зависит от социаль​но-политической среды, традиций и законодательства, отно​шения работника к социальной ситуации в стране, эффектив​ности деятельности местных профсоюзов и др. (таблица  1).
Как следствие экономических и неэкономических причин констатируется существование двух типов миграции: добровольной и вынужденной. 
Таблица 1 - Факторы миграции рабочей силы
	Экономические
	Неэкономические

	Неравномерность экономиче​ского развития Уровень безработицы 
Различия в заработной плате 
Экономическая конъюнктура Экономические циклы 
Аграрное перенаселение (беззе​мелье)
Деятельность транснациональ​ных корпораций
	Политическая и физическая свобода Религиозные 
Этнические 
Демографические 
Военные действия 
Проблемы беженцев и вынуж​денных переселенцев


В мировой экономике выделяются отдельные страны, спе​циализирующиеся на экспорте рабочей силы. В их числе: рес​публики бывшей союзной Югославии, Египет, Пакистан, Пор​тугалия, Индия, Турция, Италия, Испания, Йемен.
Специфика современной международной миграции рабо​чей силы:
·  значительное и постоянное увеличение ее масштабов, вовлечение в этот процесс народов практически всех континентов;
·  увеличение продолжительности пребывания мигрантов в стране занятости;
·  появление миграции из более развитых стран в менее развитые страны;
·  значительное увеличение нелегальной миграции, свя​занной с тенденцией увеличения доли теневой эконо​мики в мире.
 2. Экономические последствия международной миграции рабочей силы 
Общие глобальные последствия миграции рабочей силы но​сят двойственный характер. С одной стороны, она обеспечивает перераспределение трудовых ресурсов в соответствии с по​требностями стран, предоставляет возможности освоения новых регионов, концентрирует огромные массы наиболее активного и энергичного населения в экономических цен​трах, обусловливает изменения экономического, социального и культурного положения людей. С другой стороны, мигра​ция населения становится причиной роста городов и обезлю​дения села, усиливает маргинальность общества, обостряет социальные, межнациональные, культурные и иные проти​воречия. 
Экономические последствия миграции рабочей силы для стран-импортеров в целом положительные: это фак​тор развития и расширения производства; занятость на тя​желых, низкооплачиваемых, вредных работах, малопривле​кательных для местного населения; рабочие-иммигранты в большинстве принимающих стран рассматриваются как определенный амортизатор в периоды ухудшения экономи​ческой конъюнктуры — иностранцы теряют работу первыми; иммиграция высококвалифицированных кадров позволяет странам-реципиентам экономить значительные средства на подготовке специалистов. К негативным последствиям им​миграции относят усиление конкуренции на рынке неква​лифицированной рабочей силы, ведущее к снижению реаль​ной заработной платы соответствующей категории местных работников.
Для стран — экспортеров рабочей силы экономические последствия выражаются в получении дополнительных до​ходов в форме денежных переводов от эмигрантов. Помимо денежных переводов трудовые мигранты при возвращении на родину привозят с собой ценности, сбережения и средства производства на сумму, примерно равную предыдущим пере​водам (таблица 2).

Таблица 2 - Последствия международной миграции рабочей силы
	Выгоды
	Потери

	Принимающая страна в целом выигрывает:
выгоды предпринимателей пре​вышают потери рабочих; потребители покупают более де​шевую продукцию и услуги; положительное влияние на госу​дарственный бюджет (рост на​логовых поступлений); возникает мультипликационный эффект части дохода, которую иммигранты используют на по​купку товаров и услуг
	Принимающая страна в целом проигрывает:
потери рабочих в результате снижения цены труда на нацио​нальном рынке рабочей силы; отрицательное воздействие на государственный бюджет (вы​платы пособий по бедности, возможная перегрузка общест​венных школ);
возможны межнациональные конфликты;
возможен рост преступности, особенно при нелегальной им​миграции

	Для экспортирующей страны: выигрыш рабочих, получающих более высокую зарплату; появление дополнительных ис​точников валютных поступле​ний за счет частных переводов эмигрантов;
возвращение в страну «обога​щенных» передовым опытом трудовых ресурсов; смягчение экономических и со​циальных проблем, связанных с безработицей
	Для экспортирующей страны:
 потери предпринимателей из-за повышения цены труда; недопоступление налоговых платежей в финансовую систе​му;
потери эффекта от инвестиций в подготовку квалифицирован​ной рабочей силы — «утечка умов»


3. Международное и национальное регулирование миграции рабочей силы
Межстрановая миграция населения и трудовых ресурсов возникает при наличии значительного контраста в уровнях экономического и социального развития и темпах естествен​ного демографического прироста стран, принимающих и от​дающих рабочую силу.
Учитывая, что правительство каждой страны суверенно в своем праве определять направления и цели миграцион​ной политики, при разработке комплекса мер, регулирующих процессы внешней трудовой миграции, признано целесооб​разным и необходимым условием придерживаться опреде​ленных норм и стандартов, закрепленных в документах меж​дународных организаций. Международные конвенции, в том числе Всеобщая декларация прав человека, принятая ООН 10 декабря 1948 г., объявляют свободный выбор места житель​ства и работы в качестве основополагающих прав человека.
Международные правовые акты, регулирующие процессы ми​грации между странами — участницами соглашений, а также с третьими странами, как правило, устанавливают либераль​ные нормы перемещения населения и рабочей силы внутри интеграционных группировок и ограничительные — по отно​шению к третьим странам.
На международном уровне создано несколько организа​ций, призванных регулировать миграционные процессы.
Международная организация труда (МОТ) была создана в 1919 г., в 1946 г. МОТ стала специализированным подразде​лением ООН. Основными задачами функционирования МОТ являются:
·  содействие обеспечению социальной справедливости:
·  разработка международной политики и программ, на​правленных на улучшение условий труда и жизни ми​грантов;
·  выработка международных трудовых стандартов;
·  борьба с безработицей;
·  разрешение проблем социального страхования.
Международная организация по миграции (МОМ) об​разована в 1949 г. как международная организация по де​лам беженцев. В данную организацию входят более 80 стран. В рамках МОМ осуществляется разработка долгосрочных программ в области регулирования миграционных пото​ков, технического сотрудничества, предотвращения «утечки умов», предоставления экспертных услуг.
В рамках ОЭСР создана система постоянного наблюде​ния за миграцией (СОПЕМИ), которая координирует дея​тельность национальных иммиграционных управлений.
Регулирование миграции рабочей силы осуществляется посредством двусторонних и многосторонних межправитель​ственных соглашений, международно-правовыми актами, за​конодательствами государств. В национальном законодатель​стве находят отражение две тенденции (таблица 3):
1)  к открытой экономике и соответственно свободному перемещению трудовых ресурсов;
2)  к протекционизму и ограничениям в области междуна​родной миграции.
Таблица 3 - Эмиграционная политика государства
	Прямые методы регулирования
	Косвенные методы регулирования

	Экспансионистская политика, направленная на завоевание ра​бочих мест на рынке зарубеж​ных стран
Структурная политика (лими​тирование выдачи заграничных паспортов: запрет на выезд от​дельных категорий работников; введение эмиграционных квот) 
Требования-условия к субъек​там трудовой миграции — фир​мам-посредникам, трудящимся-мигрантам
	Валютная и банковская полити​ка поощрения валютных пере​водов из-за рубежа Предоставление льгот по валют​ным вкладам
Продажа рабочим-мигрантам ценных бумаг, не облагаемых налогом
Таможенная политика, предус​матривающая таможенные льго​ты для возвращающихся трудя​щихся


Российским законодательством также регулируется въезд иностранной рабочей силу в страну. Это дает возможность контроля процесса привлечения иностранной рабочей силы. Эмиграция из России характеризуется двумя процессами: «утечкой умов» и бизнес-миграцией, т. е. эмиграцией пред​принимателей, вызываемой отсутствием политической и эко​номической стабильности в России, засильем криминалите​та, стремлением использовать собственный капитал в более благоприятной среде.
С принятием в 1991 г. Закона «О занятости населения в Российской Федерации» (Новая редакция принята 20 апре​ля 1996 г.) всем гражданам России предоставлено право вы​езжать за рубеж на работу.
Экономическая миграция из России определяется сле​дующими факторами:
- более высоким уровнем жизни за рубежом и выгодными условиями труда, предлагаемыми там;
- численность выезжающих будет ограничена емкостью рынков труда принимающих стран и в целом сравни​тельно низким уровнем квалификации рабочей силы из РФ, непризнанием за рубежом российских дипломов о высшем образовании, языковым барьером. 
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1. Сущность платёжного баланса. Сальдо платежного баланса
Международное движение товаров, услуг, знаний, капитала и рабочей силы отражается в платежном балансе.

Платежный баланс — это статистическая система, в которой отражаются все внешнеэкономические операции между экономикой данной страны и экономикой других стран, произошедшие в течение определенного периода времени (месяц, квартал или год).

Платежный баланс представляет собой отчет обо всех международных сделках резидентов той или иной страны с нерезидентами за определенный период (обычно квартал и год). В свою очередь, резидент — это экономический агент, имеющий постоянное местопребывание в стране.

В России исходные данные для платежного баланса собирает прежде всего Федеральная служба государственной статистики, а составляет и публикует Центральный банк в своем периодическом издании «Вестник Банка России».

Платежный баланс характеризует развитие внешней торговли, уровень производства, занятости и потребления. Его данные позволяют проследить, в каких формах происходит привлечение иностранных инвестиций, погашение внешней задолженности страны, изменение международных резервов, состояние фискальной и монетарной политики, регулирования внутреннего рынка и валютного курса. Платежный баланс служит одним из источников данных для системы национальных счетов и непосредственно используется для расчета ВВП.

Таблица 1 -  Учет операций по платежному балансу
	Операции
	Кредит,

плюс (+)
	Дебет,

минус (-)

	I. Счет текущих операций

A. Товары и услуги

Б. Доходы (оплата труда и доходы от инвестиций)

B. Трансферты (текущие и капитальные)
	Экспорт

Поступления

Получение
	Импорт

Выплаты

Передача

	II. Счет операций с капиталом и финансовыми инструментами

А. Счет операций с капиталом:

1. Капитальные трансферты

2. Приобретение / продажа не произведенных нефинансовых активов

Б. Финансовый счет

1. Инвестиции

2. Резервные активы
	Продажа активов

Получение
	Приобретение активов

Передача


Сумма всех кредиторских проводок должна совпадать с суммой дебиторских, а общее сальдо всегда равняться нулю. Однако на практике баланс никогда не достигается. Это происходит потому, что данные, характеризующие разные стороны одних и тех же операций, берутся из нескольких источников. Эти расхождения часто называют чистыми ошибками и пропусками.

Платежный баланс построен на основе принципов бухгалтерского учета: каждая операция отражается дважды — по кредиту одного счета и дебету другого. Правила отражения операций в ПБ по дебету и кредиту таковы:

Стандартные компоненты платежного баланса содержат следующие счета: счет текущих операций (товаров и услуг, доходов, текущих трансфертов); счет операций с капиталом (капитальные трансферты, приобретение/продажа непроизведенных нефинансовых активов); финансовый счет (прямые инвестиции, портфельные инвестиции, прочие инвестиции, резервные активы).

2. Структура платежного баланса по методологии Международного валютного фонда

В настоящее время в большинстве стран составляются платежные балансы, сгруппированные по схеме, рекомендованной Международным валютным фондом. Для платежного баланса страны используется расчетная единица, которая применяется во внутренних расчетах и учете. В международной статистике платежные балансы разных стран принято рассчитывать в долларах США. Для пересчета в доллары США используется фактический курс доллара к соответствующим валютам на дату составления баланса.

Стандартный платежный баланс состоит из следующих разделов (также называемых статьями), которые приведены ниже.

Структура агрегированного платежного баланса (по методологии МВФ)
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3. Факторы, влияющие на платежный баланс

На состояние платежного баланса влияет ряд факторов:

1. Неравномерность экономического и политического развития стран, международная конкуренция. 

2. Циклические колебания экономики. 

3. Рост заграничных государственных расходов. 
4. Милитаризация экономики и военные расходы. 

5. Усиление международной финансовой взаимозависимости. 

6. Изменения в международной торговле. 
7. Валютно-финансовые факторы. 
8. Отрицательное влияние инфляции на платежный баланс. 
9. Чрезвычайные обстоятельства 
ТЕМА «Международное экономическое сотрудничество»

Вопросы: 

1. Сущность и содержание международного экономического сотрудничества

2.  Основные направления международного экономического сотрудничества
3. Международные экономические организации: классификация, организационная структура, порядок образования

Вопросы для самостоятельного изучения:

1. Основные международные экономические организации (МВФ, МБРР, МАР, МАГИ, ВТО, ЮНИДО, МАГАТЭ, и др.)

2. Основные интеграционные объединения мира (ЕС, СНГ, НАФТА, АТЭС и др.)
 1. Сущность и содержание международного экономического сотрудничества
Происходящие в последнее время во всей системе между​народных экономических отношений изменения, определяе​мые как глобализация мирохозяйственных связей, нарастают по основным направлениям развития микро- и макроэконо​мик национальных государств, а также путем создания пла​нетарных систем (Интернет, всемирный финансовый рынок спекулятивного капитала, возникновение планетарно ин​тегрированных отраслей и предприятий). Человечество все больше ощущает себя единым целым, хотя и разделенным на противоречивые, а то и противоборствующие группировки, страны, конфессии.
В современных условиях насчитывается несколько ты​сяч международных организаций, работающих в интере​сах обеспечения политической, экономической стабильно​сти и повышения благосостояния населения во всем мире (таблица 1). События, происходящие сегодня в мире, позволяют констатировать следующие факты:
Таблица 1 - Структура системы международных организаций
	Международные организации (МО)

	Комплексные
	Финансовые
	Торговые
	Региональные

	МО системы ООН
	Группа Миро​вого банка
	Всемирная тор​говая организа​ция (ВТО)
	Европейский союз (ЕС)

	МО системы ОЭСР
	МВФ
	ЮНКТАД
	НАФТА

	Совет Европы
	Банк междуна​родных расче​тов (БМР)
	МО по отдель​ным рынкам
	АТЭС

	ОБСЕ
	Исламский банк развития
	
	МЕРКОСУР

	ОИК
	
	
	СНГ


— как никогда раньше, наблюдается зависимость человека от уровня жизни и благосостояния;
·  промышленные революции и научные достижения со​кратили разделяющие людей расстояния и расширили международные контакты и сотрудничество;
·  в разных областях политической и социально-гумани​тарной жизни возникли глобальные проблемы, в том числе безопасности в целом;
·  взаимозависимость государств продолжает сохранять​ся в формах соперничества в сфере политики, экономи​ки и культуры.
 2. Основные направления международного экономического сотрудничества
Международное регулирование осуществляется по сле​дующим направлениям:
·  экономическое и промышленное сотрудничество;
·  сотрудничество в области транспорта;
·  сотрудничество в валютно-финансовый сфере;
·  сотрудничество в области мировой торговли;
·  сотрудничество в области интеллектуальной собствен​ности;
·  сотрудничество в области стандартизации и сертифи​кации продукции;
·  сотрудничество в области инвестиций;
·  научно-техническое сотрудничество;
·  сотрудничество в области международной коммерче​ской практики.
Так, например, развитие международных экономических отношений сопровождается не только национальным регули​рованием внешней торговли, но и возникновением в послед​ние десятилетия разнообразных форм межгосударственного взаимодействия в этой сфере. Эта тенденция обусловлена не​сколькими причинами:
·  углублением интернационализации хозяйственной жизни;
·  расширением мировых рынков товаров, услуг и факто​ров производства;
·  развитием транснациональных корпораций;
·  появлением множества международных организаций.
В итоге регулирующие меры одной страны оказывают прямое влияние на экономику других государств, которые предпринимают ответные шаги по защите своих производи​телей и потребителей, что вызывает необходимость коорди​нации регулирования на наднациональном уровне. В таком случае она может осуществляться на основе двусторонних договоренностей, многосторонних соглашений региональ​ного характера, многосторонних конвенций глобального ха​рактера.
Целями функционирования международных экономиче​ских организаций как на глобальном, так и на региональном уровнях являются:
·  развитие экономического и социального прогресса, обеспечение высокого уровня жизни всех стран и на​родов;
·  определение и использование наиболее прогрессивных форм международных экономических отношений, осно​ванных на справедливости, общности интересов, взаим​ном сотрудничестве между всеми государствами;
·  изучение и принятие мер по наиболее важным пробле​мам международных экономических отношений;
·  достижение сотрудничества в научно-технических, про​мышленно-производственных и социальных областях на основе равных преимуществ, совершенствования взаимных интересов и выгоды для всех государств;
·  развитие и поощрение международного сотрудничества и межгосударственных экономических связей, содейст​вие коллективной безопасности на основе соблюдения суверенного экономического, социального и политиче​ского равенства;
·  содействие устранению торговых барьеров и обеспече​нию широкого товарообмена между государствами;
·  выделение средств в дополнение к частному капиталу для оказания помощи в технологическом и экономиче​ском развитии;
·  стимулирование улучшения условий труда и трудовых отношений;
·  принятие резолюций и рекомендаций в области регули​рования мирохозяйственных связей.
 3. Международные экономические организации: классификация, организационная структура
Классификация международных организаций разнообраз​на и зависит от применяемых критериев:
по характеру членства и юридической природе уча​стников: межгосударственные (межправительствен​ные) и неправительственные; международная меж​правительственная организация — это объединение государств, учрежденное на основе международного договора для достижения общих целей; неправитель​ственная международная организация создается на ос​нове объединения физических или юридических лиц в форме ассоциаций, федераций и действует в интересах членов для достижения конкретных целей; по кругу участников межгосударственные организа​ции подразделяются на универсальные, открытые для участия всех государств, и региональные, членами ко​торых могут быть участники одного региона; по кругу компетенции межгосударственные органи​зации делятся на организации общей компетенции (ох​ватывают все сферы отношений между государствами- членами) и специальной компетенции (осуществляют сотрудничество в одной области);
по характеру полномочий международные организа​ции делятся на межгосударственные и надгосударствен​ные/наднациональные;
по условиям участия в членстве международные ор​ганизации делятся на открытые, в которых любое го​сударство может стать членом по своему усмотрению, и закрытые, где прием производится по приглашению первоначальных учредителей.
По организационному принципу международные эконо​мические организации группируются в следующие блоки:
·  международные экономические организации системы ООН;
·  международные экономические организации, не входя​щие в систему ООН;
·  региональные экономические организации.
В соответствии с классификационными признаками меж​дународные организации целесообразно рассматривать также в соответствии с их компетенцией:
а) организации, предназначенные для решения комплекс​ных политических, экономических, социальных, эко​логических и иных задач (ООН, ОЭСР, Совет Европы
и др.);
б)
организации, регулирующие мировые финансовые рын​ки и международные валютно-финансовые отношения (МВФ, группа Мирового банка и др.).
По сфере многостороннего регулирования международ​ные экономические организации подразделяются следующим образом:
- международные экономические организации, регули​рующие экономическое промышленное сотрудничество и отрасли мирового хозяйства;
- международные экономические организации в системе регулирования мировой торговли;
- региональные экономические организации в системе регулирования мирового хозяйства;
- международные и региональные экономические орга​низации, осуществляющие регулирование предприни​мательской деятельности;
- международные неправительственные организации и объединения, содействующие развитию международ​ных хозяйственных связей.
Международные организации имеют достаточно сложную внутреннюю структуру и, в свою очередь, состоят из разно​образных международных институтов. Так, в систему ООН входят: Генеральная ассамблея по экономическим вопро​сам (Комитет по экономическим и финансовым вопросам; Комиссия ООН по праву международной торговли — ЮНСИТРАЛ; Комиссия по международному праву; Комитет по инвестициям); Экономический и социальный совет (ЭКОСОС), состоящий из комиссий по транснациональным кор​порациям, науке и технологиям, статистике, а также регио​нальных комиссий. В рамках ООН действуют постоянные комитет программ и координация по неправительственным организациям.
Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), созданная в 1961 г., объединяет 28 промышленно развитых стран (таблица 2). Среди наиболее важных направ​лений деятельности ОЭСР — вопросы регулирования ме​ждународной торговли, стабилизации валютно-кредитной системы, проблемы взаимоотношений с развивающимися странами.
В составе этой организации функционирует свыше 20 спе​циализированных комитетов по экономической политике, экономике и развитию, торговле, движению капиталов, фи​нансовым рынкам, налоговой политике, туризму, морскому транспорту, энергетической политике и т. д.
Таблица 2 - Организации системы ОЭСР
	Название организации
	Число стран- членов
	Год
Создания



	Организация экономического со​трудничества и развития
	29
	1961

	«Группа семи»
	7
	1975


	Международное энергетическое агентство (МЭА)
	27
	1974

	Агентство по ядерной энергии (АЯЭ)
	27
	1958


Порядок образования международных организаций:
·  принятие учредительного договора;
·  формирование структуры организации;
·  созыв главного органа, с которого начинается функцио​нирование организации.
ТЕМА «Место и роль России в современной мировой экономике»

Вопросы:
1. Особое место стран с переходной экономикой в мировом хозяйстве

2. Внешнеэкономические связи России 

3. Место и роль России в мировой экономике

Вопросы для самостоятельного изучения:

1. Внешнеэкономические связи РФ со странами СНГ
1. Особое место стран с переходной экономикой в мировом хозяйстве

Сегодня стратегическим вопросом является вопрос о мес​те России в глобализирующемся мировом хозяйстве. Родовым признаком глобализации считается размывание национальных границ, но при этом национальные границы и национальное государство сохраняют свое значение, а националистические тенденции демонстрируют оживление. В этой связи законо​мерен вопрос — находится ли Россия вообще в поле глоба​лизации. С одной стороны, в пользу положительного ответа говорят поразительные изменения последних пятнадцати лет трансформации и структурных изменений. А с другой, — от​ставание России от Запада в виде существенных отличий жиз​ненных стандартов, противофазное экономическое развитие (рост российского ВВП на фоне общего спада в мировом хо​зяйстве), незначительное участие в глобальных информатизационных процессах и т. д.

После развала Советского Союза в геополитическом по​ложении России произошли важные изменения.

Во-первых, по территории, численности и ресурсам Россия заметно меньше бывшего СССР.

Во-вторых Россия — это уже не империя, не военно-по​литический монолит, представляющий опасность для всего мира, а обычная страна, вставшая на путь радикальных эко​номических и политических преобразований.

В-третьих, Россия географически отдалилась от Запада, появилась угроза ее изоляции. Кроме этого, страна лишилась на Балтийском и Черном морях побережий, выходов к морю, крупнейших портов и огромной части торгового флота.

В-четвертых, на юге России усилилась угроза со стороны исламского фундаментализма и пантюркизма в результате как ослабления самой России, так и объединения внешних мусульманских сил с мусульманскими силами в странах Сред​ней Азии и Закавказья.

В-пятых, после распада СССР внутри России высвободи​лись национал-сепаратистские структуры, которые стали вес​ти дело к развалу России по примеру бывшего Советского Союза. Борьба за выбор будущей модели хозяйства в России непосредственно преломляется в подходе к взаимодействию с мировым хозяйством и в оценке степени открытости внут​реннего рынка. От этого зависит не только выбор тех или иных конкурентных преимуществ в стратегии развития, но и возможность для российской экономики занять соответст​вующую позицию в мировом хозяйстве.

Сложность задач, стоящих сегодня перед Россией и связан​ных с необходимостью формирования экономически сильно​го и конкурентоспособного государства, во многом определя​ется тем, что ей приходится одновременно решать следующие проблемы: интеграция страны в мировое хозяйство, систем​ная трансформация и структурная перестройка экономики.

Экономическое развитие общества неизбежно связано с пе​реходами его хозяйственной системы из одного состояния в другое. Научное направление, изучающее эти проблемы, на​зывается транзитологией. Переходная экономика — это состоя​ние движения от одной экономической системы к другой.
Основные черты переходной экономики:

·  переходная экономика призвана сформировать основу новой экономической системы;
·  многоукладность экономики, преодоление многоуклад​ности— одна из основных задач переходной экономики;

·  неустойчивость развития как внутреннее свойство пе​реходной экономики, тенденция к постоянному обост​рению социально-экономических и политических отно​шений;

·  относительная длительность преобразований в пере​ходной экономике.

Все это требует создания для всего периода переходной экономики особого механизма согласований интересов, а так​же государственной поддержки тем субъектам экономики, которые оказались в трудном положении по независящим от них причинам.

Переход к рынку в России проходил в три этапа:
1этап. Этап кризисного развития, завершающим момен​том которого является прекращение спада производства, сни​жение до минимума инфляции и бюджетного дефицита.

2этап. Восстановление народного хозяйства на основе рыночных отношений.

3 этап. Экономический подъем.
На экономические преобразования большое влияние ока​зывают исторические и национальные традиции. Поэтому необходимо учитывать:

·  объективные тенденции развития, которые сформиро​вались в мировой экономике и устойчиво себя прояв​ляют;

·  как позитивный, так и негативный опыт развития тех или иных государства;

·  национальные и индивидуальные особенности той или иной экономической системы;

·  содержание и структуру факторов (географических, тру​довых, исторических, цивилизационных).

Преобразование экономической системы России, бывших республик СССР, стран ЦВЕ направлено на создание соци​ально ориентированной смешанной экономики, основными чертами которой являются (таблица 1, 2):

1)  развитая система рыночных отношений в сочетании с последовательным регулированием, обеспечивающим ее устойчивое развитие и социальную ориентацию;

2)  экономика предпринимательского типа, направленная на формирование современной технологической базы народного хозяйства постиндустриального типа;

3)  социальная ориентация экономики, предполагающая обеспечение социальной устойчивости положения гра​ждан; 

4) открытость экономики при приоритетном обеспече​нии интересов национального производителя и потре​бителя.

 Таблица 1- Стартовые (начальные условия) преобразований
	1. показатели макроэкономической динамики
	Устойчивая тенденция к снижению ВНП, НД, реальных доходов населения

	2. макроэкономический дисбаланс
	Межотраслевой дисбаланс, бюджетный дефицит, рост внешнего и внутреннего долга, инфляция

	3. степень зрелости рыночных отношений
	Централизованная регламентация деятельности предприятий, отраслей, всего народного хозяйства, дефицит, отсутствие коммерческого расчета


Таблица 2 - Основные направления социально-экономических преобразований
	1. Либерализация
	1.1. Цен

	
	1.2. Хозяйственных операций

	
	1.3. Внешнеэкономической деятельности

	2. Структурные преобразования
	2.1. Разгосударствление

	
	2.2. Приватизация

	
	2.3. Демонополизация, создание конку​

	
	рентной среды

	3. Институциональные преобразова​ния

ни
	3.1. Создание рыночной инфраструктуры

	
	3.2. Формирование нового законодатель​ства, а также правил и норм, регули​рующих поведение новых субъектов экономики

	
	3.3. Подготовка кадров для рынка


2. Внешнеэкономические связи России 
Мировое хозяйство представляет собой взаимосвязанные между собой экономики практически всех цивилизованных стран. Вхождение и уровень интегрирования национальной экономики в мировое хозяйство определяется комплексом факторов, среди которых выделяют следующие. 
Во-первых, эффект (экономическая и политическая выгода стран — участ​ниц интеграционного процесса). Главным критерием при этом выступают национальные интересы. 
Во-вторых, участие в ми​рохозяйственных связях для страны становится возможным при условии адекватной адаптации национального хозяйства и институционально-правовой базы государства к унифици​рованным нормам и требованиям мирового экономического сообщества. 
Основными условиями участия страны в меж​дународных экономических организациях в настоящее вре​мя являются: политическая стабильность; отсутствие резких колебаний в состоянии национальной экономики и ее откры​тость. Открытость экономики подразумевает: прозрачность (свободный доступ к информации о макроэкономической си​туации); экономическую свободу внутри страны; участие стра​ны в мировом интеграционном процессе.

Создавая рыночную экономику, Россия стремится войти в мировое хозяйство как равноправный партнер, намереваю​щийся соблюдать и уважать международные правовые основы мирового сообщества. Формирование основ рыночной эконо​мики объективно потребовало реализации открытой внешне​экономической политики. Без внешнего рынка России было бы очень сложно разрешить проблему товарного дефицита, ненаполненность внутреннего рынка. Обращение к импорту позволило существенно смягчить остроту первых месяцев переходного периода.

Роль внешнеэкономического фактора весьма велика для любой национальной экономики. Количественное определе​ние места внешней торговли выражается отношением объ​ема внешней торговли к объему внутреннего производства. У малых стран (ресурсов меньше, разнообразие естествен​ных условий ограничено) такой показатель выше — многое ввозится из-за рубежа в обмен на экспорт, у больших стран ниже, так как разнообразнее и значительнее собственное про​изводство.

Достаточно наглядное представление об оценке эффектив​ности экспорта для хозяйства РФ в целом дает соотношение экспортных цен, исчисленных на базе ФОБ и пересчитанных в рубли по официальному обменному курсу рубля по отно​шению к доллару ЦБ России, и внутренних оптовых цен на российском рынке с учетом транспортных и накладных рас​ходов, без налога на добавленную стоимость и акцизов. Со​отношение этих цен отражает как динамику мировых цен, так и изменения отечественных затрат на производство и реали​зацию отечественной продукции на мировых рынках, а также выбор оптимальных направлений реализации (внешний или внутренний рынок). Как показывают расчеты, абсолютная эффективность обычно снижается при переходе от экспорта сырья к экспор​ту готовой продукции. Экспортная эффективность конечной продукции ниже ввиду технологического отставания россий​ской обрабатывающей промышленности. Налицо сравнитель​ные преимущества экспорта сырья.

Кроме данного показателя в мировую статистику допол​нительно вводятся, например, показатели, отражающие эф​фективность использования иностранных инвестиций, где в числителе — объем иностранных инвестиций, объемы национального производства, осуществляемого с исполь​зованием иностранных лицензий и ноу-хау, а в знаменате​ле — объем внутреннего производства. Это дает возможность учитывать воздействие всей совокупности международных экономических отношений на национальное хозяйство. Не менее распространенным является показатель внешнетор​гового оборота на душу населения, достоинство которого состоит в том, что он может быть рассчитан по регионам, отраслям и даже по конкретным предприятиям и видам про​дукции. Это дает возможность учесть и сопоставить участие районов, фирм, отраслей во внешнеэкономических связях, выявить резервы и перспективы.

Анализ сложившейся структуры и перспектив оптимиза​ции национального производства невозможен без учета та​кого фактора, как иностранные прямые и портфельные ин​вестиции. Оценка качества и эффективности воздействия международных экономических отношений производится на основе обобщения информации о географической, отрасле​вой и организационной направленности инвестиционной дея​тельности.

В современных условиях внешнюю экономику следует рас​сматривать в качестве важного системно- и структурообра​зующего фактора развития российской экономики. Рост объе​ма внешнеэкономической деятельности за последние два-три года отражает серьезные изменения в экономической ситуа​ции в стране. Но структура внешнеэкономических связей по- прежнему неблагоприятна. Не менее 75% объема структуры экспорта составляет топливно-сырьевая продукция, в том числе нефть и природный газ. При этом доля готовой про​дукции крайне мала.

Данные внешней торговли, показывающие участие России в системе международного разделения труда, свидетельст​вуют о том, что наша страна по этому показателю занимает положение, неадекватное ее экономическим возможностям и политической значимости. Доля России в мировом экспорте оценивается в 1,7 %. Доля России в мировом импорте прибли​жается к 1 %. Такое положение отражает достаточно ограни​ченный уровень вовлеченности страны в мировой товарооб​мен.

Стабильное положительное сальдо внешнеторгового ба​ланса не снимает проблемы нерациональной структуры экс​порта и импорта, при сокращении последнего рост экспорта объясняется ситуацией на мировых рынках энергоресурсов, в первую очередь, нефти.
В последние годы резко сократилось присутствие России на многих важных товарных рынках (страны Восточной Ев​ропы, развивающиеся страны и др.).

Товарная структура российской внешней торговли на про​тяжении многих лет практически не меняется. Не меняется и перечень товаров, обеспечивающих наибольшую валютную выручку. Это около десяти товарных позиций из примерно 4 тысяч.

Потенциально российская экономика обладает рядом при​влекательных особенностей для иностранного инвестора, среди которых можно выделить определенную емкость внут​реннего рынка, относительно дешевую рабочую силу, слабую конкуренцию среди иностранных предпринимателей. Посту​пление иностранных инвестиций в Россию осуществляется по линии межправительственных соглашений: от националь​ных правительственных организаций, из международных фи​нансовых институтов и банков, от различных частных орга​низаций и предпринимателей. Таким образом, иностранный капитал присутствует в стране как в государственной, так и в частной формах, а также как капитал международных ор​ганизаций неправительственного типа.

Наибольший интерес для иностранных покупателей пред​ставляют акции предприятий следующих сфер:
·  топливно-энергетический комплекс;

·  алюминиевая промышленность;

·  связь и коммуникации; 

· производство цемента;

·  производство минеральных удобрений;

·  горнодобывающая промышленность;

·  порты и пароходство. 

Присутствие иностранных инвестиций в России характе​ризуется неравномерностью распределения по отраслям и регионам. Так, подавляющая часть инвестиционных ресур​сов сосредоточена в наиболее развитых, обеспеченных инфра​структурой и квалифицированной рабочей силой субъектах РФ — Москве, Санкт-Петербурге, Красноярске. Минималь​ный уровень инвестиций — в Кавказском регионе (Южном федеральном округе).

Существующий объем иностранных инвестиций в нацио​нальной экономике (примерно 35 млрд дол. накопленных пря​мых иностранных инвестиций) признается экспертами как неудовлетворительный. Это связано прежде всего с тем, что сумма негативных факторов — показателей инвестиционного риска — превышает приемлемый уровень. В число негативных факторов входят неразвитость системы страхова​ния, фискально ориентированная система налогов и сборов, отсутствие необходимой бизнес-инфраструктуры, коррупция и организованная инфраструктура, политическая нестабиль​ность, проблемы разработки правовой базы инвестиционного сотрудничества и др.
Россия является одним из крупнейших в мире держателей имущества и капитала за границей. Стоимостная оценка осу​ществляется на основе данных платежного баланса страны, расчетов Министерства экономического развития и торговли РФ, информации Мирового банка и Парижского клуба.

К основным каналам вывоза капитала из России отно​сятся:

·  мнимые сделки (импорт товара на условиях предопла​ты; экспорт товара на условиях предпоставки; завыше​ние/занижение цен контракта; завышение штрафных санкций; контракт на предоставление услуг);

·  оффшорные компании (контракты, по которым наи​большая часть выручки остается у оффшорной фирмы;

утечка капитала в оффшорные зоны по импортным кон​трактам, значительная часть которых имеет фиктивный характере);

·  выдача кредитов за рубеж (невозврат нерезидентом по​лученных от российских банков и фирм кредитов; завы​шение процентов по кредиту);

 — вывоз капитала наличными (использование для снятия валютных средств за рубежом кредитных карт, выдан​ных российскими банками; вывоз валюты «челноками»; контрабанда);

·  прямые и портфельные инвестиции в зарубежные стра​ны (приобретение контрольных и неконтрольных па​кетов акций и долей зарубежных фирм; образование за рубежом компаний «с нуля»),

В целом, с точки зрения законности, экспорт российского капитала осуществляется двумя основными путями: закон​ным (легальным) и незаконным (в форме бегства, утечки ка​питала).

3. Место и роль России в мировой экономике
Оценивая место России в современной мировой экономи​ке, следует отметить, что на протяжении 90-х гг. XX в. страна по основным макроэкономическим показателям, характери​зующим уровень экономического развития, не приблизилась к группе развитых стран с рыночной экономикой, а напротив, приблизилась к блоку развивающихся стран, оказавшись пе​ред угрозой представлять «периферию» мирового хозяйства. Одновременно со снижением основных макроэкономических показателей произошло снижение рейтинга России в сравне​нии с другими странами мира по многим важнейшим социаль​но-экономическим показателям: уровень дохода на душу на​селения, удельный вес расходов государства на образование, науку, здравоохранение, культуру, защиту окружающей среды; низкий уровень рождаемости и высокий уровень смертности и др. (таблица 8).

Впервые Россия была представлена в аналитическом док​ладе Мирового экономического форума о конкурентоспособ​ности стран мира в 1994г. Однако она не ранжировалась сре​ди других стран по синтетическому (совокупному) индексу, включающему 381 показатель, сгруппированный в 8 агреги​рованных факторов. Россия была представлена в сравнитель​ных таблицах по основным макроэкономическим показателям и в специальных таблицах по отдельным факторам конкурен​тоспособности. В список стран мира, ранжируемых по конку​рентоспособности на мировом рынке, Россия была впервые включена только в 1996 г., заняв в нем 48-е место. В 2002 г. в рейтинге Мирового экономического форума по уровню конкурентоспособности Россия занимала 58-е место среди 75 стран мира, а в рейтинге роста конкурентоспособности — 63-е. В 2013г. в рейтинге роста конкурентоспособности – 42-е место.
Сильными сторонами международной конкурентоспособности России считаются: индекс условий торговли (соот​ношение динамики цен на экспортную и импортную продук​цию); диверсификация в последнее время экспортных рынков; положительное сальдо торгового баланса; низкие цены на электроэнергию для промышленных потребителей; низкая стоимость рабочего места в обрабатывающих отраслях; высо​кий образовательный уровень населения; значительная чис​ленность научных работников (около 10% от мировой) и не​которые другие.
К слабым сторонам относятся невысокий уровень расхо​дов на НИОКР (в расчете на душу населения); низкие темпы роста прямых иностранных инвестиций; недостаточные сти​мулы инвестирования в наукоемкое производство; нехватка финансовых ресурсов для поддержания экспорта готовых из​делий; низкий уровень защиты инвестиций, патентов и автор​ских прав; низкая доля российской наукоемкой продукции на мировом рынке и др. 
Таблица 8 - Характеристика национальной экономики России
	Потенциал
	Недостатки

	Мощная природно-ресурсная база (минеральные, водные, земельные, лесные ресурсы, значительная часть которых имеют мировое значение)
	Высокая затратность и ресурсоемкость производства

	Сохранившийся производ​ственный потенциал, несмо​тря на высокий уровень физи​ческого и морального износа большей части основных про​изводственных фондов
	Отставание от ведущих стран мира по уровню производитель​ности труда в промышленности и сельском хозяйстве

	Наличие достаточно высокого научно-технического и интел​лектуального потенциала
	 Нарастание технологического от​ставания от ведущих промышлен​но развитых стран

	Развитие уникальных техноло​гий на базе имеющих стратеги​ческое значение отраслей (кос​мическая, оборонная и др.)
	Нарастающий физический и мо​ральный износ основных производ​ственных фондов во многих отрас​лях промышленности и в аграрной сфере, достигающий в ряде отрас​лей критического уровня

	Обладание высококвалифи​цированными кадрами во всех основных сферах деятельно​сти
	Ограниченность возможностей внутреннего накопления, что вме​сте с утечкой капитала усиливает зависимость экономического ро​ста в стране от иностранного ка​питала

	Группа отраслей, обладающих высокой конкурентоспособ​ностью на мировом рынке: нефтяная, газовая, алмазная, атомная, целлюлозно-бумаж​ная и ряд других
	Сохраняющаяся неравномерность социально-экономического разви​тия регионов России

	
	Значительный удельный вес в эко​номике страны так называемой «теневой» экономики, бюрокра​тизации и криминализации части российской экономики


Таблица 9 - Позиционирование экономики России в глобальной геоструктуре
	Таксономические
признаки
	Характеристика экономики России

	Статус
	Рыночная

	Тип экономической системы
	Аграрно-индустриальная

	Ресурсный потенциал
	Планетарно обеспечивающая

	Полюсная принадлежность
	Относительно периферийная

	Отношение к техносфере
	Реально претендующая на вклю​чение

	Участие в мировом воспро​изводственном процессе
	Страна-объект, поставщик сырье​вых ресурсов

	Форма получения условно мирового дохода
	Природная квазирента


Тем не менее, Россия обладает значительным потенциа​лом, позволяющим ей занять достойное место в системе мировой экономики. Реальной основой для формирования конкурентных отраслей и производств должно стать про​ведение эффективной научно-технической и промышлен​ной политики.
По итогам первого квартала 2010 года, по темпам роста ВВП (2,9 %) и роста промышленного производства (5,8 %) Россия вышла на 2-е место среди стран «Большой восьмёрки», уступив только Японии. По итогам 2010 года рост ВВП России составил 4,3 %. Россия вышла на 6-е место среди стран мира по объёму ВВП по ППС. 

Рост ВВП России в 2011 году составил 4,3 %, темпы роста не изменились по сравнению с предыдущим годом. По итогам 2011 года инвестиции в России достигли рекордного за последние 20 лет уровня в 370 млрд долларов за год. Таким образом каждый день в экономику России инвестируется более 1 миллиарда долларов. Темпы инфляции опустились до рекордно низкого уровня со времён распада СССР, за 2011 год индекс цен вырос только на 6,6 %. С 1 января 2012 года начало работу Единое экономическое пространство России, Белоруссии и Казахстана. 22 августа того же года Россия вступила во Всемирную торговую организацию. 

Большое количество экспертов уверены, что экономика России будет подниматься выше, в отличие от некоторых других стран. Представитель Goldman Sachs согласен с тем, что Россия обгонит ведущие страны Европы через 20 лет. С таким ВВП встаёт вопрос о присоединении России к Евросоюзу. Согласно оценкам экспертов Morgan Stanley, в 2012 году рост экономики России должен был составить 5 %, а инфляция снизиться до 6,4 %. Однако по итогам года рост экономики составил 3,3 %, а инфляция составила 6,6 %.
Всего за 2012 год российское промпроизводство выросло на 2,6 процента, за 2011 г. — на 4,7 процента, а в 2010 году — на 8,2 процента
Экономика России — шестая экономика среди стран мира по объёму ВВП по ППС (на 2012 год). По номинальному объёму ВВП за 2012 год Россия занимает 8-е место.

Номинальный ВВП России за 2012 год составил $2,014 трлн, ВВП по ППС — $3,380 трлн. По ВВП на душу населения по ППС Россия на 2012 год занимает 43-е место (по данным ВБ), по номинальному ВВП на душу населения — 47-е место (по данным МВФ). По данным на 2012 год, доля экономики России в мировой экономике — 4,1 %
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