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	МОДУЛЬ 1 «Введение в статистку и теория статистического наблюдения»

	Тема: Введение в статистику


1. Статистика как наука.

2. Предмет статистической науки, основные понятия и характеристики.

3. Метод статистики.

4. Органы государственной статистики РФ.
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Слово «статистика» имеет латинское происхождение (от status – состояние). В средние века оно означало политическое состояние государства. В науку этот термин введен в XVIII в. немецким ученым Готфридом Ахенвалем. Собственно как наука статистика возникла только в XVII в., однако статистический учет существовал уже в глубокой древности. Так, известно, что еще за 5 тыс. лет до н.э. проводились переписи населения в Китае, осуществлялось сравнение военного потенциала разных стран, велся учет имущества граждан в Древнем Риме, затем – населения, домашнего имущества, земель в средние века.

У истоков статистической науки стояли две школы – немецкая описательная и английская школа политических арифметиков.

Представители описательной школы считали, что задачей статистики является описание достопримечательностей государства: территории, населения, климата, вероисповедания, ведения хозяйства и т.п. – только в словесной форме, без цифр и вне динамики, т.е. без отражения особенностей развития государств в те или иные периоды, а только лишь на момент наблюдения. Видными представителями описательной школы были Г. Конринг (1606–1661), Г. Ахенваль (1719–1772), А. Бюшинг (1724–1793) и др.

Политические арифметики ставили целью изучать общественные явления с помощью числовых характеристик – меры веса и числа. Это был принципиально новый этап развития статистической науки по сравнению со школой государствоведения, так как от описания явлений и процессов статистика перешла к их измерению и исследованию, к выработке вероятных гипотез будущего развития. Политические арифметики видели основное назначение статистики в изучении массовых общественных явлений, осознавали необходимость учета в статистическом исследовании требований закона больших чисел, поскольку закономерность может проявиться лишь при достаточно большом объеме анализируемой совокупности. Виднейшим представителем и основателем этого направления был В. Петти (1623–1687). История показала, что последнее слово в статистической науке осталось именно за школой политических арифметиков.

В XIX в. получило развитие учение бельгийского статистика А. Кетле, основоположника учения о средних величинах. Математическое направление в статистике развивалось в работах англичан Ф. Гальтона (1822–1911 гг.) и К. Пирсона (1857–1936 гг.), В. Госсета (1876–1937 гг.) более известного под псевдонимом Стьюдента, Р. Фишера (1890–1962 гг.) и др.

Прогрессу статистической методологии способствовали – труды российских статистиков – А.А. Чупрова (1874–1926 гг.), В.С. Немчинова (1894–1964 гг.), С.Г. Струмилина (1877–1974 гг.) и др.

Развитие статистической науки, расширение сферы практической статистической работы привели к изменению содержания самого понятия «статистика». В настоящее время данный термин употребляется в трех значениях:
1) под статистикой понимают отрасль практической деятельности, которая имеет своей целью сбор, обработку, анализ и публикацию массовых данных о самых различных явлениях общественной жизни (в этом смысле «статистика» выступает как синоним словосочетания «статистический учет»);
2) статистикой называют цифровой материал, служащий для характеристики какой-либо области общественных явлений или территориального распределения какого-то показателя;
3) статистикой называется отрасль знания, особая научная дисциплина и соответственно учебный предмет в высших и средних специальных учебных заведениях.
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Как и всякая наука, статистика имеет свой предмет изучения статистика изучает количественную сторону массовых общественных явлений в неразрывной связи с их качественной стороной, исследует количественное выражение закономерностей общественного развития в конкретных условиях места и времени.

Свой предмет статистика изучает при помощи определенных категорий, т.е. понятий, которые отражают наиболее общие и существенные свойства, признаки, связи и отношения предметов и явлений объективного мира.

Основные понятия теории статистики:

1. Статистическая совокупность – это множество единиц изучаемого явления, объединенных единой качественной основой, общей связью, но отличающихся друг от друга отдельными признаками. Таковы, например, совокупность домохозяйств, совокупность семей, совокупность предприятий, фирм, объединений и т.п.

Совокупность называется однородной, если один или несколько изучаемых существенных признаков ее объектов являются общими для всех единиц. 

Совокупность, в которую входят явления разного типа, считается разнородной. Совокупность может быть однородна в одном отношении и разнородна в другом. В каждом отдельном случае однородность совокупности устанавливается путем проведения качественного анализа, выяснения содержания изучаемого общественного явления.

2. Признак – это качественная особенность единицы совокупности. По характеру отображения свойств единиц изучаемой совокупности признаки делятся на две основные группы:

признаки, имеющие непосредственное количественное выражение, например возраст, стаж работы, средний заработок и т.д. Они могут быть дискретными и непрерывными;

признаки, не имеющие непосредственного количественного выражения. В этом случае отдельные единицы совокупности различаются своим содержанием (например, профессии – характером труда: учитель, столяр, швея-мотористка и т.д.). Такие признаки обычно называют атрибутивными (в философии «атрибут» – неотъемлемое свойство предмета). В случае, когда имеются противоположные по значению варианты признака, говорят об альтернативном признаке (да, нет). Например, продукция может быть годной или бракованной (не годной); для представителей отдельных возрастных групп существует вероятность дожить или не дожить до следующей возрастной группы; каждое лицо может состоять в браке или нет и т.д.

Особенностью статистического исследования является то, что в нем изучаются только варьирующие признаки, т.е. признаки, принимающие различные значения (для атрибутивных, альтернативных признаков) или имеющие различные количественные уровни у отдельных единиц совокупности.

3. Статистический показатель – это количественная оценка свойства изучаемого явления. Статистические показатели можно подразделить на два основных вида: учетно-оценочные показатели (размеры, объемы, уровни изучаемого явления) и аналитические показатели (относительные и средние величины, показатели вариации и т.д.). 
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Свой предмет статистика изучает при помощи своего, специфического метода. Общей основой разработки и применения статистической методики является диалектический метод познания, согласно которому общественные явления и процессы рассматриваются в развитии, взаимной связи и причинной обусловленности. Метод статистики – это целая совокупность приемов, пользуясь которыми статистика исследует свой предмет. Она включает в себя три группы собственно методов: метод массовых наблюдений, метод группировок, метод обобщающих показателей.

Статистическое наблюдение заключается в сборе первичного статистического материала, в научно организованной регистрации всех существенных фактов, относящихся к рассматриваемому объекту. Это первый этап всякого статистического исследования.

Метод группировок дает возможность все собранные в результате массового статистического наблюдения факты подвергать систематизации и классификации. Это второй этап статистического исследования.

Метод обобщающих показателей позволяет характеризовать изучаемые явления и процессы при помощи статистических величин – абсолютных, относительных и средних. На этом этапе статистического исследования выявляются взаимосвязи и масштабы явлений, определяются закономерности их развития, даются прогнозные оценки. 
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В соответствии со ст. 71 Конституции РФ руководство статистикой в стране осуществляет Госкомстат как федеральный орган исполнительной власти.

Госкомстат РФ, его органы в республиках, краях, областях, автономных областях и округах, в городах Москве и Санкт-Петербурге, других городах и районах, а также подведомственные им организации, учреждения и учебные заведения составляют единую систему государственной статистики страны.

Формы и методы сбора и обработки статистических данных, методология расчета статистических показателей, установленные Госкомстатом, являются статистическими стандартами РФ. 

В соответствии с положением основными задачами Госкомстата России являются:
1) предоставление официальной статистической информации Президенту, правительству, федеральному собранию РФ, федеральным органам исполнительной власти, общественности;
2) разработка научно обоснованной статистической методологии, соответствующей международным стандартам;
3) координация статистической деятельности в государстве;
4) разработка экономико-статистической информации, ее анализ, составление национальных счетов, проведение необходимых балансовых расчетов;
Основные функции Госкомстата России состоят в том, что он:
1) организует проведение государственных статистических наблюдений по разработанным им или согласованным с ним программам, формам и методикам;
2) обеспечивает функционирование ЕГРПО (Единого государственного регистра предприятий и организаций);
3) обеспечивает сбор, обработку, хранение и защиту статистической информации, соблюдение государственной и коммерческой тайны, необходимую конфиденциальность данных (конфиденциальный – секретный, доверительный);
4) сопоставляет основные социально-экономические показатели России с аналогичными показателями других стран, совместно с Центробанком составляет платежный баланс страны;
5) проводит единую техническую политику в области сбора, обработки и передачи статистической информации, в разработке и формировании федеральных программ по вопросам, порученным Госкомстату.

Тема: №2 «Статистическое наблюдение как методологическая основа получения информации о социально-экономических процессах»

1. Статистическое наблюдение как источник микроданных.

2. Планирование и организация статистического наблюдения.

3. Определение предмета статистического интереса.
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Количественная характеристика социально-экономических процессов в непосредственной связи с их качественной сущностью невозможна без глубокого статистического исследования. Использование различных способов и приемов статистической методологии предполагает наличие исчерпывающей и достоверной информации об изучаемом объекте, что включает этапы сбора статистической информации и ее первичной обработки, сведения и группировки результатов наблюдения в определенные совокупности, обобщения и анализа полученных материалов.

Если при сборе статистических данных допущена ошибка или материал оказался недоброкачественным, это повлияет на правильность и достоверность как теоретических, так и практических выводов. Поэтому статистическое наблюдение от начальной до завершающей стадии должно быть тщательно продуманным и четко организованным.

Статистическое наблюдение – это первая стадия всякого статистического исследования, представляющая собой научно организованный по единой программе учет фактов, характеризующих явления и процессы общественной жизни, и сбор полученных на основе этого учета массовых данных.

Однако не всякий сбор сведений является статистическим наблюдением. О статистическом наблюдении можно говорить лишь тогда, когда, во-первых, обеспечивается регистрация устанавливаемых фактов в специальных учетных документах и, во-вторых, изучаются статистические закономерности, т.е. такие, которые проявляются только в массовом процессе, в большом числе единиц какой-то совокупности. Поэтому статистическое наблюдение должно быть планомерным, массовым и систематическим.

К статистическому наблюдению предъявляются следующие требования:

1) полноты и практической ценности статистических данных;

2) достоверности и точности данных;

3) их единообразия и сопоставимости.
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Любое статистическое исследование необходимо начинать с точной формулировки его цели и конкретных задач, а тем самым и тех сведений, которые могут быть получены в процессе наблюдения. После этого определяются объект и единица наблюдения, разрабатывается программа, выбираются вид и способ наблюдения.

Объект наблюдения – совокупность социально-экономических явлений и процессов, которые подлежат исследованию, или точные границы, в пределах которых будут регистрироваться статистические сведения. Например, при переписи населения необходимо установить, какое именно население подлежит регистрации – наличное, т.е. фактически находящееся в данной местности в момент переписи, или постоянное, т.е. живущее в данной местности постоянно. 

В ряде случаев для отграничения объекта наблюдения пользуются тем или иным цензом. Ценз есть ограничительный признак, которому должны удовлетворять все единицы изучаемой совокупности.

Единицей наблюдения называется составная часть объекта наблюдения, которая служит основой счета и обладает признаками, подлежащими регистрации при наблюдении.

Так, например, при переписи населения единицей наблюдения является каждый отдельный человек. 

Программа наблюдения – это перечень вопросов, по которым собираются сведения, либо перечень признаков и показателей, подлежащих регистрации. Программа наблюдения оформляется в виде бланка (анкеты, формуляра), в который заносятся первичные сведения. Необходимым дополнением к бланку является инструкция (или указания на самих формулярах), разъясняющая смысл вопроса. Состав и содержание вопросов программы наблюдения зависят от задач исследования и от особенностей изучаемого общественного явления.

Организационные вопросы статистического наблюдения включают в себя определение субъекта, места, времени, формы и способа наблюдения.
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В статистической практике используются две организационные формы наблюдения – отчетность и специальное статистическое обследование.

Отчетность – это такая организационная форма, при которой единицы наблюдения представляют сведения о своей деятельности в виде формуляров регламентированного образца.

Особенность отчетности состоит в том, что она обязательна, документально обоснована и юридически подтверждена подписью руководителя.

Примером второй формы наблюдения – специального статистического обследования – является проведение переписей населения.

В зависимости от задач статистического исследования и характера изучаемого явления учет фактов можно производить:

- систематически, постоянно охватывая факты по мере их возникновения – это будет текущее наблюдение (отчетность);

- регулярно, но не постоянно, а через определенные промежутки времени – это будет периодическое наблюдение (переписи населения).
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Рис. 2.1. Формы, виды и способы статистического наблюдения

С точки зрения полноты охвата фактов статистическое наблюдение может быть сплошным и несплошным. Сплошное наблюдение представляет собой полный учет всех единиц изучаемой совокупности. Несплошное наблюдение организуют как учет части единиц совокупности, на основе которой можно получить обобщающую характеристику всей совокупности. К видам несплошного наблюдения относятся: способ основного массива, выборочные наблюдения, монографические описания. 

При непосредственном учете фактов сведения получают путем личного учета единиц совокупности: пересчета, взвешивания, измерения и т.д.

Документальный способ сбора статистической информации базируется на систематических записях в первичных документах, подтверждающих тот или иной факт.

В ряде случаев для заполнения статистических формуляров прибегают к опросу населения, который может быть произведен экспедиционным, анкетным или корреспондентским способом.

Существуют различные способы формирования выборочной совокупности. Это, во-первых, индивидуальный отбор, включающий такие разновидности, как собственно случайный, механический, стратифицированный, и, во-вторых, серийный, или гнездовой, отбор.

Тема №3 «Статистическое наблюдение и способы предоставления его результатов»

1. Виды, формы статистического наблюдения и способы получения информации.

2. Виды шкал измерения социально-экономических явлений и процессов, информационная и измерительная сила шкалы.

3.  Атрибутивные и количественные признаки.

4. Понятие о статистической сводке.
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Собранный в процессе статистического наблюдения материал нуждается в определенной обработке, сведении разрозненных данных воедино. Научно организованная обработка материалов наблюдения (по заранее разработанной программе), включающая в себя кроме обязательного контроля собранных данных систематизацию, группировку материалов, составление таблиц, получение итогов и производных показателей (средних, относительных величин), называется в статистике сводкой.
Сводка представляет собой второй этап статистического исследования. Целью сводки является получение на основе сведенных материалов обобщающих статистических показателей, отражающих сущность социально-экономических явлений и определенные статистические закономерности.

Статистическая сводка осуществляется по программе, которая должна разрабатываться еще до сбора статистических данных, практически одновременно с составлением плана и программы статистического наблюдения. Программа сводки включает определение групп и подгрупп; системы показателей; видов таблиц.

Группировка – это разбиение совокупности на группы, однородные по какому-либо признаку. С точки зрения отдельных единиц совокупности группировка – это объединение отдельных единиц совокупности в группы, однородные по каким-либо признакам.

Устойчивое разграничение объектов выражается классификацией, которая основывается на самых существенных признаках (например, классификация отраслей народного хозяйства, классификация основных фондов и т.д.). Таким образом, классификация – это узаконенная, общепринятая, нормативная группировка.

Метод группировки основывается на следующих категориях – это группировочный признак, интервал группировки и число групп.

Группировочный признак – это признак, по которому происходит объединение отдельных единиц совокупности в однородные группы. 

Интервал очерчивает количественные границы групп. Как правило, он представляет собой промежуток между максимальными и минимальными значениями признака в группе. Интервалы бывают:

равные, когда разность между максимальным и минимальным значениями в каждом из интервалов одинакова;

неравные, когда, например, ширина интервала постепенно увеличивается, а верхний интервал часто не закрывается вовсе;

открытые, когда имеется только либо верхняя, либо нижняя граница;

закрытые, когда имеются и нижняя, и верхняя границы. 

Определение числа групп. Здесь необходимо учитывать несколько условий:
а) число групп детерминируется уровнем колеблемости группировочного признака. Чем значительнее вариация признака, тем больше при прочих равных условиях должно быть групп;
б) число групп должно отражать реальную структуру изучаемой совокупности;
в) не допускается выделение пустых групп. Если проблема пустых групп все же возникает, при проведении структурных группировок используют неравные интервалы. Для нахождения числа групп служит формула
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                                                   (1)

где N – количество элементов совокупности.

В случае равных интервалов величина интервала может быть определена как
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                                                         (2)
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При проведении группировки приходится решать ряд задач:

1) выделение группировочного признака;

2) определение числа групп и величины интервалов;

3) при наличии нескольких группировочных признаков описание того, как они комбинируются между собой;

4) установление показателей, которыми должны характеризоваться группы, т.е. сказуемого группировки.

Статистические группировки и классификации преследуют цели выделения качественно однородных совокупностей, изучения структуры совокупности, исследования существующих зависимостей. Каждой из этих целей соответствует особый вид группировки: типологическая, структурная, аналитическая (факторная).

Типологическая группировка решает задачу выявления и характеристики социально-экономических типов (частных подсовокупностей).

	№ п/п
	Социально-экономические 
типы
	Мужчины
	Женщины

	
	
	1980
	1992
	1980
	1992

	1.
	Работники
	–
	–
	–
	–

	2.
	Крестьяне
	–
	–
	–
	–

	3.
	Служащие
	–
	–
	–
	–


Структурная дает возможность описать составные части совокупности или строение типов, а также проанализировать структурные сдвиги. 
Структурная группировка применяется для характеристики структуры совокупности и структуры сдвигов.

Структурный называется группировка, в которой происходит разделение выделенных с помощью технологической группировки типов явлений, однородных совокупностей на группы, характеризующие их структуру по какого либо варьирующему признаку. Например, группировка населения по размеру среднедушевого дохода. Анализ структурных группировок взятых за ряд периодов или моментов времени, показывает изменения структуры изучаемых явлений, то есть структурные сдвиги. В изменении структуры общественных явлений отражаются важнейшие закономерности их развития.

	№ п/п
	Количество посадочных мест
	Количество столов
	Число занятых
	Товарооборот на 1 место

	1.
	до 25
	–
	–
	–

	2.
	16 – 50
	–
	–
	–

	3.
	51 – 70
	–
	–
	–

	4.
	71 – 100
	–
	–
	–


Аналитическая (факторная) группировка позволяет оценивать связи между взаимодействующими признаками.

	№ п/п
	Группы магазинов 
по числу рабочих мест
	Число 
магазинов
	Товарооборот

	
	
	
	на 1 работника
	на 1 раб. место

	1.
	до 5
	100
	12,0
	13,0

	2.
	6 – 10
	50
	14,0
	16,0

	3.
	11 – 15
	10
	15,0
	17,0

	4.
	16 – 20 
	4
	30,0
	39,0

	5.
	21 – 25
	2
	31,0
	42,0


В зависимости от числа положенных в их основание признаков различают простые и многомерные группировки.

Группировка, выполненная по одному признаку, называется простой.
Многомерная группировка производится по двум и более признакам. Частным случаем многомерной группировки является комбинационная группировка, базирующаяся на двух и более признаках, взятых во взаимосвязи, в комбинации.

	№ п/п
	Группы предприятий 
по объему основных фондов
	Оплата труда 
в рублях
	Пол
	Количество единиц

	1.
	до 200
	100 – 120
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	
	
	120 – 140
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	
	
	140 – 160
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	2.
	200 – 400
	100 – 120
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	
	
	120 – 140
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	
	
	140 – 160
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	3.
	400 – 600
	100 – 120
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	
	
	120 – 140
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	
	
	140 – 160
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	4.
	600 – 800
	100 – 120
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	
	
	120 – 140
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–

	
	
	140 – 160
	М
	–

	
	
	
	Ж
	–


Показатель численности групп представлен либо частотой (количеством единиц в каждой группе), либо частотностью (удельным весом каждой группы).
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Среди простых группировок особо выделяют ряды распределения.

Ряд распределения – это группировка, в которой для характеристики групп (упорядоченно расположенных по значению признака) применяется один показатель – численность группы. Другими словами, это ряд чисел, показывающий, как распределяются единицы некоторой совокупности по изучаемому признаку.

Ряды, построенные по атрибутивному признаку, называются атрибутивными рядами распределения.
Ряды распределения, построенные по количественному признаку, называются вариационными рядами.
Примером атрибутивных рядов могут служить распределения населения по полу, занятости, национальности, профессии и т.д.

Примером вариационного ряда распределения могут служит распределения населения по возрасту, рабочих – по стажу работы, заработной плате и т.д.

Вариационные ряды распределения состоят их двух элементов вариантов и частот. 

Вариантами называются числовые значения колличественного признака в ряду распределения, они могут быть положительными и отрицательными, абсолютными и относительными. 

Частоты – это численности отдельных вариантов или каждой группы вариационного ряда. Сумма всех частот называется объемом совокупности и определяет число элементов всей совокупности.

При наличии достаточно большого количества вариантов значений признака первичный ряд является трудно обозримым и непосредственное его рассмотрение не дает представления о распределение единиц по значению признака в совокупности. Поэтому первым шагом в упорядочении первичного ряда является его ранжирование, т.е. расположение всех его вариантов в возрастающем или убывающем порядке. Например, стаж работы (годы) 22 рабочих бригады характеризуется следующими данными:

2,4,5,5,6,6,5,6,6,7,7,8,8,9,10,11,4,3,3,4,4,5

Ранжированный ряд: 2,3,3,4,4,4,4,5,5,5,5,6,6,6,6,7,7,8,8,9,10,11

При рассмотрении первичных данных можно видеть, что одинаковые варианты признака у отдельных единиц повторяются и f-частота повторений, n-объем изучаемой совокупности. 

Ряд распределения принято оформлять в виде таблицы. Состоящей из двух колонок (или строк) в одной из которых приводятся варианты (x), а в другой частоты (f)

Вариационные ряды в зависимости от характера вариации подразделяются на дискретные и интервальные.

Дискретный ряд распределения – это ряд, в котором варианты выражены целым числом. Примером может служить распределение рабочих по тарифным разрядам(таб.1):
Таблица 1-Распределение рабочих по тарифным разрядам
	тарифный разряд
	число рабочих, чел.

	1-й
	10

	2-й
	20

	3-й
	40

	4-й
	60

	5-й
	50

	6-й
	20

	
	200


Интервальный ряд распределения – это ряд, в котором значения признака заданы в виде интервала. Например, распределение рабочих по разрядам можно представить в виде интервального ряда(таб.2):

Таблица2-Распределение рабочих по тарифным разрядам
	тарифный разряд
	число рабочих, чел.

	1 - 2-й
	30        

	3 - 4-й
	100

	5 - 6-й
	70

	
	200


При определении интервальных рядов распределения необходимо определить, какое число групп следует образовать и какие взять интервалы (равные, неравные, закрытые, открытые). Эти вопросы решаются на основе экономического анализа сущности изучаемых явлений, поставленной цели и характера изменений признака. Рассмотрим методику составления ряда распределения на примере.

Пример 1. Имеются следующие данные о работе 24 заводов одной из отраслей промышленности:

Таблица 3
	Номер п/п
	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, млн. руб.
	Среднесписочное число работающих за отчетный период, чел.
	Производство продукции за отчетный период, млн. руб.
	Выполнение плана, %

	1
	3,0
	360
	3,2
	103,1

	2
	7,0
	380
	9,6
	120,0

	3
	2,0
	220
	1,5
	109,5

	4
	3,9
	460
	4,2
	104,5

	5
	3,3
	395
	6,4
	104,8

	6
	2,8
	280
	2,8
	94,3

	7
	6,5
	580
	9,4
	108,1

	8
	6,6
	200
	11,9
	125,0

	9
	2,0
	270
	2,5
	101,4

	10
	4,7
	340
	3,5
	102,4

	11
	2,7
	200
	2,3
	108,5

	12
	3,3
	250
	1,3
	102,1

	13
	3,0
	310
	1,4
	112,7

	14
	3,1
	410
	3,0
	92,0

	15
	3,1
	635
	2,5
	108,0

	16
	3,5
	400
	7,9
	111,1

	17
	3,1
	310
	3,6
	96,9

	18
	5,6
	450
	8,0
	114,1

	19
	3,5
	300
	2,5
	108,0

	20
	4,0
	350
	2,8
	107,0

	21
	1,0
	330
	1,6
	100,7

	22
	7,0
	260
	12,9
	118,0

	23
	4,5
	435
	5,6
	111,9

	24
	4,9
	505
	4,4
	104,7

	
	94,1
	8 630
	114,8
	–


Если по каждому абсолютному показателю таблицы подвести итоги, то получим простую сводку. Однако только по итогам и отдельным показателям трудно судить о характере распределения заводов, например по проценту выполнения плана, по числу работающих или по стоимости основных фондов, о том, какие значения показателей являются наиболее характерными для данной отрасли за отчетный год. Для этого имеющиеся данные надо привести в систему по интересующему нас признаку. В качестве изучаемого признака возьмем, например, стоимость основных фондов и построим по нему ряд распределения с равными закрытыми интервалами. Величина интервала в этом случае  определяется по формуле
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где xmax и xmin – соответственно максимальное и минимальное значения стоимости основных фондов.

Следует не забывать о принципе единообразия-левое число включает в себя обозначенное значение, а правое не включает, то есть имея например два интервала 600-630 и 630-660, работник с оплатой в 630 должен быть отнесен во второй интервал.

Образуем пять групп заводов. Тогда величина интервала будет равна:
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Теперь образуем группы заводов, отличающиеся друг от друга по среднегодовой стоимости основных производственных фондов на эту величину. Первая группа заводов будет иметь размер основных производственных фондов в пределах от 1 до 2,2 млн. руб., вторая группа определится в пределах границ от 2,2 до 3,4 и т.д. Распределив заводы по группам, подсчитаем число заводов в каждой из них. Ряд распределения заводов по размеру основных фондов представлен в таблице 4
Таблица 4
	Группы заводов по стоимости основных производственных фондов, млн.руб.
	Число заводов
	Удельный вес заводов группы в процентах к итогу

	1,0 – 2,2
	3
	12,5

	2,2 – 3,4
	9
	37,5

	3,4 – 4,6
	5
	20,8

	4,6 – 5,8
	3
	12,5


	5,8 – 7,0
	4
	16,7

	Итого
	24
	100,0


Как видно из таблицы 4, ряд распределения состоит из двух элементов:

1) значения признака;

2) абсолютной численности единиц признака.

Тема 4 «Первичная обработка результатов наблюдения»
1. Способы логического и содержательного контроля статистической информации

2. Основные виды, особенности и информационные возможности абсолютных величин

3. Общие принципы построения и виды относительных статистических показателей

-1-
Изучая массовые общественные явления, статистика в своих выводах опирается на числовые данные, полученные в конкретных условиях места и времени. Результаты статистического наблюдения регистрируются прежде всего в форме первичных абсолютных величин. Так, основная масса народнохозяйственных абсолютных показателей фиксируется в первичных учетных документах. Абсолютная величина отражает уровень развития явления.

В статистике все абсолютные величины являются именованными, измеряются в конкретных единицах и, в отличие от математического понятия абсолютной величины, могут быть как положительными, так и отрицательными (убытки, убыль, потери и т.п.).

Натуральные единицы измерения могут быть простыми (тонны, штуки, метры, литры) и сложными, являющимися комбинацией нескольких разноименных величин (грузооборот железнодорожного транспорта выражается в тонно-километрах, производство электроэнергии – в киловатт-часах). В статистике применяют и абсолютные показатели, выраженные в условно-натуральных единицах измерения (например, различные виды топлива пересчитываются в условное топливо).

Стоимостные единицы измерения используются, например, для выражения объема разнородной продукции в стоимостной (денежной) форме – рублях. При использовании стоимостных измерителей принимают во внимание изменения цен с течением времени. Этот недостаток стоимостных измерителей преодолевают применением "неизменных" или "сопоставимых" цен одного и того же периода.

В трудовых единицах измерения (человеко-днях, человеко-часах) учитываются общие затраты труда на предприятии, трудоемкость отдельных операций.

С точки зрения конкретного исследования совокупность абсолютных величин можно рассматривать как состоящую из показателей индивидуальных, характеризующих размер признака у отдельных единиц совокупности, и суммарных, характеризующих итоговое значение признака по определенной части совокупности. 

Поскольку абсолютные показатели – это основа всех форм учета и приемов количественного анализа, то следует разграничивать моментные и интервальные абсолютные величины. Первые показывают фактическое наличие или уровень явления на определенный момент, дату (например, наличие запасов материалов или оборотных средств, величина незавершенного производства, численность проживающих и т.д.). Вторые – итоговый накопленный результат за период в целом (объем произведенной продукции за месяц или год, прирост населения за определенный период, величина валового сбора зерна за год и за пятилетку и т.п.). 

Сама по себе абсолютная величина не дает полного представления об изучаемом явлении, не показывает его структуру, соотношение между отдельными частями, развитие во времени. В ней не выявлены соотношения с другими абсолютными показателями. Эти функции выполняют определяемые на основе абсолютных величин относительные показатели.
-2-

Относительная величина в статистике – это обобщающий показатель, который дает числовую меру соотношения двух сопоставляемых абсолютных величин. Так как многие абсолютные величины взаимосвязаны, то и относительные величины одного типа в ряде случаев могут определяться через относительные величины другого типа.

Основное условие правильного расчета относительной величины – сопоставимость сравниваемых показателей и наличие реальных связей между изучаемыми явлениями. Таким образом, по способу получения относительные показатели – всегда величины производные, определяемые в форме коэффициентов, процентов, промилле, продецимилле и т.п. Однако нужно помнить, что этим безразмерным по форме показателям может быть, в сущности, приписана конкретная, и иногда довольно сложная, единица измерения. Так, например, относительные показатели естественного движения населения, такие как коэффициенты рождаемости или смертности, исчисляемые в промилле (‰), показывают число родившихся или умерших за год в расчете на 1 000 человек среднегодовой численности; относительная величина эффективности использования рабочего времени – это количество продукции в расчете на один отработанный человеко-час и т.д.

Относительные величины образуют систему взаимосвязанных статистических показателей. По содержанию выражаемых количественных соотношений выделяют следующие типы относительных величин.

1. Относительная величина выполнения задания. Рассчитывается как отношение фактически достигнутого в данном периоде уровня к запланированному. Так, в 1988 г. было произведено стиральных машин 6103 тыс. шт. при плане (госзаказе) 6481 тыс. шт. Относительная величина выполнения плана составила 
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Следовательно, плановое задание было недовыполнено на 5,8 %.

На практике различают две разновидности относительных показателей выполнения плана. В первом случае сравниваются фактические и плановые уровни (таков пример, рассмотренный выше). Во втором случае в плановом задании устанавливается абсолютная величина прироста или снижения показателя и соответственно проверяется степень выполнения плана по этой величине. Так, если планировалось снизить себестоимость единицы продукции на 24,2 руб., а фактическое снижение составило 27,5 руб., то плановое задание по снижению себестоимости выполнено с ростом в 27,5 : 24,2 = 1,136 раза, т.е. план перевыполнен на 13,6 %. Показатель выполнения плана по уровню себестоимости в данном случае будет меньше единицы. Если фактическая себестоимость изделия равнялась 805,8 руб. при плановой 809,1 руб., то величина выполнения плана составила 805,8 : 809,1 = 0,996, или 99,6 %. Фактический уровень затратив одно изделие оказался на 0,4 % ниже планового.

В аналитических расчетах при исследовании взаимосвязей чаще применяется оценка выполнения плана по уровню показателя. Оценка же выполнения плана по изменению уровня обычно приводится для целей иллюстрации, особенно если планируется снижение абсолютного значения затрат, расходов по видам и т.п.

Относительные величины динамики, планового задания и выполнения плана связаны соотношением [image: image8.png]


i=iпл.з.× iвып.пл.
2. Относительная величина динамики. Характеризует изменение уровня развития какого-либо явления во времени. Получается в результате деления уровня признака в определенный период или момент времени на уровень этого же показателя в предшествующий период или момент.

Так, по данным топливно-энергетического баланса СССР, ресурсы 1980 г. оценивались в 2171,1 млн. т у.т.(условного топлива), а 1987 г. – в 2629,1 млн. т у.т. Относительная величина динамики составила [image: image9.png]
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Таким образом, объем топливно-энергетических ресурсов вырос за 7 лет в 1,211 раза (коэффициент роста, индекс роста, индекс). В процентном выражении это 121,1 % (темп роста).
Иначе говоря, за 7 лет объем ресурсов увеличился на 21,1 % (темп прироста). В среднем каждый год объем ресурсов возрастал по сравнению с предыдущим годом в  [image: image10.png]71,211 =1,0277 pasa



, или на 2,77 % (среднегодовой коэффициент или индекс роста и среднегодовой темп прироста).
3. Относительные величины структуры. Характеризуют доли, удельные веса составных элементов в общем итоге. Как правило, их получают в форме процентного содержания:
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                                       (3)
Для аналитических расчетов предпочтительнее использовать коэффициентное представление, без умножения на 100.

Совокупность относительных величин структуры показывает строение изучаемого явления.

4. Относительные величины координации (ОВК). Характеризуют отношение частей данной совокупности к одной из них, принятой за базу сравнения. ОВК показывают, во сколько раз одна часть совокупности больше другой либо сколько единиц одной части приходится на 1, 10, 100, 1000, ... единиц другой части. Относительные величины координации могут рассчитываться и по абсолютным показателям, и по показателям структуры.

Так, приняв за базу сравнения поставки топливных ресурсов на экспорт в 1987 г., увидим, что на каждую условную тонну экспортных поставок приходится в 2,342 раза больше ресурсов, потребляемых внутри страны для производства энергии, и в 2,363 раза больше ресурсов, предназначенных для производственно-технологических целей. Уровень остатков на конец года составляет 57,8 % по сравнению с годовыми поставками на экспорт 

(9,20 : 15,91 = 242 : 418,3 = 0,578).

По относительным величинам координации можно восстановить исходные относительные показатели структуры, если вычислить отношение относительной величины координации данной части (ОВК) к сумме всех ОВК (включая и ту, которая принята за базу сравнения):
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Например, доля экспортных поставок составляет

1 : (2,342 + 2,364 + 1 + 0,578) = 0,1591, или 15,9 %.

5. Относительные величины сравнения (ОВС). Характеризуют сравнительные размеры одноименных абсолютных величин, относящихся к одному и тому же периоду либо моменту времени, но к различным объектам или территориям. Посредством этих показателей сопоставляются мощности различных видов оборудования, производительность труда отдельных рабочих, производство продукции данного вида разными предприятиями, районами, странами. Например, по производству нефти и газа в 1985 г. СССР превосходил США: по нефти – в 1,36 раза, по газу – в 1,24 раза. Уровень производства электроэнергии (млрд. кВт • ч) в СССР составлял от уровня США 1544:2650 = 0,583, или 58,3 %.

При известных коэффициентах роста (индексах динамики) и начальном соотношении уровней можно найти условие равенства уровней в предстоящем периоде t:
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Отсюда ОВСa / б =Ya / Yб=(ia / iб)t,

т.е. [image: image14.png]i 8(Ys / Y6)
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Найденное значение t показывает, через какой период времени уровень изучаемого явления на объекте А сравняется с уровнем того же явления на объекте Б.

В частности, при среднегодовых темпах прироста производства электроэнергии в США 4,5 % и в СССР 6,9 % (по данным за 1961–1985 гг.)
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Сопоставляя показатели динамики разных явлений, получают еще один вид относительных величин сравнения – коэффициенты опережения (отставания) по темпам роста или прироста. Так, если производительность труда на предприятии возросла на 12%, а фонд оплаты труда увеличился на 7,5 %, то коэффициент опережения производительности труда по темпам роста составит 112 : 107,5 = 1,042; коэффициент опережения по темпам прироста равен 12 : 7,5 = 1,60.

6. Относительные величины интенсивности. Характеризуют степень распределения или развития данного явления в той или иной среде. Представляют собой отношение абсолютного уровня одного показателя, свойственного изучаемой среде, к другому абсолютному показателю, также присущему данной среде и, как правило, являющемуся для первого показателя факторным признаком. Так, при изучении демографических процессов рассчитываются показатели рождаемости, смертности, естественного прироста и т.д. как отношение числа родившихся (умерших) или величины прироста населения за год к среднегодовой численности населения данной территории в расчете на 1000 чел. Если получаемые значения очень малы, то делают расчет на 10 000 человек. Так, по состоянию на 1987 г. имеем в целом по стране Крожд. = 19,8 ‰, Кест.прирост = 9,9 ‰. В том числе по г. Новосибирску  Крожд. = 15,2 ‰, Ксм.= 9,1 ‰, Кбрачности = 10,9 ‰, Кразв. = 5,2 ‰ и т.д.

Относительными величинами интенсивности выступают, например, показатели выработки продукции в единицу рабочего времени, затрат на единицу продукции, трудоемкости, эффективности использования производственных фондов и т.д., поскольку их получают сопоставлением разноименных величин, относящихся к одному и тому же явлению и одинаковому периоду или моменту времени. Метод расчета относительных величин интенсивности применяется при определении средних уровней (среднего уровня выработки, средних затрат труда, средней себестоимости изделий, средней цены и т.д.). Поэтому распространено мнение, что относительные величины интенсивности – это один из способов выражения средних величин.
	Модуль 2 «Средние величины, показатели вариации и выборочное наблюдение в статистике»

	Тема 5: Средние величины и показатели вариации


1. Средние величины, их сущность и значение.

2. Виды средних величин, способы их расчета.

3. Показатели вариации.
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Средняя величина – это обобщающий показатель, характеризующий типический уровень явления. Он выражает величину признака, отнесенную к единице совокупности.

Средняя всегда обобщает количественную вариацию признака, т.е. в средних величинах погашаются индивидуальные различия единиц совокупности, обусловленные случайными обстоятельствами. В отличие от средней абсолютная величина, характеризующая уровень признака отдельной единицы совокупности, не позволяет сравнивать значения признака у единиц, относящихся к разным совокупностям. Так, если нужно сопоставить уровни оплаты труда работников на двух предприятиях, то нельзя сравнивать по данному признаку двух работников разных предприятий. Оплата труда выбранных для сравнения работников может быть не типичной для этих предприятий. Если же сравнивать размеры фондов оплаты труда на рассматриваемых предприятиях, то не учитывается численность работающих и, следовательно, нельзя определить, где уровень оплаты труда выше. В конечном итоге сравнить можно лишь средние показатели, т.е. сколько в среднем получает один работник на каждом предприятии. Таким образом, возникает необходимость расчета средней величины как обобщающей характеристики совокупности.

Вычисление среднего – один из распространенных приемов обобщения; средний показатель отрицает то общее, что характерно (типично) для всех единиц изучаемой совокупности, в то же время он игнорирует различия отдельных единиц. В каждом явлении и его развитии имеет место сочетание случайности и необходимости. При исчислении средних в силу действия закона больших чисел случайности взаимопогашаются, уравновешиваются, поэтому можно абстрагироваться от несущественных особенностей явления, от количественных значений признака в каждом конкретном случае. В способности абстрагироваться от случайности отдельных значений, колебаний и заключена научная ценность средних как обобщающих характеристик совокупностей.

Для того, чтобы средний показатель был действительно типизирующим, он должен рассчитываться с учетом определенных принципов.

Остановимся на некоторых общих принципах применения средних величин.
1. Средняя должна определяться для совокупностей, состоящих из качественно однородных единиц.
2. Средняя должна исчисляться для совокупности, состоящей из достаточно большого числа единиц.
3. Средняя должна рассчитываться для совокупности, единицы которой находятся в нормальном, естественном состоянии.
4.Средняя должна вычисляться с учетом экономического содержания исследуемого показателя.
-2-

Существуют различные средние:

*  средняя арифметическая;

*  средняя геометрическая;

*  средняя гармоническая;

*  средняя квадратическая;

*  средняя хронологическая.

Рассмотрим некоторые виды средних, которые наиболее часто используются в статистике.

Средняя арифметическая

Средняя арифметическая простая (невзвешенная) равна сумме отдельных значений признака, деленной на число этих значений.

Отдельные значения признака называют вариантами и обозначают  через х (
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); число единиц совокупности обозначают через n, среднее значение признака - через 
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. Следовательно, средняя арифметическая простая равна:
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Пример 1. Имеются данные о производстве рабочими продукции А за смену:

	Номер рабочего 
	Выпущено изделий за смену в шт.
	Номер рабочего
	Выпущено изделий за смену в шт.

	1
	16.0
	6
	17.0

	2
	17.0
	7
	18.0

	3
	18.0
	8
	20.0

	4
	17.0
	9
	21.0

	5
	16.0
	10
	18.0


В данном примере варьирующий признак-выпуск  продукции за смену. Численные значения признака (16, 17 и т. д.) называют вариантами. Определим среднюю выработку продукцию рабочими данной группы:
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Простая средняя арифметическая применяется в случаях, когда имеются значения признака, т. е. данные не сгруппированы. Если данные представлены в виде рядов распределения или группировок, то средняя исчисляется иначе.

Пример 2. Имеются следующие данные о заработной плате рабочих-сдельщиков.

	Месячная заработная плата

(варианта - x), руб.
	Число рабочих

F
	X*f

	X1=110
	F1=2
	220

	X2=130
	F2=6
	780

	X3=160
	F3=16
	2 560

	X4=190
	F4=12
	2 280

	X5=220
	F5=14
	3 080

	
	50
	8 920


По данным дискретного ряда распределения видно, что одни и те же значения признака (варианты) повторяются несколько раз. Так, варианта X1 встречается в совокупности 2 раза, а варианта X3 – 16 раз и т.д.

Число одинаковых значений признака в рядах распределения называется частотой, или весом и обозначается символом f. 

Исчислим среднюю заработную плату одного рабочего 
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Фонд заработной платы по каждой группе рабочих равен произведению варианты на частоту, а сумма этих произведений дает общий фонд заработной платы всех рабочих.

В соответствии с этим расчеты можно представить в общем виде: 
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полученная формула называется средней арифметической взвешенной. Из нее видно, что средняя зависит не только от значений признака, но и от их частот, т. е. от состава совокупности, от ее структуры. Изменим в условии задачи состав рабочих  и исчислим среднюю в измененной структуре.

Расчеты средней арифметической могут быть громоздкими, если варианты и веса имеют большее значение. Однако использование следующих основных математических свойств средней арифметической взвешенной позволяет значительно упростить вычисления. Приведем основные свойства средней арифметической:

1. если уменьшить все варианты на какое – либо произвольное постоянное число (A), то новая средняя уменьшится на то же число;

2. если уменьшить все варианты в одинаковое число раз (K), то средняя уменьшится во столько же раз;

3. если уменьшить или увеличить веса (частоты) всех вариант на какое - либо постоянное число (A), то средняя арифметическая не изменится;

4. сумма отклонений всех вариант от общей средней равны нулю.

Общие формулы расчета степенных средних имеют показатель степени (m). В зависимости от того, какое значение он принимает, различают следующие виды степенных средних:
средняя гармоническая, если m = -1;
средняя геометрическая, если m –> 0;
средняя арифметическая, если m = 1; 
средняя квадратическая, если m = 2;
средняя кубическая, если m = 3.

Формулы степенных средних приведены в табл. 5.1
Если рассчитать все виды средних для одних и тех же исходных данных, то значения их окажутся неодинаковыми. Здесь действует правило мажорантности средних: с увеличением показателя степени m увеличивается и соответствующая средняя величина:
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В статистической практике чаще, чем остальные виды средних взвешенных, используются средние арифметические и средние гармонические взвешенные.

Таблица 5.1-Виды степенных средних

	Вид степенной 
средней
	Показатель 
степени (m)
	Формула расчета

	
	
	Простая
	Взвешенная

	Гармоническая
	-1
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	Геометрическая
	0
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	Арифметическая
	1
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	Квадратическая
	2
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	Кубическая
	3
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Средняя гармоническая имеет более сложную конструкцию, чем средняя арифметическая. Среднюю гармоническую применяют для расчетов тогда, когда в качестве весов используются не единицы совокупности – носители признака, а произведения этих единиц на значения признака (т.е. m = Xf). К средней гармонической простой следует прибегать в случаях определения, например, средних затрат труда, времени, материалов на единицу продукции, на одну деталь по двум (трем, четырем и т.д.) предприятиям, рабочим, занятым изготовлением одного и того же вида продукции, одной и той же детали, изделия.

Главное требование к формуле расчета среднего значения заключается в том, чтобы все этапы расчета имели реальное содержательное обоснование; полученное среднее значение должно заменить индивидуальные значения признака у каждого объекта без нарушения связи индивидуальных и сводных показателей. Иначе говоря, средняя величина должна исчисляться так, чтобы при замене каждого индивидуального значения осредняемого показателя его средней величиной оставался без изменения некоторый итоговый сводный показатель, связанный тем или другим образом с осредняемым [1] . Этот итоговый показатель называется определяющим, поскольку характер его взаимосвязи с индивидуальными значениями определяет конкретную формулу расчета средней величины. Покажем это правило на примере средней геометрической. 

Формула средней геометрической
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                                                          (5)
используется чаще всего при расчете среднего значения по индивидуальным относительным величинам динамики.

Средняя геометрическая применяется, если задана последовательность цепных относительных величин динамики, указывающих, например, на рост объема производства по сравнению с уровнем предыдущего года: i1, i2, i3,..., in. Очевидно, что объем производства в последнем году определяется начальным его уровнем (q0) и последующим наращиванием по годам:

qn=q0× i1× i2×...×in.

Приняв qn в качестве определяющего показателя и заменяя индивидуальные значения показателей динамики средними, приходим к соотношению
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Отсюда [image: image37.png]



Особый вид средних величин – структурные средние – применяется для изучения внутреннего строения рядов распределения значений признака, а также для оценки средней величины (степенного типа), если по имеющимся статистическим данным ее расчет не может быть выполнен (например, если бы в рассмотренном примере отсутствовали данные и об объеме производства, и о сумме затрат по группам предприятий).

В качестве структурных средних чаще всего используют показатели моды – наиболее часто повторяющегося значения признака – и медианы – величины признака, которая делит упорядоченную последовательность его значений на две равные по численности части. В итоге у одной половины единиц совокупности значение признака не превышает медианного уровня, а у другой – не меньше его.

Если изучаемый признак имеет дискретные значения, то особых сложностей при расчете моды и медианы не бывает. Если же данные о значениях признака Х представлены в виде упорядоченных интервалов его изменения (интервальных рядов), расчет моды и медианы несколько усложняется. Поскольку медианное значение делит всю совокупность на две равные по численности части, оно оказывается в каком-то из интервалов признака X. С помощью интерполяции в этом медианном интервале находят значение медианы:


Медиана интервального вариационного ряда распределения определяется по формуле:
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где

XMe – начальное значение интервала, содержащего медиану;

iMe – величина медианного интервала;
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f

- сумма частот ряда;

SMe-1 – сумма накопленных частот, предшествующих медианному интервалу;

fMe – частота медианного интервала.

Если ряд распределения дискретный и имеет начальное число членов, то медианой будет варианта, находящаяся в середине упорядоченного ряда (упорядоченный ряд – это расположение единиц совокупности в возрастающем или убывающем порядке). Например, стаж пяти рабочих составил 2, 4, 7, 8 и10 лет. В таком упорядоченном ряду медиана – 7 лет. По обе стороны от нее находится одинаковое число рабочих.

Если упорядоченный ряд состоит из четного числа членов, то медианой будет средняя арифметическая из двух вариант, расположенных в середине ряда. Пусть теперь будет не пять человек в бригаде, а шесть, имеющих стаж работы 2, 4, 6, 7, 8 и 10 лет. В этом ряду имеются две варианты, сходящие в центр ряда. Это варианты 6 и 7. Средняя арифметическая из этих значений и будет медианой ряда:
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Рассмотрим пример расчета медианы в дискретном ряду.

Пример Используя данные условия типовой задачи 2 настоящей главы, определим медиану заработной платы рабочих.

	Месячная заработная плата, руб.
	Число рабочих
	Сумма накопленных частот

	1
	2
	3

	100
	2
	2

	120
	6
	8 (2+6)

	150
	16
	24 (8+16)

	170
	12
	-


	200
	4
	-

	Итого:
	40
	


Для определения медианы надо подсчитать сумму накопленных частот ряда (гр. 3 табл.). Наращивание итога продолжается до получения накопленной суммы частот, превышающей половину. В нашем примере сумма частот составляет 40, ее половина – 20. Накопленная сумма частот ряда получилась равна 24. Варианта, соответствующая этой сумме, т. е. 150 руб., и есть медиана ряда.

Если же сумма накопленных частот против одной из вариант равна точно половине суммы частот, то медиана определяется как средняя арифметическая этой варианты и последующей.

Медиана будет равна:
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Рассмотрим расчет медианы в интервальном вариационном ряду.

Пример Используя данные типовой задачи 9, рассчитаем медиану в интервальном вариационном ряду. 

	Группы предприятий по числу рабочих
	Число предприятий
	Сумма накопленных частот

	100-200
	1
	1

	200-300
	3
	4 (1+3)

	300-400
	7
	11 (4+7)

	400-500
	30
	41 (11+30)

	500-600
	19
	-

	600-700
	15
	-

	700-800
	5
	-

	Итого:
	80
	


Определим прежде всего медианный интервал. В данной задаче сумма накопленных частот, превышающая половину всех значений (41), соответствует интервалу от 400 до 500. Это и есть медианный интервал, в котором находится медиана. Определим ее значение по приведенной выше формуле. Известно, что:

XMe=400;

iMe=100;
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=80;

SMe-1=11;

fMe=30.

Следовательно, 
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Мода - есть величена признака (варианта), наиболее часто повторяющаяся в изучаемой совокупности. Для дискретных рядов распределения модой будет значение варианты с наибольшей частотой.

Задача  Распределение проданной обуви по размерам характеризуется следующими показателями: 

	Размер обуви
	36
	37
	38
	39
	40
	41
	42
	43
	44
	45
	И выше

	Число пар, в процентах к итогу
	-
	1
	6
	8
	22
	30
	20
	11
	1
	1
	


В этом ряду распределения мода равна 41. Именно этот размер обуви пользовался наибольшим спросом покупателей. 

Для интервальных рядов распределения с равными интервалами мода определяется по формуле(7):
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где

XMo- начальное значение интервала, содержащего моду;

iMo- величина модального интервала;

fMo- частота модального интервала;

fMo-1- частота интервала, предшествующего модальному;

fMo+1- частота интервала, следующего за модальным.

Рассмотрим пример расчета моды. Распределение предприятий по численности промышленно – производственного персонала характеризуется следующими данными:

	Группы предприятий по числу работающих, чел.
	Число предприятий
	Группы предприятий по числу работающих, чел.
	Число предприятий

	100-200
	1
	700-800
	19

	200-300
	3
	600-700
	15

	300-400
	7
	700-800
	5

	400-500
	30
	
	


В этой задаче наибольшее число предприятий (30) имеет численность работающих от 400 до 500 человек. Следовательно, этот интервал является модальным интервалом ряда распределения. 

Введем следующие обозначения:

XMo=400;

 iMo=100;

fMo=30;

fMo-1=7;

fMo+1=19.

Подставим эти значения в формулу моды и произведем вычисления:
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Конкретные условия, в которых находится каждый из изучаемых объектов, а также особенности их собственного развития (социальные, экономические и пр.) выражаются соответствующими числовыми уровнями статистических показателей. Таким образом, вариация, т.е. несовпадение уровней одного и того же показателя у разных объектов, имеет объективный характер и помогает познать сущность изучаемого явления.

Для измерения вариации в статистике применяют несколько способов.

Имеются следующие данные о производительности труда рабочих в двух бригадах:

Таблица

	Табельный номер рабочего
	Произведено продукции за смену, шт.

	
	I бригада
	II бригада

	1
	2
	8

	2
	3
	9

	3
	12
	10

	4
	15
	11

	5
	18
	12

	Итого
	50
	50


Средняя производительность труда в обеих бригадах одинакова:
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Однако в первой бригаде вариация производительности труда значительно больше, чем во второй, и можно сказать, что первая бригада по своему составу в отношении изучаемого признака менее однородна, чем вторая. Для измерения степени варьирования признака служат показатели вариации. Наиболее простым показателем вариации является размах вариации R, который определяется как разность между наибольшим и наименьшим значением признака:

                                                  R=xmax - xmin                                                                                                     (7) 

Для нашего примера размах вариации производительности труда для первой бригады составляет: 18 – 2 = 16; для второй бригады: 12 – 8 = 4. Этот показатель прост в вычислении и указывает на общие размеры вариации, но он не дает представления о степени колеблемости внутри совокупности, так как вычисляется на основе только двух крайних значений признака совокупности.

Более строгими характеристиками являются показатели колеблемости относительно среднего уровня признака. 
Простейший показатель такого типа – среднее линейное отклонениие Итак, среднее линейное (абсолютное) отклонение есть средняя арифметическая из абсолютных отклонений отдельных значений признака от общей средней:
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Задача Исчислим среднее линейное отклонение по данным типовой задачи 

Таблица 

	Табельный номер рабочего
	1-я бригада
	2-я бригада

	
	x1
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	1
	2
	-8
	7
	8
	-2
	2

	2
	3
	-7
	7
	9
	-1
	1

	3
	12
	+2
	2
	10
	0
	0

	4
	15
	+5
	5
	11
	+1
	1

	5
	18
	+8
	8
	12
	+2
	2

	7
	50
	0
	30
	50
	0
	6
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Порядок расчета среднего линейного отклонения следующий:

1) по значениям признака исчисляется средняя арифметическая 
[image: image55.wmf]n
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;

2) определяются отклонения каждой варианты x от средней 
[image: image56.wmf]-
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;

3) рассчитывается сумма абсолютных величин отклонений: 
[image: image57.wmf]å
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4) сумма абсолютных величин отклонений делится на число значений: 
[image: image58.wmf]n
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Если данные наблюдения представлены в виде дискретного ряда распределения с частотами, среднее линейное отклонение исчисляется по формуле средней арифметической взвешенной:
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Рассмотрим пример расчета среднего линейного отклонения взвешенного.

Задача  Имеются данные о производительности труда 50 рабочих:

Таблица 

	Произведено продукции одним рабочим за смену, шт.
	Число рабочих
	xf
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	8
	7
	56
	-2
	14

	9
	10
	90
	-1
	10

	10
	15
	150
	0
	0

	11
	12
	132
	1
	12

	12
	6
	72
	2
	12

	
	50
	500
	
	48


Определим среднюю производительность труда одного рабочего:
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Отклонения каждого значения признака от средней и взвешенные отклонения представлены в таблице. Определим среднее линейное отклонение:
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Среднее линейное отклонение – величина именованная и выражается в единицах измерения признака. Если статистические данные представлены в виде интервального ряда распределения, то предварительно определяется дискретная величина признака в каждой группе, а затем производится расчет по средней арифметической взвешенной, как указано выше. 

Порядок расчета среднего линейного отклонения взвешенного следующий:

1) вычисляется средняя арифметическая взвешенная: 
[image: image64.wmf]å
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2) определяются абсолютные отклонения вариант от средней 
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3) полученные отклонения умножаются на частоты 
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4) находится сумма взвешенных отклонений без учета знака 
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;

5) сумма взвешенных отклонений делится на сумму частот
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Этот показатель дает более полное представление о степени колеблемости признака по сравнению с размахом вариации.

Но, к сожалению, этот показатель усложняет расчеты вероятностного типа, затрудняет применение методов математической статистики. Поэтому в статистических научных исследованиях для измерения вариации чаще всего применяют показатель дисперсии.
Дисперсия – это средняя арифметическая квадратов отклонений каждого значение признака от общей средней. Дисперсия обычно называется средним квадратом отклонений и обозначается (2. В зависимости от исходных данных дисперсия может вычисляться по средней арифметической простой или взвешенной:


[image: image69.wmf]n

x

x

2

2

å

÷

ø

ö

ç

è

æ

-

=

s

-

 - дисперсия не взвешенная (простая);
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 - дисперсия взвешенная.

Среднее квадратическое отклонение представляет собой корень квадратный из дисперсии и обозначается (:
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 - среднее квадратическое отклонение не взвешенное;
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 - среднее квадратическое отклонение взвешенное.

Среднее квадратическое отклонение – это обобщающая характеристика абсолютных размеров вариации признака в совокупности. Выражается в тех же единицах измерения, что и признак (в метрах, тоннах, процентах, гектарах и т. д.).

Вычислению среднего квадратического отклонения предшествует расчет дисперсии. Покажем расчет на примерах.

Задача. Исчислим дисперсию по данным предыдущей задачи.

	Произведено продукции одним рабочим, шт. (x варианта)
	Число рабочих

f
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 EMBED Equation.3  [image: image74.wmf]xf
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	8
	7
	56
	-2
	4
	28

	9
	10
	90
	-1
	1
	10

	10
	15
	150
	0
	0
	0

	11
	12
	132
	1
	1
	12

	12
	6
	72
	2
	4
	24

	Итого
	50
	500
	
	
	74


Исчислим среднюю арифметическую взвешенную:
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Значения отклонений от средней и их квадратов представлены в таблице. Определим дисперсию:
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 EMBED Equation.3  [image: image80.wmf]48
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Среднее квадратическое отклонение будет равно:
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Если исходные данные представлены в виде интервального ряда распределения, то сначала надо определить дискретное значение признака, а далее применить тот же метод, что изложен выше.

Расчет дисперсии можно значительно упростить, если применить способ моментов (способ отсчета от условного нуля). Этим способом удобно пользоваться, когда значения признака заданы в виде рядов распределения с равными интервалами.

Задача  Покажем расчет дисперсии по способу моментов, используя данные следующей таблицы:

Таблица 

	Группы электро-ламп по времени горения, ч
	Чис-ло ламп

f
	x
	x -

– A=

=x –

- 1300
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	A
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	800-1000
	20
	900
	-400
	-2
	-40
	4
	80

	1000-1200
	80
	1100
	-200
	-1
	-80
	1
	80

	1200-1400
	160
	1300
	0
	0
	0
	0
	0

	1400-1600
	90
	1500
	200
	1
	90
	1
	90

	1600-1800
	40
	1700
	400
	2
	80
	4
	160

	1800-2000
	10
	1900
	600
	3
	30
	9
	90

	Итого
	400
	
	
	
	80
	
	500


Поясним расчеты. Воспользуемся тем, что уменьшение или увеличение каждого значения признака на одну и ту же постоянную величину не изменяет дисперсии. Применяя это свойство, можно исчислить дисперсию не по заданным вариантам, а по отклонениям их от какого-то постоянного числа. В рядах распределения с равными интервалами за постоянное число принято брать варианту ряда с наибольшей частотой. В нашем примере это А=1300. Отнимая это число от каждой варианты, получим значения признака, представленные в гр. 3 табл. 4. 5. Отклонение от постоянной условной варианты в третьей группе равно нулю.

Используя третье свойство дисперсии, уменьшим все варианты в несколько раз. Для всех вариант кратным числом является величина интервала (i=200). Разделив (x - A) на 200, получим упрощенные значения признака, приведенные в гр. 4. Используя оба свойства дисперсии и воспользовавшись формулой 
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, получим следующую формулу для расчета дисперсии: 
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или в развернутом виде:
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Исчислим дисперсию для нашего примера:
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Среднее квадратическое отклонение составит: 
[image: image90.wmf]220
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Среднее квадратическое отклонение может быть исчислено сразу по формуле:
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Коэффициент вариации – это отношение среднего квадратического отклонения к средней арифметической:
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В отличие от среднего квадратического отклонения коэффициент вариации является величиной относительной, что очень удобно для сравнения вариаций в любых совокупностях.

Задача . Исчислим коэффициент вариации по данным задачи :
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По величине коэффициента вариации можно судить о степени вариации признаков совокупностей. Чем больше его величина, тем больше разброс значений признака вокруг средней, тем менее однородна совокупность по своему составу и тем менее представительна средняя.
Тема №6 «Выборочное наблюдение»

1. Понятие выборочного наблюдения. Виды выборки
2. Ошибки выборки.

3. Определение оптимальной численности выборки.

-1-

Статистическое наблюдение можно органи​зовать сплошное и несплошное. Сплошное наблюдение предусмат​ривает обследование всех единиц изучаемой совокупности и свя​зано с большими трудовыми и материальными затратами. Изуче​ние не всех единиц совокупности, а лишь некоторой части, по ко​торой следует судить о свойствах всей совокупности в целом, мож​но осуществить несплошным наблюдением. В статистической прак​тике самым распространенным является выборочное наблюдение.
Выборочное наблюдение — это такое несплошное наблюдение, при котором отбор подлежащих обследованию единиц осуществляется в случайном порядке, отобранная часть изучается, а результаты распро​страняются на всю исходную совокупность. Наблюдение организует​ся таким образом, что эта часть отобранных единиц в уменьшенном масштабе репрезентирует (представляет) всю совокупность.
Совокупность, из которой производится отбор, называется ге​неральной, и все ее обобщающие показатели — генеральными.
Совокупность отобранных единиц именуют выборочной сово​купностью, и все ее обобщающие показатели - выборочными.
Имеется ряд причин, в силу которых, во многих слу​чаях выборочному наблюдению отдается предпочтение перед сплошным. Наиболее существенны из них следующие:
• экономия времени и средств в результате сокращения объ​ема работы;
• сведение к минимуму порчи или уничтожения исследуемых объектов (определение прочности пряжи при разрыве, ис​пытание электрических лампочек на продолжительность горения, проверка консервов на доброкачественность);
• необходимость детального исследования каждой единицы наблюдения при невозможности охвата всех единиц (при изучении бюджета семей);
• достижение большой точности результатов обследова​ния благодаря сокращению ошибок, происходящих при регистрации.
Преимущество выборочного наблюдения по сравнению со сплошным можно реализовать, если оно организовано и проведено в строгом соответствии с научными принципами теории выбороч​ного метода. Такими принципами являются: обеспечение случайно​сти (равной возможности попадания в выборку) отбора единиц и достаточного их числа. Соблюдение этих принципов позволяет по​лучить объективную гарантию репрезентативности полученной вы​борочной совокупности. Понятие репрезентативности отобранной совокупности не следует понимать как ее представительство по всем признакам изучаемой совокупности, а только в отношении тех признаков, которые изучаются или оказывают существенное влияние на формирование сводных обобщающих характеристик.
Основная задача выборочного наблюдения в экономике со​стоит в том, чтобы на основе характеристик выборочной сово​купности (средней и доли) получить достоверные суждения о показателях средней и доли в генеральной совокупности. При этом следует иметь в виду, что при любых статистических ис​следованиях (сплошных и выборочных) возникают ошибки двух видов: регистрации и репрезентативности.
● Ошибки регистрации могут иметь случайный (непреднаме​ренный) и систематический (тенденциозный) характер. Случайные ошибки обычно уравновешивают друг друга, поскольку не имеют преимущественного направления р сторону преувеличения или преуменьшения значения изучаемого показателя. Систематические ошибки направлены в одну сторону вследствие преднамеренного нарушения правил отбора (предвзятые цели). Их можно избежать при правильной организации и проведении наблюдения.
● Ошибки репрезентативности присущи только выборочно​му наблюдению и возникают в силу того, что выборочная сово​купность не полностью воспроизводит генеральную. Они пред​ставляют собой расхождение между значениями показателей, по​лученных по выборке, и значениями показателей этих же вели​чин, которые были бы получены при проведенном с одинаковой степенью точности сплошном наблюдении, т. е. между величи​нами выборных и соответствующих генеральных показателей.
Для каждого конкретного выборочного наблюдения значе​ние ошибки репрезентативности может быть определено по со​ответствующим формулам, которые зависят от вида, метода и способа формирования выборочной совокупности.
●  /7о виду различают индивидуальный, групповой и комби​нированный отбор. При индивидуальном отборе в выборочную совокупность отбираются отдельные единицы генеральной со​вокупности; при групповом отборе — качественно однородные группы или серии изучаемых единиц; комбинированный отбор предполагает сочетание первого и второго видов.
● По методу отбора различают повторную и бесповтор​ную выборки.
При повторной выборке общая численность единиц генеральной совокупности в процессе выборки остается неизменной. Ту или иную единицу, попавшую в выборку, после регистрации снова возвращают в генеральную совокупность, и она сохраняет равную возможность со всеми прочими единицами при повторном отборе единиц вновь попасть в выборку («отбор по схеме возвращенного шара»). Повторная выборка в социально-экономической жизни встречается редко. Обычно выборку организуют по схеме беспо​вторной выборки.
При бесповторной выборке единица совокупности, попавшая в выборку, в генеральную совокупность не возвращается и в дальнейшем в выборке не участвует; т. е. последующую выборку делают из генеральной совокупности уже без отобранных ранее единиц («отбор по схеме невозвращенного шара»). Таким обра​зом, при бесповторной выборке численность единиц генеральной совокупности сокращается в процессе исследования.
● Способ отбора  определяет конкретный механизм или процедуру выборки единиц из генеральной совокупности.
По степени охвата единиц совокупности различают большие и малые (n<30) выборки.
В практике выборочных исследований наибольшее распро​странение  получили  следующие  виды  выборки:   собственно-случайная, механическая, типическая, серийная, комбинированная. 
Основные   характеристики   параметров гене​ральной и выборочной совокупностей обозначаются символами:
 N      - объем генеральной совокупности (число входящих в нее единиц);
п       -  объем выборки (число обследованных единиц);

[image: image95.wmf]х

   -  генеральная средняя (среднее значение признака в генеральной совокупности); 
х      -  выборочная средняя;
р       - генеральная доля (доля единиц, обладающих дан​ным    значением    признака    в    общем    числе единиц генеральной совокупности); 
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      -  выборочная доля;
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2  -генеральная дисперсия;

S2 –выборочная дисперсия того же признака;
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-среднее квадратическое отклонение в генеральной совокупности;
S-среднее квадратическое отклонение в выборке
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Чтобы оценить степень точности выборочного наблюдения, необходимо оценить величину ошибок, которые могут возникнуть в процессе проведения выборочного наблюдения.

Основное внимание уделяется случайным ошибкам репрезентативности.

Проведение исследования социально — экономических явлений выборочным методом складывается из ряда последовательных этапов:

1) обоснование (в соответствии с задачами исследования) целесообразности применения выборочного метода;

2) составление программы проведения статистического исследования выборочным методом;

3) решение организационных вопросов сбора и обработки исходной
 информации;

4) установление доли выборки, т.е. части подлежащих обследованию единиц генеральной совокупности;

5) обоснование способов формирования выборочной совокупности;

6) осуществление отбора единиц из генеральной совокупности для их обследования;

7) фиксация в отобранных единицах (пробах) изучаемых признаков;

8) статистическая обработка полученной в выборке информации с определением обобщающих характеристик изучаемых признаков;

9) определение количественной оценки ошибки выборки;

10) распространение обобщающих выборочных характеристик на генеральную совокупность.

В генеральной совокупности доля единиц, обладающих изучаемым признаком, называется генеральной долей (обозначается р), а средняя величина изучаемого варьирующего признака — генеральной средней (обозначается 
[image: image99.wmf]x

).

В выборочной совокупности долю изучаемого признака называют выборочной долей, или частостью (обозначается 
[image: image100.wmf]w

), а среднюю  величину в выборке — выборочной средней (обозначается 
[image: image101.wmf]~

х

).

Пример. 

При контрольной проверке качества хлебобулочных изделий проведено 5%-ное выборочное обследование партии нарезных батонов из муки высшего сорта. При этом из 100 отобранных в выборку батонов 90 шт. соответствовали требованиям стандарта. Средний вес одного батона в выборке составлял 500,5 г при среднем квадратическом отклонении 
[image: image102.wmf]±
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На основе полученных в выборке данных нужно установить возможные значения доли стандартных изделий и среднего веса одного изделия во всей партии.

Прежде всего устанавливаются характеристики выборочной совокупности. Выборочная доля, или частость, 
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 определяется из отношения единиц, обладающих изучаемым признаком m, к общей численности единиц выборочной совокупности n:


[image: image104.wmf]w
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Поскольку из 100 изделий, попавших в выборку n, 90 ед. оказались стандартными m, то показатель частости равен: 
[image: image105.wmf]w

= 90:100=0,9.

Средний вес изделия в выборке х = 500,5 г определен взвешиванием. Но полученные показатели частости (0,9) и средней величины (500,5 г) характеризуют долю стандартной продукции и средний вес одного изделия лишь в выборке. Для
[image: image106.wmf]

 EMBED Equation.3 [image: image107.wmf]определения соответствующих показателей для всей партии товара надо установить возможные при этом значения ошибки выборки.

Ошибка выборки — это объективно возникающее расхождение между характеристиками выборки и генеральной совокупности. Она зависит от ряда факторов: степени вариации изучаемого признака, численности выборки, методом отбора единиц в выборочную совокупность, принятого уровня достоверности результата исследования.

Определение ошибки выборочной средней.
При случайном повторном отборе средняя ошибка выборочной средней рассчитывается по формуле:
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 — средняя ошибка выборочной средней;
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— дисперсия выборочной совокупности;

n — численность выборки.

При бесповторном отборе она рассчитывается по формуле:
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где N — численность генеральной совокупности.

Определение ошибки выборочной доли.

При повторном отборе средняя ошибка выборочной доли рассчитывается по формуле:


[image: image113.wmf]

 EMBED Equation.3 [image: image114.wmf]

 EMBED Equation.3 [image: image115.wmf](
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где 
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 — выборочная  доля единиц, обладающих изучаемым признаком;
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 — число единиц, обладающих изучаемым признаком;
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 — численность выборки.

При бесповторном способе отбора средняя ошибка выборочной доли определяется по формулам:
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Предельная ошибка выборки 
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 связана со средней ошибкой выборки 
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 отношением: 
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При этом t как коэффициент кратности средней ошибки выборки зависит от значения вероятности Р, с которой гарантируется величина предельной ошибки выборки.

Предельная ошибка выборки при бесповторном отборе определяется по следующим формулам:
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Предельная ошибка выборки при повторном отборе определяется по формуле: 
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Малая выборка.

При контроле качества товаров в экономических исследованиях эксперимент может проводиться на основе малой выборки.

Под малой выборкой понимается несплошное статистическое обследование, при котором выборочная совокупность образуется из сравнительно небольшого числа единиц генеральной совокупности. Объем малой выборки обычно не превышает 30 единиц и может доходить до 4 — 5 единиц.

Средняя ошибка малой выборки 
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 вычисляется по формуле:
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где 
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 EMBED Equation.3 [image: image130.wmf]s
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 — дисперсия малой выборки.

При определении дисперсии 
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 число степеней свободы равно n-1:
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Предельная ошибка малой выборки 
[image: image133.wmf]D
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 определяется по формуле
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При этом значение коэффициента доверия t зависит не только от заданной доверительной вероятности, но и от численности единиц выборки n. Для отдельных значений t и n доверительная вероятность малой выборки определяется по специальным таблицам Стьюдента (Табл. 9.1.), в которых даны распределения стандартизированных отклонений:
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Поскольку при проведении малой выборки в качестве доверительной вероятности практически принимается значение 0,59 или 0,99, то для определения предельной ошибки малой выборки 
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 используются следующие показания распределения Стьюдента:

	n
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t



	
	0,95
	0,99

	4
	3,183
	5,841

	5
	2,777
	4,604

	6
	2,571
	4,032

	7
	2,447
	3,707

	8
	2,364
	3,500

	9
	2,307
	3,356

	10
	2,263
	3,250

	15
	2,119
	2,921

	20
	2,078
	2,832


При выборочном наблюдении должна быть обеспечена слу​чайность отбора единиц. Каждая единица должна иметь равную с другими возможность быть отобранной. Именно на этом ос​новывается собственно-случайная выборка.
К собственно-случайной выборке относится отбор единиц из всей генеральной совокупности (без предварительного рас​членения ее на какие-либо группы) посредством жеребьевки (преимущественно) или какого-либо иного подобного спосо​ба, например, с помощью таблицы случайных чисел. Случай​ный.отбор — это отбор не беспорядочный. Принцип случай​ности предполагает, что на включение или исключение объ​екта из выборки не может повлиять какой-либо фактор, кро​ме случая. Примером собственно-случайного отбора могут служить тиражи выигрышей: из общего количества выпущен​ных билетов наугад отбирается определенная часть номеров, на которые приходятся выигрыши. Причем всем номерам обеспечивается равная возможность попадания в выборку. При этом количество отобранных в выборочную совокупность единиц обычно определяется исходя из принятой доли выборки.
Доля выборки есть отношение числа единиц выборочной со​вокупности к числу единиц генеральной совокупности:
                                                       Кв=n/N                                                                  (10)
Так, при 5%-ной выборке из партии деталей в 1000 ед. объ​ем выборки п составляет 50 ед., а при 10%-ноЙ выборке -100 ед. и т.д.
 При правильной научной организации выборки ошибки репрезентативности можно свести к минимальным значениям, в результате — выборочное наблюдение становится достаточно точным.
Собственно-случайный отбор «в чистом виде» применяет​ся в практике выборочного наблюдения редко, но он является исходным среди всех других видов отбора, в нем заключаются и реализуются основные принципы выборочного наблюдения.
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Способы распространения характеристик выборки на генеральную совокупность.

Выборочный метод чаще всего применяется для получения характеристик генеральной совокупности по соответствующим показателям выборки. В зависимости от целей исследований это осуществляется или прямым пересчётом показателей выборки для генеральной совокупности, или посредством расчёта поправочных коэффициентов.

Способ прямого пересчёта. Он состоит в том, что показатели выборочной доли 
[image: image138.wmf]w

 или средней 
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 распространяется на генеральную совокупность с учётом ошибки выборки.

Так, в торговле определяется количество поступивших в партии товара нестандартных изделий. Для этого (с учётом принятой степени вероятности) показатели доли нестандартных изделий в выборке умножаются на численность изделий во всей партии товара.

Способ поправочных коэффициентов. Применяется в случаях, когда целью выборочного метода является уточнение результатов сплошного учета.

В статистической практике этот способ используется при уточнении данных ежегодных переписей скота, находящегося у населения. Для этого после обобщения данных сплошного учета практикуется 10%-ное выборочное обследование с определением так называемого “процента недоучета”.

Способы отбора единиц из генеральной совокупности.

В статистике применяются различные способы формирования выборочных совокупностей, что обусловливается задачами исследования и зависит от специфики объекта изучения.

Основным условием проведения выборочного обследования является предупреждение возникновения систематических ошибок, возникающих вследствие нарушения принципа равных возможностей попадания в выборку каждой единицы генеральной совокупности. Предупреждение систематических ошибок достигается в результате применения научно обоснованных способов формирования выборочной совокупности.

Существуют следующие способы отбора единиц из генеральной совокупности:

1) индивидуальный отбор — в выборку отбираются отдельные единицы;

2) групповой отбор — в выборку попадают качественно однородные группы или серии изучаемых единиц;

3) комбинированный отбор — это комбинация индивидуального и группового отбора.

Способы отбора определяются правилами формирования выборочной совокупности.

Выборка может быть:

— собственно-случайная;

— механическая;

— типическая;

— серийная;

— комбинированная.

Собственно-случайная выборка состоит в том, что выборочная совокупность образуется в результате случайного (непреднамеренного) отбора отдельных единиц из генеральной совокупности. При этом количество отобранных в выборочную совокупность единиц обычно определяется исходя из принятой доли выборки.

Доля выборки есть отношение числа единиц выборочной совокупности n к численности единиц генеральной совокупности N, т.е.
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Так, при 5%-ной выборке из партии товара в 2 000 ед. численность выборки n составляет 100 ед. (5*2000:100), а при 20%-ной выборке она составит 400 ед. (20*2000:100) и т.д.

Механическая выборка состоит в том, что отбор единиц в выборочную совокупность производится из генеральной совокупности, разбитой на равные интервалы (группы). При этом размер интервала в генеральной совокупности равен обратной величине доли выборки. 

Так, при 2%-ной выборке отбирается каждая 50-я единица (1:0,02), при 5%-ной выборке — каждая 20-я единица (1:0,05) и т.д.

Таким образом, в соответствии с принятой долей отбора, генеральная совокупность как бы механически разбивается на равновеликие группы. Из каждой группы в выборку отбирается лишь одна единица.

Важной особенностью механической выборки является то, что формирование выборочной совокупности можно осуществить, не прибегая к составлению списков. На практике часто используют тот порядок, в котором фактически размещаются единицы генеральной совокупности. Например, последовательность выхода готовых изделий с конвейера или поточной линии, порядок размещения единиц партии товара при хранении, транспортировке, реализации и т.д.

Типическая выборка. При типической выборке генеральная совокупность вначале расчленяется на однородные типические группы. Затем из каждой типической группы собственно-случайной или механической выборкой производится индивидуальный отбор единиц в выборочную совокупность. 

Типическая выборка обычно применяется при изучении сложных статистических совокупностей. Например, при выборочном обследовании производительности труда работников торговли, состоящих из отдельных групп по квалификации.

Важной особенностью типической выборки является то, что она дает более точные результаты по сравнению с другими способами отбора единиц в выборочную совокупность.

Для определения средней ошибки типической выборки используются формулы:

повторный отбор
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бесповторный отбор
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Дисперсия определяется по следующим формулам:
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При одноступенчатой выборке каждая отобранная единица сразу же подвергается изучению по заданному признаку. Так обстоит дело при собственно-случайной и серийной выборке. 

При многоступенчатой выборке производят подбор из генеральной совокупности отдельных групп, а из групп выбираются отдельные единицы. Так производится типическая выборка с механическим способом отбора единиц в выборочную совокупность.

Комбинированная выборка может быть двухступенчатой. При этом генеральная совокупность сначала разбивается на группы. Затем производят отбор групп, а внутри последних осуществляется отбор отдельных единиц. 

	МОДУЛЬ 3 «Ряды динамики и индексный метод в статистике

	Тема: Изучение динамики общественных явлений


1. Ряды динамики. Виды рядов динамики
2. Показатели ряда динамики.

3. Анализ закономерностей изменения уровней ряда динамики.

4. Основные методы прогнозирования уровней рядов динамики
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Ряд динамики, хронологический ряд, динамический ряд, временной ряд – это последовательность упорядоченных во времени числовых показателей, характеризующих уровень развития изучаемого явления. Всякий ряд динамики включает, следовательно, два обязательных элемента: во-первых, время и, во-вторых, конкретное значение показателя, или уровень ряда. Ряды динамики различаются по следующим признакам.

1. По времени – моментные и интервальные ряды. Интервальный ряд динамики – последовательность, в которой уровень явления относится к результату, накопленному или вновь произведенному за определенный интервал времени. Таковы, например, ряды показателей объема продукции по месяцам года, количества отработанных человеко-дней по отдельным периодам и т.д. Если же уровень ряда показывает фактическое наличие изучаемого явления в конкретный момент времени, то совокупность уровней образует моментный ряд динамики. Примерами моментных рядов могут быть последовательности показателей численности населения на начало года, величины запаса какого-либо материала на начало периода и т.д. Важное аналитическое отличие моментных рядов от интервальных состоит в том, что сумма уровней интервального ряда дает вполне реальный показатель – общий выпуск продукции за год, общие затраты рабочего времени, общий объем продаж акций и т.д., сумма же уровней моментного ряда, хотя иногда и подсчитывается, но реального содержания, как правило, не имеет.

2. По форме представления уровней – ряды абсолютных, относительных и средних величин (табл.1 – 3).

3. По расстоянию между датами или интервалам времени выделяют полные и неполные хронологические ряды.

Полные ряды динамики имеют место, когда даты регистрации или окончания периодов следуют друг за другом с равными интервалами. Это равноотстоящие ряды динамики (см. табл. 6.1 и 6.2). Неполные – когда принцип равных интервалов не соблюдается (см. табл. 6.3).

Таблица 1

Объем продаж долларов США на ММВБ, млн. долл.

	Дата
	10.01.94
	11.01.94
	12.01.94
	13.01.94

	Объем продаж
	126,750 
	124,300
	148,800
	141,400


Таблица 2

Индекс инфляции в 1993 г. (на конец периода, в % к декабрю 1992 г.)

	Период
	Январь
	Февраль
	Март
	Апрель
	Май
	Июнь

	Индекс инфляции
	126
	162
	190
	221
	264
	310


Таблица 3

Потребление основных продуктов питания на одного члена семьи, кг/год

	Продукты 
	 1980 
	1985 
	1990 
	1991
	1992 
	1993

	Мясо и мясопродукты
	 80,0 
	 78,4
	 74,1 
	 68,3
	 58,7
	 63,2 

	Молоко и молочные продукты 
	411,2
	389,6
	378,9
	 345,4
	 280,4 
	285,6 

	Хлебные продукты 
	101,2
	 91,6
	85,7
	91,8
	98,0
	105,81


Чтобы о развитии явления можно было получить представление при помощи числовых уровней, при составлении ряда динамики должны приводиться в сопоставительный вид.
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При построении динамических рядов необходимо соблюдать определенные правила: основным условием для получения пра​вильных выводов при анализе рядов динамики и прогнозирова​нии его уровней является сопоставимость уровней динамиче​ского ряда между собой.
Статистические данные должны быть сопоста​вимы но территории, кругу охватываемых объектов, единицам изме​рения, времени регистрации, ценам, методологии расчета и др.
● Сопоставимость по территории предполагает одни и те же границы территории. Вопрос о том, является ли это требо​вание непременным условием сопоставимости уровней дина​мического ряда, может решаться по-разному, в зависимости от целей исследования. Так, при характеристике роста экономи​ческой мощи страны следует использовать данные в имеющих​ся границах территории, а при изучении темпов экономиче​ского развития следует брать данные по территории в одних и тех же границах. Объясняется это тем, что изменение границ влияет на численность населения, объем продукции.
●Сопоставимость по кругу охватываемых объектов означа​ет сравнение совокупностей с равным числом элементов.
При этом нужно иметь в виду, что сопоставляемые показате​ли динамического ряда должны быть однородны по экономиче​скому содержанию и границам объекта, который они характери​зуют (однородность может быть обеспечена одинаковой полно​той охвата разных частей явления). Например, при характеристи​ке динамики численности студентов высших учебных заведений по годам нельзя в одни годы учитывать только численность сту​дентов дневного обучения, а в другие - численность студентов всех видов обучения. Несопоставимость может возникнуть вслед​ствие перехода ряда объектов (например, предприятий отрасли) из одного подчинения в другое. Однако сопоставимость не нару​шается, если в отрасли в строй введены новые предприятия или отдельные предприятия прекратили работу.
● Сопоставимость по времени регистрации для интер​вальных рядов обеспечивается равенством периодов времени, за которые приводятся данные. Нельзя, например, при изуче​нии ритмичности работы предприятия сравнивать данные об удельном весе продукции по определенным декадам, так как число рабочих дней отдельных декад может оказаться сущест​венно различным, что приводит к различиям в объеме выпус​ка продукции. Это относится и к рядам внутригодовой дина​мики с месячными, квартальными уровнями. Для приведения таких рядов динамики к сопоставимому виду исчисляют среднедневные показатели по декадам, месяцам, кварталам, которые затем сопоставляют, сравнивают.
Для моментных рядов динамики показатели следует приводить на одну и ту же дату. Так, переоценку в сопоставимые цены основных фондов по отраслям экономики в условиях высокой инфляции нужно производить ежегодно по состоянию на 1 января. Или другой пример: если учет численности скота в те​чение ряда лет проводился по состоянию на 1 октября, а затем -на 1 января, то соединение в один ряд показателей (за несколько лет) с разной датой учета даст несопоставимые уровни (числен​ность скота осенью обычно больше, чем зимой).
● Сопоставимость по иенам. При проведении к сопостави​мому виду продукции, измеренной в стоимостных (ценностных) показателях, трудность заключается в том, что, во-первых, с те​чением времени происходит непрерывное изменение цен, а во-вторых, существует несколько видов цен. Для характеристики изменения объема продукции должно быть устранено (элими​нировано) влияние изменения цен. Поэтому на практике коли​чество продукции, произведенной в разные периоды, оценивают в ценах одного и того же базисного периода, которые называют неизменными, или сопоставимыми ценами.
● Сопоставимость по методологии расчета. При определе​нии уровней динамического ряда необходимо использовать еди​ную методологию их расчета. Например, в одни годы среднюю урожайность рассчитывали с засеянной площади, а в другие - с убранной. До 1958 г. уровень производительности труда в про​мышленности определялся в расчете на одного рабочего, а с 1958 г. — на одного работающего (т. е. с включением подсобных рабочих, ИТР и служащих). Поэтому для динамического анали​за уровни производительности труда, рассчитанные до 1958 г., необходимо пересчитывать по новой методологии.
Нередко статистические данные выражаются в различных единицах измерения. С этим часто приходится сталкиваться при учете продукции в натуральном выражении. Например, данные о количестве произведённого молока могут быть выражены в литрах и килограммах. Для того, чтобы обеспечить сравнимость такого ряда данных, необходимо выразить их в одних и тех же единицах измерения, т. е. или только в литрах, или только в ки​лограммах (то же для валового сбора зерна — пуды и тонны).
Вполне очевидна несопоставимость денежных единиц разных стран, несопоставимость денежных единиц внутри одной страны за разные периоды времени (при изменении курса валюты).
Могут быть и другие причины несопоставимости уровней рядов динамики.
Рассмотренные примеры показывают, что часто приходится иметь дело с такими несопоставимыми данными, которые могут быть при​ведены к сопоставимому виду дополнительными расчетами.
В ряде случаев несопоставимость может быть устранена пу​тем обработки рядов динамики приемом, который носит назва​ние смыкание рядов динамики. Этот прием позволяет преодолеть несопоставимость данных, возникающую вследствие изменения во времени круга охватываемых объектов или методологии рас​чета показателей, и получить единый сравнимый ряд за весь пе​риод времени. Если, например, имеются два ряда показателей, характеризующих динамику одного и того же явления в новых и старых границах по одному и тому же кругу объектов, то такие динамические ряды можно сомкнуть.
Пусть, например, имеются следующие данные об объеме реализации продукции фирмы «Весна» (название условное), в которую до 1996 г. входило 10 предприятий, ас 1996 г. - 12 предприятий (табл.1).
Необходимо получить единый ряд, который был бы приго​ден для характеристики динамики объема реализации продук​ции за весь рассматриваемый период.
Показатели за 1996-1999 гг. не сопоставимы непосредствен​но с показателями за 1993—1995 гг., так как относятся к раз​личному количеству предприятий. Задача заключается в ис​числении данных за 1993-1995 гг. в новых границах (по новому числу предприятий), ее решение осуществляется смыканием рядов. Для этого по данным 1996 г. исчисляем коэффициент со​отношения уровней двух рядов: k = 168 /140 = 1,20.
Таблица 1-Динамика объема реализации продукции фирмы «Весна» в сопоставимых ценах, млн. руб. (по годам)
	Объем реализации

	1993г.

	1994г.

	1995г.

	1996 г.

	1997г.

	1998г.

	1999г.


	Продукция 10 предприятий

	120

	125

	130

	140

	-

	-

	-


	Продукция 12 предприятий

	-

	-

	-

	168

	180

	195

	215


	Сопоставимый ряд

	144

	150

	156

	168

	180

	195

	215



Умножая на этот коэффициент уровни первого ряда, полу​чаем скорректированные данные за 1993-1995 гг. в новых гра​ницах, млн руб.:
у1993 = 120 *1,20 = 144,0;
 у1994= 125 *1,20 = 150,0;     '

у1995 = 130 *1,20 = 156,0.
Сомкнутый сопоставимый ряд представлен в табл. 1. Смы​кание рядов дает возможность устранить несопоставимость уровней и получить представление о динамике за весь период. Однако при этом следует иметь в виду, что результаты, полу​ченные путем смыкания рядов, являются приближенными, т. е. содержат некоторую погрешность.
Таким образом, прежде чем анализировать динамические ряды, следует убедиться в сопоставимости их уровней и, если сопоставимость отсутствует, добиться ее дополнительными рас​четами, когда это возможно.
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При изучении явления во времени перед исследователем встает проблема описания интенсивности изменения и расчета средних показателей динамики. Решается она путем построения соответствующих показателей. Для характеристики интенсивности изменения во времени такими показателями будут:
1) абсолютный прирост,
2)  темпы роста,
3) темпы прироста,
4) абсолютное значение одного процента прироста.

Расчет показателей динамики представлен в следующей таблице.

	Показатель
	Базисный 
	Цепной

	Абсолютный прирост [image: image147.png](A

g > B



*
	Yi-Y0
	Yi-Yi-1

	Коэффициент роста (Кр)
	Yi : Y0
	Yi : Yi-1

	Темп роста (Тр)
	(Yi : Y0)×100
	(Yi : Yi-1)×100

	Коэффициент прироста (Кпр )**
	[image: image148.png]
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	Темп прироста (Тпр)
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	Абсолютное значение одного процента прироста (А)
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В случае, когда сравнение проводится с периодом (моментом) времени, начальным в ряду динамики, получают базисные показатели. Если же сравнение производится с предыдущим периодом или моментом времени, то говорят о цепных показателях.
Рассмотрим пример. Имеются данные об объемах и динамике продаж акций на 15 крупнейших биржах России за пять месяцев 1993 г.

	Показатель
	Март
	Апрель
	Май
	Июнь
	Июль
	Август

	Объем продаж, млн. руб. 
Абсолютный прирост:
 цепной,
 базисный
Коэффицент (индекс) роста цепной
Темп роста, %:
 цепной,
 базисный
Темп прироста
 цепной, %
 базисный, %
Абсолютное значение 1% прироста (цепной)
	709,98
  
-
- 
- 
  
-
100
 
-
-
-
	1602,61
 
892,63
892,63
2,257
 
225,7
225,7
 
125,7
125,7
7,10
	651,83
 
-950,78
-58,15  
0,407
 
40,7
91,8
  
-59,3
-8,2
16,03
	220,80
 
-431,03
-489,18
0,339
 
33,9
31,1
 
-66,1
-68,9
6,52
	327,68 
 
106,88
-382,3 
1,484
 
148,4
46,2
 
48,4
-53,8
2,21
	277,12 
 
-50,56
-432,86 
0,846
 
84,6
39,0
 
-15,4
61,0
3,28


Система средних показателей динамики включает: 
средний уровень ряда, 
средний абсолютный прирост, 
средний темп роста,
средний темп прироста.

Средний уровень ряда – это показатель, обобщающий итоги развития явления за единичный интервал или момент из имеющейся временной последовательности. Расчет среднего уровня ряда динамики определяется видом этого ряда и величиной интервала, соответствующего каждому уровню.

Для интервальных рядов с равными периодами времени средний уровень Y рассчитывается следующим образом:
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где n или (n +1) – общая длина временного ряда или общее число равных временных отрезков, каждому из которых соответствует свой уровень Yi (1 = 1, 2, ..., n или 1 = 0, 1, 2, ..., n).

Средний абсолютный прирост рассчитывается по формулам в зависимости от способа нумерации интервалов (моментов).
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. 
Средний темп роста:
[image: image158.png]



где [image: image159.png]


– средний коэффициент роста, рассчитанный как [image: image160.png]K‘ =yIIK,,,



. Здесь Кцеп – цепные коэффициенты роста; 

Средний темп прироста (%) определяется по единственной методологии:

[image: image161.png]—100.
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Важным направлением в исследовании закономерностей динамики социально-экономических процессов является изу​чение общей тенденции развития (тренда). Это можно осуще​ствить, применяя специальные методы анализа рядов дина​мики. Конкретное их использование зависит от характера ис​ходной информации и предопределяется задачами анализа.

На практике наиболее распространенными методами статистического изучения тренда являются: метод укрупнения интервалов, метод скользящей средней, аналитическое выравнивание.

Метод укрупнения интервалов применяется для выявления тренда в рядах динамики колеблющихся уровней, которые заштриховывают (перекрывают) основную тенденцию развития. Сущность приема в том, что данные им уровни за отдельные отрезки времени суммируются в более продолжительные периоды (месячные в квартальные, квартальные в годовые). 

Для статистического изучения тренда применяется так называемое сглаживание методом скользящей средней. В основу этого метода положено определение по исходным данным теоретических уровней, в которых случайные колебания погашаются, а основная тенденция развития выражается в виде некоторой плавной линии. Скользящее среднее – это подвижное динамическое среднее, которое рассчитывается по динамическому ряду при последовательном передвижении на 1 год или –один интервал. Правильно исчисленное скользящее среднее устраняет в ряду динамики случайные колебания и дает возможность более точно выявить тенденцию развития.

Применение в анализе рядов динамики методов укрупнения интервалов и скользящей средней позволяет выявить тренд для его описания, но получать обобщенную статистическую оценку тренда посредством этих методов невозможно. Решение этой более высокого порядка задачи – измерением тренда – достигается методом аналитического выравнивания.

Основным содержанием метода аналитического выравнивания в рядах динамики является то, что основная тенденция развития yt рассчитывается как функция времени:

yti = f(ti).

Определение теоретических (расчетных) уровней yti производится на основе так называемой адекватной математической функции, которая отображает основную тенденцию ряда динамики.

Подбор адекватной функции осуществляется методом наименьших квадратов – минимальностью отклонений суммы квадратов между теоретическими yti и эмпирическими уровнями уi:
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Значение уравнения (1) состоит в том, что при изучении тренда оно принимается в качестве расчетных (теоретических) уровней с фактическими (эмпирическими) уровнями ряда динамики.

Важной проблемой, требующей своего решения при применении метода аналитического выравнивания, является подбор математической функции, по которой рассчитываются теоретические уровни тренда. От правильности решения этой проблемы зависят выводы о закономерностях тренда изучаемых явлений. Если выбранный тип математической функции адекватен основной тенденции развития изучаемого явления во времени, то синтезированная на этой основе трендовая модель может иметь полезное применение при изучении сезонных колебаний, прогнозировании и других практических целях. Одним из условий обоснованного применения метода аналитического выравнивания в анализе рядов динамики является знание типов развития социально-экономических явлений во времени, их отличительных признаков.
Различают следующие эталонные типы развития социально-экономических явлений во времени:

1) равномерное развитие. Для этого типа динамики присущи постоянные абсолютные приросты: 
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Основная тенденция развития в рядах динамики со стабильными абсолютными приростами отображается уравнением прямолинейной функции:
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где a0 и a1- параметры уравнения, t – обозначение времени. Параметр a1является коэффициентом регрессии, определяющим направление развития. Если a1>0, то уровни ряда динамики равномерно возрастают, а при a1<0 происходит их равномерное снижение.

2) равноускоренное (равнозамедленное) развитие. Этому типу динамики свойственно постоянное во времени увеличение (замедление) развития. Уровни таких рядов динамики изменяются с постоянными темпами прироста:
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Основная тенденция развития в рядах динамики со стабильными темпами прироста отображается функцией параболы второго порядка:
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Параметр а2 характеризует постоянное изменение интенсивности развития (в единицу времени). При a2>0 происходит ускорение развития, а при a2<0 происходит процесс замедления роста.

3) развитие с переменным ускорением (замедлением). Для этого типа динамики основная тенденция развития выражается функцией параболы третьего порядка:
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Параметр а3 отображает изменение ускорения. При a3>0 ускорение возрастает, а при a3<0 ускорение замедляется.

4) развитие по экспоненте. Этот тип динамики характеризует стабильные темпы роста:
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Основная тенденция в рядах динамики с постоянными темпами роста отображается показательной функцией:
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где a1 – темп роста (снижения) изучаемого явления в единицу времени, т.е. интенсивность развития.

5) развитие с замедлением роста в конце периода. У этого типа динамики показание цепного абсолютного прироста сокращается  в конечных уровнях ряда динамики:
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Основная тенденция развития в таких рядах динамики выражается полулогарифмической функцией:
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Для вычисления параметров функции (3) на основе требований метода наименьших квадратов составляется система нормальных уравнений: 

na0+a1(t=(y;

a0(t+ a1(t2=(ty (10)
Для решения системы уравнений (10) обычно применяется способ определителей, позволяющий получать более точные результаты за счет сведения к минимуму ошибки из-за округлений в расчетах параметров:
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Тема №7 «Индексный метод в статистике: синтетическая и аналитическая концепция индексов»
1. Индексы как безразмерный относительный статистический показатель. Индивидуальные индексы
2. Общие индексы количественных показателей.
3. Общие индексы качественных показателей.
4. Индексы средних величин.
5. Базисные и цепные индексы.

6. Система взаимосвязанных индексов. Факторный анализ
-1-

Индексы относятся к важнейшим обобщающим показателем. Слово «индекс» (index) — в переводе с латинского буквально означает указатель, показатель. Обычно этот термин используется для обобщающей характеристики изменений. 

    Индексом в статистике называют относительный показатель, характеризующий изменение величины какого-либо явления (простого или сложного, состоящего из соизмеримых или несоизмеримых элементов) во времени, пространстве или по сравнению с любым эталоном (нормативом, планом, прогнозом и т д.). 
  Когда рассматривается сопоставление уровней изучаемого явления во времени, то говорят об индексах динамики, в пространстве — о территориальных индексах, при сопоставлении с в уровнем, например, договорных обязательств — об индексах выполнения обязательств и т.д.
Основным элементом индексного отношения является индексируемая величина. Индексируемая величина — значение признака статистической совокупности, изменение которой является объектом изучения.
Поскольку объекты изучения индексов весьма разнообразны, то они широко применяются в экономической практике.
С помощью индексов решаются следующие   основные задачи:
● Во-первых, индексы позволяют измерять изменение сложных явлений. Например, требуется определить, насколько увеличился (или уменьшился) в данном году по сравнению с прошлым годом физический объем всей продукции предпри​ятия. Ясно, что продукция разного вида и качества не поддается непосредственному суммированию. Для характеристики изме​нения таких сложных явлений во времени применяют индексы динамики. В качестве меры соизмерения (весов) разнородных продуктов можно использовать цену, себестоимость, трудоем​кость продукции и т.д.
При помощи индексов можно характеризовать изменение во времени самых различных показателей: ВВП, реальных распо​лагаемых денежных доходов, численности работающих, уровня безработицы, цен акций предприятий региона, себестоимости, производительности труда и т.п.
● Во-вторых, с помощью индексов можно определить влияние отдельных факторов на изменение динамики сложного явления (например, влияние изменения уровня цен и измене​ния количества проданных товаров на объем товарооборота). Используя взаимосвязь индексов, можно установить в какой мере выпуск продукции возрос за счет увеличения численности работников и в какой мере — за счет повышения производи​тельности труда.
● В-третьих, индексы являются показателями сравнений не
только с прошлым периодом (сравнение во времени), но и с дру​гой территорией (сравнение в пространстве), а также с норматива​
ми, планами, прогнозами и т.д.

Индексы классифицируют по трем признакам:
•    по содержанию изучаемых объектов;
•    степени охвата элементов совокупности;
•    методам расчета общих индексов.
По содержанию изучаемых величин индексы разделяют на индексы количественных (объемных) и индексы качественных показателей.
Индексы количественных показателей — индексы физиче​ского объема промышленной и сельскохозяйственной продук​ции, физического объема розничного товарооборота, нацио​нального дохода, потребления продаж иностранной валюты и др. Все индексируемые показатели этих индексов являются объ​емными, поскольку они характеризуют общий, суммарный размер (объем) того или иного явления и выражаются абсолютными ве​личинами. При расчете таких индексов количества оцениваются в одинаковых, сопоставимых ценах.
Индексы качественных показателей — индексы курса валют, цен, себестоимости, производительности труда, заработной пла​ты, урожайности и др. Индексируемые показатели этих индек​сов характеризуют уровень явления в расчете на ту или иную еди​ницу совокупности: цена за единицу продукции, себестоимость единицы продукции, выработка в единицу времени (или на од​ного работника), заработная плата одного работника, урожай​ность с одного гектара и т.д. Такие показатели называются каче​ственными. Они носят расчетный, вторичный характер. Качест​венные показатели измеряют не общий объем, а интенсивность,эффективность явления или процесса. Как правило, они явля​ются либо средними, либо относительными величинами. Расчет таких индексов производится на базе одинаковых, неизменных количеств продукции.
Разделение- индексов на индексы количественных и качест​венных показателей важно для методологии их расчета.
По степени охвата единиц совокупности индексы делятся на два класса: индивидуальные и общие.
Индивидуальные индексы служат для характеристики изменения отдельных элементов сложного явления (например, изменение объёма выпуска телевизоров определенной марки, рост или падение цен на акции в каком-либо акционерном обществе и т д.)
Общий индекс отражает изменение всех элементов сложного явления. При этом под сложным явлением понимают такую ста​тистическую совокупность, отдельные элементы которой непо​средственно не подлежат суммированию (физический объем продукции, включающий разноименные товары, цены на раз​ные группы продуктов и т.д.).
Если индексы охватывают не все элементы сложного явле​ния, а лишь часть, то их называют групповыми или субиндексами (например, индексы физического объема продукции по отдель​ным отраслям промышленности).
По методам расчета (общих и групповых индексов) раз​личают индексы агрегатные и средние, исчисление, которых и составляет особый прием исследования, именуемый индексным методом.
Индексный метод имеет свою терминологию и символику:

q-количество (объем) какого-либо продукта в натуральном выражении;
р- цена еденицы товара;
z-себестоимость единицы продукции;

t-затраты времени на производство единицы продукции

w-выработка продукции в стоимостном выражении на одного работника или в единицу времени;

v-выработка продукции в натуральном выражении на одного работника или в единицу времени;

pq-общая стоимость произведенной продукции данного вида или проданных товаров данного вида;

zq-затраты на производство всей продукции

Чтобы отличать к какому периоду относится индексируемая величина принято возле символа индекса внизу справа ставить подстрочные знаки:1-для сравниваемых (текущих, отчетных) периодов и 0-для периодов с которыми производится сравнение ( базисных периодов)

Относительная величина, получаемая при сравнении уровней, называется индивидуальным индексом, если исследователь не интересуется структурой изучаемого явления и количественную оценку уровня в данных условиях сравнивает с такой же конкретной величиной уровня этого явления в других условиях.

Так, уровень товарооборота в виде суммы выручки от продажи товара в условиях отчетного года Q1 сравнивается с аналогичной суммой выручки базисного года Q0. В итоге получаем индивидуальный индекс товарооборота или цен
[image: image174.png]=p1/po,ig=q1 /qp-




С аналитической точки зрения индивидуальные индексы характеризуют изменение индексируемой величины в текущем периоде по сравнению с базисным, то есть во сколько раз она возросла (уменьшилась) или сколько процентов составляет ее рост (снижение).
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Типичным индексом количественных показателей является индекс физического объема продукции. 

Коэффициентом соизмерения является цена, которая позволяет умножая объем продукции каждого вида продукции на соответствующую цену получать сравниваемые показатели, которые можно суммировать. Коэффициенты соизмерения обеспечивают количественную сравнимость, позволяют  учитывать вес продукта в реальном экономическом процессе. Поэтому их показатели сомножители, связанные с индексируемыми величинами, принято называть весами индексов. А умножение на них –взвешиванием.

Отношение стоимости продукции текущего периода в текущих ценах 
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  к стоимости продукции базисного периода в базисных ценах 
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 представляет собой агрегатный индекс стоимости продукции или товарооборота.
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Этот индекс показывает во сколько раз возросла (уменьшилась) стоимость продукции (товарооборота) отчетного периода по сравнению с базисным, или сколько процентов составляет рост (снижение) стоимости продукции.
Разность числителя и знаменателя формулы показывает на сколько денежных единиц (рублей) увеличилась (уменьшилась) стоимость продукции в текущем периоде по сравнению с базисным.(
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Значение индекса товарооборота зависит от двух факторов: изменения количества продукции и цен.
Для того чтобы индекс охарактеризовал изменение только одного фактора, нужно устранить в формуле влияние другого фактора, зафиксировав его как в числителе так и в знаменателе на уровне одного и того же периода. Так, если продукцию (товары) сравниваемых периодов оценивать по одним и тем же , например базисным ценам (p0), то такой индекс отразит изменение только одного фактора-индексируемого показателя q и будет представлять собой агрегатный индекс физического объема продукции:
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где q1, q0- объем продукции в натуральном выражении в отчетном и базисном периодах соответственно;
p0-базисная цена единицы товара.

Примененная в формуле  2 последовательность записей символов q  и p  определяется тем, что первым сомножителем в индексных отношениях является индексируемая величина, а вторым сомножителем-ее вес-измеритель.

Индекс физического объема продукции показывает, во сколько раз увеличился (уменьшился) физический объем продукции или сколько процентов составляет его рост(снижение0 в отчетном периоде по сравнению с базисным периодом.

Абсолютное изменение физического объема продукции вычисляется как разность между числителем и знаменателем формулы2.
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Индекс цен – это индекс качественного показателя. Индексируемой величиной будет цена товара. Весом будет выступать количество произведенных товаров. Умножив цену товара на его количество, получаем величину, которую можно суммировать и которая представляет собой показатель, соизмеримый с другими подобными величинами.

Агрегатная формула такого общего индекса имеет следующий вид:
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где в числителе дроби -  фактическая стоимость продукции текущего периода, а в знаменателе – условная стоимость тех же товаров в ценах базисного периода. Расчет агрегатного индекса цен по формуле (1) предложен немецким экономистом Г. Пааше. Поэтому этот индекс принято называть индексом Пааше.

При сравнении числителя и знаменателя формулы (1) в раз​ности определяется показатель абсолютного прироста товарооборота за счет фактора изменения цен в текущем периоде по срав​нению с базисным периодом:                
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Немецкий ученый Э. Ласпейрес предложил определять индекс цен следующим способом:
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Весами в индексе цен Ласпейреса выступает количество продукции базисного периода. При сравнении числителя и знаменателя формулы определяется показатель прироста товарооборота при продаже товаров в базисном периоде по ценам текущего периода:
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Т.о. индексы Пааше и Ласпейреса характеризуют различные ка​чественные особенности изменения цен. Индекс Пааше характеризует влияние изменения цен на сто​имость товаров, реализованных в отчетном периоде. Индекс Лас​пейреса показывает влияние изменения цен на стоимость количе​ства товаров, реализованных в базисном периоде. Применение индексов Пааше и Ласпейреса зависит от цели исследования. Если анализ проводится для определения экономического эффекта от изменения цен в отчетном периоде по сравнению с базисным, то применяется индекс Пааше, который отображает разницу между фактической стоимостью продажи товаров в отчетном периоде ((p1q0) и расчетной стоимостью продажи этих же товаров по базисным ценам ((p0q1). Если целью анализа является определение объема товарооборота при продаже в предстоящем периоде такого же количества товаров, что и в базисном периоде, но по новым ценам, то применяется индекс Ласпейреса. Этот индекс позволяет вычислять раз​ность между суммой фактического товарооборота базисного пе​риода ((p0q0) и возможного объема товарооборота при продаже тех же товаров по новым ценам ((p1q0). 
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Средний индекс – это индекс, вычисленный как средняя величина из индивидуальных индексов. При исчислении средних индексов используются две формы средних: арифметическая и гармоническая.

Для определения сводных обобщающих показателей изменения розничных цен используется средняя гармоническая форма общего индекса цен, в которой в отличие от индекса Пааше знаменатель преобразован:                                         
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Если в формуле из числителя вычесть значение знаме​нателя, то получают показатель прироста товарооборота в теку​щем периоде в результате изменения цен:


[image: image185.wmf]å

å

å

-

=

D

p

1

1

1

1

i

p

q

p

q

)

p

(

qp

(9)

Для определения общего индекса физического объема продукции в сопоставимых (базисных) ценах можно использовать преобразованную формулу агрегатного индекса физического объема:
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На основе данной формулы исчисляется прирост суммы това​рооборота в текущем периоде в результате изменения физическо​го объема продажи товаров:
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Применительно к практике ведения стоимостного учета реа​лизации товаров невозможно непосредственно применить в ана​лизе агрегатной формы индекс Ласпейреса (3). Но при наличии информации об индивидуальных индексах цен формула (3) может быть преобразована в среднюю арифметическую:
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Эта формула, имеющая в качестве веса осредняемых индексов ip объем товарооборота реализации товаров в базисном периоде q0p0 применяется при определении среднего изменения цен и общей суммы прироста товарооборота в предстоящем периоде по сравнению с базисным периодом.

При наличии информации об индивидуальных индексах фи​зического объема iq и стоимости реализованных в базисном периоде товаров q0p0 общий индекс физического объема может определяться по формуле среднего арифметического индекса:
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При наличии информации об индивидуальных индексах фи​зического объема и фактической стоимости продукции (то​вара) в текущем периоде q1p1 общий индекс физического объема определяется по средней гармонической формуле:
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Сопоставление числителя и знаменателя индексного отноше​ния (14) дает показатель прироста стоимости продукции вслед​ствие изменения физического объема:
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При синтезировании общего индекса цен вместо фактическо​го количества товаров (в отчетный или базисный периоды) в ка​честве соизмерителей индексируемых величин (р1 и р0) могут при​меняться средние величины реализации товаров за два или боль​шее число периодов. При таком способе расчета формула общего индекса синтезируется в следующем виде:


[image: image192.wmf]å

å

=

q

p

q

p

I

0

1

p

,

где 
[image: image193.wmf]q

- среднее количество товаров, реализованных за анализируемый период. Этот индекс принято называть индексом Лоу. Если при определении индекса цен по формуле исход​ная информация содержит лишь данные о количестве реализации товаров в базисном и текущем периодах, то средняя их величина определяется методом средней невзвешенной:  
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Индекс цен Лоу применяется в расчетах при закупках или ре​ализации товара в течение продолжительных периодов времени (пятилетках, десятилетиях и т.д.). Этот метод дает возможность анализа цен с учетом происходящих внутри отдельных субпериодов изменений в ассортиментном составе товаров.

По базе сравнения различают:

1) динамические индексы. Они используются для характеристики темпов изменения общественных явлений. Бывают:

· цепные, при исчислении которых данные каждого периода сравниваются с данными предшествующего периода, взятого за базу. В таких индексах база является переменной.

· базисные, при исчислении которых данные всех периодов сравниваются с другим периодом, принятым за базу. Обычно это начальный период. И цепные и базисные могут быть: общими и индивидуальными. Индивидуальные индексы представляют собой разновидность базисных и цепных относительных величин динамики. Способы расчета одинаковы.

2) индексы выполнения плановых заданий. При их построении необходимо учесть плановое задание и его фактическое выполнение:              
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3) территориальные индексы.

В современных условиях развития статистики все большее значение приобретает использование индексного метода для территориальных сравнений. При рыночных отноше​ниях возникает необходимость сравнения коммерческой и иной деятельности отдельных территорий (регионов) страны. Общие принципы использования индексного метода при тер​риториальных сравнениях во многом подобны изучению динамики сложных статистических совокупностей. При определении регио​нальных индексов свою специфику имеет выбор базы сравнения. 
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При изучении динамики коммерческой деятельности прихо​дится производить индексные сопоставления более чем за два периода. Поэтому индексные величины могут определяться как на постоянной, так и на переменной базах сравнения. При этом если задача анализа состоит в получении характеристик изменения изучаемого явления во всех последующих периодах по сравнению с начальным, то вычисляются базисные индексы. Например сопоставление объема розничного товарооборота II, III и IV кварталов с I кварталом. Но если требуется охарактеризовать последовательное изме​нение изучаемого явления из периода в период, то вычисляются цепные индексы. Например, при изучении объема розничного товарооборота по кварталам года сопоставляют товарооборот II квартала с I кварталом, III квартала - со II кварталом и IV квартала - с III кварталом.

В зависимости от задачи исследования и характера исходной информации базисные и цепные индексы исчисляются как инди​видуальные (однотоварные), так и общие.

Способы расчета индивидуальных базисных и цепных индексов аналогичны расчету относительных величин динамики. Общие индексы в зависимости от их вида (по экономическому содержанию) вычисляются с переменными и постоянными весами-соизмерителями. 

При вычислении индекса с постоянными весами в качестве весов для всего ряда принимаются соизмерители какого-либо одного периода. Например, общие базисные индексы физического объема продукции с постоянными весами будут вычисляться следующим образом (в качестве постоянных весов выступают цены 91 года):
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Общие цепные индексы физического объема продукции с постоянными весами:
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При исчислении индексов с переменными весами, в качестве весов принимаются соизмерители другого периода. Например, общие цепные индексы цен с переменными весами:
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При многосторонних сравнениях выбор базы сравнения и весов-соизмерителей индексируемых величин предопределяется конкретными целями анализа. При сопоставлениях качественных показателей по ряду регионов соответственно расширяются гра​ницы территории, на уровне которых фиксируются веса-соизмерители.

В зависимости от состава явления выделяют индексы переменного и постоянного состава. 

Часто при помощи индексов изучают динамику средних показателей. Изменение средней величины от того или иного показателя зависит от:

· изменения каждой отдельной единицы изучаемой совокупности;

· изменения структуры явления.

Индекс, характеризующий совместное влияние указанных факторов, называется индексом переменного состава:                         
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где хi – осредняемый признак,       fi – изучаемая совокупность

Индекс средних цен:                
[image: image200.wmf]å

å

å

å

=

=

0

0

0

1

1

1

0

1

p

q

q

p

:

q

q

p

p

:

p

I


Чтобы изучить влияние изменения структуры изучаемого явления на динамику среднего уровня, вычисляют индекс структурных сдвигов:
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Индекс, характеризующий изменение только индексируемой величины (имеется только эта величина), называется индексом постоянного состава:
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Индексный метод изучения роли факторов в изменении слож​ных социально-экономических явлений имеет важное практичес​кое значение. 
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Между важнейшими индексами существуют взаимосвязи, позволяющие на основе одних индексов получить другие.

Для каждого периода объем розничного товарооборота зависит от количества реализованных товаров и от уровня цен на эти товары. Ясно, чем больше продано товаров при данном уровне цен, тем больше объем товарооборота. Изменения цен также вызывают соответствующие изменения объема товарооборота. Связь между изменениями объема товарооборота, количеством продажи товаров и уровнем их цен выражается в системе взаимосвязанных индексов товарооборота. Т.к. величина объема товарооборота равна произведению количества продажи товаров на цены, то индекс физического объема Iq, умноженный на индекс цен Ip, дает индекс товарооборота в фактических ценах Iqp:
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Значение формулы состоит в том, что на ее основе выявляется влияние отдельных факторов на изменение товаро​оборота.

Произведение общих цепных индексов дает базисный индекс последнего периода:
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Эта взаимосвязь имеет место лишь в цепных индексах физического объема продукции с постоянными весами. В индексах цен, а также в других индексах с переменными весами такой зависимости нет.

Отношение последующего базисного индекса к предшествующему равно цепному индексу последующего периода:                               
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Очевидно, что между индексом переменного состава и индексом постоянного состава существует соотношение:                                
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Индекс цен постоянного состава и индекс структурных сдвигов находятся во взаимосвязи:
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сдв

.

стр

p

p

I

I

I

×

=


На практике эта система удобна тем, что на ее основе по любым двум неизвестным можно определить третий неизвестный индекс.

	МОДУЛЬ 4 «Статистические методы изучения взаимосвязи социально-экономических явлений»

	Тема 9:Статистические методы моделирования связи


1. Виды связей

2. Простейшие методы изучения стохастических связей

3. Стохастическое моделирование связи методом корреляционного и регриссионного анализа

4. Непараметрические методы

Согласно диалектическим принципам изучения явлений общественной жизни каждое явление всегда связано с другим, они обуславливают друг друга и находятся в постоянном развитии. Раскрывая такие взаимосвязи и взаимозависимости, познается их сущность и законы развития. Для раскрытия многообразия связей используют различные статистические приемы анализа. 

Выделяют три типа взаимосвязей между различными явлениями: факторные (изучаемые методами группировок и теории корреляции), компонентные (изучаются индексным методом) и балансовые (изучаются балансовым методом).

Рассмотрим факторные взаимосвязи отдельных признаков, изучаемые с помощью методов корреляционно-регрессионного анализа. Изучаемые признаки подразделяются на два класса по характеру их роли во взаимосвязи: факторные признаки (признаки-факторы) и результативные признаки (признаки-результаты). Факторные признаки – признаки, обуславливающие изменение других, связанных с ними, признаков. Результативные признаки – признаки, изменяющиеся под действием факторных признаков. 

Связи между явлениями (их признаками) подразделяют на классы по степени тесноты связи, направлению связи и аналитическому выражению связи.

По степени тесноты связи определяют как полные (или функциональные) и неполные (статистические или корреляционные, когда одному и тому же значению фактора соответствуют разные значения результативного фактора).

Корреляционная связь между признаками возникает разными путями. Важнейший путь – причинная зависимость результативного признака (его вариации) от вариации факторного признака. Например, признак х – балл оценки плодородия почв, признак у – урожайность сельскохозяйственной культуры. 


Изучение связи между признаками методом корреляции используется в тех случаях, когда невозможно устранить посторонние факторы, либо потому, что эти факторы неизвестны, либо из-за невозможности их изоляции. Применяя метод корреляции, можно выяснить, какова зависимость между результирующими показателями и учтенными факторами, если прочие факторы не изменились или своим изменением не исказили характер зависимости. 

По направлению связи бывают прямыми, когда зависимая переменная растет с увеличением факторного признака (у=5х), и обратными, при которых рост последнего сопровождается уменьшением функции (у=5/х). Такие связи также можно назвать соответственно  положительными и отрицательными.
Относительно своей аналитической формы связи бывают линейными и нелинейными (прямолинейные и криволинейные). В первом случае между признаками проявляются линейные соотношения. Это происходит тогда, когда с увеличением значения признака фактора происходит возрастание или уменьшение величины признака следствия. 

Математически такая связь выражается уравнением прямой или уравнением регрессии:  ух=а+bx,
где ух – признак – следствие (результативный признак);

     х – признак – фактор;

     а – свободный член уравнения;

     b – коэффициент регрессии, измеряющий среднее отношение отклонения результативного признака от его средней величины к отклонению факторного признака от его средней величины на одну единицу его измерения.

Что касается термина регрессия, его происхождение таково: создатели корреляционного анализа Ф. Гальтон и К. Пирсон интересовались связью между ростом отцов и сыновей. Гальтон изучил более 200 семей и обнаружил, что в группе семей с высокорослыми отцами сыновья в среднем ниже ростом, чем их отцы, а в группе семей с низкорослыми отцами сыновья в среднем выше отцов. Таким образом, отклонение роста от средней в следующем поколении уменьшается – регрессирует. Причина в том, что на рост сыновей влияет не только рост отцов, но и рост матерей и много других факторов развития ребенка, и эти факторы, случайно направленные как в сторону увеличения, так и снижения роста, приближают рост сыновей к среднему росту. В целом же вариация роста, конечно не уменьшается.

Для выявления наличия связи, ее характера и направления используют методы: приведения параллельных данных; аналитических группировок; графический; корреляции. Метод приведения параллельных данных основан на сопоставлении двух или нескольких рядов статистических величин. Такое сопоставление позволяет установить наличие связи и получить представление о ее характере. Графически взаимосвязь двух признаков изображается с помощью поля координат. В системе координат на оси абсцисс откладываются значения факторного признака, на оси ординат –результативного. Каждое пересечение линий, проводимых через эти оси, обозначается точкой. Корреляция – зависимость между случайными величинами, не имеющими строго функционального характера, при которой изменение одной из случайных величин приводит к изменению математического ожидания другой.

В статистике принято различать следующие варианты зависимостей.

1. Парная корреляция – связь между двумя признаками (результативным и факторным или двумя факторными).

2. Частная корреляция – зависимость между результативным и одним факторным признаками при фиксированном значении других факторных признаков.

3. Множественная корреляция – зависимость результативного и двух или более признаков, включенных в исследование.

Относительно количества взаимодействующих признаков встречаются однофакторные и многофакторные связи. Однофакторные имеют место тогда, когда исследуется связь между одним признаком – следствием «у» и одним признаком – фактором «х». Многофакторные связи имеют место тогда, когда исследуется влияние многих взаимодействующих между собой признаков – факторов на признак – следствие.

Кроме перечисленных различают также непосредственные, косвенные и ложные связи. В первом случае факторы взаимодействуют между собой непосредственно. Для косвенной связи характерно участие какой-то третьей переменной, которая опосредует связь между изучаемыми признаками. Ложная связь — это связь, установ​ленная формально и, как правило, подтвержденная только количественными оценками. Она не имеет под собой качест​венной основы или же бессмысленна.

По силе различаются слабые и сильные связи. Эта формальная характеристика выражается конкретными величинами и интерпретируется в соответствии с общепринятыми критериями силы связи для конкретных показателей.

В связи с этим при изучении корреляционных связей перед статистикой ставится задача установления количественных оценок степеней тесноты связи между признаками, а также установлением характера и направления этой зависимости.

Для ее решения применяются две группы методов, включающие в себя методы корреляционного анализа и регрессионного анализа.

Задачи корреляционного анализа сводятся к измерению тесноты связи между варьирующими признаками по коэффициенту корреляции – r, определению неизвестных причинных связей и оценке факторов, оказывающих наибольшее влияние на результативный признак.

Задачи регрессионного анализа лежат в установлении формы зависимости, определения функции регрессии, использования уравнения для оценки неизвестных значений зависимой переменной.

Корреляционно-регрессионный анализ как общее понятие включает в себя измерение тесноты, направления связи и установление аналитического выражения (формы) связи (регрессионный анализ).
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Наиболее разработанной в теории статистики является методология регрессионно-корреляционного анализа парной корреляции, рассматривающая влияние вариации факторного признака х на результативный у. 

В основу выявления и установления аналитической формы связи положено применение в анализе математических функций. Для этого используются различные виды уравнений прямолинейной и криволинейной связи. Эти уравнения называются уравнениями регрессии или уравнениями парной зависимости (рассмотрены в вопросе 1).

Решение математических уравнений связи предполагает вычисление по исходным данным их параметров. Это осуществляется способом выравнивания эмпирических данных методом наименьших квадратов. В основу этого метода положено требование минимальности сумм квадратов отклонений эмпирических данных уi от выравненных уxi:
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Исходя из этого метода, для уравнения прямой ух=а0+а1х составляется следующая система нормальных уравнений:
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Подставляя параметры в уравнение, например, прямой, получим синтезированную модель, смысловое содержание которой состоит в том, что она характеризует среднюю величину результативного признака 
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в зависимости от вариации признака-фактора х.

Степень тесноты связи между изучаемыми признаками определяется при помощи коэффициента парной корреляции r или при помощи корреляционного отношения h. Измерение тесноты связи между признаками при помощи коэффициента парной корреляции применяется для прямолинейных зависимостей:
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Квадрат коэффициента корреляции представляет собой коэффициент детерминации или причинности: r2=d. Он показывает, какая часть общей вариации результативного признака у объясняется изучаемым признаком-фактором х. Также коэффициент детерминации характеризует степень влияния признака-фактора на признак-результат. Для криволинейной зависимости наиболее точным измерителем степени тесноты между признаками является корреляционное отношение h, которое определяется по формуле:
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При изучении корреляционной связи показателей в условиях преобладания малого и среднего бизнеса анализу подвергаются сравнительно небольшие по составу единиц совокупности. При численности объектов анализа до 30 единиц возникает необходимость испытания параметров уравнения регрессии на их типичность. При этом осуществляется проверка, насколько вычисленные параметры характерны для отображаемого комплекса условий. Не являются ли полученные значения параметров результатами действия случайных причин.

Применительно к совокупностям, у которых n<30, для проверки типичности параметров уравнения регрессии используется t-критерий Стьюдента. При этом вычисляются фактические значения t-критерия:

для параметра a0
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для параметра а1
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 - среднее квадратическое отклонение результативного признака уi, от выравненных значений ухi;


[image: image220.wmf]n

х

х

i

å

-

=

2

)

(

e

s

 - среднее квадратическое отклонение факторного признака хi от общей средней 
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Полученные по формулам фактические значения 
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 сравниваются с критическим tk получаемый по таблице Стьюдента с учетом принятого уровня значимости ( и числа степеней свободы k.
Полученные в анализе корреляционной связи параметры уравнения регрессии признаются типичными, если t фактическое больше t критического: 
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По проверенным на типичность параметрам уравнения регрессии производится синтезирование (построение) математической модели связи. При этом параметры примененной в анализе математической функции получают соответствующие количественные значения.

Важным этапом корреляционного анализа связи является оценка практической значимости синтезированных моделей. 

Проверка практической значимости синтезированных в корреляционно-регрессионном анализе математических моделей осуществляется посредством показателей тесноты связи между признаками х и у.

Для статистической оценки тесноты связи применяются следующие показатели вариации:

1) общая дисперсия результативного признака 
[image: image225.wmf]2
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, отображающая совокупное влияние всех факторов:
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В формуле (*) отклонения 
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 обусловлены тем, что сочетание значений факторов, влияющих на вариацию признака у, для отдельных единиц анализируемой совокупности различно;

2) факторная дисперсия результативного признака 
[image: image228.wmf]2
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, отображающая вариацию у только от воздействия изучаемого фактора х:
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В формуле (**) отклонения (
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) характеризуют колеблемость выравненных значений ух от их общей средней величины
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3) остаточная дисперсия 
[image: image232.wmf]2
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, отображающая вариацию результативного признака у от всех прочих, кроме х, факторов:
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В формуле (***) отклонения уi-yxi  характеризуют колеблемость эмпирических (фактических) значений результативного признака у от их выравненных значений уxi.

Соотношение между факторной 
[image: image234.wmf]2
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и общей 
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 дисперсиями характеризует меру тесноты связи между признаками х и у:
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Показатель R2 называется индексом детерминации (причинности). Он выражает долю факторной дисперсии в общей дисперсии, т.е. характеризует, какая часть общей вариации результативного признака у объясняется изучаемым фактором х. 

На основе этой формулы определяется индекс корреляции R:
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При функциональной (однозначной) связи значения ух полностью совпадают с соответствующими индивидуальными значениями уi. Тогда 
[image: image238.wmf]2
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 = 0. При отсутствии связи вариация хi, не отражается на изменении уxi. В этом случае 
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, а при наличии корреляционной (соотносительной) связи 
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На основе правила сложения дисперсий
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получают формулу индекса корреляции:
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Формула является основным алгоритмом для определения индекса корреляции.

Заметим, что по абсолютной величине линейный коэффициент корреляции r равен индексу корреляции R только при прямолинейной связи.

Для оценки значимости коэффициента корреляции r применяется t - критерий Стьюдента. При этом определяется фактическое значение критерия tr:
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Фактическое значение можно также определить, зная среднюю ошибку коэффициента корреляции Sr:                                                          
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Вычисленное по формуле значение tr сравнивается с критическим tk, которое берется из таблицы значений t - Стьюдента с учетом заданного уровня значимости ( и числа степеней свободы k.
Если tr>tk, то величина коэффициента корреляции признается существенной. Для оценки значимости индекса корреляции R применяется F-критерий Фишера.

Фактическое значение критерия FR. определяется по формуле
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где m - число параметров уравнения регрессии.

Величина FR сравнивается с критическим значением Fk, которое определяется по таблице F-критерия с учетом принятого уровня значимости ( и числа степеней свободы k1 = m –1 и k2 = n-m.

Если FR>Fk, то величина индекса корреляции признается существенной.

По значению показателя тесноты связи можно посредством t - критерия произвести оценку значимости коэффициента регрессии (а1):
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Сравнивая исчисленное по формуле значение 
[image: image247.wmf]1
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 с табличным tk, получают заключение о существенности основ​ного параметра уравнения связи - коэффициента регрессии (a1).

Для получения выводов о практической значимости син​тезированных в анализе моделей показаниям тесноты связи дается качественная оценка. Это осуществляется на основе шкалы Чеддока:

	Показания тесноты связи
	0,1 – 0,3
	0,3 – 0,5
	0,5 – 0,7
	0,7 – 0,9
	0,9 – 0,99

	Характеристика силы связи
	слабая
	умеренная
	заметная
	высокая
	весьма высокая


Заметим, что функциональная связь обозначается 1, а от​сутствие связи - 0.

При значениях показателей тесноты связи, превышающих 0,7, зависимость результативного признака у от факторного х является высокой, а при значениях более 0,9 - весьма высо​кой. Это в соответствии с показаниями индекса детермина​ции R2 означает, что более половины общей вариации результативного признака у объясняется влиянием изучаемого фактора х. Последнее позволяет считать оправданным применение метода функционального анализа для изучения корреляционной связи, а синтезированные при этом математические модели признаются пригодными для их практи​ческого использования.

При показаниях тесноты связи ниже 0,7 величина индекса детерминации R2 всегда будет меньше 50%. Это означает, что на долю вариации факторного признака х приходится мень​шая часть по сравнению с прочими признаками, влияющими на изменение общей дисперсии результативного признака. Синтезированные при таких условиях математические модели связи практического значения не имеют.

Показатели вариации результативного признака используются и при выборе адекватного (наиболее соответствующего) эмпирическим данным уравнения регрессии. В изучении корреляционной связи это наиболее важный и ответственный этап анализа. Именно от адекватности примененного уравнения регрессии зависит правильность выводов корреляционно-регрессионного анализа.
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Изучение связи между тремя и более связанными между собой признаками называется множественной (многофакторной) регрессией.

При линейных связях нескольких признаков используют уравнение множественной регрессии. Так для двух факторных и одного результативного признаков уравнение регрессии будет иметь вид:
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Параметры а0,а1,а2 определяются с помощью метода наименьших квадратов:
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Параметры а0 и а1 в уравнении множественной регрессии показывают среднее приращение результативного признака, обусловленное одиночным приращением i - го фактора независимо от изменения остальных факторов. При расчете коэффициента множественной корреляции , характеризующего интенсивность влияния на признак результат двух или более факторов применяют следующую формулу:
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где 
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 - парные коэффициенты корреляции.
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Квадрат коэффициентов множественной корреляции является коэффициентом множественной детерминации:
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Он характеризует долю влияния выбранных признаков на результативный фактор. Например, В=0,778, 
[image: image254.wmf]882
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. Это значит, что 77,8% всех изменений уравнений результативного признака у определяется влиянием выбранных факторных признаков.

Для оценки влияния отдельных факторов на результативный показатель в чистом виде вычисляют коэффициент эластичности Эi, показывающий, на сколько процентов изме​нится результативный признак при изменении факторного признака на один процент при фиксировании значений осталь​ных факторов на каком-либо уровне. Если в качестве такого уровня принять их средние значения, то получим средний коэффициент эластичности:
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, где 

i - число факторных признаков. 

Прямое сравнение ко​эффициентов регрессии в уравнении множественной регрес​сии дает представление о степени влияния факторных приз​наков на результативный признак только тогда, когда они выражаются в одинаковых единицах и имеют примерно оди​наковую колеблемость.

В общем случае, чтобы сделать коэффициенты регрессии сопоставимыми, применяют нормированные коэффициенты регрессии 
[image: image257.wmf]j
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.
Коэффициент 
[image: image258.wmf]j
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 показывает величину изменения резуль​тативного фактора в значениях средней квадратической ошиб​ки при изменении факторного признака хj на одну среднеквадратическую ошибку;
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где аj - коэффициент регрессии при xj факторе;

j = 1,2,…,; m -число факторных признаков;
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 - СКО факторного признака х•;
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 - СКО результативного признака.
Чем больше 
[image: image262.wmf]b

 - коэффициент, тем сильнее влияние факторного признака на результативный. Значимость коэффициентов регрессии в двухфакторной модели, а также значимость показателей тесноты связи можно оценить  - критерием Стьюдента. Его фактическое значение определяется:
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[image: image265.wmf]2
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, где

k – число параметров в уравнении регрессии;

n – число единиц у совокупности;

n-k-1 – число степеней свободы.

Расчетное значение t - критерия сравнивается с табличным при заданном уровне ( вероятности и числом степеней свободы n-k-1.
Если t - рассчитанное получается больше табличного, то все показатели признаются значимыми.
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Потребности социальной практики требуют разработки методов количественного описания социальных процессов, позволяющих точно регистрировать не только количествен​ные, но и качественные факторы.

Тенденция к использованию статистических методов в со​циальных исследованиях вызвала к жизни ряд специфических проблем, в частности проблему измерения тесноты связи.

При исследовании степени тесноты связи между качествен​ными признаками, каждый из которых представлен в виде альтернативных признаков, возможно использование так называемых «тетрахорических показателей». Тогда расчетная таблица состоит из четырех ячеек (обозначаемых буквами а, b, c, d). Каждая из клеток соответствует известной альтернативе того и другого признака.
	
	Да 
	Нет 

	Да 
	a
	B

	Нет 
	c
	d


Для такого рода таблиц построен ряд показателей: коэффи​циент ассоциации Д. Юла и коэффициент контингенции К. Пирсона.

Коэффициент ассоциации Ka определяется по формуле:
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В тех случаях, когда один из показателей в четырехклеточной таблице отсутствует, величина коэффициента ассоци​ации, следовательно, будет равна единице, что дает несколько преувеличенную оценку степени тесноты связи между признаками, в этом случае необходимо предпочтение отдать коэффициенту контингенции (Кk):
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где а, b,с, d- числа в четырехклеточной таблице,

Коэффициент контингенции изменяется от +1 до -1, но всегда меньше коэффициента ассоциации.

Для определения тесноты связи как между количествен​ными, так и между качественными признаками при условии, что значения этих признаков могут быть упорядочены или проранжированы по степени убывания или возрастания при​знака, может быть использован коэффициент Спирмена, ко​торый рассчитывается по следующей формуле:
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где 
[image: image270.wmf]2
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 - квадраты разности рангов, связанных величин х и у;

N - число наблюдений (число пар рангов).

Когда каждый из качественных признаков состоит из бо​лее чем двух групп, то для определения тесноты связи можно применить коэффициент взаимной сопряженности К. Пирсо​на и А.А. Чупрова. Коэффициент К. Пирсона вычисляется по следующей формуле:
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где 
[image: image272.wmf]2

j

 - показатель взаимной сопряженности.
Коэффициент взаимной сопряженности, предложенный А.А. Чупровым, вычисляется по формуле:
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где К1 – число групп по колонкам;

      К2 – число групп по строкам.

Изменяется от 0 до 1.

	МОДУЛЬ 5 «Социально –экономическая статистика»

	Тема: Демографическая статистика как первичный источник информации о ресурсах человеческого капитала


1. Население как статистическая совокупность. Категории население и их аналитическое значение
2. Система абсолютных и относительных показателей численности, состава населения и его размещения

3. Показатели естественного движения населения и статистические принципы их формирования

4. Статистическое изучение миграционного прироста населения

5. Показатели численности населения и методы их расчета.

6. Статистика естественного движения и миграции населения.

7. Статистика занятости и безработицы.
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Статистика населения – древнейшая отрасль статистической науки, которая изучает население и процессы, связанные с его динамикой, с количественной стороны в конкретных условиях общественного развития. Таким образом, предметом изучения этой отрасли статистики являются население и закономерности его развития.

Население – это совокупность людей, проживающих в пределах определенной территории: части страны, всей страны, группы стран, всего земного шара. В статистике населения единицей наблюдения чаще всего является отдельный человек как индивидуум, однако может быть и семья. Объектом наблюдения в статистике населения могут быть самые разные совокупности : население в целом ( постоянное или наличное), отдельные группы населения ( трудоспособное, безработные, инвалиды, городское или сельское население, мужчины женщины)и т.д. 

К числу демографических процессов относятся:
а) процессы естественного движения населения и смены поколений, т.е. воспроизводства;
б) процессы изменения структуры населения (по полу, возрасту, социальному и экономическому составу, уровню образования и грамотности, этническим группам);
в) процессы изменения размещения населения по территории; 
г) процессы миграции населения.

Как известно, свой предмет статистика изучает при помощи совокупности специфических приемов и способов, составляющих ее метод. Наряду с общепринятыми приемами массового наблюдения, сводки и группировки его данных, обобщающих показателей, статистика населения использует свои, особенные способы, такие как построение вероятностных таблиц, демографической сетки, возрастных пирамид и др.

Основная цель расчета показателей статистики населения – оценка демографической ситуации, сложившейся на конкретной территории в конкретных условиях места и времени, ее прогноз на будущее.
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В состав системы показателей оценки демографической ситуации включаются показатели: 
а) динамики численности населения; 
б) его естественного движения; 
в) миграции;
г) размещения населения; 
д) состава и структуры населения; 
е) продолжительности жизни и воспроизводства населения. 

Расчет демографических показателей очень часто бывает связан с необходимостью определения среднегодовой численности населения территории. Выбор способа ее расчета зависит от исходных данных.

Если имеются данные на начало (S1) и конец периода (S2), то средняя численность населения определяется по формуле средней арифметической простой:

[image: image274.png]5 =(5,+5,)/2.




Если имеются данные равноотстоящего моментного ряда динамики, то

[image: image275.png]5= (0,55, + 8, + 53 +.+ 5, +0,585,)/(n-1),




где S1, S2, ..., Sn-1, Sn – численность населения на начало месяца; 
n – число месяцев.

Если требуется найти среднюю численность населения в не равноотстоящем моментном ряду динамики, то используется формула средней арифметической взвешенной:

[image: image276.png]



где [image: image277.png]


 – средняя численность населения в i-м интервале, рассчитываемая по приведенным выше формулам; 

ti – длительность i-го интервала времени. Если нужно определить среднюю численность населения за длительный период времени, то используется формула средней логарифмической: 

[image: image278.png]=(5, -5/ s, -l 5),




где S1 – численность населения на начало периода; 

Sn – то же на конец периода.

При анализе различаются постоянное население (ПН) и наличное население (НН). В переписях, кроме того, учитываются еще две категории: временно проживающие (ВП) и временно отсутствующие (ВО). Для проверки точности данных о численности населения и их анализа используют баланс категорий населения:

ПН = НН+ВО-ВП.

Количественный критерий различия между ПН и НН – 6 месяцев непрерывного проживания в данной местности.
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Численность населения не остается неизменной. Изменение численности населения за счет рождений и смертей называют естественным движением.

Разница между числом родившихся и умерших при положительном приросте называется естественным приростом населения.

Система показателей, с помощью которой может быть дана общая оценка естественного движения населения, представлена в табл. 1, 2.

Таблица 1-Показатели естественного движения населения

	Показатель
	Содержание показателя
	Способ вычисления (%)

	1. Общий коэффициент рождаемости (n)
	Число родившихся живыми (N) на 1000 чел. населения в среднем за год (‰)
	[image: image279.png](N/5) 1000





	2. Общий коэффициент смертности (m)
	Число умерших (М) на 1000 чел. населения в среднем за год (‰)
	[image: image280.png]m = (M 15) 1000





	3. Коэффициент естественного прироста (Кn-m)
	Естественный прирост на 1000 чел. населения в среднем за год
	[image: image281.png]K, .= (N -3M)/5 1000





	4. Коэффициент оборота населения (Kn+m)
	Число родившихся и умерших на 1000 чел. населения в среднем за год
	[image: image282.png]K 4 = (W + M)/ 51000





	5. Коэффициент экономичности воспроизводства (Кэ)
	Доля естественного прироста в общем обороте населения
	Кэ = (n - m) / (n + m)


Таблица 2-Основные показатели браков и разводов

	Показатель
	Содержание показателя
	Способ вычисления (%)

	1. Средний возраст женихов и невест
	Возраст вступления в брак мужчин и женщин
	По форме средней арифметической взвешенной

	2. Коэффициент брачности (h)
	Число заключенных браков (В) на 1000 чел. населения в среднем за год
	[image: image283.png]=(B/5)-1000





	3. Коэффициент разводов (n)
	Число разводов на 1000 чел населения в среднем за год
	[image: image284.png]=(/5)-1000,




где Д – число разводов на год

	4. Специальный коэффициент разводимости (U)
	Число разводов на 1000 чел. населения, состоящего в браке
	[image: image285.png]U =(4/5%)-1000
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Миграция передвижение людей через границы тех или иных территорий с переменой места жительства навсегда или длительное время. Различают миграцию внутреннюю и внешнюю. Перемещение населения внутри страны называется внутренней миграцией, а перемещение населения из одной страны в другую- внешней. Изменение  численности населения отдельных населенных пунктов, регионов, страны за счет миграции представляет собой механическое движение населения.

Основными показателями миграции являются:

- число прибывших (П)

- число выбывших(В)

- миграционный прирост или снижение, сальдо миграции, чистая миграция ( П-В)

- объем миграции, валовая  миграция (П+В)

Кроме общей численности изучается распределение мигрантов по полу, возрасту, причинам миграции.

Показатели интенсивности миграции характеризуют частоту случаев перемен места жительства в совокупности населения за определенный период. Чаще всего используются следующие общие характеристики интенсивности миграции на 1000 жителей в расчете на год.

 Общий коэффициент интенсивности миграции (‰)

Кобщ. мигр. =(П-В)/
[image: image286.wmf]S

*1000
 Где П-число прибывших;

В-число выбывших;


[image: image287.wmf]S

-среднегодовая численность населения

Общий коэффициент миграции может быть +или -. В первом случае речь идет о притоке населения на данную территорию, во втором –об оттоке.

Коэффициент прибытия
Кп=П/
[image: image288.wmf]S

*1000

Характеризует число прибывших на тысячу человек населения в среднем за год

Коэффициент выбытия

К в=В/
[image: image289.wmf]S

*1000
Характеризует число выбывших на тысячу человек населения в среднем за год

Коэффициент интенсивности миграционного оборота
К миг. об =(П+В)/ 
[image: image290.wmf]S

*1000
Коэффициент эффективности миграции
К эфф. мигр.=(П-В)/(П+В)*1000

В целях получения сводной характеристики изучаемого демографического процесса в целом в статистической практике используется система вероятностных таблиц.

Возможность их построения связана с тем, что все демографические события носят вероятностный характер и обладают следующими свойствами:
а) необратимость (нельзя дважды родиться или умереть);
б) неповторимость (можно только один раз родить первенца);
в) строгое соблюдение очередности наступления событий (нельзя вступить в повторный брак, не вступив в первый).

Основными показателями таких таблиц служат: возраст наступления такого или иного события для каждой возрастной группы населения; количество человек в каждой возрастной группе; находящихся в преддверии наступления данного события; вероятность пребывания в прежнем состоянии.

Тема: Статистика занятости и рынка труда
1. Предмет статистики занятости и рынка труда. Система информации и особенности организации наблюдений в статистике труда

2. Статистические категории трудовых ресурсов

3. Показатели занятости и безработицы
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В основу категорий, рассматриваемых в настоящем разделе, положены определения, принятые международными конференциями по статистике труда, и рекомендации МОТ, при этом учтены национальные особенности России.

Экономически активное население (рабочая сила) есть часть населения, обеспечивающая предложение рабочей силы для производства товаров и услуг. Численность экономически активного населения включает занятых и безработных и измеряется по отношению к обследуемому периоду.

Уровень экономической активности населения – это доля экономически активного населения в общей численности населения.

К занятым относятся лица обоего пола в возрасте 16 лет и старше, а также лица младших возрастов, которые в рассматриваемый период:

а) выполняли работу по найму за вознаграждение на условиях полного или неполного рабочего времени, а также иную приносящую доход работу, самостоятельно либо у отдельных граждан, независимо от сроков получения непосредственной оплаты или дохода за свою должность. Не включаются в состав занятых зарегистрированные безработные, выполняющие оплачиваемые общественные работы, полученные через службу занятости, а также учащиеся и студенты, выполняющие оплачиваемые сельскохозяйственные работы по направлению учебных заведений;

б) временно отсутствовали на работе из-за болезни или травмы; ухода за больными; ежегодного отпуска или выходных дней; компенсационного отпуска или отгулов; возмещения сверхурочных работ или работ в праздничные (выходные) дни; работы по специальному графику; нахождения в резерве (что имеет место при работе на транспорте); установленного законом отпуска по беременности, родам и уходу за ребенком; обучения, переподготовки вне своего рабочего места, учебного отпуска; отпуска без сохранения или с сохранением содержания по инициативе администрации; забастовки, других подобных причин. 
в) выполняли работу без оплаты на семейном предприятии. 

К безработным относятся лица 16 лет и старше, которые в рассматриваемый период:

а) не имели работы (доходного занятия); 

б) занимались поиском работы, т.е. обращались в государственную или коммерческие службы занятости, использовали или помещали объявления в печати, непосредственно обращались к администрации предприятий (работодателям), использовали личные связи или предпринимали шаги к организации собственного дела;

в) были готовы приступить к работе.

При отнесении к безработным должны быть соблюдены одновременно все три критерия, перечисленные выше. К безработным относятся также лица, обучающиеся по направлению службы занятости. Учащиеся, студенты, пенсионеры и инвалиды учитываются в качестве безработных, если они занимались поиском работы и были готовы приступить к ней, в соответствии с критериями, изложенными выше.

В составе безработных выделяются лица, не занятые трудовой деятельностью, зарегистрированные в службе занятости в качестве ищущих работу или признанных безработными.

Уровень безработицы – это удельный вес безработных в численности экономически активного населения.

Продолжительность безработицы – промежуток времени, в течение которого человек ищет работу (с момента начала поиска работы и до момента трудоустройства или до наступления рассматриваемого периода), используя при этом любые способы.

Экономически неактивное население – население, которое не входит в состав рабочей силы, включая лиц младше возраста, установленного для измерения экономически активного населения. Величина экономически неактивного населения также измеряется по отношению к обследуемому периоду. Эту часть населения составляют следующие категории:

а) учащиеся и студенты, слушатели и курсанты, посещающие дневные учебные заведения (включая дневную аспирантуру и докторантуру);

б) лица, получающие пенсии по старости и на льготных условиях, а также получающие пенсии по потере кормильца при достижении ими пенсионного возраста;
в) лица, получающие пенсии по инвалидности (I, II, III групп); 

г) лица, занятые ведением домашнего хозяйства, уходом за детьми, больными родственниками и т.д.;

д) отчаявшиеся найти работу, т.е. лица, которые прекратили поиск работы, исчерпав все возможности ее получения, но которые могут и готовы работать;

е) другие лица, которым нет необходимости работать, независимо от источника их дохода.

-2-

Статус занятости определяется для экономически активного населения (т.е. как для занятых, так и для безработных).

Экономически активное население делится на следующие группы.
1. Наемные работники, деятельность которых управляется или осуществляется согласно установленному набору правил. При этом основные фонды, некоторые или все инструменты, рабочие помещения, как правило, являются собственностью других лиц.
2. Лица, самостоятельно обеспечивающие себя работой. Сюда относятся следующие четыре категории: работающие на индивидуальной основе, работодатели, неоплачиваемые работники семейных предприятий, члены коллективных предприятий. Оплата их труда непосредственно зависит от дохода, получаемого в результате производства товаров и услуг. Эти лица принимают управленческие решения, влияющие на деятельность предприятий, либо делегируют эти полномочия, но за собой оставляют ответственность за благополучие предприятия.

Классификация по статусу в занятости осуществляется исходя из следующих определений.

1. Наемные работники – это лица, которые заключили письменный трудовой договор, контракт или устное соглашение с руководителем предприятия любой формы собственности либо отдельным лицом об условиях трудовой деятельности, за которую они получают оговоренную при найме оплату наличными деньгами или натурой.
Избранные, назначенные или утвержденные на оплачиваемую должность лица, включая директоров и управляющих предприятий, служителей религиозных культов, также считаются наемными работниками.

2. Лица, работающие на индивидуальной основе, – это лица, самостоятельно осуществляющие деятельность, приносящую доход, не использующие труд наемных работников или использующие его лишь на очень короткий срок (сезонные и случайные работы).

3. Работодатели – это лица, управляющие собственным частным (семейным) предприятием, фермой, а также лица, занятые профессиональной деятельностью или ремеслом на самостоятельной основе и постоянно использующие труд наемных работников.
Работодателем является управляющий семейным предприятием, если его семья владеет предприятием без раздела на доли владения между членами семьи и на постоянной основе использует труд наемных работников для осуществления производственной деятельности. Свои управленческие функции работодатель может делегировать наемному управляющему, оставляя за собой ответственность за благополучие предприятия.

4. Неоплачиваемые работники семейных предприятий – это лица, работающие без оплаты на частных семейных предприятиях, которыми владеют родственники.

5. Члены коллективных предприятий – это лица, работающие на данных предприятиях и являющиеся членами коллектива собственников, владеющих этими предприятиями.

Среди членов коллективных предприятий различаются следующие подгруппы: члены производственных кооперативов, колхозники, члены товариществ, члены других коллективных предприятий.

Лица, не поддающиеся классификации по статусу в занятости, – это безработные, ранее не занятые приносящей доход трудовой деятельностью, или лица, информация о которых не дает возможности отнести их к той или иной группе по статусу в занятости.

Наемные работники распределяются по двум подгруппам: 

а) гражданское население;

б) военнослужащие.

К военнослужащим относятся лица, имеющие воинское звание и находящиеся на действительной воинской службе по контракту или призыву. К военнослужащим не относятся лица, состоящие на службе в органах внутренних дел в качестве рядового или начальствующего состава, которым присвоены специальные звания «милиции», «внутренней службы», «юстиции». Обучение в военных учебных заведениях дневной формы обучения не является оплачиваемой формой занятости, доходным занятием и не рассматривается как временное отсутствие на предприятии, в организации.

Наемные работники распределяются по подгруппам также по длительности найма на работу:

а) постоянные работники. Среди них выделяются работники, у которых трудовой договор не определяет продолжительности найма, и работники, у которых трудовой договор определяет продолжительность найма, но она достаточно велика для отнесения их к временным работникам или нанятым на случайные работы;

б) временные работники; 

в) сезонные работники; 

г) работники, нанятые на случайные работы. 

Основная и дополнительная работа (доходное занятие) определяется для всех лиц, относящихся к категории занятых и имеющих более одной работы (занятия). 

Основной является работа на том предприятии (учреждении), в подразделении которого находится трудовая книжка. При ее отсутствии – та работа, которую само лицо считает основной или на которой отработано наибольшее количество часов.

В случае внутреннего совместительства основной считается работа в пределах нормальной продолжительности рабочего времени для данного вида работ.

Дополнительной работой может быть совместительство любого рода, другая работа по контракту или случайная, разовая работа.

Дополнительной не считается работа на нескольких предприятиях, если она предусмотрена родом деятельности по основному месту работы, т.е. командировки, выполнение сельскохозяйственных работ по направлению предприятия и т.п., а также работа в личном подсобном хозяйстве, на садовом участке для удовлетворения собственных нужд, а не для продажи.

Неполная видимая занятость определяется количеством лиц наемного труда, вынужденных работать (по инициативе администрации, работодателя, а также из-за отсутствия рабочих мест с полной занятостью на рынке рабочей силы) меньше установленной законом нормальной продолжительности рабочего времени в рассматриваемый период времени. Это лица, вынужденно работающие «с неполной рабочей неделей» или «с неполным рабочим днем», когда по условиям трудового договора работники трудятся меньше часов, чем установлено распорядком, графиком на данном предприятии или законодательством для данной категории работников (например, вместо восьми часов – четыре), либо уменьшается количество рабочих дней против 5 (6) дней рабочей недели и, следовательно, часов работы в неделю. При этом работники, как правило, ищут дополнительную работу или готовы работать дополнительно.

С зарождением рынка труда в статистической отчетности появились сведения о безработных, численность которых может быть охарактеризована как абсолютными, так и относительными показателями.
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Абсолютная численность безработных дается как моментный показатель на начало каждого месяца. Внутри месячного цикла отмечается динамика: сколько безработных снято с учета, трудоустроено, оформлено на досрочную пенсию, направлено на профессиональное обучение, трудоустроено после завершения профессионального обучения.

Качественный состав безработных характеризуется по полу, уровню образования, месту жительства. Особо выделяются лица предпенсионного возраста; инвалиды, военнослужащие, уволенные в запас; молодежь в возрасте 16–29 лет.

К относительным показателям можно отнести процент безработных в общей численности незанятых трудоспособных граждан, поставленных на учет в службе занятости, и процент получающих пособие по безработице. Относительная величина координации может быть использована для характеристики обеспеченности безработных рабочими местами.

Средняя численность безработных и трудоустроенных может быть рассчитана как за месячные промежутки времени, так и за квартальные, полугодовые и годовые.

Представляет интерес и рассмотрение коэффициента безработицы. В дореформенный период рассчитывался так называемый коэффициент незанятости: 
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Он использовался как показатель резерва рабочей сипы в условиях ее дефицита. С признанием безработицы по аналогии с прежней практикой для определения и анализа уровня безработицы стали соотносить число безработных с количеством трудоспособных в трудоспособном возрасте, назвав данный показатель коэффициентом безработицы.

При таком подходе игнорируется рыночный характер движения рабочей силы, когда на занятость влияют спрос и предложение. Часть трудоспособного населения по разным причинам спроса на рабочие места не предъявляет, а поэтому на рынок труда не выходит (домохозяйки, учащаяся молодежь. граждане, имеющие нетрудовые источники дохода, и другие категории населения). В мировой практике коэффициент безработицы рассчитывается по следующей формуле:
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В отличие от коэффициента не занятости этот показатель отражает степень неудовлетворенности спроса на оплачиваемый труд или избытка предложения рабочей силы над спросом. Кроме общего (стандартного) коэффициента безработицы применяются и другие показатели, характеризующие различные ее стороны. Например, подсчитывают долю безработных среди молодежи, женщин, длительно не имеющих работы, и т.д. Стандартный коэффициент обычно рассчитывается за определенный период, в этом случае берутся средние месячные (годовые) показатели численности занятых и безработных. Возможно и его определение на какую-то дату. Тогда берутся абсолютные данные о числе безработных и занятых на эту дату.

Принимая во внимание специфику нашей статистики, использовать стандартный коэффициент безработицы в качестве показателя избытка рабочей силы некорректно.

Уровень безработицы в России, соответствующий стандартному коэффициенту, вероятно, следует исчислять по формуле
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Служба занятости Российской Федерации ведет учет не только безработных, но и незанятых граждан, ищущих работу. При этом, по ее данным, численность незанятых почти вдвое превышает численность безработных.

По мере развития рынка труда и совершенствования его инфраструктуры, в том числе законодательства, критерии присвоения статуса безработного будут, очевидно, меняться в сторону большего соответствия реальному положению вещей.

Тема: «Статистика доходов, потребления и социального положения населения»
1. Показатели доходов населения

2. Показатели потребления в экономической системе. Статистические характеристики потребления населения
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Уровень жизни во многом определяется доходами населения, от размера которых главным образом и зависит степень удовлетворения личных потребностей. Основными источниками доходов населения являются:
заработная плата и другие выплаты, которые работники получают за свой труд (в денежной или натуральной форме) [5];
доходы от индивидуальной трудовой деятельности;
выплаты и льготы из общественных фондов потребления, специальных фондов, ежегодные выплаты по страхованию жизни;
доходы от собственности (например, платежи за использование финансовых активов, зданий, земли, авторских прав, патентов и т.д.);
доходы от личного подсобного хозяйства, сада, огорода (стоимость чистой продукции).
Возможны и другие источники дохода (выигрыш в лотерею, приз за победу в соревновании, конкурсе и т.д.).

С юридической точки зрения доходы делятся на законные и незаконные, получаемые в рамках теневой экономики. К последним относят доходы, получаемые от не зарегистрированной в установленном порядке деятельности, укрываемые от налогообложения и контроля со стороны государства.

Для измерения уровня и структуры доходов населения используется ряд показателей, характеризующих их в различных аспектах. Одним из основных показателей является объем личных доходов населения – все виды доходов населения, полученных в денежной форме или в натуре. Этот показатель может быть рассчитан прямым путем для отдельных домохозяйств на основе статистики семейных бюджетов, однако он не отражает ни общих, ни реальных доходов населения. Совокупные (общие) доходы населения (СДН) определяются суммированием личных доходов и стоимости бесплатных или на льготных условиях предоставленных населению услуг за счет общественных фондов потребления. Стоимость услуг определяется расчетным путем.

Названные показатели, рассчитанные в ценах текущего периода, называются номинальными показателями доходов. Они не определяют реального содержания доходов, т.е. не показывают, какое количество материальных благ и услуг доступно населению при сложившемся уровне доходов. Во-первых, владельцы дохода могут в окончательном виде располагать лишь частью номинального дохода, так как должны уплатить индивидуальные налоги и сделать другие обязательные отчисления. Вычитая из личных номинальных доходов (ЛНД) налоги, обязательные платежи и взносы в общественные организации (НП), находят личные располагаемые доходы (ЛРД) населения – ту часть личных доходов, которую владельцы их направляют на потребление и сбережение: 

ЛРД = ЛНД - НП.

Доля этой части в общем объеме доходов составит
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Во-вторых, между номинальными и реальными величинами доходов могут быть существенные расхождения в связи с изменением покупательной способности денег – показателя, обратного уровню цен. Реальное значение показатели дохода приобретают, если для расчетов используются постоянные цены либо их изменение учитывается (компенсируется) с помощью индексов покупательной способности денег (Iп.с.д.) или индексов цен на потребительские товары и услуги (Ip). С поправкой на изменение потребительских цен рассчитывается величина реальных располагаемых доходов населения:
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Аналогично рассчитываются реальные общие доходы (РОД) населения – как совокупные доходы (СДН) с поправкой на покупательную способность денег:
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Для характеристики динамики этих показателей строятся соответствующие индексы, например индекс реальных располагаемых доходов:
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Отсюда следует, что скорость изменения реальных доходов зависит от трех факторов: темпов роста номинальных доходов, изменения ставок налоговых платежей и изменения покупательной способности денег.

Анализ доходов семьи (домохозяйства) начинается с вычисления общих их уровней, что уже представляет собой сложную экономическую задачу, включающую наряду с вычислительными операциями логическую увязку их результатов. Затем анализируются роль различных источников в формировании доходов, а также факторы, от которых зависят их уровень и структура. Сопоставляются доходы разных социальных групп населения, групп, различающихся по статусу в занятости, составу семей и т.д.

В структуре доходов выделяются следующие основные источники:
1) оплата труда и доход от предпринимательской деятельности, в том числе отдельно оплата труда работающих по найму;
2) пенсии (трудовые и социальные);
3) стипендии;
4) пособия (по видам);
5) дивиденды и выплаты по акциям и другим ценным бумагам, а также доходы от собственности;
6) поступления от страхования;
7) поступления с банковских счетов;
8) поступления от продажи недвижимости (по видам);
9) поступления от продажи акций и других ценных бумаг;
10) поступления от продажи иностранной валюты;
11) кредиты, ссуды, долги;
12) прочие поступления.

Учитывается также остаток денег на начало анализируемого периода – так называемые переходящие суммы.

Названные денежные доходы являются мобильной частью совокупного дохода. Эта часть по усмотрению владельцев расходуется на приобретение различных материальных благ, а также оплату потребительских услуг или может аккумулироваться в виде накоплений.

Доходы, получаемые в виде бесплатных или частично оплачиваемых льгот, бесплатных услуг, потребляемых населением за счет общественных или целевых фондов, являются иммобильной частью совокупного дохода. Они также определяют уровень жизни, но являются строго целевыми, т.е. не могут быть заменены суммой денег, эквивалентной стоимости этих услуг и льгот.

Весьма детально и подробно анализируются статистические данные также с целью изучения направлений использования доходов населением. Укрупненная структура расходов по целевому назначению включает следующие группы.
1. Покупка продуктов питания и – отдельно – расходы на общественное питание.
2. Покупка непродовольственных товаров, в том числе: 
а) одежды, белья, обуви, тканей; 
б) предметов длительного пользования; 
в) средств гигиены, медикаментов, стройматериалов и т.д.
3. Денежные расходы на оплату услуг.
4. Прочие расходы.
5. Накопления (счета в банках, покупка ценных бумаг, иностранной валюты и т.д.). 
6. Остаток денег на руках.

Анализ проводится в разрезе отдельных социально-демографических и доходных групп населения, в территориальном аспекте, а также с использованием детальных стоимостных оценок по видами способам потребления.

Величины доходов и расходов населения не только характеризуют бюджеты семей, но используются, кроме того, для построения балансов денежных доходов и расходов населения и определения показателей счета домашнего хозяйства в системе национальных счетов.
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Денежные расходы населения - это ийюльзование доходов населения на покупку товаров и оплату услуг и различного рода платежи: обязательные платежи и профсоюзные взносы (налоги, сборы, платежижи по страхованию, взносы в общественное и кооперативные организации, возврат банковских ссуд, проценты за товарный кредит др.), покупку иностранной валюты, а также прирост сбережений во вкладах и ценных бумагах. При этом в СНС проводится различие между расходами на конечное потребление и объемом фактического конечного потребления. В качестве источика информации ис-пользуются результаты выборочных бюджетных обследований, баланс денежных доходов и расходов населения, торговая статистика, Расходы на конечное потребление домашних хозяйств включают: 
а) расходы за счет личного бюджета на покупку потребитель​ских товаров (независимо от длительности их использова​ния, кроме покупок домов и квартир);
б) расходы на оплату потребительских товаров;
в) потребление продуктов в натуральной форме, произведен​ных Домашними хозяйствами для собственного конечного потребления;
г) потребление продуктов, полученных домашними хозяйст​вами в натуральной форме в качестве оплаты труда;
д) услуги по проживанию в собственном жилище (сумма теку​щих затрат на содержание жилья и стоимости его износа). 
Объем фактического потребления домашних хозяйств - реальная величина конечного потребления, которое обеспечивается  как за счет реального дохода, так и за счет социальных трансфертов в натуральной форме, предоставляемых населению органами  государственного  управления,   и  некоммерческими организациями, обслуживающими домашние  хозяйства.
Потребляемые населением товары удовлетворяют различные потребности. По степени их значимости они делятся на товары первой необходимости (продукты питания, ж?иье и т.п.), товары менее необходимые (книги, телевизоры, стиральные машины и т.п.), предметы роскоши (деликатесные продукты питания, особо модная одежда, ювелирные изделия, дорогостоящая мебель и др.).
Возрастающую роль в потреблении населения играют разнообразные услуги, оказываемые населению и удовлетворяющие потребности человека.
В объеме услуг, производимых для собственного конечного использования, учитываются два вида услуг: по прожи​ванию в собственном жилище — они оцениваются приближенно в размере затрат на обеспечение проживания в жилище и домашние услуги, производимые наемными работниками (слугами, поварами, садовниками и т.п.), и стоимость определяется оплатой труда этих работников, включая и все виды компенсаций в натуральной форме (питание, жилье и т.п.)
Различают услуги материальные (производственные — ремонт одежды, обуви, предметов бытового и хозяйственного назначения) и нематериальные (культурные, образовательные, медицинские и др.).
Услуги подразделяются на платные (рыночные) и бесплатные (нерыночные).
Основным показателем потребления служит уровень индивидуального потребления как средний размер потребления определенных товаров и услуг на душу населения. Он рассчитывается виде отношения годового объема потребляемых товаров и услуг по видам к среднегодовой численности населения как в целом так и по отдельным социальным группам, группам по доход возрасту, характеру занятий, другим признакам (полу, природ но-климатическим и социальным условиям).
Сравнение фактического потребления отдельных товаров с нормативными позволяет определить уровень удовлетворения потребности населения в данном товаре:

К у.п.=Qi фак./ Qiнорм.

где Qi фак-фактическое потребление итого товара в среднем на душу населения;

Qiнорм-нормативный уровень потребления итого товара в среднем на душу населения

Тема: Статистика уровня и условий жизни населения

1. Уровень жизни населения как условие воспроизводства человеческого капитала. Система показателей качества жизни

2. Статистика условий жизни населения

3. Статистика образования здравоохранения как источник информации о качестве жизни населения

4. Статистика социальной защиты
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Уровень жизни населения как социально-экономическая категория представляет собой уровень и степень удовлетворения потребностей людей в материальных благах, бытовых и культурных услугах.

Материальные блага – это продукты питания, одежда, обувь, предметы культуры и быта, жилища.

К бытовым услугам – в широком понимании – относятся коммунальные услуги, в том числе услуги транспорта и связи, услуги службы быта, а также медицинские услуги.

Услуги в области культуры оказывают учреждения культуры, искусства и образования.

Уровень жизни как характеристика благосостояния народа является важнейшим элементом более широкого понятия «образ жизни».

Основные задачи и направления статистического изучения уровня жизни следующие:

1) общая и всесторонняя характеристика социально-экономического благосостояния населения;
2) оценка степени социально-экономической дифференциации общества, степени различий по уровню благосостояния между отдельными социальными, демографическими и иными группами населения;
3) анализ характера и степени влияния различных социально-экономических факторов на уровень жизни, изучение их состава и динамики;
4) выделение и характеристика малообеспеченных слоев населения, нуждающихся в социально-экономической поддержке.

Уровень жизни, его динамика и дифференциация в значительной степени определяются уровнем развития производительных сил, объемом и структурой национального богатства, производством и использованием валового национального продукта, характером распределения и перераспределения доходов.

Уровень жизни является достаточно сложной и многогранной категорией. Несмотря на то, что многие элементы жизненного уровня взаимосвязаны между собой, они имеют значительные особенности, специфику и для их комплексной характеристики требуется использование соответствующей системы специфических показателей. Из-за отсутствия рационального способа объединения разнородных показателей такой системы в некий единый показатель в отечественной и международной практике признана невозможность использования одного показателя, всесторонне характеризующего уровень жизни.

Показатели, используемые для характеристики уровня жизни, можно с некоторой степенью условности разделить на три вида:

первый – синтетические стоимостные показатели (ВНП, фонд потребления, совокупные доходы населения и т.д.);

второй – натуральные показатели, измеряющие объем потребления конкретных материальных благ (обеспеченность личным имуществом, потребление продуктов питания, число перевезенных пассажиров и т.д.);

третий – показатели, демонстрирующие пропорции и структуру распределения благосостояния (распределение населения по доходным группам, показатели концентрации и дифференциации доходов и потребления и т.д.).

Уровень жизни, характеризуется прежде всего показателями потребления, однако уровень и структура потребления в значительной степени детерминируются теми ресурсами, которые находятся в распоряжении отдельного человека, семьи и общества в целом. Поэтому наряду с показателями собственно потребления в систему показателей уровня жизни входит и ряд показателей, характеризующих возможности потребления. К ним относятся, например, фонд потребления или уровень дохода.

В 1988 г. Госкомстатом СССР была принята «Система статистических показателей социально-экономического развития СССР», имеющая в своем составе раздел «Социальное развитие и уровень жизни народа» [1]. Это наиболее детально разработанная система показателей из числа применявшихся в практике государственной статистики – в ней 284 основных показателя, сведенные в 20 тематических групп.
1. Социальная структура общества.
2. Занятость населения и условия труда.
3. Участие трудящихся в управлении государством и общественной жизни.
4. Доходы населения.
5. Денежные сбережения населения.
6. Оплата труда.
7. Общественные фонды потребления.
8. Социальное и бытовое обслуживание населения. В том числе:
а) торговля, общественное питание; 
б) транспорт и связь;
в) жилищно-коммунальное хозяйство и бытовое обслуживание населения;
г) здравоохранение, физическая культура, туризм; социальное обеспечение; 
д) народное образование; 
е) культура и искусство.
9. Потребление материальных благ и услуг населением.
10. Имущество населения.
11. Бюджет семьи.
12. Бюджет времени населения.
13. Моральная статистика. В том числе: 
а) преступность;
б) административные правонарушения; 
в) социально опасные явления, способствующие совершению преступлений и правонарушений.

Приведенная система показателей, ее объем и, главное, структура, включающая наряду с показателями благосостояния характеристики социальных сторон жизни, более подходят для описания скорее образа, чем собственно уровня жизни. Ранее, в годы «развитого социализма», такой подход был очень удобен для оправдания существенного отставания нашей страны по многим показателям уровня жизни от развитых капиталистических и большинства европейских стран социалистического лагеря. Однако в современных условиях использовать данную систему показателей невозможно, даже сняв с нее идеологическую нагрузку и выделив лишь те показатели, которые характеризуют именно уровень жизни. Невозможно, прежде всего по следующим причинам: изменились социально-экономические основы общественного развития в стране, значительно возросла дифференциация, более того, возникла даже поляризация населения по уровню жизни, наконец, произошли изменения и в практике и методологии статистики и учета (например, стало невозможно использовать в качестве информационной базы данные сплошной статистической отчетности, наметился переход к системе национальных счетов и т.д.).

Поэтому необходимой и закономерной стала разработка системы показателей уровня жизни, адаптированной к современным социально-экономическим условиям в России. Система эта включает следующие разделы:
1) обобщающие показатели (ВНП, фонд потребления, индекс стоимости жизни и т.п.);
2) доходы населения;
3) потребление и расходы населения;
4) денежные сбережения населения;
5) накопленное имущество и жилище;
6) социальная дифференциация населения;
7) малообеспеченные слои населения. 

Однако с методической точки зрения и данная система показателей не выглядит завершенной. Так, в нее включены и используются на практике два близких по содержанию показателя: прожиточный минимум и минимальный потребительский бюджет. Согласно методическим пояснениям, «прожиточный минимум – это уровень дохода, обеспечивающий приобретение минимального набора материальных благ и услуг», а «минимальный потребительский бюджет – это стоимость набора материальных благ и услуг, соответствующего прожиточному минимуму». Из этих определений неясно, в чем, собственно, здесь разница и почему в публикациях величина второго показателя оказывается в 3–4 раза больше, чем первого. Однако все становится понятно, если учесть, что конкретная методика расчета прожиточного минимума была разработана в 1992 г., на пять лет позднее, чем минимального потребительского бюджета, и рассчитана «на короткий кризисный период времени». Расчет прожиточного минимума ведется по десяти показателям минимума потребления продуктов питания с добавлением также минимума остальных расходов на базе косвенных расчетов. Расчет же минимального потребительского бюджета не только основан на учете значительно большего числа показателей, но и сами нормативы минимального потребления значительно выше (например, по мясу и мясопродуктам более чем в два раза).
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Источники информации:

  об объеме домашнего имущества – выборочные бюджетные обследования, статистика торговли;

  о жилищных условиях населения – статистика жилищно-коммунального хозяйства, переписи населения, выборочные обследования, СНС.

Данные о расходах на приобретение товаров длительного пользования необходимо корректировать, поскольку они включают элементы, не связанные с накоплением домашнего имущества (например, расходы на товары, срок службы которых не превышает 1 года – табачные изделия, моющие средства, товары бытовой химии, парфюмерно-косметические изделия).

Жилищный фонд – совокупность всех жилых помещений, независимо от форм собственности, включая жилые дома, специализированные дома (общежития, гостиницы-приюты, помещения для временного поселения беженцев и вынужденных переселенцев, дома для одиноких престарелых, дома-интернаты для инвалидов и др.), квартиры и иные жилые помещения, пригодные для проживания. В составе жилищного фонда не учитываются строения и помещения, предназначенные для отдыха, сезонного и временного проживания: дачи, летние садовые домики, спортивные и туристские базы, мотели, кемпинги, санатории, дома отдыха, пансионаты, гостиницы, казармы, железнодорожные вагончики и др.

Обеспеченность населения жильем – частное от деления жилищного фонда по состоянию на конец года на численность постоянного населения страны (региона) на ту же дату. Может исчисляться с учетом:

  общей площади жилищного фонда. Сумма площадей жилых и подсобных помещений квартир (кухонь, передних, внутриквартирных коридоров, ванных или душевых, туалетов, кладовых, а также мансард, мезонинов, террас, веранд, отапливаемых и пригодных для проживания);

  жилой площади. Включает только площадь жилых помещений.

К показателям жилищного строительства относятся также: ввод в действие жилых домов; число и средний размер построенных квартир; показатели благоустройства жилищного фонда.

Показатели дифференциации доходов населения
Поскольку сплошной учет доходов домохозяйств отсутствует, для изучения распределения населения по уровню дохода используются методы имитационного моделирования. Предпосылка модели: занятых по уровню заработной платы, а также всего населения по уровню среднедушевого денежного дохода подчинено логнормальному распределению. Среднедушевой денежный доход рассчитывается с помощью баланса денежных доходов и расходов населения.

Для характеристики распределения населения по доходу используются показатели:

  модальный доход – уровень дохода, наиболее часто встречающийся среди населения;

  медианный доход -уровень дохода человека, находящегося в середине ранжированного ряда распределения;

  децильный коэффициент дифференциации доходов населения – показывает, во сколько раз минимальные доходы 10% наиболее обеспеченного населения превышают максимальные доходы 10% наименее обеспеченного населения;

  коэффициент фондов – соотношение между средними доходами 10% наиболее обеспеченного и 10% наименее обеспеченного населения;

  коэффициент концентрации доходов Джини. Изменяется в пределах от 0 до 1. Значение, близкое к 1, свидетельствует о высоком неравенстве в распределении доходов.

Показатели уровня и границ бедности
I. Пороговые показатели:
1. Потребительская корзина – минимальный набор продуктов питания, непродовольственных товаров и услуг, необходимых для сохранения здоровья человека и обеспечения его жизнедеятельности. Потребительская корзина для основных социально-демографических групп населения (трудоспособное население, пенсионеры, дети) в целом по РФ определяется не реже одного раза в 5 лет (ФЗ “О потребительской корзине в целом по Российской Федерации” от 20.11.1999 г). Включает:

  Продукты питания: хлебные продукты, картофель, овощи и бахчевые, фрукты свежие, сахар и кондитерские изделия, мясопродукты, рыбопродукты, молоко и молокопродукты, яйца; масло растительное, маргарин; прочие продукты (соль, чай, специи). Пример: минимальный объем потребления хлебопродуктов для трудоспособного населения – 152 кг в год; для пенсионеров -119 кг; для детей -96 кг.

  Непродовольственные товары: верхняя пальтовая группа; верхняя костюмно-платьевая группа; белье; чулочно-носочные изделия; головные уборы и галантерейные изделия; обувь; школьно-письменные товары; постельное белье; товары культурно-бытового и хозяйственного назначения; предметы первой необходимости, санитарии и лекарства. Нормативы устанавливаются с учетом сроков износа. Пример: объем потребления обуви на 1 человека трудоспособного возраста – 6 пар на 3,2 года; для пенсионеров – 6 пар на 3,5 года; для детей – 7 пар на 1,8 года.

  Услуги: жилье; центральное отопление; холодное и горячее водоснабжение и водоотведение; газоснабжение; электроэнергия; транспортные услуги; другие виды услуг.

2. Прожиточный минимум – стоимостная оценка потребительской корзины, а также обязательные платежи и сборы (Федеральный закон от 24 октября 1997 г. № 134-ФЗ “О прожиточном минимумев Российской Федерации”). Определяется ежеквартально на душу населения и по основным социально-демографическим группам. В целом по РФ устанавливается Правительством, в регионах – органами исполнительной власти субъектов РФ.

II. Показатели масштабов бедности:
1. Коэффициент бедности – доля населения со среднедушевыми денежными доходами ниже прожиточного минимума.

2. Коэффициент крайней бедности – доля населения со среднедушевыми денежными доходами ниже половины величины прожиточного минимума.

3. Дефицит денежных доходов населения – суммарный доход населения, недостающий до величины прожиточного минимума:
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где n – число домашних хозяйств с доходами ниже прожиточного минимума;

mi – число членов i-го домохозяйства;

cmin i – среднедушевая величина прожиточного минимума для i-го домохозяйства, рассчитанная с учетом его половозрастной структуры;

di – среднедушевой доход i-го домохозяйства, имеющего доходы ниже прожиточного минимума.

4. Индекс глубины бедности:
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где S - общая численность обследованного населения;

(cmin i – di) : cmin i – относительный уровень дефицита дохода в расчете на 1 члена i-го домохозяйства, имеющего доход ниже прожиточного минимума.

5. Индекс остроты бедности:
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Обобщающие показатели уровня жизни и нищеты населения
1. Макроэкономические показатели – ВВП, национальный доход, чистый национальный располагаемый доход. Для изучения динамики уровня жизни и сравнительных оценок по регионам объем ВВП рассчитывается в реальном выражении (в постоянных ценах) на душу населения; для международных сопоставлений – в долларах США на основе паритета покупательной способности валюты. Недостаток: эти показатели содержат элементы, прямо не связанные с уровнем жизни (например, расходы на содержание госаппарата).

2. Демографические показатели -коэффициент младенческой смертности, ожидаемая продолжительность жизни при рождении. Тесно коррелируют с макроэкономическими показателями, отражают качественную характеристику уровня жизни.

3. Индекс стоимости жизни. Рассчитывается в нашей стране с 1920-х гг. Стоимость жизни зависит от а) динамики потребительских цен и б) структуры потребления. Метод расчета:

  определяется набор потребительских благ (потребительская корзина), типичный для определенной группы населения;

  сопоставляется стоимость потребительской корзины в текущих и базисных ценах.

В конце 50-х -начале 60-х гг. в большинстве зарубежных стран название показателя изменено на “индекс потребительских цен”.

4. Индекс развития человеческого потенциала (ИРЧП). Предложен группой специалистов Программы развития ООН. Включает 3 показателя, отражающих наиболее важные аспекты уровня жизни:

  ожидаемая продолжительность жизни при рождении (I1);

  достигнутый уровень образования (I2);

  реальный объем ВВП в расчете на душу населения в долларах США на основе паритета покупательной способности (ППС) (I3).

ИРЧП = (I1 + I2 + I3) : 3

Расчет индекса каждого показателя (за исключением индекса реального объема ВВП):
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где xi, xi min, xi max -фактическое, минимальное и максимальное значение i-го показателя.

1) Индекс ожидаемой продолжительности жизни при рождении (I1):
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2) Индекс достигнутого уровня образования (I2):
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где i21 – индекс грамотности взрослого населения (в возрасте 15 лет и старше);

i22 – индекс коэффициента поступивших в начальные, средние и высшие учебные заведения. Рассчитывается для лиц моложе 24 лет.

3) Индекс реального объема ВВП в расчете на душу населения:
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Предельные значения исходных показателей ИРЧП
	Показатель
	Максимальное 
значение
	Минимальное
значение

	Ожидаемая продолжительность жизни при рождении (лет):
	x1 min
	85
	x1 max
	25

	Уровень грамотности взрослого населения (%)
	x21 min
	100
	x21 max
	0

	Коэффициент поступивших в начальные, средние и высшие учебные заведения (%)
	x22 min
	100
	x22 max
	0

	Реальный ВВП на душу населения (долл. США по ППС)
	x3 min
	40 000
	x3 max
	100


В 2002 г. среднее значение ИРЧП для 55 стран с высоким уровнем развития – 0,915, для 86 стран со средним уровнем развития – 0,695, для 36 стран с низким уровнем развития – 0,438. Россия занимала 57 место из 177 стран.

5. Индекс развития человеческого потенциала с учетом гендерного фактора (ИРГФ). Отличие от схемы расчета ИРЧП:

  каждый из составных индексов рассчитывается отдельно для мужчин и женщин. При этом вместо реального ВВП на душу населения используется величина заработанного дохода в долларах США по ППС;

  для каждого из составных индексов определяется равномерно распределенный индекс (I’i), в котором в качестве весов берутся данные о доле мужчин и женщин в численности населения страны:
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где dж и dм – доля женщин и мужчин в общей численности населения страны.

Предельные значения исходных показателей ИРГФ
	Показатель
	Максимальное 
значение
	Минимальное
значение

	Ожидаемая продолжительность жизни при рождении (лет):
	 
	 

	мужчин
	82,5
	22,5

	женщин
	87,5
	27,5

	Уровень грамотности взрослого населения (%)
	100
	0

	Коэффициент поступивших в начальные, средние и высшие учебные заведения (%)
	100
	0

	Расчетный заработанный доход (долл. США по ППС)
	40000
	100


6. Индексы нищеты населения:
6.1. для развивающихся стран (ИНН-1). Показатель учитывает те же аспекты уровня жизни, что и ИРЧП, но с помощью других показателей:

  доля населения, не доживающего до 40 лет (исходя из ожидаемой продолжительности жизни при рождении) (P1);

  доля неграмотных среди взрослого населения (P2);

  уровень доступа к экономическим ресурсам (P3 = (P31 + P32) : 2):

  доля населения, не имеющего устойчивого доступа к безопасным источникам воды (P31);

  доля детей с пониженной для своего возраста массой тела (P32).

Все перечисленные показатели измеряются в процентах.
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6.2. для развитых стран-членов ОЭСР (ИНН-2). При расчете учитываются:

  доля населения, не доживающего до 60 лет (исходя из ожидаемой продолжительности жизни при рождении) (P1);

  доля функционально неграмотного населения (не умеющего читать) (P2);

  доля людей, живущих ниже черты бедности, т.е. имеющих доходы менее 50% медианного скорректированного располагаемого дохода (P3);

  уровень застойной безработицы (продолжительностью 12 месяцев и более) (P4).

ИНН-2 = [image: image307.png]
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Наряду с показателями материального благосостояния жизненный уровень населения характеризуют показатели, отражающие общую ситуацию, обусловливающие уровень жизни. К ним относятся показатели:

· состояние окружающей среды;

· криминогенная обстановка в регионе;

· условия труда;

· здравоохранение, образование, наука и культура;

· наличие свободного времени и его использование;

· демографические положения в регионе и др.

По всем этим направлениям составляются показатели, с помощью которых характеризуется состояние и динамика данных процессов.

Одним из важнейших индикатором уровня жизни является сальдо миграции на постоянное место жительства или на временную работу. Из двух регионов уровень жизни будет выше в том регионе, который имеет положительное сальдо миграции населения.

3. Баланс денежных доходов и расходов населения региона

Основным источником статистической информации о финансовой ситуации домашних хозяйств региона является баланс денежных доходов и расходов населения. Этот баланс составляется Росстатом ежеквартально и в целом за год по регионам и по экономике страны в целом.

Главная функция этого баланса состоит в том, что он позволяет охарактеризовать кругооборот денежных доходов и расходов населения и его отдельных социально-профессиональных групп в непосредственной связи с кругооборотом ВРП.

С помощью регионального баланса денежных доходов и расходов домохозяйств решаются следующие задачи:

· определение общего объема, структуры и источников формирования денежных доходов по социально-профессиональным группам населения и регионам страны;

· характеристика общего объема, структуры и динамики денежных доходов населения с учетом направления их на удовлетворение различных потребностей и сбережений;

· выявление платежеспособного спроса населения с целью характеристики покрытия его материальными благами и потребительскими услугами;

· определение остатка наличных денег на руках различных групп населения и его динамики;

· изучения соотношения денежных доходов и расходов населения по отдельным группам;

· анализ состояния и развития финансового состояния домашних хозяйств в регионе.

Баланс денежных доходов и расходов населения (в дальнейшем баланс) отражает ту часть ВРП, которая поступает в распоряжение населения в форме денежных доходов. Баланс региона имеет расхождение с балансом, построенным по экономике страны в целом на величину финансовых потоков между территориями, начисленных, но не полученных средств и др. Баланс является одним из инструментов социально-экономического анализа, характеризующим уровень жизни населения. С его помощью исчисляются реальные и номинальные доходы и покупательная способность населения, проводится также распределение населения по уровню доходов и определяется доля населения, живущего ниже уровня бедности, осуществляются другие экономические расчеты на региональном уровне. Баланс денежных доходов и расходов населения региона является промежуточным этапом для построения системы макроэкономических показателей региона.

Доходная часть баланса состоит из поступлений от различных источников, которые могут быть выявлены при помощи статистической и финансовой отчетности, выборочных обследований и других методов.

Расходная часть Баланса состоит из расходов на приобретение товаров и услуг, трансфертов, выплаченных населением и приростом сбережений населения во вкладах и ценных бумагах.

В сокращенном виде баланс денежных доходов и расходов населения на региональном уровне имеет следующий вид.

.

Схема регионального баланса денежных доходов и расходов населения

	1. Доходы

1.1. Оплата труда

1.2.Доходы рабочих и служащих от предприятий и организаций, кроме оплаты труда

1.3.Дивиденты

1.4.Поступления от продажи с/х продукции

1.5.Пенсии и пособия

1.6.Стипендии

1.7.Поступления из финансовой системы

1.8.Доходы населения от продажи иностранной валюты

1.9.Прочие поступления

1.10.Деньги, полученные от переводов (за вычетом переведенных и внесенных сумм)

Всего денежных доходов

Превышение расходов над доходами

	2. Расходы и сбережения

2.1.Покупка товаров и услуг

2.2.Обязательные платежи и добровольные взносы

2.3.Прирост сбережений во вкладах и ценных бумагах

2.4.Покупка жилых помещений

2.5.Расходы населения на приобретение иностранной валюты

2.6.Деньги, отосланные по переводам (за вычетом полученных сумм)

	Всего денежных расходов и сбережений

	Превышение доходов над расходами


Полная схема Баланса и методика расчета показателей и составления этого баланса представлена в [23].

Система показателей Баланса позволяет группировать доходы по источникам происхождения, а расходы – по направлениям.

На основе данных баланса можно строить разные математико-статистические модели для выявления взаимосвязи между денежными доходами и расходами, с одной стороны, и влияющими на них факторами – с другой.
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Социальное обеспечение — это система учреждений и услуг по оказанию помощи в случае стихийных бедствий; при ограничении либо потере трудоспособности; в ситуациях, требующих внешней помощи; а также по оказанию услуг, смягчающих диспропорции в условиях жизни населения.

Социальная защищенность населения — это совокупность механизмов, предусмотренных законодательными и нормативными актами для сохранения доходов (или их части) отдельным лицам или семьям, которые их больше не имеют в связи с потерей трудоспособности из-за старости или инвалидности, болезни, беременности (материнства), безработицы, смерти кормильца семьи, а также для материальной поддержки многодетных и малообеспеченных групп населения, учащейся молодежи и др.

При определении размеров социальной помощи исходят как из потребностей населения, нуждающегося в поддержке, так и из реальных ресурсов, которыми располагает государство для этих целей на данном этапе экономического развития страны. Нормы социального обеспечения служат, как правило, индикаторами социальной политики государства.

Исходя из задач и направлений деятельности органов и учреждений социального обеспечения, в задачи статистического наблюдения входит сбор следующих сведений:

§  размеры социальных выплат и их источники;

§  численность лиц, охватываемых социальным обеспечением по его видам;

§  средние размеры социальных пособий, приходящихся на их получателя.

В связи с разнообразием социальных выплат остановимся лишь на статистике основных их видов.

Статистика пенсионного обеспечения
Эта область социального обеспечения является наиболее распространенной. На начало 1999 г. пенсионным обеспечением было охвачено свыше 38 млн граждан России, состоящих на учете в органах социальной защиты населения.

Пенсионное обеспечение является одним из видов обязательного (государственного) социального страхования. Обязательный характер данного вида страхования выражается, во-первых, в обязательности страховых платежей; во-вторых, в государственном контроле за правильностью и своевременностью поступления платежей; в-третьих, в обеспечении трудящихся определенными видами социальной помощи на условиях и по нормам, установленным федеральным законодательством.

Функционирование пенсионной системы обеспечивается в основном за счет средств федерального Пенсионного фонда, который относится к внебюджетным кредитно-финансовым системам.

В настоящее время завершаются разработки новой концепции пенсионного обеспечения с учетом международных стандартов, сформировавшихся в условиях рыночной экономики. Создается трехуровневая пенсионная система: два первых уровня государственных пенсий — базовые пенсии по старости или нетрудоспособности и трудовые (страховые) пенсии. Третий уровень — негосударственные пенсии (профессиональные или добровольные), выплачиваемые за счет взносов работодателей и работников. Вводится персонифицированный учет страховых взносов. При этом основным принципом функционирования пенсионной системы остается соразмерность условий и норм пенсионного обеспечения с экономическими возможностями государства и численностью экономически активного населения.

Основными индикаторами фактических возможностей государства в сфере социального обеспечения служат такие показатели, как уровень и доля расходов на выплату пособий и социальную помощь в валовом внутреннем продукте, доля пособий на детей в ВВП и в общем объеме денежных доходов населения.

Главный источник дохода пожилых граждан России — это пенсия. Действующим законодательством установлены два основных вида назначаемых пенсий — трудовые и социальные. Соответственно и система статистических показателей разделяется на два блока: первый блок содержит сведения о трудовых пенсиях, второй блок — данные о социальных пенсиях.

Трудовые пенсии назначаются с учетом трудового стажа, устанавливая таким образом зависимость норм пенсионного обеспечения от трудового вклада.

Трудовые пенсии подразделяются на пенсии по возрасту (по старости), за выслугу лет; по инвалидности; по случаю потери кормильца.

Трудовая пенсия по возрасту (по старости) назначается при достижении верхней границы трудоспособного возраста, которая составляет в настоящее время в России 60 лет для мужчин и 55 лет для женщин, и наличие трудового стажа не менее 25 лет для мужчин и 20 лет — для женщин.

В соответствии с действующим законодательством верхняя граница трудоспособного возраста снижена для отдельных категорий трудящихся: в связи с особыми условиями труда; в связи со льготами пенсионного обеспечения лиц, подвергшихся воздействию Чернобыльской аварии; для лиц, проживающих в районах Крайнего Севера и др.

Особым видом трудовых пенсий является пенсия за выслугу лет. Она назначается, как правило, независимо от достижения пенсионного возраста тем лицам, чья профессиональная деятельность в течение длительного времени связана с риском преждевременного профессионального старения. Круг работников, которым начисляется пенсия данного вида, достаточно широк и потому является объектом статистического наблюдения.

К числу трудовых относятся и пенсии по инвалидности.
Федеральным законом инвалидом признается лицо, которое имеет стойкое нарушение здоровья в связи с расстройством функций жизнедеятельности организма вследствие заболеваний, травм и других дефектов, нуждается в социальной помощи и защите. Ограничение жизнедеятельности выражается в полной или частичной потере способности или возможности осуществлять самообслуживание, передвижение, ориентацию, общение, контроль за своим поведением, а также трудовую деятельность.

В зависимости от степени понижения жизнедеятельности устанавливаются три группы инвалидности, которые оказывают влияние на размер пенсии, назначаемой по инвалидности. Контингент инвалидов достаточно велик. В Российской Федерации по состоянию на начало 1997 г. насчитывалось более 4,5 млн лиц, получающих пенсию по инвалидности.

Специфические особенности пенсионного обеспечения инвалидов диктуют необходимость установления за ними статистического наблюдения и выделения этого контингента из общего числа пенсионеров.

Объектом статистического наблюдения (в рамках задач социальной статистики) является прежде всего численность пенсионеров — общая и по видам назначаемых пенсий, характеризующая охват пенсионной системой населения страны.

Исходя из этого, в статистической отчетности (форма № 94-собес) содержатся данные об общей численности пенсионеров, состоящих на учете в органах социального обеспечения (социальной защиты); численности пенсионеров, которым назначены трудовые пенсии, в том числе по возрасту (старости), из них по категориям: участники войны, работники тыла, жители блокадного Ленинграда, необоснованно репрессированные; пострадавшие от радиационного воздействия; безработные, получающие досрочные пенсии; беженцы и вынужденные переселенцы.

Выделение перечисленных выше категорий пенсионеров из общего числа получающих пенсию по возрасту обусловлено особенностями их пенсионного обеспечения, которые заключаются в дополнительных льготах или иных условиях начисления пенсий, чем для всего остального населения.

По такому же принципу в статистической отчетности отдельно показывается численность других категорий пенсионеров, начисление пенсии которым производится на особых или льготных условиях: занятых на подземных работах, в горячих цехах, на участках с вредными условиями труда, работающих на Крайнем Севере; женщин, работающих в качестве трактористов-машинистов, многодетных матерей и матерей инвалидов с детства; инвалидов войны и т.п.

Численность пенсионеров по инвалидности вследствие трудового увечья, профессиональной или общей заболеваемости распределяется по группам инвалидности, от которых зависит уровень назначаемой пенсии. Приводится в отчетности также численность пенсионеров по случаю потери кормильца и пенсионеров, вышедших на пенсию по выслуге лет (численность последних приводится в отраслевом разрезе).

В связи с особенностями пенсионного обеспечения военнослужащих в отчетность включены данные о численности пенсионеров-военнослужащих и членах их семей, получающих пенсии в органах социального обеспечения (социальной защиты), в том числе по инвалидности, из них — вследствие военной травмы. Сведения приводятся по группам инвалидности.

Наряду с трудовыми пенсиями Законом Российской Федерации «О государственных пенсиях в Российской федерации» предусмотрены и социальные пенсии, которые назначаются нетрудоспособным гражданам, не имеющим при достижении пенсионного возраста необходимого для назначения пенсии трудового стажа. Данные о пенсионерах, которым назначены социальные пенсии, выделяются в отчетности отдельной строкой.

Другим направлением статистического наблюдения, предусмотренного отчетностью, является уровень денежного обеспечения пенсионеров, его соответствие социальным нормативам. В качестве минимального социального норматива, гарантированного государством в области пенсионного обеспечения, выступает минимальная пенсия, под которой понимается минимальная денежная сумма с учетом компенсационных выплат в связи с ростом потребительских цен, получение которой гарантировано населению государством на условиях, предусмотренных пенсионным законодательством.

Федеральным законом о государственных пенсиях установлен и верхний предел размера пенсии, назначенной за счет выплат из федерального пенсионного фонда, т.е.максимальный размер пенсии с учетом компенсационных выплат в связи с ростом потребительских цен, получение которой гарантировано государством на условиях, предусмотренных пенсионным законодательством.

Среднемесячный размер пенсии определяется как отношение общей суммы назначенных месячных пенсий всем пенсионерам, состоящим на учете в органах социальной защиты, к их численности.

Данные для расчета среднемесячного размера пенсии имеются в отчетности этих органов о численности пенсионеров и суммах, назначенных им месячных пенсий (общая сумма назначенных месячных пенсий всем пенсионерам, а также суммы назначенных пенсий в отчетном году). Материальное положение пенсионеров оценивается по таким показателям, как соотношение минимальной, средней и максимальной месячной пенсии с прожиточным минимумом пенсионера; уровень и динамика реального размера пенсии (с учетом индекса потребительских цен); соотношение размера пенсии со средним размером начисленной заработной платы; уровень фактического потребления продуктов, товаров и услуг.

Статистика инвалидности
Инвалиды являются достаточно многочисленной и специфической группой населения. По данным учета органов социальной защиты населения Российской Федерации, их насчитывалось на начало 1999 г. 8,9 млн. В 1998 г. впервые признаны инвалидами свыше 1 млн человек, из них более половины — лица трудоспособного возраста. С принятием в 1995 г. Федерального закона «О социальной защите инвалидов в Российской Федерации» возросли требования к этой отрасли социальной статистики.

В число инвалидов включены лица, признанные инвалидами на основе проведения медико-социальной экспертизы комплексной оценки состояния здоровья и степени ограничения жизнедеятельности в соответствии с классификациями и критериями, утверждаемыми центральными органами социальной защиты и здравоохранения*.

* Постановление Правительства Российской Федерации от 13 августа 1996 г. «О порядке признания граждан инвалидами».

Для характеристики инвалидности в настоящее время используются следующие показатели:

§  численность инвалидов, состоящих на учете в органах социального обеспечения (социальной защиты);

§  численность лиц, впервые признанных инвалидами;

§  распределение численности лиц, впервые признанных инвалидами по причинам инвалидности: в связи с болезнью системы кровообращения, злокачественными новообразованиями, травмами, болезнями нервной системы и органов чувств, профессиональными болезнями и т.д. (форма № 7-собес «Отчет врачебно-трудовой экспертной комиссии»);

§  распределение численности инвалидов по группам инвалидности;

§  размеры трудовых пенсий и социальных пенсий инвалидам с детства по группам инвалидности.

В связи с проблемой трудовой реабилитации инвалидов, сохранивших способность к труду, и наличием соответствующих федеральных программ, предназначенных для решения этой проблемы, ежегодно обеспечивается сбор статистических данных о численности инвалидов, работающих на специализированных предприятиях (форма № 2т-собес «Отчет о численности работающих инвалидов и пенсионеров по старости на спецпредприятиях»).

Статистика социальных услуг
Наряду с выплатой пенсий и пособий важным элементом федеральной системы социального обеспечения является социальное обслуживание престарелых, нетрудоспособных и семей с детьми. В соответствии с Федеральными законами «Об основах социального обслуживания населения в Российской Федерации» и «О социальном обслуживании граждан пожилого возраста и инвалидов» предусматривается разработка государственных стандартов социального обслуживания населения, устанавливающих основные требования к объектам и качеству социальных услуг, порядку и условиям их оказания. Это потребует внесения определенных корректив в существующую информационную базу.

Круг оказываемых в настоящее время социальных услуг достаточно широк и обусловлен потребностями упомянутых контингентов населения в связи с их болезнью, инвалидностью, старостью, многодетностью. Остановимся в основном на тех социальных услугах, которые носят массовый характер и отражаются в статистической или административной (отраслевой) отчетности. Прежде всего это касается лиц пожилого возраста и инвалидов.

Престарелые и инвалиды, включая детей-инвалидов, получают комплекс социальных услуг во время их пребывания в домах-интернатах. Эти медико-социальные учреждения предназначены для постоянного проживания престарелых и инвалидов, нуждающихся в уходе, бытовом и медицинском обслуживании. В период пребывания в домах-интернатах им предоставляется жилье, питание, одежда, медицинская и лекарственная помощь, лечение, социально-бытовое обслуживание.

Статистическая отчетность о деятельности домов-интернатов для престарелых и инвалидов (взрослых и детей) позволяет установить их общее число, количество мест и численность проживающих в них лиц, в том числе находящихся на постоянном постельном режиме (формы № 2-собес «Отчет дома-интерната для престарелых и инвалидов» и № 3-собес «Отчет детского дома-интерната для инвалидов»). В отчетности имеются также сведения о численности лиц, состоящих на очереди для помещения в дома-интернаты для взрослых и в детские дома-интернаты. На начало 1998 г. в России насчитывалось 926 домов-интернатов для взрослых и около 160 — для детей-инвалидов с общим числом проживающих 232 тыс. человек.

Другой существенной услугой, оказываемой населению, является бесплатное содержание детей-сирот и детей, оставшихся без попечения родителей, в лечебно-профилактических и учебно-воспитательных учреждениях, а также в детских домах семейного типа. Статистика социального обеспечения располагает данными об общем количестве интернатных учреждений, в том числе по их видам (дома ребенка, детские дома, школы-интернаты) и численности детей, находящихся в них; численности детей-сирот и детей, оставшихся без попечения родителей, состоящих на учете; численности детей и подростков, оставшихся без попечения родителей, из них — устроенных в отчетном году в дома ребенка, детские дома и школы-интернаты, находящихся под опекой (попечительством) и усыновленных, направленных в учебно-воспитательные и учебные заведения на условиях постоянного государственного обеспечения.

Объектом статистического наблюдения является также оказание такого вида социальной услуги, как обеспечение инвалидов транспортными средствами (форма № 1-собес «Транспорт для инвалидов»).

В настоящее время все большее распространение получает и такой вид социальных услуг, как социальная помощь на дому. Такая помощь оказывается престарелым и инвалидам, нуждающимся в посторонней помощи в связи с утратой способности к самообслуживанию.

К основным социально-бытовым услугам, оказываемым на дому, относятся: доставка на дом продуктов питания, обедов, товаров первой необходимости, лекарств; оплата жилищно-коммунальных и других бытовых услуг. Оказание такой помощи престарелым и инвалидам является функцией отделений социальной помощи на дому центров социального обслуживания. Эти центры предоставляют информацию о численности лиц, которым была предоставлена помощь на дому в отчетном периоде.

Социальная поддержка семьи
Общепризнано, что семья является важнейшим социальным институтом, в котором рождаются и воспитываются новые поколения. В соответствии с Законом о семье и браке, принятом в Российской Федерации в 1996 г., семейная политика провозглашена как одно из важных направлений социальной политики государства. На уровне государства закреплены пути и формы поддержки семьи как фундаментального общественного института, обеспечение гарантированных форм материальной поддержки. Для целей статистического анализа в этой области могут использоваться данные об основных социальных гарантиях, предоставляемых государством в виде единовременных пособий при рождении каждого ребенка, ежемесячного пособия на период отпуска по уходу за ребенком до достижения им возраста 1,5 лет, ежемесячного пособия на каждого ребенка до 16 лет, ежемесячных пособий на детей одиноким матерям и т.д.

Сведения об общих фактических размерах пособий, носящих трансфертный характер, и их доле в доходах семьи содержатся в данных бюджетных обследований населения.

	МОДУЛЬ 6 « Макроэкономическая статистика»

	Тема: Система национальных счетов как единый международный стандарт учетной системы и макростатистическая модель экономического оборота


1. СНС как макростатистическая модель экономики
2. Основные показатели СНС  и методы их расчета

3. Информационная база СНС в России

Система национальных счетов (СНС), реализуемая в Россий​ской Федерации, основана на методологических положениях, разработанных совместно с ООН, МВФ, Мировым банком, ОЭСР и Евростатом и принятых в 1993 г. (СНС-93). Она построена с учетом специфики и функционирования страны, на​ходящейся на переходном этапе к рыночным отношениям.
           Система национальных счетов используется для описания и анализа процессов рыночной экономики на макроуровне более чем в 150 странах мира. СНС представляет собой развернутую макростатистическую модель рыночной экономики, отвечающую потребностям экономико-статистического анализа результатов ее функционирования и оценки эффективности. Суть системы национальных счетов сводится к формированию обобщающих показателей развития экономики на различных стадиях процесса воспроизводства и взаимной увязке этих показателей между собой. Каждой стадии воспроизводства соответствует специальный счет йли группа счетов. Таким образом, имеется возможность проследить движение стоимости произведенных товаров и услуг, а также  добавленной стоимости; от производства — до использования.
Счета используются для регистрации экономических опера​ций, осуществляемых институциональными единицами, а имен​но предприятиями, учреждениями, организациями, домашними хозяйствами и др., которые являются резидентами данной к страны. Отражаются также операции между резидентами данной страны и нерезидентами.
Записи в счетах относятся не к каждой отдельной экономиче​ской операции, а к обобщающим числовым характеристикам со​ответствующих групп экономических операций, например, по​требление, накопление, экспорт. Таким образом, записи в счетах  — это аналитические обобщающие показатели различных аспектов экономического процесса, например, добавленная стоимость, первичный доход, сбережение и т.д.
Наиболее важные из них, относящиеся к экономике в целом, называются агрегатными (например, валовой внутренний продукт, валовой национальный доход, национальное богатство и др.).
Национальные счета - набор взаимосвязанных таблиц, имеющих вид балансовых построений. По методу построения национальные счета аналогичны бухгалтерским счетам. Каждый счет представляет собой баланс в виде двухсторонней таблицы, в которой каждая операция отражается дважды: один раз - в ре​сурсах, другой в использовании. Итоги операций на каждой сто​роне счета болансируются или по определению, или с помощью балансирующей статьи, которая является ресурсной статьей сле​дующего счета.
Балансирующая статья счета, обеспечивающая баланс (равен​ство) его правой и левой частей, рассчитывается как разность меж​ду объемом ресурсов и их использованием. Иначе говоря, баланси​рующая статья предыдущего счета, отраженная в разделе «Ис​пользование», является исходным показателем раздела «Ресурсы» последующего счета (табл. 3). Этим достигаются увязка счетов между собой и образование системы национальных счетов.
Таблица 3- Балансирующие статьи национальных счетов
	Наименование счета

	Балансирующая статья


	1. Производства

	Валовой внутренний продукт


	2. Образования доходов

	Валовая прибыль экономики и ва​ловые смешанные доходы


	3. Распределения первичных до​ходов

	Валовой национальный доход (саль​до первичных доходов)


	4. Вторичного распределения до​ходов                

	Валовой располагаемый доход


	5. Использования располагаемых доходов
— ——— — - — —— • —                            1  | ч.   1    •  1

	Валовое, сбережение                      



Система национальных счетов, реализуемая в Российской Федерации, включает следующие счета:
-   Счета внутренней экономики в целом: 
• счет товаров и услуг;

• счет производства;
• счет образования доходов;
• счет распределения доходов:
а)счет распределения первичных доходов;
б)счет вторичного распределения доходов;
• счет использования национального располагаемого дохода;
•счет операций с капиталом.
- Счета отраслей экономики:

• счет производства по отраслям;
• счет образования доходов по отраслям. 
-   Счета внешнеэкономических связей («остального мира»):
• счет текущих операций;
• счет капитальных затрат;
• финансовый счет.
Показатели системы национальных счетов позволяют изучить темпы экономического роста и колебания экономической конъюктуры, которые используются для анализа общих тенденций экономического развития страны за тот или иной период, оценки эффективности проводимой экономической политики, международных сопоставлений макроэкономических показателей.
-2-
В международной статистике сложились две системы расчета показателей, относящихся к стране в целом. Основными экономическими характеристиками результатов общественного производства в рамках системы баланса народного хозяйства (БНХ) в нашей стране (и странах СЭВ до 1988 г.) являются совокупный общественный продукт (СОП) и национальный доход (ИД). Важнейшими показателями системы национальных счетов выступают валовой внутренний продукт (ВВП) и валовой национальный продукт (ВНП).

Совокупный (валовой) общественный продукт есть стоимость материальных благ, созданных обществом в течение определенного периода (как правило, года). СОП (ВОП) определяется как сумма валовой продукции (объема выполненных работ, услуг) отраслей материального производства: промышленности, сельского хозяйства, строительства, лесного хозяйства, грузового транспорта и связи в части, обслуживающей материальное производство, торговли, общественного питания и других отраслей производственной сферы.

Национальный доход – вновь созданная в сфере материального производства стоимость. Это часть совокупного (валового) общественного продукта, которая остается за вычетом потребленных в процессе производства средств производства. Национальный доход исчисляется тремя методами.

Производственный метод основан на суммировании чистой продукции всех отраслей сферы материального производства. При этом чистая продукция каждой отрасли определяется как разность между валовой продукцией и материальными производственными затратами:
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Распределительный метод состоит в суммировании первичных доходов населения (ПДн), занятого в сфере материального производства, и доходов предприятий (ПДпр) сферы материального производства:

[image: image309.png]HA, =T, + I,




Метод конечного использования предполагает исчисление национального дохода суммированием всех элементов, образующих фонд накопления (ФН), и всех видов непроизводственного потребления (ФП) с учетом внешнеторгового сальдо (ВТС) и потерь (П):
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Остановимся подробнее на важнейших макроэкономических показателях системы национальных счетов, вводимых в практику расчета в дополнение расчетам СОП и НД.

Валовой внутренний продукт отражает стоимостной результат развития экономики, дает характеристику конечной готовой продукции и услуг, произведенных на территории данной страны. В отличие от СОП в валовой внутренний продукт не включается стоимость потребленных при его производстве предметов труда (материальные затраты на сырье, материалы, топливо, полуфабрикаты, комплектующие изделия и узлы и т.п.). Кроме того, в ВВП в отличие от СОП, учитывающего лишь результаты деятельности материальной сферы, включается стоимость произведенных услуг.

Количественно величина валового внутреннего продукта может быть исчислена тремя способами:
1) по источникам производства;
2) по полученным доходам;
3) по направлениям использования. 

Рассмотрим расчет ВВП по источникам производства. При таком подходе учитывается валовой выпуск (ВВ) за отчетный период продуктов и услуг производственных единиц всех отраслей (в том числе и сферы нематериальных услуг) в ценах производства за вычетом стоимости их промежуточного потребления (ПП) по ценам потребления.

Валовой выпуск (ВВ) продуктов и услуг складывается из выпуска:
- продуктов (результатов труда, имеющих материально-вещественную форму, включая энергию);
- рыночных услуг (услуг, являющихся объектом купли и продажи и произведенных хозяйственными единицами, издержки которых покрываются целиком или в значительной мере за счет выручки от реализации этих услуг);
- нерыночных услуг (услуг государственных учреждений и общественных организаций, издержки которых, относящиеся к их текущему потреблению, целиком или главным образом покрываются за счет государственного бюджета, добровольных взносов домашних хозяйств либо доходов от собственности).

В составе рыночных услуг выделяют условно исчисляемую продукцию банков – величину дохода от собственности, полученного финансовыми учреждениями (кроме дохода от инвестирования их собственных фондов), за вычетом процентов, уплаченных их кредиторам.

Промежуточное потребление (ПП) представляет собой стоимость всех продуктов (за исключением основных фондов) и рыночных услуг, потребленных в течение данного периода с целью производства других продуктов и услуг. Промежуточное потребление включает:
1) материальные затраты отраслей, относящихся к производственной сфере;  
2) материальные затраты отраслей, относящихся к непроизводственной сфере;
3) оплату нематериальных услуг отраслей материального производства;
4) оплату нематериальных услуг отраслей непроизводственной сферы;
5) расходы на закупку военного снаряжения и военного оборудования длительного пользования;
6) потери продуктов, связанные с текущим производством и не включенные в материальные затраты;
7) расходы на командировки;
8) текущие затраты владельцев жилищ на содержание жилых помещений;
9) условно исчисленную продукцию банков. 

В состав промежуточного потребления не включают износ основных фондов и недоамортизированную стоимость ликвидированных основных фондов.

В итоге промежуточное потребление определяется как сумма значений перечисленных девяти показателей минус износ основных фондов и недоамортизированная стоимость ликвидированных основных фондов.

В результате сравнения валового выпуска (ВВ) и промежуточного потребления (ПП) может быть дана оценка валового внутреннего продукта по факторной стоимости.

Для оценки ВВП в рыночных ценах сверх того учитывают чистые налоги (ЧН):
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Чистые налоги на продукты и импорт представляют собой разницу между налогами и субсидиями на продукты и импорт: 
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Налоги на продукты определяются как сумма поступлений в бюджет от предприятий и организаций следующих платежей: налога с оборота, налога с продаж, других налогов на продукты.

Субсидии на продукты включают субсидии, предоставляемые пропорционально количеству и качеству, стоимости продуктов и услуг, произведенных и проданных на внутреннем рынке или экспортированных производящей единицей-резидентом.

Чистые налоги на импорт представляют собой разницу между налогами на импорт и субсидиями по импорту и рассчитываются как превышение экспорта во внешнеторговых рублях над экспортом во внутренних ценах плюс превышение импорта во внутренних ценах над импортом во внешнеторговых рублях плюс таможенные импортные пошлины и минус реализованное внешнеторговое налогообложение внешнеторговых предприятий.

Расчет ВВП на основе разных составляющих приводит к несовпадению его количественных оценок. Чаще всего возникающие расхождения вызываются тем, что собранные статистические данные не дают абсолютно достоверного отражения количественного содержания экономических операций. 

Валовой национальный продукт (ВНП) – показатель, очень близкий к валовому внутреннему продукту. Различие между ними состоит в том, что ВНП представляет собой рыночную стоимость товаров и услуг, произведенных хозяйственными единицами данной страны, независимо оттого, произведены ли эти товары и услуги в географических границах страны или же за их пределами. Таким образом, при определении ВНП величину валового внутреннего продукта корректируют на сумму доходов. заработанных хозяйственными единицами данной страны за пределами ее границ (До), минус доходы, заработанные иностранными хозяйственными единицами в данной стране (Ди), т.е.

ВНП = ВВП+(До- Ди).

В национальной статистике за основной макроэкономический показатель может быть принят как ВВП, так и ВНП. Например, в США и Японии именно ВНП, а не ВВП является главным макроэкономическим показателем. Однако в СНС ООН исходным служит показатель ВВП. В количественном отношении различия между этими показателями, как правило, невелики: для развитых стран не более 1%. Значительные различия могут иметь место в странах, весомая часть доходов которых поступает от граждан этих стран, работающих за их пределами.

Показатель ВВП (ВНП) применяется при решении целого ряда экономико-статистических задач. К числу важнейших из них относится измерение темпов экономического роста. Для решения этой задачи рассчитывают темп роста макроэкономического показателя в фиксированных ценах (реального ВВП (ВНП) в отличие от номинального, определяемого в текущих ценах). Использование фиксированных цен позволяет устранить инфляционную компоненту роста ВВП (ВНП) и оценить его реальную динамику. При анализе объемов производства предпочтительнее учитывать показатель ВВП, а при изучении источников и распределения доходов – ВНП. Велико значение этих показателей и в межстрановых сравнениях.

Помимо ВВП и ВНП в статистике промышленно развитых стран используют и другие макроэкономические показатели на «валовой» и «чистой» основе [1] . Остановимся на некоторых из них.

Валовой национальный доход (ВНД) представляет собой сумму первичных доходов, полученных резидентами данной страны в связи с их прямым или косвенным участием в производстве ВВП своей и других стран.

Валовой национальный доход равен сумме ВВП и доходов, полученных из «остального мира», без соответствующих им потоков, выплаченных «остальному миру» в форме оплаты труда работников (ОТР), доходов от собственности (ДС) (проценты. дивиденды, рента и пр.) и предпринимательского дохода (ПД):
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а чистый национальный доход (ЧНД) равен разности ВНД и потребления основного капитала (ПОК):

ЧНД = ВНД-ПОК.

Валовая прибыль экономики (ВПЭ) – это сумма валовой прибыли (ВП) всех отраслей или секторов экономики или сумма чистой прибыли в экономике и потребления основного капитала:
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Чистая прибыль в экономике (ЧПЭ) может быть рассчитана как разность валовой добавленной стоимости ( [image: image315.png]BJIC = > BB- > III



) и суммы оплаты труда, чистых налогов и потребления основного капитала, т.е. 

ЧПЭ = ВДС-(ОТ+ЧН+ ПОК).

Располагаемый национальный доход (РНД) в рыночных ценах представляет собой ЧНД с учетом сальдо полученных из-за границы текущих трансфертов (ТТ) – дарения, пожертвования, гуманитарная помощь и пр. – по сравнению с переданными за границу: 

[image: image316.png]PH =4YH/ + ATT.




Данный показатель рассчитывают на валовой (валовой национальный располагаемый доход – ВНРД) и чистой основе (чистый национальный располагаемый доход – ЧНРД) – без ПОК.

 Национальное сбережение (валовое и чистое) есть часть валового национального располагаемого дохода, которая не входит в конечное потребление. Валовое национальное сбережение (ВНС) равно сумме валовых сбережений всех секторов экономики:
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Чистое национальное сбережение (ЧНС) равно разности между ВНС и потреблением основного капитала:

ЧНС = ВНС - ПОК.



[1] Термин «валовой» означает, что показатель содержит в себе величину потребления основных фондов. Если же речь идет о «чистом» показателе, то он представляет собой валовой показатель за вычетом потребления основного капитала. 

Тема: Статистика национального богатства

1.Понятие о национальном богатстве

2. Показатели объема, структуры и динамики национального богатства

-1-

Наиболее развитой может считаться страна, где наилучшим образом используются как природные, так и накопленные трудом предшествующих поколений материальные и духовные ресурсы. Важнейшей составной частью экономического потенциала страны является национальное богатство. Национальное богатство – это совокупность материальных ресурсов, накопленных продуктов прошлого труда и учтенных и вовлеченных в экономический оборот природных богатств, которыми общество располагает на определенный момент времени.

Статистика национального богатства в целом строится как статистика накопленного богатства и статистика природных ресурсов.

Накопленное богатство выступает в форме совокупности материальных благ различного назначения и использования. Категория эта тесно связана с другой – общественного продукта. Непрерывное пополнение богатства (его простое и расширенное воспроизводство) осуществляется за счет произведенного продукта. Показатели богатства характеризуют материальные условия общественного производства и жизни общества в целом в каждый данный момент, а объем общественного продукта выступает как результат процесса производства за определенный период времени, а также как источник возмещения потребленных элементов богатства и его увеличения. В то же время показатели объема накопленного богатства и общественного продукта отражают экономическую мощь, экономический потенциал страны. Объем и состав накопленного богатства в различных аспектах изучаются статистикой в денежном и натуральном измерении. Натуральные измерения используются для характеристики отдельных элементов богатства или некоторой их однородной совокупности, а стоимостные – для исчисления всего накопленного богатства и его отдельных составных частей, анализа натурально-вещественного состава и его динамики в различных группировках.

В национальное богатство включаются следующие эко​номические активы:
•произведенные нефинансовые активы;
•непроизведенные нефинансовые активы;
•финансовые активы.
Нефинансовые активы в зависимости от их происхождения подраз​деляются на произведенные в результате производственной деятельнос​ти и на непроизведенные —.дары природы.
Произведенные нефинансовые активы — это накопленные активы, созданные в результате труда всех предшествующих поколений.
В их состав входят:
•основные фонды (основной капитал);
•оборотный капитал;
•запасы материальных оборотных средств, резервы и др.;
•ценности.
Произведенные нефинансовые активы — это основные фонды, функционирующие в отраслях, производящих товары и услуги, запасы материальных оборотных средств, резервы и запасы различного назна​чения, имущество населения и ценности.
Непроизведенные нефинансовые активы включают активы, которые не являются результатом производства, но используются в этом процес​се. Они делятся на материальные и нематериальные,
К непроизведенным материальным активам относятся природные ак​тивы — земля, недра, естественные биологические ресурсы, водные ре​сурсы под землей и др. Непроизведенные нефинансовые активы не яв​ляются результатом производства и состоят из культивируемых, вос​производимых и разрабатываемых невоспроизводимых природных ре​сурсов, а также некоторых нематериальных активов; они могут быть как материального (запасы природных ресурсов), так и нематериально​го характера (патенты, лицензии, имидж, репутация фирмы).
Содержание указанных групп активов определяется соответствую​щими классификациями.
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Национальное богатство как комплексная экономическая категория характеризуется системой статистических показателей. В ней выделя​ются следующие подсистемы показателей;
•объема НБ в целом и его компонентов;
•состава и структуры НБ;
•состояния отдельных компонентов НБ;
•простого и расширенного воспроизводства НБ и его компонентов;
•использования национального богатсгва;
•эффективности использования национального богатства;
•динамики национального богатства.
Всесторонняя характеристика национального богатства предпола​гает объединение его показателей в различные группы (рисунок 1).


[image: image318]
Рисунок 1-Группировка активов национального богатства

Каждая группировка показателей национального богатства имеет самостоятельное значение в экономическом анализе. Например, груп​пировка НБ по его местонахождению позволит выявить объем и состав активов НБ России и ее резидентов, расположенных за пределами ее экономической территории, т.е. на экономической территории других стран.
Наряду с названными наиболее общими группировками при харак​теристике каждого отдельного компонента НБ используются специфи​ческие группировки, например, при характеристике основных фондов осуществляется их деление на активные и пассивные, новые и бывшие в эксплуатации, а при анализе оборудования оно делится на установлен​ное и неустановленное, действующее и бездействующее.
Наиболее специфической является группировка национального богат​ства на активы произведенные и непроизведенные. Эта группировка по​зволяет оценить степень развития экономики: преобладание удельного веса национального имущества в объеме национального богатства свиде​тельствует о более высоком уровне экономического развития. Значитель​ный удельный вес природных ресурсов (непроизведенных активов) в со​ставе богатства характеризует потенциальные возможности развития.
Важное значение в экономическом анализе имеет группировка НБ по секторам, отраслям экономики, формам собственности и регионам, позволяющая не только исследовать структуру НБ, но и определить по​тенциал развития. Это свидетельствует о значимости показателей акти​вов, из которых образуется собственный капитал секторов, отраслей и регионов экономики, и из которого в свою очередь складывается наци​ональное богатство (национальный капитал) страны.
Тема: Денежно-кредитная статистика

1. Основные разделы денежно-кредитной статистики

2. Система показателей денежно-кредитной статистики

3. Область деятельности банковской статистики как отрасли денежно-кредитной статистики

4. Статистическое изучение банковской системы в различных аспектах

5. Статистика фондового рынка
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             Государственные финансы – это денежные отношения, возникающие в процессе распределения и перераспределения валового внутреннего продукта,   валового национального дохода и части национального богатства, которые связаны с формированием финансовых ресурсов  и их использованием. Статистика  своими показателями  и методами  характеризует финансовую систему, одним  из    основных  звеньев которой  являются  государственные финансы.

 Государственный бюджет  -  важнейшая  составляющая  государственных финансов,   основной  финансовый план образования и использования бюджетного  фонда.  (приложение №1 –  Схема основных составляющих государственных финансов)

    Бюджетная  система России имеет три  уровня бюджетов:

1.  федеральный бюджет и бюджеты государственных внебюджетных фондов;

2.  бюджеты  субъектов  РФ или  региональные бюджеты и бюджеты территориальных  государственных  внебюджетных фондов;

3. бюджеты  муниципальных образований или местные бюджеты. 

Бюджеты, входящие в бюджетную систему РФ   являются самостоятельными и не  включаются  друг в друга. Бюджеты  всех уровней  сводятся в консолидированный бюджет  РФ.

Консолидированный бюджет представляет собой статистический свод бюджетных показателей,  которые характеризуют  агрегированные данные  по  доходам  и  расходам, источникам поступления средств и  направлениям  их  расходования  на территории федерации и отдельным ее субъектам. Он включает в себя   федеральный бюджет и  консолидированные бюджеты субъектов РФ. Консолидированные бюджеты  субъектов РФ   или  территориальные  бюджеты включают в себя региональные  и  местные  бюджеты.

           Статистика  государственного бюджета  занимается совершенствованием бюджетных  классификаций  и приведением их в соответствие с принятыми международными  классификациями.  Статистика определяет степень исполнения  бюджетов разных уровней , объемы и динамику доходов и расходов, структуру бюджетов, источников доходов и основных направлений  их расходования. В задачи статистики входит сбор и обработка материалов  об исполнении бюджетов, систематизация данных  для   их  разработки. Наличие   внутреннего и внешних  долгов  государства , влияющих  на расходную часть бюджета,  делают необходимым  определять их объем,  динамику и  структуру. 

          Источниками  информации   о  государственном  бюджете  являются показатели  федерального бюджета,  устанавливаемые  Законом о федеральном бюджете  на каждый год,  показатели  региональных и местных бюджетов, принятые  соответствующими законодательными органами,   отчетность Главного управления  федерального  казначейства и его подразделений, отчетность   Министерства РФ по  налогам  и  сборам и  его территориальных  инспекций,  отчетность Государственного таможенного комитета РФ,   отчетность  Центрального банка России и его  территориальных  управлений,  а  также  статистическая отчетность предприятий и организаций: №1- бухгалтерский баланс,№2- отчет о  финансовых результатах,  №5 – приложение к бухгалтерскому балансу,  №3 -  отчет о движении капитала,   №4 – отчет о движении денежных средств  и другие, а также аналогичная информация по  страховым, кредитным и другим организациям.

2. Методология расчета и анализа показателей доходов и расходов государственного бюджета.

          Для изучения  бюджета    широко используются   различные статистические методы.  Среди  них  наибольшее применение получил  метод  группировки  доходов  и  расходов  бюджетов.  Проведение группировок  обеспечивается наличием  бюджетной классификации.

 Бюджетная  классификация  является основным   методологическим документом,  по  которому  планируются, прогнозируются и исполняются  доходная и расходная части государственного бюджета. Она представляет собой группировку доходов, расходов и источников финансирования дефицитов бюджетов  бюджетной системы РФ, используемой для составления и исполнения бюджетов бюджетной системы, составления по ней отчетности, обеспечивающей сопоставимость показателей бюджетов разных уровней. 

Бюджетная  классификация  является единой, она  закреплена в «Бюджетном кодексе Российской Федерации», принятом в 1998 году и вступившим в действие с 1 января 2000 года. В Бюджетный кодекс вносились изменения более чем 20 федеральными законами, последний из которых был принят 26 апреля 2007  года. В этом законе уточнено определение и  состав «Бюджетной  классификации Российской Федерации».  Она разработана  на основе рекомендаций международных финансовых организаций   с учетом специфики России и начиная с 1 января 2008 года включает только четыре классификации вместо действовавших   -  восьми.

 Бюджетная  классификация   используется  для составления, утверждения и  исполнения бюджетов  всех уровней.   На  уровне субъектов  федерации и  органов местного самоуправления  бюджетные классификации при утверждении  могут детализировать объекты бюджетных классификаций, но при этом не должны  нарушать общих принципов построения и единства бюджетной классификации  РФ.

          Современная бюджетная классификация  РФ с 1 января 2008 года включает:

· классификацию доходов бюджета

· классификация  расходов бюджета

· классификацию  источников  внутреннего финансирования дефицитов  бюджетов

· классификация операций публично-правовых образований.

          Бюджетная  классификация   РФ  включает  две группировки  доходов: «Налоговые доходы  и  неналоговые доходы» и  “Безвозмездные перечисления» и не сгруппированные данные по «Доходам от предпринимательской и иной, приносящей доход, дея​тельности».

000 1 00 00000 00 0000 000 Налоговые доходы  и  неналоговые доходы   включают Налоги на прибыль (доход), на товары и услуги, на совокупный доход,  на имущество, на внешнюю торговлю и внешнеэкономические опера​ции, прочие налоги, сборы и пошлины, доходы от имущества, находящегося в государственной и му​ниципальной собственности, или от деятельности, находящейся в государственной и муниципальной собственности, от продажи земли и нематериальных, доходы активов от внешнеэкономической деятельности, прочие и другие неналоговые доходы.

0002 00 00000 00 0000 000 Безвозмездные перечисления включают следующие перечисления:

- От нерезидентов.

- От бюджетов других уровней.

- От государственных внебюджетных фондов.

- От государственных организаций.

- От наднациональных организаций.

- Средства, передаваемые в целевые бюджетные фонды.

      Бюджетная  классификация   РФ  включает  следующие группировки расходов:

0100 Общегосударственные вопросы

0200 Национальная оборона.

0300 Национальная безопасность и правоохранительная деятельность.

0400 Национальная экономика.

0500. Жилищно-коммунальное хозяйство

0600 Охрана окружающей среды 

0700 Образование.

0800 Культура, кинематография. Средства массовой информации.                                        

0900 Здравоохранение и физическая культура и спорт

1000. Социальная политика.

1100. Межбюджетные трансферты
Основные  параметры  федерального и региональных бюджетов определяются  следующими  показателями :

· валовой внутренний продукт (ВВП)  или  валовой  региональный  продукт (ВРП)

· темпы  роста ВВП  или  ВРП

·  индекс  потребительских цен

средний обменный  курс рубля по отношению к доллару  и евро. 

Для  разработки  плана и прогнозов  исполнения бюджета  используется  метод  экстраполяции и  экспертных оценок. Применительно к бюджету метод экстраполяции   заключается в  составлении перспективы  экономического развития  исходя из  практики предшествующих периодов,   показателей  социально – экономического развития страны, отдельных ее регионов, а  метод  экспертных оценок  -  это  прогноз, базирующийся  на оценках  сделанных и  обоснованных высококвалифицированными специалистами. 

Результат финансовой деятельности государства (применительно к России – в лице органов государственного управления и органов самоуправления) выражается в бюджетном  профиците  или  дефиците. Показатель  превышения доходов  над  расходами  называется  профицитом, а  превышение расходов над  доходами  - дефицитом

                   Рассмотрим динамику доходов и расходов Консолидированного  бюджета  Российской Федерации  ( приложение №2).  Данные приложения №2  свидетельствуют о том, что до 1991 года консолидированный бюджет  РФ  был бездефицитным, а  начиная с 1991 по 2000 годы бюджет  имел дефицит. С 2000 года  консолидированный бюджет имеет  профицит .

Относительными  показателями  профицита и дефицита является  их  процентное  отношение  к  валовому  внутреннему  продукту (ВВП). При наличии  бюджетного  дефицита  к  ВВП  не превышающим 3%  финансовое  положение  страны считается  нормальным. 

 Относительная характеристика дефицита консолидированного бюджета представлена  в приложении  №3, а профицита – в приложении  №4.

        Наличие дефицита  требует его  покрытия, т.е. его  финансирования. 

         Классификация  источников финансирования дефицитов 

Бюджетов – является единой как для  внешних, так и для внутренних источников финансирования бюджетов

000 01 00  00 00 00 0000 000 Источники внутреннего  финансирования дефицитов бюджетов:

           -  Государственные (муниципальные)  ценные бумаги:

           - Кредиты кредитных организаций в валюте Российской Федерации 

           - Бюджетные кредиты от других бюджетов  бюджетной системы РФ

           -  Кредиты международных финансовых организаций п  валюте РФ

           - Изменение остатков средств на счетах по учету средств бюджета 

           - Иные источники  внутреннего финансирования дефицитов бюджетов

            - Бюджетные кредиты, предоставленные федеральным бюджетом внутри 

 страны за счет средств целевых иностранных кредитов

            - Прочие предоставленные федеральным бюджетом внутри страны

 000 02  00 00 00  00 0000 000  Источник  внешнего  финансирования дефицитов бюджетов:

            - Государственные ценные бумаги, номинальная стоимость которых указана 

              в иностранной валюте

             -  Кредиты иностранных государств, включая целевые иностранные кредиты    

             в иностранной валюте

            - Кредиты кредитных организаций в иностранной валюте

 - Иные источники  внешнего финансирования дефицитов бюджетов

               Одними  из основных   в статистике  бюджета  являются  показатели  исполнения   федерального бюджета,  субъектов РФ  и  местных  бюджетов. Анализ  статей  бюджета по результатам расчетов производится  сравнением  абсолютной величины расходов по каждой статье  утвержденного и  фактически исполненного бюджетов  и  сопоставлением изменения их удельного веса в соответствующих  расходах. Анализ исполнения бюджета   дополняется  показателями  структуры доходов и расходов бюджетов разных уровней.

            Среди   относительных  используются  показатели  доли доходов и расходов федерального  бюджета в доходах и расходах консолидированного бюджета. Важными  показателями  являются  исполнение Федерального и  региональных бюджетов  по статьям в процентном отношении  соответственно к  ВВП и ВРП (валовому региональному продукту)  и   процентное отношение доходов и расходов  консолидированного бюджета и  его  статей к  ВВП. 

          Обеспечение  государственных  расходов  возможно  при  поступлении  доходов.  Для них характерны сезонные колебания.  Поступление доходов изучается  с использованием  индекса сезонных колебаний. Этот метод был рассмотрен  в  лекции по  теме:  «Ряды динамики».

Для  анализа бюджетов разных уровней   используются аналитические показатели  ряда динамики доходов, расходов и их составляющих,  а так же   дефицита (профицита) бюджета; показатели структуры  доходов и расходов; структура финансирования бюджета  и  соотношение между внутренними  и  внешними  источниками финансирования бюджетного дефицита; структура консолидированного бюджета по уровням государственного  управления,  индексный  и другие методы.

Индексный метод  позволяет  определить влияние отдельных факторов  на  изменение  доходной части  консолидированного бюджета
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             Налоговые  поступления  формируют  основную часть   доходов бюджетов разных уровней.

 Налоговая система -  это совокупность налогов, пошлин и сборов, которые взимаются на территории государства в соответствии с  «Налоговым кодексом» и нормативными документами  в   пользу  общества.

Налоги – это часть дохода, которая взимается безвозвратно, безэквивалентно в форме принудительного платежа  преимущественно в денежной форме.

Пошлины -  это обязательные плата за совершение действий в интересах заявителя государственными и другими органами в соответствии с действующим законодательством.

Сбор – это платеж, который устанавливается в  рамках налогового законодательства  органами местного самоуправления.

          Налоги   выполняют   распределительную,  контрольную  и  воспроизводственные функции. Налоги являются частью финансовых отношений связанных с формированием доходной части бюджетов  всех уровней   и внебюджетных  фондов. Источником налогов является валовой внутренний продукт (ВВП). Налоги формируют финансы государства  и составляют значительную часть  доходов  бюджетов различных уровней и  внебюджетных фондов.  

Объектом   налогообложения является предмет, на который начисляется налог  или его использование. Это может быть имущество, доходы юридических и физических лиц, капитал  пользование природными  ресурсами и др.

 Масштаб обложения – это единицы, которые   являются  основой для измерения налогов. Площадь земли, например, для исчисления земельного налога, размер  прибыли  ОАО – для исчисления налога на прибыль.

Единица  обложения -  это часть объекта обложения, по которой взимается налог.

Налоговая ставка – размер  налога удерживаемого с единицы обложения исчисляемый в процентах.

 Налоговое событие – это ситуация требующая уплаты налога, пошлины или сбора.

              Источниками информации о налогах  и налогоплательщиках, налогооблагаемой базе служат статистическая  отчетность, формы отчетности используемые  Министерством РФ по  налогам и сборам,   Государственным таможенным комитетом  РФ. Среди них важное  значение имеют  формы   бухгалтерской и статистической отчетности предприятий, указанные в первом вопросе.  Среди  отчетности Министерства   РФ   по  налогам и сборам  следует  выделить  формы :  №1 –НМ  - отчет о поступлении налоговых и других  доходов в бюджетную систему РФ, №4 –НМ – отчет о задолженности по налоговым платежам в бюджетную систему РФ  и уплате налоговых санкций и пеней,  №5-НБН – отчет о базе налогообложения  по основным видам налогов,  №7 –НП –отчет по крупнейшим предприятиям – юридическим лицам,  №1-ДДК – отчет  о декларировании доходов физических лиц,  № 1 –ККМ – отчет о контрольной работе по применению контрольно-кассовых машин при осуществлении денежных расчетов с населением,  №8 –МА – отчет об использовании специальных марок для маркировки алкогольной продукции,  №8 –МТ – отчет об использовании специальных  марок  для  маркировки  табачной продукции,  № 8–0 – сводный отчет  об оптовом  обороте  этилового  спирта,  алкогольной  продукции  и  виноматериалов,   №1 –УЧ – отчет о работе по учету налогоплательщиков и другие. 

Статистика  изучает  налоги с использованием различных статистических методов. Наиболее широкое применение имеет  метод  группировок (классификаций). Они способствуют рациональной организации  и   эффективному управлению налогообложением.

Классификаторы,  используемые в  налоговых органах, согласуются с «Единой системой классификации и кодирования  информации»   -  общероссийскими, а также   ведомственными и системными  классификаторами.

В  основу  классификаций  налогов  положены  различные   группировочные  признаки. Они  являются   объективными критериями  разграничения  и систематизации  налогов  и сборов  позволяющими делать сопоставления с международными стандартами.  Рассмотрим основные  их них.

По  уровню взимания и распоряжения налогами  или статусная классификация  выделяет  федеральные,  региональные и  местные налоги  и  сборы. В соответствии с «Налоговым  кодексом РФ» (НК РФ)   к  федеральным налогам и  сборам  относятся следующие :  НДС (налог на добавленную стоимость);  акцизы ;   налог на  прибыль  (доход) предприятий и организаций ; таможенные пошлины  и сборы; экологический налог; налоги на пользование недрами и на воспроизводство минерально-сырьевой  базы;  подоходный налог с физических лиц;  налог  на  доходы  от капитала ;  государственная пошлина; взносы в государственные социальные  внебюджетные  фонды.  С  введением с  января 2001 года новых глав НК РФ  подоходный налог с физических лиц почти полностью идет в региональные бюджеты.

Региональные налоги и сборы   устанавливаются   НК РФ  и вводятся законами субъектов  Федерации и обязательны к уплате на территории этих субъектов. К ним относятся   налоги:  лесной, водный, дорожный,   на  недвижимость, с продаж,  на  игорный бизнес,  транспортный,   на имущество организаций, федеральные  лицензионные сборы,  на  дополнительный доход от добычи углеводородов и сбор  за  право пользования объектами животного мира и  водными биологическими ресурсами. 

Местные налоги  устанавливаются  НК РФ,  вводятся   нормативными актами  органов  местного  самоуправления   и обязательны  к уплате на конкретной  территории. К  ним относятся налоги:  на имущество физических лиц, на  наследование и дарение, на рекламу, земельный налог, а  также  региональные и местные лицензионные  сборы.

По  способу изъятия  различают  прямые и косвенные налоги. Прямые  налоги взимаются  непосредственно с доходов или имущества, а косвенные – устанавливаются   на  товары и  услуги в  виде надбавок к цене или тарифу. 

По объекту налогообложения  применяются   налоги имущественные физических и юридических лиц (на недвижимость, ее   продажу, дарение или наследование), ресурсные, налоги взимаемые с выручки от реализации продукции, работ, услуг или дохода (прибыли),  по операциям с ценными бумагами, по отдельным видам деятельности и другим объектам. 

По субъекту уплаты налогов выделяют: физические и юридические лица. 

 По характеру  использования  различают общие и специальные налоги. 

 По способу обложения  или по построению налоговых ставок  выделяют  кадастровые, декларационные, налично –денежные  и  безналичные ставки.

 По методу исчисления или технике расчета различают    налоги  регрессивные, пропорциональные, линейные, ступенчатые, твердые в абсолютных суммах   и  кратных суммах по отношению  к  законодательно установленной  месячной минимальной оплате труда. 

 По  учетно-экономической  целесообразности  налоги  группируют  на  налоги  включаемые в себестоимость продукции, работ или услуг; включаемые в цену реализации продукции, работ и услуг (налог на добавленную стоимость, акцизы);   налоги на прибыль и за счет прибыли, которая остается в распоряжении  юридического лица;  налоги, которые относятся  на финансовые результаты до  налогообложения прибыли,  налоги удерживаемые из дохода  физических лиц.

По полноте прав пользования налоговых платежей и сборов  разграничивают собственные или  закрепленные налоги  и  регулирующие налоги. 

Налоговые доходы   группируют так же  по  секторам экономики и отраслям промышленности.

Для  характеристики    налогообложения  используется  система показателей. Рассмотрим   абсолютные  показатели в натуральных единицах измерения. 

 Статистический показатель, характеризующий число налогоплательщиков определяется   количеством  юридических лиц и физических, зарегистрированных   индивидуальными  предпринимателями без образования юридического лица,  а  также физическими лицами уплачивающими подоходный  налог по месту работы, т.е. по  месту получения  оплаты труда.  Источником этой информации служат   реестры налогоплательщиков, которые ведут органы Министерства РФ по  налогам и сборам.   

Ввиду того, что  предприятия и организации, физические лица,  состоящие на учете в  налоговых органах,   платят разные налоги, ведется  соответствующий  учет, который определяет  количество  юридических  и физических лиц по каждому  виду налогов,  а также число  малых предприятий.

По физическим  лицам учитывается количество поданных деклараций.

Налоговые органы  контролируют  полноту и своевременность  уплаты налогов сборов и других  обязательных платежей. Для этого проводятся  камеральные и документальные проверки. При камеральных проверках  налоговый инспектор проверяет наличие, правильность заполнения документов, налоговых расчетов  при   их  приемке, а документальные проверки осуществляются  с  выездом на предприятие. Контрольные функции налоговых служб характеризуются следующими  абсолютными натуральными показателями:

· количество  проверенных плательщиков – всего,  из них:  

     количество  плательщиков, по которым установлены   нарушения        налогового   законодательства, 

· количество случаев приостановления операций по счетам  плательщиков, 

· количество  материалов, переданных в правоохранительные  и  судебные органы,  

·  количество  должностных лиц  и граждан, на которых  наложен административный штраф.

   К   абсолютным  стоимостным показателям  налогообложения относят:

-  налоговые доходы, которые включают все обязательные платежи,  поступающие в   определенных  размерах и в сроки  установленные законодательством,

-   налоговые поступления, включающие  все виды прямых и косвенных  налогов.  Налоговые поступления определяются  показателем в номинальном выражении  согласно Закону о федеральном   бюджете  на каждый  год  и  дается  его фактическое исполнение 

-  общую сумму налоговых поступлений   доходной части бюджетов разных уровней,  

-  сумму  авансовых налоговых платежей,

-   суммы  отдельных видов налогов  в соответствии с   бюджетными  классификациями,

-  суммы налоговых поступлений по отдельным секторам экономики и отраслям промышленности,

-   объем  общей  налоговой задолженности перед консолидированным  бюджетом   - всего,   в том числе  по налогам:  

а) федеральным    

из них: НДС  и   налог на прибыль

б) региональным   

в)  местным    

объем налоговой задолженности показывается на дату за определенный  период  или  накопленным итогом.   

· объем  налоговой  задолженности по заблокированным счетам 

-   чистая  налоговая задолженность перед  консолидированным бюджетом, которая определяется  разницей  между  общей налоговой задолженностью  и авансовыми налоговыми  платежами

· дополнительно начисленная сумма налогов и финансовых санкций  по результатам проверок  налоговых органов

· сумма поступивших налогов  и  финансовых санкций, дополнительно  начисленная по результатам проверок

· суммы,  возвращенные плательщикам  по излишне  уплаченным налогам

· суммы начисленных административных штрафов  

· суммы отсрочки и рассрочки по налоговым платежам

· налогооблагаемая база  по  каждому из  следующих  налогов: НДС, акцизы, налог  на прибыль,   ресурсный,  подоходный налог с физических лиц.

· суммы  возврата  по поданным декларациям физических лиц

· суммы   доплаты  налогов по поданным  декларациям  физических лиц. 

Все объемные  показатели  исследуются в динамике и по ним рассчитываются  аналитические показатели ряда  динамики. 

               Большое  значение   в  налоговой статистике  имеют    следующие   относительные показатели:  

·  доля  налогов консолидированного бюджета  в ВВП,

· доля налогов консолидированного бюджета  субъектов  федерации в валовом региональном продукте,  

·  удельный вес   налогов в  доходах  консолидированного  бюджета, 

·  доля  всех налогов в общей сумме доходов бюджетов разных уровней, 

·  удельные  веса  прямых  и косвенных  налогов в общей сумме налоговых поступлений.

· удельные веса  подоходного налога с  физических лиц  и  налогов с юридических лиц  в консолидированном бюджете

· удельные веса подоходного налога  с физических лиц,  налога на прибыль, НДС,  импортных и экспортных пошлин, акцизов в   налоговых поступлениях федерального и консолидированного бюджетов

-    удельные  веса НДС и  налога на прибыль в федеральном бюджете

 Сопоставление налогов  с  ВВП  или валовым  региональным продуктом   позволяет судить  о том  насколько  оптимально и эффективно  налогообложение.

 Статистика  изучает  динамику  удельного веса налоговых поступлений в доходах бюджета.                                                                           
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Банковская статистика - отрасль финансовой статистики, задачами которой являются получение информации для характеристики выполняемых банковской системой функций, разработка аналитических материалов для потребностей управления денежно-кредитной системой страны, прежде всего кредитного и кассового планирования и контроля за использованием планов.

Цель банковской статистики:

1. Макроцель: обеспечить

· характеристику деятельности банковской системы;

· оценку её результатов;

· прогнозирование результатов деятельности банка.

А также выявить факторы, определяющие результаты и оценку влияния банковской деятельности на развитие рыночных отношений и её вклад в конечные экономические результаты.

2. Микроцель:

· выявление факторов доходности, поддержания ликвидности;

· определение оценки степени риска при предоставлении банковских услуг и их минимизации;

· соблюдение установленных Центробанком экономических нормативов.

Объекты банковской статистики - совокупность банковской деятельности.

Банковская статистика изучает:

1. аккумуляцию временно свободных денежных средств государственных, кооперативных объединений, предприятий, организаций, учреждений, общественных организаций, и населения;

2. кратко- и долгосрочное кредитование народного хозяйства и населения.

3. финансирование капвложений;

4. безналичные расчеты;

5. оборот наличных денег через кассы кредитных учреждений;

6. сберегательное дело;

7. кассовое исполнение бюджета.

Статистика изучает банковскую систему и её деятельность в различных аспектах: по количеству, формам собственности и назначению банков, видам кредитно-расчетного обслуживания, ассортименту оказываемых услуг.

Субъектом статистического анализа являются как сами банки, так и другие кредитные учреждения, реальные и потенциальные клиенты и корреспонденты, физические и юридические лица.

Задачи банковской статистики определяются содержанием и спецификой её предмета. Они ограничиваются статистическим изучением совокупности объективно обусловленных экономических отношений внутри банковской системы, а также отношений элементов банковской системы с финансовой системой в целом и её элементами.

Метод статистики финансов представляет собой определенную процедуру, состоящую из ряда этапов.

Ι этап. является определяющим для последующего статистического исследования. Здесь происходит разработка научной гипотезы. Она предполагает постановку задач исследования для достижения конкретной цели, формулировку этой цели, выделение и ограничение объекта наблюдения, разработку системы показателей, позволяющих описать изучаемый объект.

ΙΙ этап. Статистическое наблюдение, то есть сбор необходимых сведений об изучаемом объекте.

ΙΙΙ этап - сводка и группировка собранных данных. От качества работы, проведенной на Ι и ΙΙ этапах, зависит качество статистического анализа и выводов.

Банковская статистика использует:

а) метод средних. Средняя величина - обобщающая характеристика изучаемого признака в исследуемой совокупности. Характеризует однотипные общественные явления по одному количественному признаку. Отражает типичный уровень признака в расчете на единицу совокупности в конкретных условиях места и времени. Средние величины применяют в работе банков, например, определяют среднюю заработную плату работников банка, средний возраст клиентов банка, средние остатки средств на расчетных счетах предприятий, среднюю оборачиваемость кредитов, средний остаток просроченной задолженности по ссудам и т.д. Основными видами средних величин являются, средняя арифметическая и средняя гармоническая. Средняя арифметическая рассчитывается в двух формах - простой и взвешенной. Средняя арифметическая простая применяется в тех случаях, когда известны только отдельные значения признака (варианты). Средняя арифметическая взвешенная применяется в тех случаях, когда известны не только варианты, но и их вес, то есть частота повторения соответствующих вариант;

б) вариационный анализ. Вариация - это несовпадение уровней одного и того же показателя у разных объектов. От размера и распределения отклонений зависит надежность средних показателей. Основными показателями вариации являются: размах вариации, дисперсия, среднее квадратическое отклонение и коэффициент вариации. При измерении вариации чаще всего применяют показатель дисперсии (δ2), который определяется на основе квадратической степенной средней
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где

хi - значение I - того признака (показателя);

х - среднее значение признака (показателя);

n - количество признаков (показателя).

в) индексный метод. Индекс - это относительная величина, показывающая, во сколько раз уровень изучаемого явления в данных условиях отличается от уровня того же явления в других условиях. Различия могут проявляться во времени (тогда говорят об индексах динамики), в пространстве (территориальные индексы) и т.д. По способам расчета различаются цепные и базисные индексы. При цепной системе индексов каждый последующий уровень сравнивают с предыдущим. Между базисными и цепными индексами существует взаимосвязь:

· произведение цепных индексов равно базисному индексу;

· частное от деления последующего базисного индекса на предыдущий равно соответствующему цепному индексу.

Эту взаимосвязь индексов используют в тех случаях, когда отсутствуют абсолютные показатели и известны лишь относительные величины динамики - базисные или цепные темпы роста;

г) корреляционно-регрессионный анализ. Корреляционный анализ исследует силы связи показателей, регрессионный - оценивает формы связи и воздействие одних факторов на другие.

Информационное обеспечение банковской статистики.

В РФ статистические данные имеют 2 источника:

1. внутренний источник представляет собой виды и формы статистических наблюдений организованных Госкомстатом РФ в виде отчетности;

2. внешний источник включает виды и формы статистических наблюдений, организованных другими ведомствами в виде административных источников, государственного бюджета, платежного баланса и другой информации.

Общее руководство статистикой в банках возложено на ЦБ РФ. Выполняя эту функцию, он:

а) разрабатывает совместно с другими заинтересованными структурами банковской системы формы внутрибанковской отчетности;

б) определяет методологию исчисления отдельных показателей деятельности банковской системы;

в) организует своевременное получение статистической информации и обобщает полученные показатели путем сводки;

г) осуществляет инструктивно-методологическую и консультативную работу по организации и проведению статистических исследований банковских операций;

д) по согласованию с Госкомстатом РФ подготавливает инструкции, статистические формы и другие нормативные документы.

В настоящее время действует вертикальная схема сбора информации.

Кредитные информации в установленные сроки и по определенной форме представляют статистическую отчетность в ГТУ, а затем информация направляется в ЦБ РФ, где сводится по системе в целом. Эта система сбора информации является трудоемкой и громоздкой, поэтому внедряются новые принципы сбора данных, позволяющие значительно сокращать сроки и трудоемкость работ при сохранении и обеспечении высокого качества статистического материала. Сейчас уже действуют методы выборочного обследования конкретных организаций.

Цели сбора банковской информации:

1) формирование национальной статистики. Информация хотя и собирается в отдельных КО, предназначена для анализа основных тенденций, происходящих в стране в целом или в её регионах (не раскрывая инфляцию по отдельным банкам).

2) сбор информации для осуществления надзора и контроля за деятельностью КБ. Информация собирается на основании нормативной финансовой отчетности на условиях соблюдения конфиденциальности для контроля за динамикой показателей эффективности работы конкретных банков.

ЦБ РФ координировал статистическую отчетность. В результате:

а) составлена схема потоков информации на двух уровнях банковской системы, а именно: между КО и территориальными учреждениями ЦБ, между ТУ ЦБ и ЦБ РФ и внутри Центрального аппарата;

б) систематизированы и сведены в единый документ все виды банковской отчетности.

Отчетность КО включает 5 основных разделов.

Ι. Финансовая статистика:

а) баланс КО в форме оборотной ведомости;

б) отчет о прибылях и убытках;

в) 24 формы финансовой отчетности в соответствии с Инструкцией © 17 "О состоянии финансовой отчетности".

ΙΙ. Δεнежно-кредитная статистика:

а) отчет о кассовых оборотах учреждений Банка России и кредитных организаций (в т.ч. Сбербанка РФ);

б) сведения о кредитах и задолженности по кредитам, выданным заемщикам различных ремонтов, и размере привлеченных депозитов, содержащие информацию о территориальной структуре кредитных вложений, необходимую для анализа роли банков в экономике регионов РФ;

в) сведения об объеме средств, привлеченных конкретной организацией;

г) две формы отчетности по неплатежам.

ΙΙΙ. Статистика платежного баланса:

а) отчет уполномоченного банка об иностранных операциях;

б) приложение к нему об операциях между резидентами (кроме кредитных организаций) и нерезидентами, осуществленных через их счета в уполномоченном банке.

ΙΥ. Статистика финансового рынка.:

а) отчет о движении наличной иностранной валюты и платежных документов в иностранной валюте;

б) отчет уполномоченных банков о проведении конверсионных операций;

в) отчет о движении активов и пассивов конкретных организаций в драгоценных металлах;

г) сведения о межбанковских кредитов и депозитов, о корсчетах и остатках на них.

Υ. Бюджетная статистика:

а) отчет о кассовом исполнении Федерального бюджета;

б) отчет об остатках средств на счетах по учету доходов Федерального бюджета;

в) отчет об остатках средств на счетах местных органов власти;

г) отчет об остатках средств на счетах государственных внебюджетных фондов РФ.

Система показателей банковской статистики состоит из показателей четырех уровней:

1. Исходные показатели. Содержатся в статистических источниках или получаются расчетным путем из содержащихся в статистических источниках.

Исходные показатели характеризуют основные факторы уровня развития банковской системы региона или страны в целом.

2. Базовые индексы, получаемые на основе исходных показателей, и характеризующие отличие основных фактов уровня развития банковской системы региона от среднероссийского уровня.

3. Индекс сравнительной привлекательности условий банковской деятельности. Является итоговым сравнительным индексом и рассчитывается по следующей формуле:
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где Jсп - индекс сравнительной привлекательности условий банковского дела.

Jфп - индекс объема финансовых потоков.

Jкпф - индекс концентрации финансовых потоков.

Jкф - индекс количества финансов.

Jдк - индекс доли нефинансовых операций.

Jда - индекс динамики реальных активов.

4.Удельные показатели развития банковской системы

Тема: Статистика государственных финансов
1. Основные разделы статистики финансов

2. Основные показатели статистики финансов

-1-

Финансы – система экономических отношений по поводу формирования, распределения и использования доходов без изменения форм стоимости с целью производства и удовлетворения индивидуальных и коллективных потребностей. Финансы выражают свою сущность в распределительной и контрольных функциях. Кредит выражает свою сущность также и в перераспределительной функции, способствующей ускорению оборота денежных средств и материальных ценностей в экономике. Самостоятельным объектом изучения статистики финансов является финансовый рынок. Статистика финансов – отрасль социально-экономической статистики, предметом которой является количественная характеристика финансов и финансово-хозяйственной деятельности, процесса воспроизводства и кругооборота финансовых ресурсов. Предметом статистики финансов является количественная характеристика финансовых активов и их формирования, распределения и перераспределения, обращения и использования. Объектом статистики финансов является финансовые активы государства, секторов и отраслей экономики, всех хозяйствующих субъектов, находящихся в их распоряжении и предназначенные для выполнения финансовых обязательств и осуществления затрат с целью воспроизводства и удовлетворения потребностей. Задачи статистики финансов и кредита заключаются в разработке и совершенствовании методологии оценки и анализа наличия, состава и движения финансовых активов, характеристике использования финансовых ресурсов, характеристике денежного обращения, установлении прямых и обратных связей между процессом создания нац. дохода, ВВП, и их перераспределением через финансово-банковскую систему и др. Статистика финансов включает следующие разделы:

1) статистику государственных финансов;

2) статистику финансов предприятий;

3) статистику финансового рынка;

4) статистику финансового сектора экономики;

5) статистику денежного обращения и кредита;

6) статистику страхования.

2. Метод статистики финансов и кредита и его особенности.
Метод - это статистическое наблюдение за финансовыми процессами.

1) Наблюдение, сбор данных

2) Сводка, группировка (классификация)

3) Анализ (обобщение статистического материала на основе средних, индексных, выборочных, методов; метода рядов динамики; корреляционного анализа и корреляционно-регрессионного анализа).

Статистика финансов для достижения своих целей использует весь инструментарий традиционных и присущих только ей статистических методов, основными из которых являются:

1) балансовая увязка остатков и оборотов денежных средств. Требуется там, где применяются балансовые счета. Общая схема этой увязки: разница между остатками денежных средств на начало и конец отчетного периода равна разнице между расходом и приходом денежных средств;

2) статистическая характеристика динамики финансовых показателей. Представляет собой традиционный метод анализа финансово денежных отношений. Строятся ряды исходных финансовых показателей и исчисляются их абсолютные приросты; цепные индексы роста и прироста; базисные индексы роста и прироста. Наличие динамических рядов и их стандартное выражение в виде индексов даёт возможность изучить тенденции развития связанных между собой явлений;

3) структурный анализ финансово-денежных отношений направлен на выявление относительного взаимодействия изучаемых признаков;

4) определение основной тенденции развития финансовых явлений. Причиной тренда финансовых показателей является общее развитие экономики и специфика финансово денежных отношений, традиционно основанных на процентном росте денег и инфляционных процессах.

3. Понятие финансово-экономических расчетов и их место в статистике финансов и кредита.
Финансово-экономические расчеты (финансовая математика) наряду с другими методами статистики дают целостную концепцию количественного анализа условий и результатов финансово-кредитных и других коммерческих операций. Финансово-экономические расчеты (ФЭР) — совокупность методов определения изменения стоимости денег, происходящего вследствие их движения в процессе воспроизводства. Значение ФЭР как специфического метода финансовой статистики заключается в том, что он позволяет рассматривать возможные варианты вложения денежных средств и выбирать среди них наиболее эффективные, анализировать последствия уже произведенных расходов. Финансово-экономические расчеты на практике применяются в банковском деле, страховании, в работе финансовых организаций, инвестиционных компаний, фондовых и валютных бирж и т. п. Важное значение ФЭР имеют и для установления взаимовыгодных внешнеэкономических отношений.
Применение финансово-экономических расчетов обогащает социально-экономическую статистику. С их помощью решаются задачи, которые в наиболее общем виде заключаются в следующем:
1) расчет страховых выплат;
2) исчисление конечных сумм денежных средств, находящихся во вкладах, займах, ценных бумагах путем исчисления процентов;
3) установление взаимосвязи между отдельными параметрами сделки и определение параметров сделки исходя из заданных условий и на этой основе:
- определение эквивалентности параметров сделки для получения равной отдачи от затрат, произведенных различными способами;
- анализ последствий изменения условий операции; исчисление обобщающих характеристик и отдельных параметров денежных средств, рассматриваемых как финансовые потоки;
- разработка планов выполнения финансовых обязательств; расчет показателей доходности финансовых операций и т.п.;
4) учет ценных бумаг.

4. Категория процента в финансово-экономических расчетах.
Процентные деньги или просто проценты в финансовых расчетах представляют собой абсолютную величину дохода (приращение денег) от предоставления денег в долг в любой его форме (причем эта финансовая операция может реально и не состояться):

1) выдача денежной ссуды;

2) продажа в кредит;

3) сдача в аренду;

4) депозитный счет;

5) учет векселя;

6) покупка облигаций и т.п.

Таким образом, проценты можно рассматривать как абсолютную "цену долга", которую уплачивают за пользование денежными средствами. Абсолютные показатели чаще всего не подходят для сравнения и оценки ввиду их несопоставимости в пространстве и во времени. Поэтому в финансово-коммерческих расчетах широко пользуются относительными показателями. Относительный показатель, характеризующий интенсивность начисления процентов за единицу времени, – процентная ставка. Методика расчета проста: отношение суммы процентных денег, выплачивающихся за определенный период времени, к величине ссуды. Этот показатель выражается либо в долях единицы, либо в процентах. Таким образом, процентная ставка показывает, сколько денежных единиц должен заплатить заемщик за пользование в течение определенного периода времени 100 единицами первоначальной суммы долга. Начисление процентов, как правило, производится дискретно, т.е. за фиксированные одинаковые интервалы времени, которые носят название "период начисления", – это отрезок времени между двумя следующими друг за другом процедурами взимания процентов. Обычные или декурсивные (postnumerando) проценты начисляются в конце периода. В качестве единицы периода времени в финансовых расчетах принят год, однако это не исключает использования периода менее года: полугодие, квартал, месяц, день, час.

7. Общие положения статистики государственных финансов.
Государственные финансы - сфера финансовой системы страны.

Статистика государственных финансов ведет учет доходов и расходов сектора государственного управления. Информационная база статистики государственных финансов сформирована на основе:

1) предоставленных министерством финансов РФ отчетов по исполнению консолидированного, федерального, территориальных бюджетов;

2) данных налоговой статистики;

3) отчетов внебюджетных фондов.

Для составления отчетов об использовании бюджетов разных уровней (местных, федерального, консолидированного) начиная с 1995 года используется единая классификация доходов бюджета и единая функциональная классификация расходов бюджета в соответствии с новой бюджетной классификацией, утвержденной министерством финансов РФ. Задача статистики государственных финансов состоит в разработке показателей характеризующих бюджетный процесс на каждой временной стадии: 1) составления 2) рассмотрения 3) утверждения 4) использования

Цель статистики государственного бюджета - дать достоверную характеристику показателей государственного бюджета, степень эффективности фискальной политики государства, для чего определяют:

1) общую величину и структуру доходов и расходов государственного бюджета;

2) размер дефицита или профицита;

3) источники финансирования бюджетного дефицита;

4) размеры государственного внутреннего долга.

В ходе обобщения и анализа статистических данных подготавливается соответствующая статистическая информация.

Основными показателями статистики государственного бюджета являются: 1) доходы; 2) расходы; 3) официальные трансферты; 4) чистое кредитование (кредитование за вычетом погашений); 5) дефицит (превышение расходов над доходами); 6) профицит (превышение доходов над расходами).

8. Категория бюджетной классификации в статистике государственных финансов.
Бюджетная классификация Российской Федерации является группировкой доходов, расходов и источников финансирования дефицитов бюджетов всех уровней бюджетной системы Российской Федерации, видов государственного (муниципального) долга и государственных (муниципальных) активов, используемой для составления и исполнения бюджетов всех уровней бюджетной системы Российской Федерации и обеспечивающей сопоставимость показателей бюджетов всех уровней бюджетной системы Российской Федерации.

Бюджетная классификация Российской Федерации включает:

1) классификацию доходов бюджетов Российской Федерации;

2) классификацию расходов бюджетов Российской Федерации;

3) экономическую классификацию расходов бюджетов Российской Федерации;

4) классификацию источников внутреннего финансирования дефицитов бюджетов Российской Федерации;

5) классификацию источников внешнего финансирования дефицита федерального бюджета;

6) классификацию видов государственных внутренних долгов Российской Федерации, субъектов Российской Федерации, муниципальных образований;

7) классификацию видов государственного внешнего долга Российской Федерации и государственных внешних активов Российской Федерации;

8) ведомственную классификацию расходов федерального бюджета.

9. Основные направления статистического анализа государственного бюджета.
Цель статистики государственного бюджета - дать достоверную характеристику показателей государственного бюджета, степень эффективности фискальной политики государства, для чего определяют:

1) общую величину и структуру доходов и расходов государственного бюджета;

2) размер дефицита или профицита;

3) источники финансирования бюджетного дефицита;

4) размеры государственного внутреннего долга.

В ходе обобщения и анализа статистических данных подготавливается соответствующая статистическая информация.

Основными направлениями статистического анализа государственного бюджета являются:

1) общая величина доходов и расходов государственного бюджета, размера превышения расходов над доходами (дефицит) или доходов над расходами (профицит);

2) размеры чистого кредитования (кредитование за вычетом погашений);

3) структура доходов государственного бюджета;

4) структура расходов государственного бюджета;

5) источники финансирования бюджетного дефицита (профицита);

6) размеров внутреннего государственного долга.

Анализируется структура вышеперечисленного и динамика изменения в течении периодов времени. Кроме того, статистика государственного бюджета обеспечивает информацией расчеты показателей национальных счетов.
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Финансы хозяйствующих субъектов представляют собой денежные отношения, возникающие в процессе образования, распределения и использования денежных фондов и накоплений в результате производства и реализации товаров, выполнения работ и оказания различных услуг. Показатели статистики финансов хозяйствующих субъектов, как правило, охватывают, прежде всего, характеристики размера, состава и динамики прибыли (дохода), ее распределения, уровня рентабельности, оборачиваемости оборотных средств, размера высвобожденных оборотных средств, устойчивости финансового состояния.

Балансовая прибыль (убыток) - это конечный финансовый результат деятельности, представляющий сумму прибыли (убытка) от реализации продукции (работ, услуг). От прочей реализации (основных средств, иного имущества предприятия) и доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям. Доходы от внереализационных операций включают в себя общую сумму: полученных и уплаченных штрафов, пени, неустоек и других экономических санкций (за исключением санкций, вносимых в бюджет в соответствии с законодательством); процентов, полученных по суммам средств, числящихся на счетах предприятий; курсовых разниц по валютным счетам и операциям в иностранной валюте; прибылей и убытков прошлых лет, выявленных в отчетном году; убытков от стихийных бедствий; потерь от списаний долгов и дебиторской задолженности; поступлении долгов, ранее списанных как безнадежные; прочих доходов, потерь и расходов, относимых в соответствии с действующим законодательством на счет прибылей и убытков.

Прибыль от реализации определяется как разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг) в действующих ценах без налога на добавленную стоимость и акцизов, экспортных пошлин, других вычетов, предусмотренных законодательством, и затратами на ее производство и реализацию.

Выручка от реализации продукции (работ, услуг) определяется либо по мере оплаты, либо при отгрузке товаров, выполнению работ, услуг и предъявлению покупателю-заказчику расчетных документов. Метод определения выручки от реализации продукции (работ, услуг) устанавливается предприятием при принятии учетной политики на отчетный год исходя из условий хозяйствования и заключения договоров.

Затраты на производство и реализацию продукции (работ, услуг) - это себестоимость, которая представляет собой стоимостную оценку используемых в процессе производства или реализации продукции (работ, услуг) сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов, а так же других затрат.

Наряду с абсолютным показателем объема прибыли используется относительный показатель - рентабельность, который позволяет в общем виде охарактеризовать прибыльность работы предприятия. Его величина зависит от роста объема производства, производительности, снижения себестоимости и т.д. Показатель рентабельности рассчитывается в двух вариантах: общая рентабельность и рентабельность продукции.

Общая рентабельность (Кробщ.) рассчитывается как отношение балансовой прибыли (БП) к среднегодовой стоимости нефинансовых активов. Обычно из нефинансовых активов для определения рентабельности учитывают, прежде всего, основной капитал (основные фонды), нематериальные активы и оборотные фонды (оборотные средства).

Кробщ.=(БП/Ф)*100%
Где Ф - средняя стоимость совокупности основного капитала, нематериальных активов и оборотных фондов.

Основной капитал как составляющая нефинансовых материальных активов (основные фонды в традиционном понимании) представляет собой совокупность материально-вещественных ценностей, используемых в качестве средств труда и действующих в натуральной форме в течение длительного времени.

Нематериальные активы, используемые в течение длительного периода в хозяйственной деятельности и приносящим доход, относятся права пользования земельными участками, природными ресурсами, патенты, лицензии, программные продукты, монопольные права и привилегии, организационные расходы, торговые марки, товарные знака и т.д. Нематериальные активы отражаются в учете и отчетности в сумме затрат на приобретение и расходов по их доведению до состояния, в которых они пригодны к использованию в запланированных целях и переносят равномерно свою первоначальную стоимость на издержки производства или обращения по нормам, определяемым на предприятии исходя из установленного срока их использования.

Оборотные фонды (материальные оборотные средства) состоят из производственных запасов, незавершенного производства, готовой продукции, предназначенной для реализации, а также расходов будущих периодов. Оборотные отражаются в учете и отчетности по их фактической себестоимости. Показатель общей рентабельности отражает эффективность авансированных ресурсов.

Рентабельность реализованной продукции (Крреал.) отражает эффективность текущих затрат. Этот показатель определяется как отношение величины прибыли от реализации продукции Прреал. к себестоимости реализованной продукции (С) :

Крреал.= (Прреал./С)*100%

Себестоимость реализованной продукции (работ, услуг) представляет собой стоимостную оценку используемых за рассматриваемый период в процессе производства или обращения сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов (в размере амортизационных списаний), трудовых ресурсов ( в размере оплаты труда), а также затрат на ее производство и реализацию.

Оборачиваемость оборотных средств характеризует скорость движения оборотных средств предприятий и организаций в процессе воспроизводства. Он рассчитывается по следующим формулам:

Ко=Тс/Cо
Од=Со*Д/Ср.п.

Где Ко - коэффициент оборачиваемости, который показывает число оборотов, совершаемых оборотными средствами за рассматриваемый период; Од- длительность одного оборота в днях, Ср.п. - себестоимость реализованной продукции; Cо -средний остаток оборотных средств, участвующих в обороте, Д -число дней в рассматриваемом периоде.

Оборачиваемость оборотных средств исчисляется как в целом, так и по отдельным элементам (материальным запасам, незавершенному производству, готовой продукции, расходам будущих периодов). Это позволяет выявить, на какой стадии кругооборота оборотных средств происходит ускорение или замедление общей оборачиваемости.

Важное значение имеет анализ финансовой устойчивости предприятия. Под финансовой устойчивостью понимается способность хозяйствующего субъекта своевременно из собственных средств покрывать затраты, вложенные в основной и оборотный капитал, нематериальные активы и расплачиваться по своим обязательствам, т.е. быть платежеспособным. Для оценки изменения устойчивости хозяйствующего субъекта применяются: коэффициент автономии; коэффициент соотношения собственных и заемных средств; коэффициент маневренности; коэффициент ликвидности и т.д.

Коэффициент автономии (Ка) показывает степень независимости финансового состояния предприятия от заемных источников и представляет собой соотношение собственных средств (Сс) и суммы всех источников финансовых ресурсов (Sс):

Ка=Сс/Sc
Рост коэффициента автономии свидетельствует об уменьшении финансовых затруднений в будущем и возросших собственных резервах для погашения финансовых обязательств предприятия (организации). Практический опыт показывает, что если Ка не менее 0.6, то хозяйствующий субъект в состоянии все платежи произвести прежде всего за счет собственных средств.

<p>Коэффициент соотношения собственных и заемных средств (коэффициент финансовой устойчивости (Куст)) используется при определении возможностей хозяйствующего субъекта по вовлечению в хозяйственный оборот чужих источников (заемных средств)

Куст=Кз/Сс
Где Кз-кредиторская задолженность и другие заемные средства (без кредитов банков и займов).

Оптимальное значение коэффициента устойчивости равно 1. Если Куст >1, то собственных средств недостаточно для покрытия заемных средств.

Коэффициент маневренности (Км) отражает возможность маневрирования собственными средствами. Этот коэффициент рассчитывается по формуле:

Км=(Сс+ДКЗ+Осв)/ Сс
Где ДКЗ - долгосрочные кредиты и займы; Осв основные средства и иные внеоборотные активы (нематериальные активы, долгосрочные финансовые вложения, расчеты с учредителями и прочие внеоборотные активы).

Рост коэффициента маневренности свидетельствует о том, что в финансовом положении хозяйствующего субъекта наблюдаются позитивные тенденции.

Для прогнозирования платежеспособности предприятия с учетом своевременных расчетов с дебиторами определяется коэффициент ликвидности (Кликв):

Кликв=Дса/(Ра-ДКЗ)

Где Дса - денежные средства, расчеты и прочие активы; Ра - расчеты денежные и прочие пассивы.

Снижение значения коэффициента ликвидности означает, что платежеспособность предприятия (организации) ухудшилась даже при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами.

Важным аспектом оценки финансового положения предприятия является анализ размеров и структуры дебиторской и кредиторской задолженности. Дебиторская и кредиторская задолженность включает задолженность покупателей (поставщиков) за отгруженную продукцию, выполненные работы и оказанные услуги. Кроме того, в кредиторскую задолженность входит задолженность предприятия (организации) по всем видам платежей в бюджет, по выдаче работникам средств на оплату труда и другие выплаты, по платежам в негосударственные внебюджетные фонды. При проведении статистического анализа дебиторской и кредиторской задолженности, прежде всего, рассчитываются коэффициенты оборачиваемости дебиторской (кредиторской) задолженности и среднего срока одного оборота.

Коэффициенты оборачиваемости представляют собой соотношение выручки от реализации и дебиторской (кредиторской) задолженности (средней за рассматриваемый период).

Ко/д.з.или Ко/к.з.=В/(ДЗ или КЗ)

Где В - выручка от реализации; ДЗ - дебиторская, КЗ- кредиторская задолженности.

Коэффициент среднего срока оборота (среднего срока погашения дебиторской (кредиторской) задолженности) - отношение календарных дней периода к коэффициенту оборачиваемости дебиторской (кредиторской) задолженности).

Снижение коэффициента оборачиваемости дебиторской задолженности означает ухудшение состояния расчетов с покупателями, напротив, его рост свидетельствует о положительных тенденциях.

	МОДУЛЬ 7 «Статистика предприятий»

	Тема: Статистическое изучение трудовых ресурсов и рабочей силы предприятия
1. Система обследований и источники данных о ресурсах рабочей силы и рабочего времени предприятий

2. Система статистических показателей численности и состава работников предприятия

3. Показатели движения рабочей силы

4. Показатели эффективности использования фонда рабочего времени. статистические характеристики использования  продолжительности рабочего дня и рабочего периода
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Система обследований и источники данных о ресурсах рабочей силы и рабочего времени предприятий - совокупность федеральных гос. статистических наблюдений за численностью работников, заработной платой работающих в организациях и использованием рабочего времени. Такие наблюдения проводятся сплошным методом или на выборочной основе путем заполнения предприятиями и организациями специальных форм статистической отчетности, утверждаемых специальными постановлениями Росстата.

Осн. источник данных о численности работников, заработной плате и движении рабочей силы на предприятиях- проведение сплошного наблюдения путем заполнения специальных форм № П-4 и № 1-т (годовая). Форму № П-4 «Сведения о численности, заработной плате и движении работников» представляют все юридические лица независимо от формы собственности, а также их обособленные подразделения, за исключением малых предприятий. Периодичность заполнения такой формы зависит от численности работников орг- ции: организации, не являющиеся субъектами малого предпринимательства, средняя   численность работников которых превышает 15 человек, заполняют форму № П-4 ежемесячно; организации, не являющиеся субъектами малого предпринимательства, средняя численность работников которых не превышает 15 человек, заполняют форму № П-4 ежеквартально.

Форму № 1-т (годовая) «Сведения о численности и заработной плате работников по видам деятельности» также представляют все юридические лица, за исключением малых предприятий. Данные о численности и заработной плате работников малых предприятий собираются ежеквартально на выборочной основе путем заполнения такими предприятиями интегрированной формы № ПМ «Сведения об осн. показателях деятельности малого предприятия». С 1992 осуществляется сплошное наблюдение за просроченной задолженностью по заработной плате путем заполнения всеми предприятиями и организациями, имеющими такую задолженность, включая малые предприятия, специальных форм статистического наблюдения. Данные собираются по состоянию на первое число каждого месяца. Для получения информации о степени дифференциации работников разных видов экономической деятельности по уровню оплаты труда проводится специальное статистическое наблюдение, которое до 1991 было сплошным и осуществлялось один раз в пять лет, а в настоящее время проводится ежегодно на выборочной основе.

В состав ген. совокупности для проведения такого наблюдения включаются все юридические лица, за исключением малых предприятий. Один раз в два года на выборочной основе проводится также наблюдение по форме № 53-т «Сведения о средней заработной плате работников по отдельным профессиям (должностям) и отработанном ими времени». Такое обследование проводится по отдельным видам экономической   деятельности с целью получения информации об оплате труда по отдельным профессиональным группам работников за полностью отработанное ими рабочее время, а также для определения их часовой заработной платы.

На выборочной основе один раз в два года проводится статистическое наблюдение за составом затрат на рабочую силу, методология которого разработана в полном соответствии с Резолюцией 11-й Междунар. конференции статистиков труда и Междунар. стандартной классификацией расходов на рабочую силу. Целью такого наблюдения является получение информации об уровне, структуре и динамике затрат, производимых работодателем на рабочую силу. Объектом статистического наблюдения в данном случае являются юридические лица, среднесписочная численность работников которых за год превышает 10 человек, а среднемесячная заработная плата выше, чем официально установленный ее минимальный размер. Статистическое наблюдение за состоянием условий труда, льготами и компенсациями за работу в неблагоприятных условиях труда осуществляется ежегодно сплошным методом по всем юридическим лицам, кроме малых предприятий, которые осуществляют деятельность в пром-сти, стр-ве, на транспорте и в связи. 
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Человеку труда принадлежит решающая роль в развитии хозяйственной деятельности, совершенствовании ее организации и управления с целью получения наибольшей отдачи от своей творческой работы.

Люди изобретают и производят орудия труда и средства производства, организуют рациональное разделение и кооперацию труда на различных уровнях производственной деятельности начиная от рабочего места и кончая организацией в рамках всего народного хозяйства.

Рабочая сила, как совокупность физических и духовных способностей человека является главной производительной силой общества и составляет трудовые ресурсы всех предприятий и учреждений принадлежащих к различным отраслям народного хозяйства.

Трудовые ресурсы каждой произведенной единицы представляют собой часть распределенных по отраслям народного хозяйства трудовых ресурсов.

Статистической характеристикой наличия трудовых ресурсов предприятия, учреждения, объединения, отрасли промышленности, сельского хозяйства, строительства или транспорта в отдельности или всего народнохозяйственного комплекса, является списочная численность занятых в них работников.

Статистика каждой отрасли народного хозяйства изучает следующие вопросы, связанные с применением живого труда:

1. статистика трудовых ресурсов и их использования;

2. статистика производительности труда;

3. статистика заработной платы.

Статистика трудовых ресурсов в свою очередь делится на две части: статистику рабочей силы и статистику рабочего времени.
Основными задачами статистики рабочей силы являются:

1. изучение численности и состава работников;

2. изучение изменения численности работников;

3. оценка обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами;

4. изучение организации труда и использования работников по соответствующей квалификации;

5. изучении трудовой дисциплины.

Задачами статистики рабочего времени являются:

1. определение общей величины отработанного времени;

2. изучение использования рабочего времени и выявление потерь рабочего времени.

1. Статистика состава работников

В силу разноплановости трудовых ресурсов состав работников на предприятиях изучается в следующих направлениях:

a. по отраслевой принадлежности;
b. по участкам работы;

c. пофункциям, выполняемым в процессе производства.

В зависимости от отраслевой принадлежности подразделений предприятия выделяют персонал основной деятельности или промышленно-производственный персонали персонал непромышленных организаций.

В зависимости от выполняемых функций работники промышленно-производственного персонала подразделяются на шесть категорий: рабочие, ученики, инженерно-технические работники (ИТР), служащие, младший обслуживающий персонал (МОП) и работники охраны.

Самой многочисленной и основной частью состава работников являются рабочие.

К рабочим относятся лица, непосредственно связанные с выпуском продукции, а также лица, занятые ремонтом и уходом за оборудованием, доставкой материала к рабочим местам, т.е. вспомогательные работники.

К ученикам относятся лица, обучающиеся на производстве той или иной профессии рабочих и получающих заработную плату, а также учащиеся профессионально-технических училищ, находящихся на балансе предприятия или учащихся проходящих на предприятии практику, если они зачислены на рабочие места и получают на предприятии заработную плату.

Инженерно-технические работники (ИТР) составляют ту часть лиц предприятия, которые осуществляют организацию и руководство производственным и технологическим процессом. При этом основанием для отнесения работников к ИТР является не образование, а занимаемая должность.

К служащим относятся работники, выполняющие административно-управленческие и хозяйственные функции. Это работники, выполняющие функции учета, делопроизводства, снабжения и сбыта.

К младшему обслуживающему персоналу (МОП) относятся работники имеющие дело с обслуживанием производственных и непроизводственных помещений (гардеробщики, дворники и т.п.).

В зависимости от роли в процессе производства продукции различают основных и вспомогательных рабочих.

При этом существует два подхода к решению вопроса о классификации работников на основных и вспомогательных.

В первом случае основными считаются только часть рабочих основных цехов.

Во втором случае исходят из того, что в каждом производственном цехе имеются основные и вспомогательные функции.

К основным относятся рабочие, непосредственно занятые изготовлением продукции, приводящие в действие производственное оборудование.

К вспомогательным относятся рабочие, занятые обслуживанием основных рабочих, оборудования, на котором работают основные рабочие.

Рабочие основные и вспомогательные в свою очередь характеризуются степенью механизации и автоматизации их труда.

Важнейшими статистическим показателем численности работников на предприятии является величина среднего списочного числа работников.

Средняя списочная численность работников предприятия или цеха, принятых на неполный рабочий день, исчисляется так: общее число человеко-часов, отработанных этими работниками за месяц, делится на установленную продолжительность рабочего дня и полученное таким образом число отработанных человеко-дней, делят на число рабочих дней в месяце по календарю.

Например, за месяц, в котором по календарю 22 рабочих дня, рабочими отработано 12500 человеко-часов. Тогда при пятидневной рабочей неделе число отработанных человеко-дней составит 1524, как частное от деления 12500 на 8,2; т.е. 12500 : 8,2. Средняя списочная численность рабочих, принятых на неполный рабочий день (1524 : 22 = 69 чел.) составит 69 человек.

Таким образом, среднюю списочную численность работников, принятых на неполную рабочую неделю, определяют как отношение отработанных этими работниками человеко-дней к числу рабочих дней в отведенном месяце по календарю.

А среднее списочное число работников работающих полный рабочий день вычисляется как простую среднюю арифметическую в течение определенного отрезка времени (месяц, квартал, год). Предположим, что за первое полугодие средняя списочная численность промышленно-производственного персонала составила 730 чел., а за июль - 710, август 700 чел.

Средняя списочная численность промышленно-производственного персонала за январь - август (8 мес.) будет равняться:
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Основное внимание экономическая статистика уделяет изучению той части трудовых ресурсов, которая принимает участие в общественном труде. Не менее важной задачей остается определение занятых работников по отрасли народного хозяйства. Изучая структуру населения, занятого в народном хозяйстве, задачей остается определение абсолютного роста или сокращения занятых как в сфере материального производства, так и в непроизводственной сфере деятельности.

Состав трудовых ресурсов анализируется в разрезе характеристики социальных групп, в которых экономическая статистика выделяет группы рабочих и служащих занятых в различных отраслях народного хозяйства, в различных предприятиях с различной формой собственности (занятых на государственных предприятиях, в кооперативных и единоличных частных форм предпринимательства).

Одной из задач статистики трудовых ресурсов является изучение профессионального состава работников. Сама профессия определяется как совокупность знаний и трудовых навыков человека, приобретенных в порядке опыта или специальной подготовки для выполнения определенного вида работы (врач, инженер, преподаватель и т.п.).

Наиболее подробные и точные данные о роде занятий и профессиональном составе дают переписи населения. По переписи населения формируются группировки занятых по отраслям и общественным группам, по полу и возрасту, по национальности, уровню образования, квалификации и ряду других признаков.

В частности, выделяются две группы трудовых ресурсов: занятые преимущественно физическим трудом и занятые преимущественно умственным трудом.
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Показатели движения трудовых ресурсов раскрывают процессы роста или уменьшения, перемещения работающих на предприятии, перемещения работающих на предприятиях и в организациях, а также в целом по отрасли, регионам или страны в целом.

В настоящее время для характеристики движения работников предприятий и организаций применяются следующие основные показатели:

Оборот работающих - величина равная общему числу принятых и уволенных работников за определенный период (год, месяц).

Оборот по приему - это число работников, принятых на предприятия за определенный период.

Данные по этому показателю группируются следующим образом:

1. по организованному набору;

2. из числа окончивших профессионально-технические училища;

3. принятые самим предприятием;

4. принятые для прохождения производственной практики и работы учащихся ПТУ и студентов вузов и техникумов.

Оборот по увольнению - число работников, уволенных с предприятия за определенный период времени.

В данных статистических показателях отражаются сведения о причинах выбытия (окончания срока договора, переходя на учебу, по собственному желанию и т.п.).

В целях углубленного статистического анализа движения рабочей силы их целесообразно дополнить группировками, которые давали бы необходимую информацию для планирования, анализа актуальных кадровых вопросов.

Например, из всех причин выбытия работников с прежнего места наибольший удельный вес занимают увольнения по собственному желанию (80 - 85%).

Причинами увольнения по собственному желанию нуждаются в специальном изучении, т.е. определение главных причин увольнения (уровень заработной платы, место жительства, условия труда).

На основании абсолютных показателях исчисляются относительные показатели движения трудовых ресурсов. К числу таких показателей относятся:

1. Коэффициент интенсивности оборота работающих как отношения абсолютной величины оборота к среднесуточной численности работающих.

2. Коэффициент оборота по увольнению как отношение числа уволенных к среднесписочной численности.

3. Коэффициент текучести, как отношение числа уволенных по собственному желанию (а также прогулы и т.п.) к среднесписочной численности.

Указанные показатели оборота трудовых ресурсов могут исчисляться в рамках категорий работников, профессий, уровней квалификации, стажа работы и т.п.

В теоретическом и практическом отношениях большое значение имеет изучение состояния затрат рабочего времени на производство соответствующей массы полезных вещей или услуг, количество труда, затраченного на производство единицы продукции, измеряется его продолжительностью и интенсивностью.
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В статистической практике в качестве единицы измерения рабочего времени служат человеко-день и человеко-час.

Под человеко-днем понимают явки на работу одного человека в течение полного рабочего дня. В статистике отработанным человеко-днем для работника считается такой день, когда он явился и приступил к работе независимо от ее продолжительности.

Человеко-днем целодневного простая считается такой день, когда работник явился на работу, но по тем или иным причинам, обычно от него не зависящим, к работе не преступил.

Человеко-днем неявки считается для работника, состоящего в списках предприятия, такой день, когда он не явился на работу, независимо от того, должен он в этот день работать или нет.

Учет рабочего времени в человеко-днях не позволяет вскрыть потери рабочего времени, которые могут иметь место внутри рабочего дня, что обусловлено спецификой самого понятия "отработанный человеко-день". Поэтому наряду с учетом рабочего времени в человеко-днях осуществляется учет в человеко-часах.

В человеко-часах учитывается фактически отработанное время и внутрисменные перерывы внутри рабочего дня. В статистической отчетности учет в человеко-часах ведется только по рабочим.

Отработанными человеко-часами считается 1 час фактической работы одного человека. В свою очередь по режиму работы отработанные человеко-часы делятся на урочные и сверхурочные. Наличие сверхурочных часов является следствием неритмичной работы предприятия и других недостатков в организации производства.

Внутрисменные перерывы представляют собой невыполнение рабочими производственных обязанностей внутри смены. Внутрисменные перерывы, порожденные невыполнением рабочими производственных обязанностей внутри смены, относятся к внутрисменным потерям рабочего времени, или внутрисменным простоям.

В статистической практике внутрисменными простоями считается время простоев, которые имели место внутри рабочего дня или смены, продолжительностью от 5 мин.

По данным учета рабочего времени в человеко-днях и человеко-часах рассчитываются следующие показатели использования рабочего времени:

1. Средняя арифметическая продолжительность рабочего дня.

2. Среднее число дней работы на одного списочного рабочего.

3. Среднее число часов работы а одного списочного рабочего.

Система показателей использования рабочего времени на предприятии строится на классификации календарного фонда времени, учете его использования в разрезе выделенных в ней группировок и ряда взаимосвязанных относительных показателей в различных единицах измерения.

Календарный фонд времени, составляющий физически предельные ресурсы рабочего времени предприятия, равен числу работников умноженному на число календарных дней в году, или сумме явок и неявок всех работников в течение года. Календарный фонд отражает то же экономическое содержание, что и показатель среднесписочной численности работников исчисленный в человеко-днях.

Календарный фонд без праздничных и выходных дней называется табельным фондом рабочего времени.

Максимально возможный фонд рабочего времени, который характеризует наилучший показатель использования рабочего времени, определяется как разность между календарным фондом и суммой очередных отпусков, праздничных и выходных дней. Отношение максимально возможного фонда рабочего времени к среднесписочной численности работающих показывает среднюю продолжительность рабочего года. Этот показатель является одной из социально-экономических характеристик труда.

Например, средняя продолжительность рабочего года одного рабочего в промышленности в начале 90-х годов составляла 249 дней, а число нерабочих дней превышало 115, в том числе выходных и праздничных дней 96.0, а средняя продолжительность отпуска одного рабочего составила чуть больше 18 дней.

Наглядное представление о составе фондов рабочего времени, учтенного в человеко-днях дает следующая таблица.

Таблица 6

	Элементы календарного фонда времени
	Всего
	В среднем на одного списочного рабочего дней
	В процентах к календарному фонду человеко-дней

	1
	Отработано рабочими человеко-дней
	111780
	230,0
	63,0

	2
	Число человеко-дней целодневных простоев
	-
	-
	-

	3
	Число человеко-дней неявок на работу (всего)
	17644
	36,4
	10,0

	
	в том числе:
	
	
	

	4
	очередные отпуска
	9040
	18,6
	5,1

	5
	отпуска по учебе
	221
	0,5
	0,1

	6
	отпуска в связи с родами
	354
	0,7
	0,2

	7
	болезни
	5764
	11,9
	3,3

	8
	прочие неявки, разрешенные законом
	1910
	3,9
	1,1

	9
	неявки с разрешения администрации
	132
	0,3
	0,1

	10
	прогулы
	223
	0,5
	0,1

	11
	праздничные и выходные дни
	47883
	98,6
	27,0

	12
	в том числе дополнительные выходные дни при 5 рабочих днях в неделю
	18723
	38,5
	10,6


По данным указанной таблицы получим: календарный фонд человеко-дней: 111780 + 17644 + 47883 = 177307 (см. строка 1, 2, 11); табельный фонд человеко-дней: 177307 - 47883 = 129424 (календарный фонд минус строка 11); максимально возможный фонд рабочих человеко-дней: 129424 - 9040 = 120384 (максимально возможный фонд рабочих человеко-дней минус строка 4).

Каждая их представленных элементов календарного фонда времени представляет соответствующий интерес в решении тех или иных экономических задач в производстве.

Наибольший удельный вес среди внутрисменных потерь времени рабочих имеют простои. Изучению внутрисменных потерь рабочего времени придается большое значение, так как их сокращение является одним из факторов повышения производительности труда. В статистической практике внутрисменными простоями считается время простоев, которые имели место внутри рабочего дня или смены, продолжительностью более 5 минут, как было отмечено ранее.

С целью выявления возможных резервов повышения производительности труда в рамках рабочего дня широко используются статистические показатели, характеризующие структуру рабочего дня.

Структура рабочего дня характеризуется удельным весом основных видов затрат рабочего времени в процентах к общей продолжительности смены (рабочего дня). Структура эта определяется на основе баланса времени рабочего дня и включает следующие виды затрат времени: оперативное время (в том числе основное и вспомогательное); время обслуживания рабочего места; время перерывов на отдых и личные надобности рабочего; подготовительно-заключительное время. По фактическому балансу времени рабочего дня определяется также сумма потерь рабочего времени, как зависящих от рабочего, так и независящих от рабочего и связанных с различными неполадками на производстве.

Сопоставление структуры (удельного веса) различных видов затрат времени по плановому и фактическому балансу времени рабочего дня позволяет выявить фактические резервы экономии времени и повышения производительности труда по конкретным рабочим местам, участкам и цехам.

Такое же значение имеют такие статистические показатели как удельный вес ночного времени работы, удельный вес рабочего времени, недоиспользованного по уважительным причинам, удельный вес целодневных потерь рабочего времени, уровень использования продолжительности рабочего дня и др.

Например, удельный вес ночного времени работы dн определяется в (%) отношением числа часов ночной работы Фн к общему числу рабочих часов в сутки Фс по формуле:
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Ночным временем работы считается период времени с 22 ч. вечера до 6 часов утра.

Удельный вес целодневных потерь рабочего времени dn определяется (в %) отношением числа человеко-дней целодневных простоев и числа человеко-дней неявок на работу по неуважительным причинам Фн.п. к максимально возможному фонду рабочего времени (в чел.-днях) за данный период Фм.

Тема: Статистика производительности труда
1. Прямой и обратный показатели производительности труда и три метода их исчисления

2. Анализ динамики производительности труда по сложным совокупностям предприятий и продуктов

3. Особенности факторного измерения производительности труда для различных групп работников предприятия
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Важным показателем эффективности производства является производительность труда. Производительность труда – результативность и эффективность труда в процессе производства. В производстве любого продукта участвует живой труд, то есть труд, затраченный работниками непосредственно на процесс производства продукта, а также труд прошлый, затраченный другими работниками на предыдущих стадиях производства и овеществленный в оборудовании, зданиях, сырье, энергии. Соответственно этому при характеристике производительности труда используется понятие производительность индивидуального и общественного труда.
Производительность индивидуального труда – результативность живого труда, как отдельного работника, так и коллектива работника.
Производительность общественного труда – результативность живого и «овеществленного» труда, отражающая полные или совокупные затраты труда в сфере материального производства.
Повышение производительности труда во многом улучшают показатели, характеризующие эффективность производства: прибыль, рентабельность, себестоимость продукции, материалоемкость и др. показатели.
Показатель производительности общественного труда рассчитывается как отношение размера национального дохода к численности занятых в отраслях материального производства.
НД – национальный доход или вновь созданная стоимость в отраслях материального производства.
Ч – численность работников, занятых в сфере материального производства.
ПТобщ – производительность общественного труда.
Производительность общественного труда планируется и учитывается в целом по народному хозяйству. По предприятиям рассчитывается показатель индивидуальной производительности труда, который отражает затраты живого труда.
Существует два показателя, характеризующих затраты индивидуального труда.
1. Выработка.
2. Трудоемкость.
1) Количество продукции, произведенное одним работающим за определенный промежуток времени.
Выработка рассчитывается так:
В – объем произведенной продукции за определенный период времени.
Чппп – численность промышленно-производственного персонала, который произвел данный объем продукции.
Выработка зависит от периода времени, может быть часовая, дневная, месячная и квартальная, годовая.
Трудоемкость – показатель индивидуальной производительности труда, характеризующий затраты рабочего времени на единицы производства продукции.
Т – затраты рабочего времени в нормо-часах или в человеко-часах.
Норма в часах – труд нормирован, а в случае ненормированного труда норма в человеко-часах.
Выработка – прямой показатель производительности труда, а трудоемкость – обратный. Выработка наиболее универсальный показатель индивидуальной производительности труда. Он применяется практически во всех отраслях народного хозяйства. В зависимости от того, в каких единицах измеряется выпуск продукции, существует три метода определения выработки.
1. Натуральный метод;
2. Трудовой метод;
3. Стоимостный метод.
Наиболее наглядным и убедительным методом измерения производительности индивидуального труда является натуральный метод, при котором выработка измеряется в натуральных единицах (тонны, штуки, литры). Этот метод в чистом виде может применяться, когда выпускается однородная продукция, что бывает крайне редко.
В производственных подразделениях предприятий (цехи) широко используется трудовой метод, при котором выработка рассчитывается в нормо-часах. Этим методом определяется выработка на отдельных рабочих местах, бригадах, на участках, в цехах при выпуске разнородной продукции и наличии незавершенной продукции, то есть когда выработку нельзя измерить не в натуральных единицах, не в денежном выражении.
Наибольшее распространение для оценки уровня производительности труда получил стоимостный метод, когда выработка рассчитывалась в денежном выражении. Но крупным недостатком этого метода является его зависимость от используемых цен и ценообразования. Наиболее приемлемым показателем при стоимостном методе является показатель, рассчитанный по чистой продукции.
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Важнейшими задачами статистики производительности труда являются: 

-                  измерение уровня и динамики производительности труда, 

-                  исследование факторов, влияющих на рост производительности труда. Уровень производительности труда можно измерить двумя показателями: прямым (средней выработкой продукции в единицу времени) и обратным (трудоемкостью единицы продукции).
Cредняя выработка продукции в единицу времени (W) определяется как отношение объема произведенной продукции (Q) к затратам труда (Т) (затратам рабочего времени):                   [image: image323.png]1)




Трудоемкость (t) единицы продукции является показателем, обратным производительности труда, и измеряется как отношение затрат рабочего времени (Т) к объему произведенной продукции (Q):            [image: image324.png]



При исчислении уровня производительности труда следует иметь в виду, что и числитель, и знаменатель в данной формуле могут быть выражены в различных единицах. Числитель данного уравнения отражает объем произведенной продукции, который может быть выражен в натуральных, условно – натуральных и стоимостных единицах измерения. 
Знаменатель данной формулы отражает затраты труда на производство продукции в единицу времени. Затраты труда могут быть выражены в: а) человеко-часах; б) человеко-днях; в) человеко-месяцах, человеко-кварталах, человеко-годах. Это позволяет различать показатели уровня производительности труда:
                   среднечасовую выработку (Wчас) , характеризующую средний объем продукции, произведенной одним рабочим за один час фактически отработанного времени;
                   среднедневную выработку (Wдн), характеризующую средний объем продукции, произведенной одним рабочим за один день фактически отработанного времени;
                   среднемесячную, среднеквартальную, среднегодовую выработку продукции (соответственно за один месяц, квартал, год фактически отработанного времени). Например: [image: image325.png]


              [image: image326.png]



где Т- число отработанных человеко-часов или человеко-дней. 
В зависимости от того, в каких единицах выражена продукция, а следовательно и средняя выработка, сопоставляемая за два периода, общие индексы принято исчислять натуральным, трудовым и стоимостным методами. 
При анализе динамики производительности труда в условиях производства однородной продукции используются индексы производительности труда. Существует несколько методов определения данных индексов:
1) метод, при котором сопоставляются прямые показатели уровня производительности труда и исчисляется натуральный индекс производительности труда           [image: image327.png]



где q1, q0 – количество произведенной продукции в отчетном и базисном периодах соответственно;
T1, T0 – затраты труда на производство продукции в отчетном и базисном периодах соответственно;
v1, v0 – производительность труда в натуральных единицах измерения отчетного и базисного периода соответственно;
2) метод, при котором сопоставляются обратные показатели уровня производительности труда: [image: image328.png]L)




где t1, t0 – трудоемкость в отчетном и базисном периодах соответственно;
3) метод, при котором индекс производительности труда рассчитывается как величина, обратная индексу трудоемкости:             [image: image329.png]



4) метод, при котором сопоставляются индивидуальные индексы объема продукции и затрат труда:                 [image: image330.png]



где                       [image: image331.png]
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Для группы фирм, производящих однородную продукцию, вычисляется натуральный индекс производительности труда переменного состава:
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где v1, v0 – производительность труда на соответствующих предприятиях;
T1, T0 – затраты труда на производство продукции на соответствующих предприятиях.
Величина данного индекса зависит от двух факторов:
1) изменения уровня производительности труда на отдельных производственных объединениях;
2) изменения удельного веса отдельных предприятий по затратам рабочего времени (по численности рабочих) в общих затратах труда (в общей численности рабочих).
Влияние первого фактора на индекс производительности труда переменного состава определяется с помощью индекса постоянного состава:
[image: image334.png]



Влияние второго фактора на индекс производительности труда выявляется с помощью индекса структурных сдвигов:
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Существует несколько методов измерения динамики производительности труда в условиях производства разнородной продукции. К ним относятся:
1) метод, при котором сопоставляются прямые показатели уровня производительности труда в стоимостном виде: [image: image336.png]



где T1, T0 – общие затраты труда на производство продукции в отчетном и базисном периодах соответственно;
w1, w0 – общая производительность труда в отчетном и базисном периодах соответственно.
Q1, Q0 – общий объем разнородной продукции, который выражен в денежном выражении.
Если показатель общего объема разнородной продукции выражен в нормо-часах, то трудовой индекс производительности труда строится по формуле:
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где    tн – затраты рабочего времени по норме;
qtн – трудовая выработка продукции (нормо-часы);
T – фактические затраты рабочего времени на производство всей продукции; 
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– средняя выработка в нормо-часах.
Данный индекс называется трудовым индексом производительности труда.
Если показатель общего объема разнородной продукции выражен в денежном выражении, то индекс cтоимостной производительности труда строится по формуле: [image: image339.png]_Zan Lamy
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где ∑q p– выработка продукции в денежном выражении;
T – фактические затраты рабочего времени на производство всей продукции; 
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– средняя выработка в денежном выражении.
2) трудовым методом сопоставления фактических уровней трудоемкости:
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где t1 q1 – общие фактические затраты рабочего времени на производство продукции;
t0 q1 –затраты рабочего времени на производство фактического объёма продукции при трудоёмкости единицы продукции базисного периода.
Показатель          (t0q1 – t1q1) характеризует экономию (дополнительные затраты) рабочего времени в связи с ростом (снижением) производительности труда. Данный индекс называется агрегатным индексом производительности труда. Он может быть преобразован к среднему арифметическому индексу производительности труда:[image: image342.png]



где iW – индекс производительности труда по отдельному виду продукции:[image: image343.png]



Средняя арифметическая форма индекса производительности труда используется в том случае, если в отдельных производственных единицах используются различные методы измерения уровня производительности труда и возникает необходимость расчета обобщающей оценки динамики производительности труда по данной совокупности производственных единиц в целом.
3) метод, при котором сопоставляются индексы объема продукции и затрат труда:[image: image344.png]b _Xrm 2R
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Для анализа изменения средней выработки под влиянием ряда факторов используется система индексов переменного состава, постоянного (фиксированного) состава и структурных сдвигов: 
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Где индекс переменного состава [image: image346.png]Zwh Yok
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, так как [image: image347.png]


 - доля затрат труда отдельных (i-х) групп работников во всей совокупности, то индекс переменного состава имеет вид     [image: image348.png]L X
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;
индекс постоянного (фиксированного) состава [image: image349.png]Do = 280
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;
индекс структурных сдвигов [image: image350.png]12y = 2N
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Одним из важнейших объективных требований успешного развития общественного производства является опережающий рост производительности труда по сравнению с ростом заработной платы. Из этого вытекает одна из важнейших задач статистики, выявление темпов развития производительности труда и темпов роста заработной платы. Для сопоставления темпов роста производительности труда и средней заработной платы используется показатель средней заработной платы, исчисленной с учетом выплат из фондов материального поощрения.
Сопоставление динамики производительности труда и средней заработной платы осуществляется сравнением соответствующих индексов. Основным показателем, характеризующим соотношение темпов роста производительности труда и его оплаты является коэффициент опережения 
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, 
где [image: image352.png]


 - индекс производительности труда;
[image: image353.png]Iyp =



 - индекс средней заработной платы
Превышение индекса производительности труда над индексом средней заработной платы говорит об уменьшении доли фонда заработной платы в общей стоимости продукции, т.е. означает относительную экономию фонда заработной платы.
-3-

 В настоящее время факторы роста производительности труда укрупненно объединяются в три группы:

    I группа — факторы основного капитала. Их роль обусловлена качеством, уровнем развития и степенью использования инвестиций и материальных основных средств. Эти факторы связаны с механизацией и автоматизацией труда, внедрением прогрессивных технологий, использованием качественных и эффективных материалов. Однако рост овеществленного труда не должен быть выше роста объемов работ, достигнутого за счет влияния этого фактора. Но практически трудно точно определить величину роста выработки, достигнутого только за счет увеличения основных фондов, так как любой вид деятельности осуществляется под влиянием основных фондов, их структуры, цен и применяемых технологий.

    II группа — социально-экономические факторы. Это состав и качество работников (их квалификация), условия труда, отношение работников к труду и т. д. В группе социально-экономических факторов особую роль играют состав и качество рабочей силы, так как вклад каждого индивидуума в общий совокупный труд не одинаков: одни в коллективе всегда производят больше среднего, а другие — меньше среднего значения. Но применяемые ныне методы расчета производительности труда не учитывают этого.

    Производительность труда индивидуального работника зависит от его способностей, мастерства и знаний, возраста, состояния здоровья и ряда других причин. С позиции эффективного труда для работодателя важно найти "своего" работника, чья работоспособность и производительность труда потенциально выше средних. Такому отбору работников помогают система собеседований, оценки качества труда, аттестация и профессиография.

    Анализируя группу социально-экономических факторов роста производительности труда, следует отметить значение состояния и расходов страны на образование и здравоохранение, т. е. капиталовложений общества в социальную сферу. Не вызывает сомнений, что от уровня школьного и профессионального (в том числе высшего) образования в стране зависит профессиональная подготовка работников, а от состояния медицинского обслуживания населения — здоровье нации и каждого отдельного работника. Полноценный состав и рациональная структура продуктов питания, наличие и доступность товаров длительного пользования, состояние сферы услуг, в том числе жилищно-коммунального обслуживания, — все это необходимые составляющие качества жизни, которые позволяют быстро и своевременно восстанавливать работоспособность человека, влияют на его настроение и комфортное состояние. В числе социально-экономических факторов нельзя не отметить значения механизма перераспределения доходов общества между отдельными слоями населения.

    III группа — организационные факторы. Они охватывают целый комплекс действий по организации труда и управления, менеджмента персонала, которые оказывают непосредственное влияние на рост производительности труда. Понятие "организация труда и управления" включает выбор размеров и месторасположения предприятия, кооперирование, специализацию и комбинирование как форму организации производства на предприятии, схему, структуру и стиль управления предприятием, определение задач его подразделений. Особую подгруппу составляют факторы, влияющие на взаимоотношения в коллективе и дисциплину труда. Здесь следует назвать, во-первых, систему ценностей работников и принципы взаимодействия, влияющие на целевые установки персонала и поведение работников, их взаимодействие как в группах, так и в коллективе в целом, во-вторых, меры активизации работников, в-третьих, меры контроля за исполнением управленческих решений и исправлением ошибок и просчетов и т. п.

    Действие перечисленных факторов роста производительности труда обусловлено естественными и общественными, т. е. объективными, условиями деятельности. Можно также отметить влияние климатических условий и природных богатств страны, ее общественного развития, политической жизни и, наконец, уровня благосостояния населения.
Некоторые авторы, признавая те же факторы роста производительности труда, предлагают другую их группировку (классификацию):

1. факторы роста живого и овеществленного труда. Как уже отмечалось, это связано с резервами интенсификации труда в рамках нормальной интенсивности и с мерами повышения доли основного капитала;

2. факторы роста производительности труда, обусловленные временем действия. В этой группе различают текущие факторы, связанные с организационно-техническими мерами, которые не требуют значительного инвестиционного переоснащения, и перспективные факторы, связанные с коренными преобразованиями в технике и технологии. Действие последних рассчитано на более длительный период времени, как правило, более одного года;

3. факторы, обусловленные ролью и занимаемым местом в экономике: а) народнохозяйственные; б) межотраслевые и отраслевые; в) внутрифирменные; г) рабочего места. Действие народнохозяйственных факторов связано с наличием и использованием рабочей силы, структурой производства, уровнем общественного разделения труда (в том числе и международным). Межотраслевые и отраслевые факторы роста производительности труда связаны с особенностями организации производства — его специализацией, концентрацией и комбинированием, с межпроизвод-ственной кооперацией. Факторы роста производительности труда на рабочем месте включают комплекс мер по устранению потерь рабочего времени и более рациональному его использованию.

    Влияние факторов роста производительности труда выражается в экономии рабочей силы и затрат на заработную плату.

    Учитывая огромное значение роста производительности труда для развития экономики страны, большое внимание уделяется экономическому анализу этого показателя, содержание и направление которого определяются поставленными задачами. Традиционный отечественный подход к анализу предполагает изучение изменения показателя за конкретный период, расчет влияния различных факторов на его изменение и оценку их влияния, изучение показателя в динамике за ряд лет и т. п.

    При факторном анализе производительности труда изучают показатели, оказавшие непосредственное влияние на его изменение. Например, изучается влияние доли работников, занятых в производстве, числа отработанных дней, продолжительности рабочего дня и часовой производительности труда на изменение производительности труда работника за конкретный период. Расчеты выполняются по формуле

    УхДхРхПч 100%,

где П — производительность труда;
У — индекс удельного веса работников, занятых в производстве, в составе общей численности работников;
Д — среднее число дней, отработанных одним работником производства;
Р — средняя продолжительность рабочего дня;
П — часовая производительность труда работников, занятых в производстве.

    Положительное влияние на изменение годовой производительности труда оказали:

· увеличение числа рабочих дней в году;

· увеличение продолжительности рабочего дня;

· увеличение часовой выработки работника.

    Отрицательное влияние на изменение производительности труда оказало уменьшение доли работников основного производства в общей численности работников предприятия. Дальнейший ПО анализ должен определить конкретные причины уменьшения удельного веса работников основного производства. Если решение, связанное с увеличением числа работников неосновного производства (например, служащих), не было обоснованным, то целесообразно изменить штатное расписание в пользу увеличения числа работников основного производства (массовых профессий).

    Трансформация экономических отношений в России в настоящее время отодвинула на второй план вопросы роста производительности труда. Получила распространение точка зрения, будто приватизация собственности и ориентация предпринимателя на прибыль автоматически приведут к росту производительности труда. Однако из-за несовершенства рыночного механизма пока этого не произошло. Уровень производительности труда в России по-прежнему отстает от уровня этого показателя в экономически развитых странах. За 1991—1999 гг. производительность общественного труда в стране снизилась почти на четверть. Причем, по данным отдельных обследований, наибольшее снижение показателя допущено именно на предприятиях, перешедших в частный сектор: там уровень производительности труда снижается в 1,4 раза быстрее, чем на государственных предприятиях. Основными причинами такого положения стали общеэкономические проблемы, вызвавшие спад производства (на 43% на государственных и на 49% на частных предприятиях), изменение структуры и уменьшение спроса населения и, наконец, хроническое отсутствие У предприятий средств на заработную плату. Происходит обесценение рабочей силы, что плохо сказывается на уровне производительности труда. Дешевый труд еще никогда не был производительным, да и говорить о рациональном его использовании не приходится.

    России нужны общегосударственные целевые программы, которые способствовали бы развитию производительных сил страны при различных формах собственности. Кроме того, предприятиям нужны собственные программы и планы, направленные на повышение производительности труда с учетом конкретных условий хозяйствования и финансовых возможностей.

Тема: Статистика фонда заработной платы
1. Система статистических показателей фонда заработной платы и ее аналитические возможности для денежной оценки ресурсов рабочей силы

2. Показатели уровня и динамики заработной платы
3. Статистические методы изучения соотношения динамики производительности труда и динамики использования рабочего времени и оплаты труда
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Оплата труда – это регулярно получаемое вознаграждение за произведенную продукцию, оказанные услуги или за отработанное время (включая оплату ежегодных отпусков, праздничных дней и другого неотработанного времени), которое оплачивается в соответствии с трудовым законодательством и коллективными трудовыми договорами.

К задачам статистики оплаты труда относятся:

1)                определение фонда заработной платы и величины выплат социального характера;

2)                анализ состава и структуры фонда заработной платы;

3)                определение средней номинальной заработной платы и среднего дохода работников;

4)                анализ динамики заработной платы и доходов работников;

5)                определение размера заработной платы отдельных профессиональных групп работников;

6)                анализ дифференциации работников по размеру заработной платы.

Различают две формы оплаты труда: 

1)                сдельную форму оплаты труда, при которой заработная плата начисляется за фактически выполненный объем работы по установленным сдельным расценкам за единицу работы;

2)                повременную форму оплаты труда, при которой заработная плата начисляется за фактически отработанное время в соответствии с принятой тарифной ставкой или должностным окладом.

Степень распространения различных форм и систем оплаты труда характеризуется с помощью следующих статистических следующие показателей:

1)                доля отработанного времени в рамках определенной формы или системы оплаты труда в общем количестве отработанного времени: 
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– отработанное время в рамках определенной формы или системы оплаты труда;
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– общее количество отработанного времени;

2)                 доля работников, получающих заработную плату по той или иной форме или системе отплаты труда в общей численности работников:
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– количество работников, получающих заработную плату по определенной форме или системе оплаты труда;
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– общая численность работников;

3)                доля заработной платы, начисленной по соответствующей форме или системе оплаты труда, в общем фонде заработной платы наемных работников:[image: image360.png]B3I
E
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– заработная плата, начисленная по соответствующей форме или системе оплаты труда;
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– общий фонд зарплаты.

В ходе статистического анализа различают фонд заработной платы и выплаты социального характера.

Фонд заработной платы включает прямые и косвенные выплаты по заработной плате.

Фонд заработной платы состоит из четырех групп выплат: 

1)                прямая заработная плата за отработанное время или проделанную работу;

2)                выплаты за неотработанное время;

3)                единовременные поощрительные выплаты;

4)                выплаты на питание, жилье и топливо.

Данные о фонде заработной платы необходимы для расчета издержек на рабочую силу, для построения счета образования доходов в СНС, для анализа экономического роста и уровня жизни, для построения межотраслевого баланса. Фонд заработной платы - это важнейший компонент себестоимости продукции.

От выплат фонда оплаты труда отличают выплаты социального характера, которые не включаются в заработную плату, но являются составным элементом дохода работника. К ним относятся оплаты социальных льгот (отдых, лечение, проезд, трудоустройство, страховые платежи, стипендии). Информация о расходах социального характера необходима при определении сводных расходов на рабочую силу.

Важнейшими статистическими показателями являются: минимальная заработная плата (устанавливается законодательством); номинальная заработная плата ([image: image363.png]


) - начисленная денежная сумма зарплаты; реальная заработная плата ([image: image364.png]


) - покупательная способность номинальной заработной платы, исчисляемая путем деления номинальной заработной платы на индекс потребительских цен ([image: image365.png]
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; средняя заработная плата. Среди перечисленных показателей для аналитических целей особо важен показатель среднего уровня заработной платы. Различают среднемесячную, среднедневную и среднечасовую заработную плату.

Статистические показатели величины фондов часовой, дневной и месячной заработной платы во взаимной связи с показателями затрат труда в человеко-часах, человеко-днях и человеко-месяцах (среднесписочной численности) используются для расчета средней заработной платы рабочих, служащих и других категорий персонала.

Средняя часовая заработная плата одного рабочего определяется делением часового фонда заработной платы на число отработанных человеко-часов. Эта величина характеризует уровень оплаты одного человеко-часа фактической работы. Размер средней часовой заработной платы находится в прямой пропорциональной зависимости от количества и качества труда рабочего. Среднечасовая заработная плата ([image: image367.png]


) рассчитывается как отношение часового фонда заработной платы ([image: image368.png]&311,



) к отработанным человеко-часам ([image: image369.png]
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Средняя дневная заработная плата одного рабочего характеризует уровень оплаты одного человека-дня фактической работы. Величина средней дневной заработной платы зависит от средней часовой заработной платы, продолжительности рабочего дня и от величины доплат внутри рабочего дня, не связанных с отработанными человеко-часами. Средняя дневная заработная плата рассчитывается на основе дневного фонда заработной платы ([image: image371.png]&30,



). В состав фонда дневной заработной платы входят: 

-                   часовой фонд заработной платы, 

-                   оплата часов, не отработанных, но подлежащих оплате согласно действующему законодательству,

-                   оплата сверхурочной работы и др. 

Среднедневная заработная плата ([image: image372.png]2 o



) рассчитывается как отношение дневного фонда заработной платы ([image: image373.png]&30,



) к отработанному времени ([image: image374.png]
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Средняя месячная заработная плата характеризует уровень оплаты одного работника за месяц. Размер средней месячной заработной платы зависит от средней дневной заработной платы, продолжительности рабочего месяца и от величины доплат, не связанных с отработанными человеко-днями. Средняя месячная зарплата рассчитывается не только для рабочих, но и для других категорий и групп работников, а также для всего персонала предприятия, учреждения, организации, отрасли и народного хозяйства в целом. Средняя месячная заработная плата может быть рассчитана как средняя месячная в году, тогда она представляет собой 1/12 средней годовой заработной платы. Все показатели средней заработной платы используются в статистическом анализе, где каждому отведено соответствующее место и особая роль.

Средняя месячная заработная плата рассчитывается на основе месячного фонда заработной платы. В составе месячного фонда заработной платы входят следующие компоненты:

-                   фонд дневной заработной платы;

-                   выплаты за неотработанные дни: оплата очередных и учебных отпусков; оплата дней, не отработанных в связи с выполнением государственных и общественных обязанностей; суммы, выплачиваемые за счет средств предприятия за неотработанные дни работникам, вынужденно работавшим неполное рабочее время по инициативе администрации; оплата целодневных простоев не по вине работника;

-                   прочие выплаты, включаемые в соответствии с установленным порядком в состав фонда заработной платы: денежная компенсация за неиспользованный отпуск, вознаграждение за выслугу лет, единовременные премии и другие поощрения, и т.д. 

Среднемесячная заработная плата ([image: image376.png]


) рассчитывается как отношение фонда заработной платы, начисленного за месяц ([image: image377.png]&311,
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На уровне предприятий и организаций рассчитывается показатель средней месячной заработной платы работников без совместителей. В этом случае из начисленного фонда заработной платы вычитается сумма начисленной оплаты труда лиц, принятых на работу по совместительству, и полученная сумма делится на среднюю списочную численность работников без учета лиц, работающих по совместительству.
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Характеристику динамики средней заработной платы можно дать на основе исчисления индекса средней заработной платы. 
Частный индекс средней заработной платы рассчитывается как отношение средней заработной платы одного рабочего или группы рабочих с одинаковыми признаками в уровне оплаты в отчетном периоде к их средней заработной плате в базисном периоде времени. 
Общий индекс заработной платы переменного состава представляет собой отношение средней заработной платы всего состава рабочих за отчетный период к средней заработной плате базисного периода. Для изучения динамики среднего уровня заработной платы применяется индексный метод. При этом рассчитываются индексы постоянного, переменного состава и структурных сдвигов.

Индекс переменного состава характеризует изменение среднего уровня оплаты труда в зависимости от изменения двух факторов:

1) изменения зарплаты у различных категорий работников;

2) структурных изменений в составе работающих.

Индекс переменного состава среднего уровня заработной платы рассчитывается по формуле:
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где [image: image381.png]
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– средняя заработная плата по категориям персонала в базисном и отчетном периодах;
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– среднесписочная численность отдельных категорий персонала в базисном и отчетном периодах

Индекс постоянного состава среднего уровня заработной платы рассчитывается по формуле: [image: image385.png]_ XL XT, ¥, XT,
T 3¥n 0 ¥n




Данный индекс характеризует среднее изменение заработной платы только за счет изменения уровней заработной платы у отдельных групп работников. Таким образом, устраняется влияние структурного фактора

Индекс структурных сдвигов среднего уровня заработной платы рассчитывается по формуле: [image: image386.png]_ 2 xTy, 3T,
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Данный индекс характеризует, каким образом изменился средний уровень заработной платы под влиянием изменения удельного веса численности работников с различным уровнем заработной платы.
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Различают две формы оплаты труда:
1. сдельная форма оплаты труда, при кᴏᴛᴏᴩой заработная плата начисляется за фактически выполненный объем работы по установленным сдельным расценкам за единицу работы;

2. повременная форма оплаты труда, при кᴏᴛᴏᴩой заработная плата начисляется за фактически отработанное время в ϲᴏᴏᴛʙᴇᴛϲᴛʙии с принятой тарифной ставкой или должностным окладом.

В составе каждой из описанных форм оплаты труда входят различные системы оплаты труда. В составе сдельной формы оплаты труда выделяют следующие системы оплаты труда:

1. прямая сдельная система;

2. сдельно-премиальная система, при кᴏᴛᴏᴩой заработная плата состоит из основного заработка за сделанную работу и премий за производственные результаты;

3. сдельно-прогрессивная система, при кᴏᴛᴏᴩой предусматриваются повышенные расценки за продукцию, произведенную сверх установленных норм;

4. аккордная система, при кᴏᴛᴏᴩой заработная плата начисляется по окончании работы за весь объем произведенной продукции.

В составе повременной формы оплаты труда выделяют следующие системы оплаты труда:

1. простая повременная система;

2. повременно-премиальная система, при кᴏᴛᴏᴩой к основному заработку добавляются премии за производственные результаты, надбавки за профессиональное мастерство, совмещение профессий и должностей и др.

Степень распространения различных форм и систем оплаты труда характеризуется с помощью следующих статистических следующие показателей:

1. доля отработанного времени в рамках определенной формы или системы оплаты труда в общем количестве отработанного времени:
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где t – отработанное время в рамках определенной формы или системы оплаты труда;

T – общее количество отработанного времени;

2. доля работников, получающих заработную плату по той или иной форме или системе отплаты труда в общей численности работников:
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где s – количество работников, получающих заработную плату по определенной форме или системе оплаты труда;

S – общая численность работников;

3. доля заработной платы, начисленной по ϲᴏᴏᴛʙᴇᴛϲᴛʙующей форме или системе оплаты труда, в общем фонде заработной платы наемных работников:
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где z – заработная плата, начисленная по ϲᴏᴏᴛʙᴇᴛϲᴛʙующей форме или системе оплаты труда;

Z – общий фонд зарплаты.

Тема :Статистическое изучение капитальных ресурсов предприятия
1. Классификация и особенности учета элементов основного капитала
2. Абсолютные, относительные и средние показатели наличия, состояния, движения и использования основного капитала
3. Индексные модели исследования ресурсов основного капитала
4. Классификация элементов оборотного капитала и источников его образования
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В состав производственных основных фондов предприятий входят промышленные основные фонды и непромышленные производственные основные фонды.

К промышленно-производственным основным фондам относятся средства труда, которые прямо или косвенно участвуют в процессе создания соответствующей продукции и переносят на нее свою стоимость.

Непромышленными производственными основными фондами предприятий являются средства труда, которые применяют в производственных хозяйствах, не относящихся по роду своей деятельности к промышленности (капитальное строительство, подсобное сельское хозяйство, торговля и др.).

В статистической практике их называют производственными основными фондами других отраслей. Непроизводственные основные средства используют для удовлетворения культурно-бытовых нужд работников предприятий.

По мере изнашивания они постепенно утрачивают свою стоимость, а воспроизводят их за счет национального дохода. К этой же группе относятся жилые здания, объекты культуры, здравоохранения и т.п.

С 1971 г., в практику учета и статистики введена типовая видовая классификация основных фондов народного хозяйства, которая применительно к промышленности включают:

I. Здания - строительные объекты, обеспечивающие нормальные условия труда и выполнение отдельных функций производства (производственные корпуса заводов и фабрик, складские помещения, депо и т.п.).

II. Сооружения - инженерно-строительные объекты, выполняющие технические функции, необходимые для осуществления производственного процесса (шахты, нефтяные и газовые скважины, дымовые трубы, эстакады и т.д.).

III. Передаточные устройства - коммуникации, с помощью которых осуществляется передача различных видов энергии, а также жидких и газообразных веществ (внутрипроизводственные нефтегазопроводы, электросети, теплосети, паропроводы и т.д.).

IV. Машины и оборудование, включающие в свой состав следующие средства труда:

1. силовые машины и оборудование - средства труда, преобразующие один вид энергии в другой;

2. рабочие машины и оборудование - орудия труда, непосредственно воздействующие на предмет труда или участвующие в технологическом процессе производства продукции;

3. измерительные и регулирующие приборы, устройства и лабораторное оборудование - оборудование для измерения параметров и регулирования процессов производства, имеющие самостоятельное значение и не являющиеся составной частью машин;

4. вычислительная техника - устройства, применяемые для выполнения вычислительных работ (ЭВМ, компьютеры, табуляторы, перфораторы).

В этой группе из общего итога выделяются самостоятельной позицией автоматические средства труда (работника).

V. Трансформаторные средства - технические средства для перемещения грузов и людей (автомобили, вагоны, электрокары и т.д.).

VI. Инструменты общего назначения (электродрели, зубила, молотки).

VII. Производственный инвентарь и принадлежности, служащие для охраны труда, облегчения производственных операций и для хранения материалов (групповые ограждения машин, верстаки, чаны, бочки и др.).

VIII. Хозяйственный инвентарь - предметы организации конторского труда и хозяйственного обзаведения (мебель, пишущие машинки и т.п.).

IX. Прочие основные фонды - технические библиотеки и другие объекты, не вошедшие ни в одну из перечисленных групп.

При изучении состава основных фондов часто используется укрупненная их группировка по функциональной роли тех или иных средств труда в производственном процессе. По этому признаку выделяют активную и пассивную части промышленно-производственных основных фондов. К активным основным фондам относят рабочие и силовые машины и оборудование, которые правильнее считать наиболее активной частью основных фондов. На практике к активной части относят средства труда в любой форме, воздействующие на предмет труда или контролирующие процесс производства. К пассивной части основных фондов относят средства труда, обеспечивающие нормальные условия процесса производства.

Для учета основных фондов в денежном выражении применяют различные способы их оценки. В связи с особенностями обращения основных фондов, характером участия их в производстве и изменением стоимости их воспроизводства различают оценку в зависимости от времени, к которому она приурочена, и от состояния основных фондов.

По времени, к которому приурочена оценка, различают два ее вида:

· первоначальную стоимость, т.е. стоимость объекта основных фондов в условиях производства того времени, когда он был изготовлен;

· восстановительная стоимость, т.е. стоимость воспроизводства каждого объекта основных фондов в современных условиях.

В зависимости от состояния основных фондов различают также два вида их оценки: по полной стоимости, т.е. по стоимости нового объекта и по стоимости каждого объекта, еще не перенесенной на продукт. Возможны четыре варианта оценки основных фондов, которые и применяются в практике учета и статистики.

Полная первоначальная стоимость определяется фактической суммой, уплаченной за каждый данный объект при его строительстве или приобретении, включая затраты, связанные с доставкой и установкой, а также дополнительные затраты на расширение и модернизацию средств труда в процессе их эксплуатации. По этой оценке основные фонды зачисляют на баланс основной деятельности предприятия. Ее применяют при установлении амортизационного фонда. Так как затраты на создание и приобретение средств труда были произведены в различное время, при различных уровнях цен, то одинаковые по своим потребительным свойствам объекта могут иметь разную первоначальную стоимость. Указанная неоднородность первоначальной стоимости с точки зрения несопоставимости цен приводит к тому, что данный вид оценки величины основных фондов делает их непригодным для сопоставлений, т.е. за одинаковой ценой основных фондов может скрываться различают объем физических величин этих фондов.

Первоначальная стоимость за вычетом износа (остаточная) соответствует полной первоначальной стоимости каждого объекта на данный момент за вычетом суммы износа, образовавшейся к этому моменту сумму износа, нужную для определения остаточной стоимости, показывают в пассиве бухгалтерского баланса, остаточную стоимость основных фондов отражают в годовом отчете.

<p>Полная восстановительная стоимость определяется затратами, которые необходимы для приобретения данного нового объекта, включая затраты на доставку и установку в ценах и условиях того периода, когда производят переоценку.

В этом случае устраняется несопоставимость цен, что позволяет создавать единообразную экономическую обстановку на всех предприятиях промышленности, других отраслей при определении сумм амортизации, уточнении норм амортизации, изучении изменений в объемах основных фондов.

Восстановительная стоимость совпадает с первоначальной в момент ввода объектов в действие. По мере отдаления от момента ввода в действие основных фондов их восстановительная стоимость все более отличается от первоначальной.

Восстановительная стоимость за вычетом износа соответствует той сумме, на которую может быть оценен каждый объект в современных условиях воспроизводства с учетом его фактической изношенности на момент переоценки основных фондов. Восстановительную стоимость определяют при проведении инвентаризации и переоценки основных фондов.

История статистики нашей страны знает многочисленные переоценки основных фондов. Первая сплошная переоценка основных фондов была проведена по состоянию на 1 октября 1925 г. В последующие довоенные годы проводились переоценки основных фондов в отдельных отраслях народного хозяйства и ряде районов страны.

Вторая генеральная инвентаризация и переоценка основных фондов народного хозяйства проводилась по состоянию на 1 января 1960 г.

Третья генеральная инвентаризация и переоценка основных фондов проводилась в 1972, 1973 гг. После переоценки (на 1 января 1972 г.) все объекты основных фондов числились на балансах предприятий по полной восстановительной стоимости. По итогам переоценки полная восстановительная стоимость промышленно-производственных основных фондов по состоянию на 1 января 1972 г. составляла 271,7 млрд. руб., превысив полную первоначальную стоимость основных фондов на 9%.

Все объекты основных фондов, вводимые в действие после переоценки, зачисляются на баланс предприятий по полной первоначальной стоимости соответствующих лет. Поэтому балансовая стоимость основных фондов промышленных предприятий является в своей основе смешанной, что необходимо учитывать в анализе динамики формирования и использования основных фондов.

Сами производственные фонды, как экономическая категория, делятся на основные и оборотные фонды, являющиеся составными частями категории производственных фондов.

Виды оценки основных фондов можно представить следующей схемой.
	По состоянию
	По времени оценки

	
	Первоначальная
	Восстановительная

	Полная
	Полная первоначальная
	Полная восстановительная

	Остаточная (с учетом износа)
	Первоначальная с учетом износа
	Восстановительная с учетом износа


2. Задачи статистики основных фондов

Основными задачами статистики основных фондов являются: характеристика общего состояния основных фондов, показатели использования основных фондов, степень вооруженности рабочих основными фондами, изучение динамики и перспективы развития основных фондов по стране в целом и каждой отрасли народного хозяйства. Кроме указанных задач в рамках всего народного хозяйства не меньший интерес представляют статистические показатели характеризующие состояние и динамику развития основных фондов на отдельном предприятии или его подразделениях. В данном случае речь идет о фондоотдаче, показателях использования оборудования и площадей, производительности оборудования и производственной мощности предприятия, износе, обновлении основных фондов, реконструкции и техническом перевооружении. Каждое из указанных направлений изучения статистики основных производственных фондов содержит огромное количество общих и специфических показателей работы предприятий в условиях функционирования основных фондов и производственных мощностей.

В осуществлении процесса производства большую роль играет состояние применяемых средств труда. Само состояние основных фондов зависит от того, как долго использовались они и в какой степени они претерпели свой износ. Сведения об износе основных фондов необходимы для правильного расчета нормативов амортизационных отчислений и для других целей.

В экономической теории различают износ физический и износ моральный. Физический износ основных фондов - это снашивание средств труда вследствие производственного потребления и под влиянием сил природы (коррозия металла, гниение и разрушение деревянных и других конструкций). Величина физического износа орудий труда зависит прежде всего от степени их использования во времени и интенсивности их работы.

В практике статистического анализа степени физического износа отдельных объектов основных фондов устанавливаются двумя способами.

В основу первого положено допущение, что физический износ происходит пропорционально сроку службы объекта или производимому объему продукции (работ). Второй способ - это экспертная оценка фактического износа каждого объекта основных фондов по техническому состоянию его узлов и конструкций. Экспертная оценка дает наиболее правильное представление о физическом износе основных фондов, но это слишком трудоемкая работа, поэтому к ней прибегают только при генеральной инвентаризации и переоценке основных фондов.

Что касается определения морального износа основных фондов то здесь различают два вида такого износа - это удешевление средств производства в результате изменений в технологии производства указанных орудий труда, машин и т.п., и второй вид морального износа основных фондов происходит вследствие изобретения и внедрения в производство принципиально новых машин, более производительных и более совершенных.

По итогам производственной деятельности старая техника объективно обесценивается со всеми вытекающими последствиями для хозяйственной деятельности предприятия.

Наряду с изучением состояния производственных фондов, их стоимости, степени износа для статистического изучения анализируется степень использования оборудования.

Основными показателями при помощи которых можно определить степень использования оборудования, являются следующие:

1. коэффициент использования численности различных парков оборудования;

2. коэффициент сменности работы оборудования;

3. показатели использования оборудования:

a. по времени,

b. по мощности,

c. по объему выполненных работ (инженерный показатель).
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Динамика основных фонов за год отражается в балансе основных фондов. Сам баланс может быть построен на уровне предприятия, отрасли, экономического района, республики или на уровне народного хозяйства. Он может характеризовать движение основных фондов как по полной первоначальной стоимости, так и по первоначальной стоимости за счет износа.

Данные баланса основных фондов как по первоначальной стоимости, так и по стоимости за вычетом износа позволяет рассчитать целый ряд показателей, которые характеризуют состояние и воспроизводство основных фондов.

Коэффициенты обновления и выбытия основных фондов, которые дают относительную характеристику вновь введенных или выбывших основных фондов за год или другой рассматриваемый период определяется по формуле:

Коэффициент обновления (Коб) равен отношению стоимости вновь введенных основных фондов в t году к их стоимоти на конец года t (начало года t+1).

Коэффициент выбытия (Кв) равен отношению стоимости выбывших в течение года t основных фондов к их стоимоти на начало года t.

Все величины основных фондов для расчета коэффициентов обновления и выбытия берутся по полной первоначальной стоимости.

Для определения степени износа и годности основных фондов рассчитывается коэффициент износа и коэффициент годности.

Эти коэффициенты можно определить по состоянию как начало, так и на конец года.

Коэффициент износа (Кизн ) на начало года.
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 - стоимость износа основных фондов на начало t - ого года.


Величина Bt оказывается в пассиве баланса предприятия.

Коэффициент годности (Кгодн ) представляет собой отношение стоимости за вычетом износа к полной первоначальной стоимости основных фондов на один и тот же момент времени, т.е.
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Для многих статистических расчетов необходимо знать не только величину стоимости основных фондов на определенные моменты - на начало и конец года, но и их среднюю величину. Среднегодовую величину фондов можно было бы рассчитать как полусумму величины фондов на начало и конец года, если бы изменение величин основных фондов (их ввод и их выбытие) происходило равномерно в течение всего года. Однако это не соответствует объективному положению дел. В этих условиях среднюю величину можно рассчитывать как среднюю хронологическую на основе месячных данных или точных данных ввода или выбытия фондов.

Согласно существующей методологии статистических наблюдений среднегодовая стоимость основных фондов равна

[image: image393.png]B,+B'-B™:, ¢ B™:








- среднегодовая стоимость введения в строй новых фондов в t году.

Среднегодовая стоимость введения в действие основных фондов определяется по формуле:
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l - число полных месяцев, в течение которых фонды эксплуатировались в t году.
Среднегодовая стоимость выбывших основных фондов определяются по формул:
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l6 - число полных месяцев, остающихся до конца года со времени выбытия основных фондов.
Конечно, в этом случае речь идет о статистических нормах, т.е. полученных в результате обработки статистических данных. Нормы амортизации, установленные законом, в силу ряда важных социально-экономических причин, могут от них отличаться. Тем более, что указанные данные пока имеются лишь для некоторых видов массового оборудования, нормы же амортизации охватывают большие его группы и не подвергаются дифференциации по каждому отдельному конкретному виду основных доходов. Тем не менее, статистические исследования порядка выбытия тех или иных видов оборудования имеют большое значение.
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Оборотные фонды – это фонды предприятий, которые целиком потребляются в течение одного производственного цикла, изменяют свою натурально-вещественную форму и полностью переносят свою стоимость на готовую продукцию. В состав оборотных фондов включаются:
• сырье и материалы. Сырье – это продукты добывающей промышленности и сельского хозяйства, поступающие в последующую промышленную переработку, материалы входят в продукт как его главная часть, т. е. составляют основу продукта;

• вспомогательные материалы, которые необходимы для содействия процессу производства (смазочные материалы) или присоединения к основным материалам для придания продукту желаемых свойств (лаки, краски, полировки и т. д.);

• покупные полуфабрикаты;

• полуфабрикаты собственного производства;

• топливо;

• электроэнергия;

• запасные части для текущего ремонта;

• тара и тарные материалы;

• малоценные и быстроизнашивающиеся предметы сроком службы менее одного года (около 10 % всех оборотных фондов);

• незавершенное производство – это продукция начатая, но еще не законченная в одном производственном цикле (около 19 %).

Территориальная разобщенность предприятий и хозяйственная самостоятельность требуют, чтобы сырье и материалы находились на предприятии в форме производственных запасов. Они необходимы для бесперебойной работы предприятия, выделяют несколько их видов:

• производственные запасы – это сырье, материалы и т. д., находящиеся на складах предприятия и предназначенные для производственного потребления, но еще не вступившие в производственный процесс;

текущие запасы бесперебойно удовлетворяющие текущую потребность производства в материальных ресурсах между двумя очередными поступлениями этих ресурсов;

страховые запасы, создающиеся на случай непредвиденных обстоятельств;

сезонные запасы, образующиеся на предприятиях, зависящих от сырья, производство или поставка которого имеет сезонный характер (рыба, сельскохозяйственная продукция и т. д.);

запасы незавершенного производства и запасы готовой продукции на складах предприятий.

Эти виды запасов могут плавно перетекать из одного вида в другой. Они весьма подвижны. Это свидетельствует о непрерывном, бесперебойном ходе производства и потребления. Для характеристики стоимости оборачиваемости запасов различных материальных ресурсов используют несколько взаимосвязанных между собой показателей.

• Коэффициент оборачиваемости показывает, сколько раз в течение отчетного периода был обновлен запас данного вида оборотных фондов (чем выше этот коэффициент, тем лучше для предприятия):
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где о – средний остаток материальных ресурсов; ТП – товарная продукция.

• Другой относительный показатель характеризует длительность одного оборота в днях и представляет собой отношение продолжительности периода (Т) к коэффициенту оборачиваемости:
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Удельный расход сырья, материалов, топлива показывает средний расход данного вида оборотных фондов. Удельный расход – это величина расхода материалов на изготовление одной единицы продукции:
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где – величина расхода материалов (кг, м, шт.); q – количество единиц продукции данного вида, шт.

• Материалоемкость – стоимость материальных ресурсов, затраченных на производство единицы продукции:
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где С – фактические запасы в денежном выражении; Q – объем продукции в стоимостном выражении. Снижение материалоемкости продукции является хорошим показателем эффективности производства.

Оборотные фонды включают в себя ту часть средств производства, которую образуют предметы труда. Оборотные фонды, в состав которых входят производственные запасы, незаконченная продукция, в том числе расходы будущих периодов, образуют нормируемую часть оборотных средств. Расходы будущих периодов – это затраты, связанные с перспективной подготовкой производства новых видов продукции и их освоением.

Источниками формирования оборотных средств, а следовательно, и оборотных фондов выступают: уставный фонд, прибыль, устойчивые пассивы, краткосрочные банковские ссуды, привлеченные средства других организаций, а также бюджетные ассигнования и т. д.

Стоимость потребленных оборотных фондов возмещается в реализации продукции сразу. Это позволяет снова приобрести их для нового цикла производства. Главные отличия оборотных фондов от основных:

• элементы, входящие в состав основных фондов, в создаваемый продукт не входят. Основные фонды участвуют в ряде производственных циклов. Оборотные фонды полностью потребляются в рамках одного производственного цикла и превращаются в готовый продукт;

• оборотные фонды полностью переносят свою стоимость в течение одного производственного цикла, в то время как стоимость основных фондов частями входит в стоимость создаваемого продукта;

• после реализации продукции стоимость основных фондов возмещается в той части, которая соответствует нормативному уровню их изношенности, а стоимость оборотных фондов возмещается сразу в процессе реализации продукции.

Тема :Статистика натурально-вещественных результатов производства
1. Статистическая категория продукции предприятия
2. Система абсолютных показателей выпуска продукции
3. Статистический анализ динамики производства продукции
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Промышленность, определенная и ведущая отрасль народного хозяйства, относится к числу материальных производств. Промышленные предприятия и объединения наряду с основной своей деятельностью часто осуществляют капитальное строительство, имеют жилищный фонд, подсобное сельскохозяйственное производство, занимаются транспортировкой своей продукции и т.п. Поэтому промышленное предприятие можно рассматривать как хозяйственную единицу, занятую в основном промышленно-производственной деятельностью. Для экономической статистики главным объектом исследования является промышленное предприятие во всех сторонах его жизнедеятельности.

Отличительной чертой промышленных предприятий является организационно-техническая обособленность, ответственность руководителей за материальные производственные и другие фонды, которые находятся на самостоятельном балансе, а также за количественные и качественные результаты своей деятельности.

При определении промышленности как объектов статистического изучения, следует различать промышленность в широком смысле - как всю совокупность промышленно-производственной деятельности или в более узком смысле, как часть народного хозяйства объединяющую определенные отрасли - тяжелую, легкую промышленность или более мелкие структуры в виде промышленных предприятий, отдельных объединений и т.п.

В данном учебном пособии промышленность рассматривается главным образом как совокупность отдельных объединений и самостоятельных промышленных предприятий.

Результатом деятельности промышленных предприятий является производство товаров. продукции различных видов и различного количества, что является предметом статистического изучения.

Промышленная продукция - это материальные ценности, создаваемые трудом в сфере промышленно-производственной деятельности.

К продукции промышленного предприятия относится только результат его промышленно-производственной и хозяйственной деятельности, материальные ценности, приобретенные со стороны как-то: сырье, топливо и т.п. - к которым не был приложен труд работников данного предприятия, но которые могут быть им реализованы, не являются продукцией этого предприятия.

Различают готовую продукцию, полуфабрикаты и незавершенное производство.

К готовой продукции относятся такие изделия, производство которых на данном промышленном предприятии полностью закончено. Эти изделия должны соответствовать установленным для них стандартам или утвержденным техническим условиям и быть укомплектованными необходимыми частями, инструментами и т.п. Моментом готовности изделия считается приемка изделия отделом технического контроля (ОТК), который проверяет соответствие качества продукта требованиям ГОСТа (государственного стандарта). После сдачи изделия на склад, предприятие учитывает данную продукцию как готовую к передаче заказчикам.

Полуфабрикатами являются такие продукты, которые в пределах данного предприятия должны подвергаться дальнейшей обработке. Но если полуфабрикаты отпускаются на сторону, т.е. реализуются другим предприятиям, то такое изделие относится к категории готовой продукции. Примером полуфабрикатов может служить чугун, выработанный на металлургическом комбинате, когда этот чугун должен подвергнуться обработке для получения стали, а сталь является тоже полуфабрикатом, поскольку она должна быть предварительным материалом для получения проката. Но если чугун или сталь реализуются другими предприятиями, то такой продукт является готовым изделием или продукцией данного предприятия.

Незавершенное производство представляет собой также продукты, которые еще не закончены в соответствии с требованиями технологического процесса. Чугун или сталь предназначенные для производства проката на данном металлургическом комбинате является "незавершенкой" в рамках данного предприятия.

2. Показатели объема продукции и способы их исчисления

Для учета и планирования производимой промышленной продукции применяются натуральные, условно-натуральные и стоимостные показатели. Указанные показатели широко применяются в статистической отчетности предприятий по итогам своей деятельности.

Натуральные показатели продукции выражаются в определенных натуральных единицах, объединяющих определенными физическими свойствами, измеряемые весом, объемом, длиной соответствующими мерами веса, объем, длина и т.п. (кг., т., кубометры, метры, километры и т.д.).

Учет продукции в натуральном выражении не может дать полного представления о величине произведенной продукции. В натуральных показателях невозможно определить в одном показателе итоговую величину производства при наличии многообразного ассортимента произведенной продукции, нельзя также выразить и величину незавершенного производства.

Условно-натуральные показатели близко стоят к натуральным показателям с той только разницей, что разные виды продуктов, изделий выражаются в единицах одного определенного продукта с помощью переводных коэффициентов. Эти коэффициенты могут быть построены или на основе потребительского значения продукта, или на основе трудоемкости, или на основе затрат на производство и т.д.

Примером использования потребительского свойства продукта для построения коэффициентов перевода можно взять перевод различных видов топлива в "условное топливо", с теплотворной способностью в 7.000 калорий.

Условно-натуральному методу учета продукции свойственны недостатки натурального метода. Условно-натуральные показатели используются для получения обобщающих показателей объема более или менее однородной продукции.

Стоимостные (ценностные) показатели являются более приемлемыми в качестве обобщающих показателей величины, объема произведенной продукции на данном предприятии или отрасли в целом, а также и по всему народному хозяйству.

Умножая количество произведенных продуктов на их цены и суммируя полученные произведения, получают обобщающий показатель количества произведенной продукции в ценностном выражении. С помощью данного показателя учитываются также объемы произведенных полуфабрикатов, незавершенного производства и другие виды выполненной работы промышленными предприятиями. Оценка в стоимостных показателях работы промышленных предприятий предполагает фиксирование результатов деятельности производственных структур на определенную дату или в рамках определенного отрезка времени.

При выборе оценочного показателя в стоимостном выражении необходимо также пользоваться одними и теми же разновидностями цен, и именно, ценами оптовыми, розничными, ценами предприятий или ценами промышленности данной отрасли. Однако и в этом смысле цены должны характеризоваться одними и теми же принципами их формирования.

3. Классификация промышленной продукции по экономическому назначению и степени готовности

В основе классификации промышленной продукции по экономическому назначению положено разделение всего общественного производства на производство средств производства и производство предметов потребления.

Промышленная продукция в соответствии с этим делится на группу "А" - средства производства (станки, машины, нефть, газ, металл и др.) и группу "Б" - предметы потребления (хлеб, одежда, обувь, предметы домашнего обихода и др.). Соотношение между группами "А" и "Б" относится к основным народнохозяйственным пропорциями существенным образом влияет на отраслевую структуру не только в промышленности но и на структуру всей экономики страны.

Классификация промышленной продукции по экономическому назначению может быть дополнена более детальной характеристикой структуры произведенных средств производства и предметов потребления.

Группа "А" - производство средств производства может подразделяться на следующие виды:

1. Производство средств труда: машины и оборудование, инструменты, транспортные средства.

2. Производство предметов труда (электроэнергия и топливо, сырье и материалы для производства).

Группа "Б" - производство предметов потребления включают в себя: продукты питания, ткани, одежда и обувь, электроэнергия, топливо для бытовых нужд, предметы домашнего обихода и бытового обслуживания, предметы культуры, санитарии и гигиены. транспортные средства и оборудования непроизводственного назначения.

-2-

Обобщающими показателями объема производимой продукции служат ценностные показатели. Сложившиеся в нашей промышленности практика ценообразования различает себестоимость единицы продукции, оптовую цену предприятия, т.е. себестоимость плюс прибыль, оптовую цену промышленности, т.е. себестоимость плюс прибыль, плюс налог с оборота; розничную цену, т.е. оптовую цену промышленности плюс издержки и прибыль торгующих предприятий и снабсбыта.

Стоимостные показатели результатов труда промышленных предприятий в статистической отчетности представляются в форме показателя валовой продукции, товарной продукции, реализованной продукции и других разновидностях.

Валовая продукция, характеризуя в денежном выражении объем произведенной продукции за определенный период времени (месяц, квартал, год) представляет собой общий и конечный результат работы промышленных объединений, самостоятельных предприятий, промышленности в целом.

Валовая продукция учитывается в оптовых ценах принятых относительно определенного года взятого в качестве базового периода.

Валовая продукция включает в себя следующие результаты деятельности предприятия:

1. стоимость готовых изделий;

2. стоимость продукции вспомогательных, побочных и подсобных цехов;

3. стоимость работ, связанных с обслуживанием цехового и заводского оборудования;

4. изменение остатков полуфабрикатов собственного производства;

5. изменение остатков незавершенного производства по изделиям с длительным производственным циклом.

Продолжительность цикла, подпадающей под данную категорию, определяется соответствующими экономическими структурами предприятия.

Стоимость работ по ремонту зданий и сооружений не включается в объем произведенной валовой продукции предприятия. Стоимость же капитального и среднего ремонта своего производственного оборудования силами самого предприятия включается в состав валовой продукции. Имеющиеся инструктивные методические материалы бухгалтерии соответствующего предприятия детализирует во всех подробностях состав валовой продукции данного предприятия.

Как было отмечено, в валовую продукцию по отраслям с длительным производственным циклом (более 2-х месяцев) включается незавершенное производство как разность остатков на конец и начало отчетного периода. Для учета величины незавершенного производства применяются методы прямой или косвенной оценки. Прямая оценка осуществляется с помощью инвентаризации и оценки технической готовности продукции. Так, если какое-нибудь изделие или отдельный узел имеет техническую готовность на 80%, то очевидно размер незавершенного производства составит в оптовых ценах 80% от оптовой цены.

Сущность косвенного метода учета незавершенного производства состоит в том, чтобы определить так называемое сальдо по дебету за определенный период деятельности предприятия в производстве определенного продукта. В практической работе это выглядит так: На дебете бухгалтерского счета "Производство" фиксируются все затраты, связанные с выпуском продукции. Кредит этого счета отражает готовую продукцию, полуфабрикаты и работы промышленного характера на сторону, таким образом, сальдо (остаток) по дебиту за определенный период показывает размер незавершенного производства по себестоимости.

Заводской метод учета продукции в масштабе нескольких предприятий, а тем более по всей промышленности допускают повторный счет одних и тех же ценностей. Этот недостаток очень часто становится огромным "достоинством" в руках директоров предприятий в части доказательства выполнения и перевыполнения плановых заданий своего предприятия, что разумеется, не могло не отражаться на общих показателях работы всей промышленности в соответствующих показателях. Продукция получившего своего покупателя принимает форму показателя реализованной продукции.

Реализованная продукция - это та часть товарной продукции предприятия, которая поступает в распоряжение потребителя и оплаченная им. Потребителем в данном случае может быть другое предприятие, сбытовая организация, торговая форма, магазин и т.п.

Реализованная продукция учитывается в оптовых ценах предприятия. Объем реализованной продукции в текущих ценах дает представление о реальном состоянии экономической общественно-полезной деятельности предприятия.

Данные показатели о реализованной продукции соответствующего предприятия становятся базовыми для определения рентабельности, производительности труда, эффективности работы завода, фабрики, коллектива в целом.

В зависимости от задач, которые ставит перед собой та или иная экономическая служба, на основании данных об объеме реализованной продукции можно сопоставить результаты работы.

Более объективным показателем фактической деятельности предприятия является товарная продукция.

Товарная продукция - это та продукция и услуги в денежном выражении, которые предназначены для реализации на стороне и поступают в народнохозяйственный оборот.

Товарная продукция исчисляется в текущих оптовых ценах предприятия. В товарную продукцию включается только стоимость выработки изделия без стоимости материалов заказчика.

В товарную продукцию включаются готовые изделия, полуфабрикаты, отпущенные или предназначенные к отпуску за пределы предприятия, и работы промышленного характера на сторону.

Объем товарной продукции за отчетный период практически меньше объема валовой продукции, поскольку не вся произведенная на фабрике или заводе продукция принимает форму готовой товарной продукции. Более того, даже та продукция, которая предназначается для продажи на стороне, находит для себя предприятия за различные промежутки времени. Такое сопоставление обеспечит нам получение соответствующих индексов физического объема производимой продукции, что в свою очередь дает представление о динамике развития производства сравнимой продукции. Все те показатели статистических величин, о которых речь шла в первой части учебного пособия, можно будет с достоверной объективностью исчислять исходя из итоговых результатов деятельности предприятия или отрасли в целом.
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Продукция, созданная в отраслях материального производства, в кратчайшие сроки должна быть доведена до потребителя с сохранением своих потребительских свойств, в должном объеме и ассортименте. С этой целью она поступает в сферу обращения. Большая часть импортируемой продукции также поступает в сферу свободного обращения. Отличительной особенностью отраслей этой сферы является то, что здесь, как правило, не создается новый общественный продукт, а лишь увеличивается стоимость продукта, уже созданного в промышленности, сельском и лесном хозяйстве, строительстве. Функции предприятий сферы обращения связаны с продолжением и завершением производственных процессов. К ним относятся перемещение продукта, его хранение, доработка, расфасовка, упаковка, отпуск потребителю и т.д. Лишь в общественном питании помимо вышеуказанных операций происходит создание нового продукта.

В условиях перехода к рыночной экономике доля продукции сферы обращения возрастает, объем продажи увеличивается. Коммерческой деятельностью начинают заниматься все подразделения общественного воспроизводства. И если так называемая организованная система торговли представляет, хотя и нерегулярно, статистические данные о росте стоимости продукта, то стихийный рынок – в основном любительский и более рентабельный – практически не охвачен статистическим учетом. Выборочные обследования, получающие в настоящее время все большее распространение, пока не решают данную проблему.

Увеличение объема продажи происходит как за счет значительного роста импорта, развития индивидуальной трудовой деятельности, фермерских, личных хозяйств, частных производств, так и за счет повышения коэффициента звенности в продвижении товара от производителя к потребителю. Значительную роль начинает играть торговля ценными бумагами и недвижимостью.

Несовершенство современной системы статистического учета продукции отраслей сферы обращения приводит к завышению суммы совокупного общественного продукта и валового национального дохода. Остановимся на традиционных методах оценки продукции отраслей этой сферы.

Одной из важнейших среди отраслей сферы обращения является торговля, занимающаяся доведением до потребителя материальных благ. созданных в сфере производства и закупленных в других странах.

Развивается она в следующих социально-экономических формах:
1) государственная,
2) кооперативная,
3) рыночная,
4) комиссионная,
5) коммерческая,
6) биржевая,
7) натуральный обмен.

Каждая из этих форм (за исключением биржевой торговли) может осуществлять оптовый и розничный отпуск товаров.

Оптовая торговля занимается продажей товаров организациям, торговым предприятиям, коммерческим структурам, отдельным физическим лицам для последующей продажи населению; продажей предметов потребления предприятиям для выработки из них других товаров, а также продажей товаров внерыночным потребителям (детским садам, больницам и т.д.).

Розничная торговля осуществляет продажу товаров непосредственно населению.

Основным показателем деятельности всех торговых структур является товарооборот. Под товарооборотом понимается совокупность актов купли-продажи товаров, т.е. материальных благ, совершающихся в процессе их перехода из сферы производства в сферу потребления за определенный период времени.

В акте купли-продажи возможны различные комбинации продавцов и покупателей: 
1) производитель – производитель;
2) производитель – товарная биржа;
3) товарная биржа – торговая организация;
4) торговая организация – торговая организация;
5) торговая организация – потребитель;
6) производитель – потребитель;
7) производитель – торговая организация;
8) производитель – коммерсант;
9) коммерсант – потребитель.

По признаку продавца выделяют две категории: товарооборот производителей (1+2+6+7+8) и торгово-посреднический оборот (3+4+5+9). По признаку покупателя выделяют оптовый товарооборот, совершаемый внутри сферы обращения (2+3+4+7+8+частично 1), и розничный товарооборот, при котором товары выходят из сферы обращения для потребления (5+6+9+частично 1).

Валовой товарооборот исчисляется как общая сумма всех продаж, т.е. (1+2+3+4+5+6+7+8+9).

Исключив повторный акт продажи из валового товарооборота, получаем чистый товарооборот как сумму конечных. последних продаж. В целом по народному хозяйству чистый товарооборот равен розничному. Для отдельной же торговой системы (или территории) чистый товарооборот больше розничного на сумму оптовых продаж другим торговым системам (или другим территориям).

Соотношение чистого и валового оборотов показывает, сколько звеньев прошел товар на пути своего следования от производителя к потребителю. Чем больше звеньев, тем больше стоимости добавляется к цене производителя и тем выше цена конечного потребления товара.

При расчете показателя продукции торговли используют следующие виды цен:
1) свободные рыночные цены и тарифы без включения в них налога на добавленную стоимость (НДС) – р1;
2) государственные регулируемые оптовые цены и тарифы без включения в них НДС – р2;
3) государственные регулируемые розничные цены и тарифы, включающие в себя НДС, – р3;
4) обменная цена, не превышающая себестоимости продукции, – р4;
5) другие цены (биржевая, договорная, залоговая, ней и т.д.).

В ценах первых трех видов имеется элемент, покрывающий расходы торговли и обеспечивающий ее прибыльность (рис. 11.1, 11.2). Это торговая наценка (ТН) – часть продажной цены, предназначенная для возмещения издержек обращения (транспортные расходы, оплата труда торговых работников, расходы по аренде и содержанию помещений, реклама и т.д.) и обеспечения прибыли торговых предприятий. При государственном регулировании торговая надбавка устанавливается в процентном отношении к цене производителя (как правило, 25 %). Во всех остальных случаях она складывается под воздействием спроса и предложения на данный вид товара.

Торговая наценка дифференцируется по группам товаров и по местонахождению торговых организаций. Сумма наценок по всем проданным товарам (реализованное наложение) и составляет денежное выражение продукции торговли. Иными словами, это разница между продажной и покупной ценой товаров, предназначенных для реализации.
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Рис. 11.1. Структура регулируемой розничной цены

В зависимости от участников торговой сделки в качестве покупной цены, т.е. цены, по которой происходит приобретение товара с целью его дальнейшей перепродажи, может выступать и р1, и р2, р3 и т.д.
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Рис. 11.2. Структура свободной розничной цены.

Продажной ценой, по которой происходит реализация товара, чаще всего бывает р1. Добавленная стоимость может быть определена на основе декларации о доходах, представляемой в налоговую инспекцию. Валовая продукция торговли (ВП) определяется как сумма реализованного наложения (РН) за вычетом оплаты услуг грузового транспорта. не принадлежащего данному предприятию (УТ), и услуг связи (УС). Исключается также стоимость продукции подсобных хозяйств. мастерских и других производственных подразделений, входящих в систему данного торгового предприятия (ВП'). Продукция этих подразделений учитывается в составе продукции соответствующих отраслей. Таким образом, ВП=РН-(УТ+УС)-ВП'.

Валовая продукция исчисляется и как сумма издержек обращения (ИО) и прибыли торгующих организаций (П) за вычетом оплаты услуг грузового транспорта (УТ) и связи (УС), а также налогов (Н):

ВП=(ИО-УТ-УС)+(П-Н).

Подотраслью торговли является общественное питание, сочетающее три функции: производственную, связанную с процессом приготовления готовой пищи, полуфабрикатов и других видов продукции сельского хозяйства и пищевой промышленности: реализацию изготовленной продукции и части продуктов без дополнительной обработки; организацию потребления готовой пищи и кулинарной продукции.

Продукция предприятий общественного питания – это результат их производственной деятельности и основной показатель выполнения данной функции. Она измеряется в единицах условно-натуральных (блюдах), натуральных (штуках) и условных.

Продукция предприятия общественного питания собственного изготовления неравнозначна по ее роли в потреблении, и, в этой связи ее подразделяют на два вида:
1) основная продукция (обеденная);
2) прочая продукция.

Основная продукция – это продукция, выработанная на данном предприятии и учитываемая в блюдах. Блюдом называется стандартная порция, установленная для отпуска потребителям обеденной продукции. Она не имеет постоянной величины и варьирует в определенных пределах.

К основной продукции, учитываемой в блюдах, относят:
первые, вторые и третьи блюда;
холодные и горячие закуски в порциях, причем половина порции считается одним блюдом;
кулинарные изделия, отпускаемые порциями, причем 100 г кулинарного изделия считается одним блюдом.

К прочей продукции собственного изготовления, не учитываемой в блюдах, относят:
кулинарные изделия, реализуемые через подразделения данного предприятия общественного питания другим предприятием общественного питания, а также через розничную сеть;
полуфабрикаты для продажи; 
мучнистые изделия собственной выработки; 
кондитерские изделия собственной выработки; 
бутерброды;
горячие напитки, реализуемые через внешние буфеты; 
другие продукты, не учитываемые в блюдах.

Валовая продукция общественного питания равна сумме реализованных скидок (наценок) за вычетом стоимости услуг грузового транспорта и связи. В реализованном наложении (доходах от реализации товаров) отражены расходы на производство пищевой продукции за вычетом стоимости использованного для ее изготовления сырья (мясопродуктов, муки, картофеля и др.).

Валовой доход (ВД) от реализации продукции собственного производства и полученных товаров складывается из реализованной торговой скидки и наценки общественного питания.

Реализованная торговая скидка – это разность между стоимостью израсходованных продуктов в розничных ценах (pq) и их стоимостью по ценам приобретения (p'q).
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где n – норма наценки общественного питания, определяемая в процентах от стоимости сырья;
p' – полученная цена продуктов, предназначенных для изготовления обеденной продукции, или полученная цена продовольственных и непродовольственных товаров, реализуемых через систему общественного питания без дополнительной обработки;
p – розничная цена израсходованных продуктов или реализуемых товаров; 
УТ – услуги грузового транспорта;
УС – услуги связи.

Другая важнейшая отрасль сферы обращения – транспорт. Продукцию транспорта измеряют с помощью натуральных и стоимостных показателей, которые рассчитываются отдельно по каждому виду транспорта: железнодорожному, автомобильному, водному, воздушному, трубопроводному и др. К натуральным показателям относятся «перевезено грузов» и грузооборот.

«Перевезено грузов» (ПГ) – это выраженное в тоннах количество грузов (mj), перевезенных отдельным видом транспорта (j) за отчетный период, включая внутренние перевозки, импорт, экспорт и международный транспорт:
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Исключив повторный счет тех партий грузов, в перевозке которых участвует несколько видов транспорта, получают объем продукции, поступающей в единую транспортную сеть страны.

Грузооборот транспорта (ГОТ) – это измеренное в тонно-километрах суммарное перемещение всей массы грузов:
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где Iij – расстояние, на которое перевезены i-e партии груза j-м видом транспорта.

К стоимостным показателям относятся доходы от грузовых перевозок и валовая продукция.

Доходы от грузовых перевозок (ДГП) – это сумма провозных плат, взысканных с клиентуры за транспортировку всего множества грузов определенного вида и объема. Величина данного показателя зависит не только от массы груза и расстояния, но и от уровня транспортных тарифов:
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где pij – транспортный тариф, устанавливаемый на перевозку i-го вида продукции j-м видом транспорта.

Валовая продукция (ВП) – сумма денежной выручки предприятий транспорта от работ, выполненных в связи с перевозками грузов:

ВП = ДГП + ДПРР + УХГ + ТЭУ,

где ДПРР – доходы от погрузочно-разгрузочных работ; 
УХГ – стоимость услуг по хранению грузов на складах; 
ТЭУ – стоимость транспортно-экспедиционных работ.

Еще одна отрасль сферы обращения – связь.

Продукция связи – это пересылки и передача сообщений, предназначенных предприятиям и организациям сферы материального производства, а также предоставление в их пользование технических устройств связи.

В натуральном выражении продукция связи измеряется объемом обмена – общим числом отправлений определенного вида, принятых предприятиями связи от производственных отраслей, а также количеством единиц устройств связи (УС), сданных в аренду производственным отраслям.

Соответствующие стоимостные показатели определяются путем умножения натуральных измерителей на тарифную ставку, установленную для единицы измерения данного вида продукции с учетом и без учета расстояния пересылки и протяженности каналов связи.

Валовая продукция – это сумма выручки предприятий связи, полученная от производственных отраслей:

ВП = ДОО + ДУС + ДДУС,

где ДОО – доходы предприятий связи от пересылки корреспонденции и сообщений производственным отраслям;
ДУС – доходы от предоставления им в пользование устройств связи;
ДДУС – доходы от дополнительных услуг (установки телефонных аппаратов, технического обслуживания средств связи и т.д.).

К организациям заготовительной отрасли относятся приемные пункты, камеры, элеваторы и т.д. Они занимаются продвижением продукции сельского хозяйства от производителя к потребителю.

Объем работ измеряется в натуральном, условно-натуральном. стоимостном выражении в зависимости от вида как заготовительной организации, так и заготовленной продукции, а также характера выполняемых функций. В системе потребительской кооперации общий объем заготовленных и обработанных продуктов характеризуется суммарным оборотом в стоимостном выражении. Валовая продукция (ВП) определяется как сумма издержек обращения (ИО) заготовительных организаций (за вычетом оплаты услуг транспорта и связи) и сальдо прибыли и убытков от реализации заготовленных продуктов (±П): ВП=ИО-(УТ+УС)±П.

Тема: Статистика издержек производства в секторе предприятий
1. Издержки обращения как предмет статистического учета. Источники информации об издержках производства в секторе предприятий.
2. Система абсолютных и относительных показателей издержек
3. Индексный метод анализа себестоимости продукции
-1-

Себестоимость продукции относится к числу важнейших качественных показателей, в обобщенном виде отражающих все стороны хозяйственной деятельности предприятий (фирм, компаний), их достижения и недостатки. Уровень себестоимости связан с объемом и качеством продукции, использованием рабочего времени, сырья, материалов, оборудования, расходованием фонда оплаты труда и т.д. Себестоимость, в свою очередь, является основой определения цен на продукцию. Снижение ее приводит к увеличению суммы прибыли и уровня рентабельности. Чтобы добиваться снижения себестоимости, надо знать ее состав, структуру и факторы ее динамики. Все это и является предметом статистического изучения при анализе себестоимости.

Себестоимость продукции (работ, услуг) представляет собой стоимостную оценку используемых в процессе производства продукции (работ, услуг) природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов и других затрат на ее производство и реализацию.

В себестоимости учитываются затраты прошлого труда, перенесенные на вновь созданную продукцию (сырье, материалы, топливо, электроэнергия, износ основных средств), издержки, связанные с использованием живого труда (оплата труда рабочих и служащих, отчисления на социальные нужды), и прочие затраты. Себестоимость является частью стоимости продукции и показывает, во что обходится производство продукции для предприятия (фирмы).

Необходимо различать общую себестоимость всей произведенной продукции – общую сумму затрат, приходящихся на изготовление продукции определенного объема и состава, и индивидуальную себестоимость – затраты на производство только  одного изделия (например, на изготовление уникального агрегата при условии, что в данном производственном звене никаких других видов продукции одновременно не производится) – и среднюю себестоимость, определяемую делением общей суммы затрат на количество произведенной продукции.

В практике статистики различают два основных вида себестоимости по степени учета затрат: производственную и полную.

Производственная себестоимость охватывает только затраты, связанные с процессом производства продукции – начиная с момента запуска сырья в производство и кончая освидетельствованием готовых изделий и сдачей их на склад готовой продукции.

Полная себестоимость – это сумма расходов, связанных с производством продукции (производственная себестоимость), и расходов по ее реализации (коммерческие расходы). Коммерческие расходы включают в себя затраты на упаковку, хранение, погрузку, транспортировку и рекламу.

Статистика себестоимости продукции опирается на данные бухгалтерского учета, задачами которого являются определение общей суммы затрат, группировка их по видам и калькулирование себестоимости единицы продукции.

Анализируя данные бухгалтерского учета и отчетности, статистика решает следующие задачи: изучает структуру себестоимости по видам затрат и выявляет влияние изменения структуры на динамику себестоимости:

дает обобщающую характеристику динамики себестоимости продукции;

исследует факторы, определяющие уровень и динамику себестоимости, и выявляет возможности ее снижения.

Для изучения себестоимости продукции применяются основные статистические методы: группировок, средних и относительных величин, графический, индексный, а также метод сопоставления.

Метод группировок используется при исследовании структуры себестоимости продукции по элементам и статьям калькуляции. Важнейшей является группировка затрат по элементам. Она дает возможность судить об объеме расхода сырья, материалов, топлива, энергии и т.д. Группировка затрат по элементам нужна также для исчисления величины чистой продукции.

Группировка по статьям калькуляции позволяет произвести распределение всех расходов предприятия по тому или иному конкретному назначению. Эта группировка имеет большое значение, так как дает возможность выявить затраты на отдельных участках производства и тем самым вклад каждого участка в себестоимость продукции.

Метод средних и относительных величин применяют при вычислении средних уровней себестоимости для однородной продукции, при изучении структуры и динамики себестоимости.

После того как все затраты предприятия в их абсолютном выражении сгруппированы по элементам или по калькуляционным статьям расходов, важно определить удельный вес отдельных элементов или статей и их соотношение в общей величине затрат на производство. Таким образом, можно установить, какие элементы или статьи имеют наибольший удельный вес в общей величине затрат, и исходя из этого наметить основное направление мероприятий по снижению себестоимости продукции.

Графический метод помогает наглядно представить структуру себестоимости, происходящие в ней изменения, а также динамику ее составных частей.

Индексный метод необходим для сводной характеристики динамики себестоимости сравнимой и всей товарной продукции, для изучения динамики и выявления влияния на нее отдельных факторов.

Необходимость изучения структуры себестоимости обусловлена тем, что затраты предприятия (фирмы) на производство продукции различны по своей экономической природе и величине, а следовательно, и по удельному весу в полной себестоимости. В связи с многообразием издержек производства их принято группировать по различным признакам в качественно однородные совокупности (рис. 11.4).

Группировка затрат по экономическим элементам. Чтобы выяснить, под влиянием каких факторов сформировался данный уровень себестоимости, в какой мере и в каком направлении эти факторы влияли на общую себестоимость, необходимо разделить различные расходы на группы, или элементы затрат.

В основу этой группировки кладется признак экономического содержания того или иного расхода. Затраты на сырье, топливо, на оплату труда и другие расходы в этом случае рассматриваются не просто как слагаемые себестоимости, а как возмещение затрат овеществленного и живого труда – возмещение потребленных предметов и средств труда и самого труда.
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Рис. 11.4. Группировка затрат на производство продукции.

Среди затрат на производство выделяются следующие элементы:
материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов);
затраты на оплату труда;
отчисления на социальные нужды; 
амортизация основных фондов; 
прочие затраты.

Рассмотрим эти элементы более подробно.

В элементе «Материальные затраты» отражается стоимость: приобретаемых со стороны сырья и материалов, которые входят в состав вырабатываемой продукции;

покупных материалов, используемых в процессе производства продукции для обеспечения нормального технологического процесса и для упаковки продукции, а также запчастей для ремонта оборудования;

покупных комплектующих изделий и полуфабрикатов, подвергающихся в дальнейшем монтажу или дополнительной обработке на данном предприятии;

работ и услуг производственного характера, выполненных другими предприятиями или производствами того же предприятия, не относящимися к основному виду деятельности;

приобретаемых со стороны топлива и энергии всех видов, расходуемых на технологические цели.

Стоимость материальных ресурсов формируется исходя из цен их потребления (без учета НДС), наценок, компенсационных вознаграждений, уплачиваемых снабженческими и внешнеэкономическими организациями, стоимости услуг товарных бирж, включая брокерские услуги, таможенных пошлин, платы за транспортировку, хранение и доставку, осуществляемые другими предприятиями.

Сумма всех указанных выше затрат на сырье и материалы, израсходованная на выпуск продукции, уменьшается на стоимость возвратных отходов производства. Возвратными отходами производства называются возникающие в процессе превращения исходного материала в готовую продукцию остатки сырья и материалов, утерявшие полностью или частично потребительные качества исходного материала, но могущие быть вторично использованы предприятием в качестве материала на выпуск основной продукции или продукции вспомогательных производств либо, наконец, реализованы на сторону. Они оцениваются в зависимости от их качества или по пониженной цене исходного сырья, или по цене лома, обрезков и т.п. В элемент "Затраты на оплату труда" входят: затраты на оплату труда основного производственного персонала предприятия, включая премии рабочим и служащим за производственные результаты, а также компенсации в связи с повышением цен и индексацией доходов в пределах норм, предусмотренных законодательством;

компенсации, выплачиваемые в установленных законодательством размерах женщинам, находящихся в частично оплачиваемом отпуске по уходу за ребенком до достижения им определенного законодательством возраста.

Элемент «Отчисления на социальные нужды» включает обязательные отчисления по установленным законодательством нормам (органам государственного социального страхования. пенсионного фонда, государственного фонда занятости и т.п.) от сумм затрат на оплату труда (элемент себестоимости продукции «затраты на оплату труда»).

В элементе «Амортизация основных фондов» отражается сумма амортизационных отчислений на полное восстановление основных производственных фондов, определяемая исходя из их балансовой стоимости и утвержденных в установленном порядке норм, включая и ускоренную амортизацию их активной части.

К элементу «Прочие затраты» относятся: 
износ по нематериальным активам; 
арендная плата;
вознаграждения за изобретения и рационализаторские предложения; 
обязательные страховые платежи; 
проценты по кредитам банков; 
суточные и подъемные;
налоги, включаемые в себестоимость продукции (работ, услуг);
отчисления во внебюджетные фонды;
оплата услуг рекламных агентов и аудиторских организаций, связи, вычислительных центров, вневедомственной охраны и др.

Таким образом, поэлементный анализ себестоимости показывает, каковы конкретно расходы на производство продукции, независимо от их места и непосредственного назначения.

Распределение затрат по экономическим элементам позволяет выделить две основные их группы: затраты прошлого труда, овеществленные в стоимости потребленных предметов труда (сырье, материалы и т.д.) и средств труда (амортизация), и затраты живого труда (расходы на оплату труда с отчислениями на социальные нужды). Из прочих затрат обычно две трети относятся к материальным затратам, а остальное – к затратам живого труда.

По данным отчетов можно определить производственную себестоимость товарной продукции (работ, услуг). Для этого необходимо из общей суммы затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг) исключить затраты на непроизводственные счета, вычесть изменение остатка по счету «Расходы будущих периодов», изменение остатков незавершенного производства, полуфабрикатов, инструментов и приспособлений собственной выработки, не включаемых в стоимость продукции, и добавить прирост или вычесть уменьшение остатка по счету «Резерв предстоящих расходов и платежей».

Приведем пример расчета производственной себестоимости продукции (тыс. руб.):

	Затраты на производство
	26 040

	Относятся на непроизводственные счета
	210

	Изменение остатка по счету «Расходы будущих периодов»
	+190

	Изменение остатка по счету «Резерв предстоящих расходов и платежей»
	+250

	Изменение остатка незавершенного производства, полуфабрикатов, инструментов и приспособлений собственной выработки
	+610


Производственная себестоимость продукции составит

26 040-210-190-610+250 = 25 280 тыс. руб.

Поэлементная классификация затрат представляет собой группировку расходов независимо от места их возникновения и не отражает процесса формирования себестоимости продукции по этапам ее производства. Этим целям отвечает группировка затрат по калькуляционным статьям, которая учитывает затраты по месту их возникновения и направлению, а потому дает возможность определить уровень себестоимости по отдельным видам продукции на предприятиях с широкой номенклатурой изделий. На практике применяется следующая типовая группировка затрат по статьям калькуляции.
1. Сырье и материалы (за вычетом стоимости возвратных отходов), покупные изделия, полуфабрикаты и услуги производственного характера, топливо и энергия на технологические цели.
2. Расходы на оплату труда производственных рабочих.
3. Отчисления на социальные нужды.
4. Расходы по содержанию и эксплуатации машин и оборудования.
5. Общепроизводственные расходы.
6. Потери от брака.
7. Общехозяйственные расходы. (Итого – производственная себестоимость.)
8. Коммерческие расходы. (Итого – полная себестоимость.) 

Перечисленные статьи затрат могут быть изменены с учетом характера и структуры производства.

По данным статьям производится калькулирование себестоимости продукции и составляются калькуляции. Поэтому данные статьи называются калькуляционными.

Каждая из статей калькуляции содержит различные экономические элементы затрат с учетом их роли в производстве. Так, например, в состав общепроизводственных и общехозяйственных расходов входят и расходы на оплату труда, и амортизация основных производственных фондов, и затраты на топливо, энергию (кроме расходуемых на технологические нужды) и вспомогательные материалы, хотя каждый из этих видов затрат представляет разные экономические элементы.

Учет затрат по месту возникновения позволяет вести его раздельно по цехам и заводу в целом.

В состав общепроизводственных кроме перечисленных включаются и непроизводительные расходы – на оплату простоев, а также недостачи и потери от порчи ценностей в цеховых складах. Учитываются эти расходы на счете «Общепроизводственные расходы» бухгалтерского учета.

Расходы по организации производства и управлению предприятием (затраты на содержание управленческого, административного персонала; амортизационные отчисления, расходы на содержание и ремонт зданий, сооружений общехозяйственного назначения и др.) составляют общехозяйственные расходы и отражаются на соответствующем счете («Общехозяйственные расходы»). Отдельно ведется учет и коммерческих расходов.

Одна из особенностей рассматриваемой группировки состоит в том, что некоторые ее статьи являются комплексными, включающими затраты как живого, так и прошлого труда. К ним относятся, в частности, общепроизводственные и общехозяйственные расходы; расходы по содержанию и эксплуатации машин и оборудования.

Группировка затрат по статьям калькуляции объединяет в группы затраты, которые характеризуются общностью назначения независимо от их содержания. Так. сумма начисленной амортизации основных фондов при распределении затрат по статьям калькуляции указывается в трех статьях (расходы на содержание и эксплуатацию машин и оборудования, общепроизводственные расходы, общехозяйственные расходы), а при поэлементном распределении затрат она выделяется как один элемент.

Заработная плата промышленно-производственного персонала предприятия при распределении затрат по элементам объединяется в элемент «Затраты на оплату труда», а при постатейном – отражается в нескольких статьях (затраты на оплату труда производственных рабочих; общепроизводственные, общехозяйственные расходы; расходы на содержание и эксплуатацию машин и оборудования и др.).

Группировка затрат по статьям калькуляции позволяет определить место возникновения расходов, роль различных факторов в изменении всей себестоимости и отдельных статей расходов, а также исчислить себестоимость единицы продукции.

Кроме группировок затрат на производство по экономическому содержанию (по элементам затрат) и по месту возникновения и направлению (по статьям калькуляции) можно построить группировки затрат и по другим признакам.

Так, по характеру связи с технологическим процессом (с объемом производства) различают основные и накладные расходы.

Основные расходы непосредственно связаны с процессом производства. Они, как правило, являются условно-переменными: их общая величина связана с объемом произведенной продукции и примерно пропорциональна ему (расход сырья на производство изделий, оплата труда производственных рабочих в соответствии с объемом изготовленной ими продукции и др.).

Накладные расходы связаны с процессами организации, управления и обслуживания производства. С объемом производства эти расходы связаны слабо, изменяются не пропорционально ему, а потому их именуют условно-постоянными. К условно-постоянным относятся затраты, абсолютная величина которых лимитируется по цеху или предприятию в целом и не находится в прямой зависимости от объема выполнения производственной программы (расходы на освещение и отопление помещений, заработная плата управленческого персонала).

Не все виды издержек могут быть прямо отнесены на конкретные виды продукции, многие из них должны быть сначала определены в целом и только затем распределены между различными изделиями. Поэтому различают прямые и косвенные расходы, выделить которые позволяет группировка затрат по статьям калькуляции.

Прямые затраты – это те затраты, которые находятся в прямой зависимости от объема выпуска изделия или от времени, затраченного на его изготовление. Выделяются три группы прямых затрат:

прямые затраты материалов – это затраты тех материалов, которые действительно составляют часть выпускаемого изделия (сырье и материалы, топливо на технологические цели);

прямые затраты труда – это заработная плата, выплаченная рабочему за действительно выполненную работу по обработке некоторого изделия;

прямые накладные расходы – это те расходы, величина которых находится в прямой зависимости от количества выпущенных изделий или от времени, затраченного на их изготовление (к ним относится, в частности, стоимость электроэнергии, необходимой для работы машин). Таким образом, прямые затраты составляют следующие статьи: сырье и материалы, покупные изделия и полуфабрикаты; топливо и энергия на технологические цели; затраты на оплату труда; потери от брака. Эти расходы могут быть отнесены непосредственно на счет тех видов продукции, на изготовление которых затрачивались это сырье, материалы и т.д.

Косвенные затраты носят более общий характер, и их уровень не всегда находится в прямой зависимости от объема производства или затрат рабочего времени. Они также подразделяются на три группы:

косвенные затраты материалов – это затраты различных побочных, но необходимых материалов, используемых в производственном процессе (смазочные масла, канцтовары, запчасти и др.);

косвенные трудовые затраты – это заработная плата, выплаченная подсобным рабочим, рабочим, занятым обслуживанием оборудования, кладовщикам, канцелярским работникам и др. Они включают также время простоев основных производственных рабочих и стоимость сверхурочных работ;

косвенные накладные расходы – это заработная плата руководства, коммерческих, административных работников, стоимость аренды, транспортных расходов, затраты на разработку новых изделий.

Косвенные расходы – это расходы по ремонту и содержанию машин и оборудования, общепроизводственные и общехозяйственные, коммерческие расходы. Все эти затраты можно включить в себестоимость изделия только косвенным путем, при помощи условных расчетов, например пропорционально оплате труда производственных рабочих.

Статьи, объединяющие косвенные расходы, называют комплексными. Сумма всех прямых затрат составляет производственную себестоимость изделия. Сумма всех прямых и косвенных затрат дает себестоимость реализованной продукции.
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На основе группировки затрат по экономическим элементам можно охарактеризовать структуру себестоимости продукции. В различных отраслях промышленности она неодинакова, поскольку отражает специфические особенности производства и разную техническую оснащенность отдельных отраслей.

В зависимости от того, удельный вес каких затрат преобладает в их общей структуре, выделяют отрасли трудоемкие (угольная, горно-рудная промышленность, лесозаготовки), материалоемкие (многие отрасли легкой и пищевой промышленности), энергоемкие (цветная металлургия), а также отрасли с большим удельным весом затрат на амортизацию (нефтедобывающая и газовая промышленность). Такая классификация имеет важное значение прежде всего для определения путей снижения себестоимости,

Рассмотрим методику анализа структуры затрат на производство на конкретном примере (табл. 11.2, 11.3).

Анализ затрат на производство осуществляется сравнением удельного веса фактических затрат по элементам с плановыми данными или с данными за предыдущий (отчетный) период. Определим уровень и структуру затрат на производство по сравнению с предыдущим годом. Из приведенных данных видно, что фактические затраты на производство меньше затрат предыдущего года: 192 214-251 180 = -58 966 тыс. руб., или -23,5%. Такое снижение затрат могло быть вызвано различными причинами – снижением себестоимости, уменьшением объема выпущенной продукции, изменением ее ассортимента и др.

За отчетный год из общей суммы затрат 192 214 тыс. руб. на производственную себестоимость товарной продукции (работ услуг) приходится 188 587 тыс. руб. Таким образом, доля себестоимости продукции (работ, услуг) во всех затратах составила 98,1% (188 587 : 192 214×100%).

Из табл. 11.2 также видно, что основная доля (37,9%) затрат на производство – это затраты на сырье и материалы, а также оплату труда (32,8%). Следовательно, данное производство является материалоемким и важнейшим направлением снижения затрат на производство будет поиск резервов по сокращению этих расходов. Как известно, источником экономии материалов является их рациональное использование.

За рассматриваемый период с 28,4 до 32,8% возросла доля затрат на оплату труда. Это говорит о том, что темпы снижения затрат на производство опережали ожидаемое снижение расходов по заработной плате. Увеличилась и доля отчислений на социальные нужды – с 11,2 до 13,1 %. Однако в данном случае следует проверить правильность отчислений на социальные нужды путем сравнения. Для этого сумму отчислений на социальные нужды надо разделить на сумму затрат на оплату труда соответственно за оба периода. В нашем случае на социальные нужды отчислено в отчетном году 39,8 % (25 100: 63 100×100) а в предыдущем – 39,5 % (28 138:71 245×100). Отклонение незначительно, но все же надо уточнить, за счет чего оно произошло.

Увеличение доли амортизации как в затратах, так и в стоимости продукции говорит о снижении фондоотдачи. Уменьшение удельного веса затрат на энергию свидетельствует о снижении энергоемкости продукции, однако потребление топлива увеличилось, что свидетельствует о нарушении баланса цен на топливо и энергию.

Рост удельного веса прочих затрат вызван изменением их структуры: увеличилась доля процентов за кредиты банка, арендной платы, налогов, включаемых в себестоимость.

Затраты на производство продукции по элементам

	Показатель
	Предыдущий 
год
	Отчетный 
год

	
	Сумма, 
тыс. 
руб.
	Уд. 
вес, 
% к 
итогу 
затрат
	Сумма, 
тыс. 
руб.
	Уд. 
вес, 
% к 
итогу 
затрат

	1. Объем продукции (работ, услуг) в действующих ценах 
   (без НДС и акцизов)
	458 410
	-
	317 195
	-

	2. Затраты на производство продукции
	251 180
	100
	192 214
	100

	В том числе:
	 
	 
	 
	 

	3. Материальные затраты, из них:
	130 264
	51,9
	83 385
	43,4

	сырье и материалы
	119 384
	47,6
	72 943
	37,9

	топливо
	3 058
	1,2
	4 712
	2,5

	энергия
	3 445
	1,4
	2 510
	1,3

	4. Затраты на оплату труда
	71 245
	28,4
	63 100
	32,8

	5. Отчисления на социальные
	28 138
	11,2
	25 100
	13,1

	6. Амортизация основных
	872
	0,3
	767
	0,4

	7. Прочие расходы
	20 661
	8,2
	19 862
	10,3

	8. Из общей суммы затрат на производство относится 
   на непроизводственные счета
	190
	-
	200
	-

	9.Прирост (+) или уменьшение (-) остатка по счету 
   «Расходы будущих периодов»
	+120
	-
	+130
	-

	10. Прирост (+) или уменьшение (-) остатка по счету 
   «Резерв предстоящих расходов и платежей»
	+52
	-
	 
	 

	11. Прирост (+) или уменьшение (-) остатка НЗП, полуфабрикатов, 
  инструментов, не включаемых в стоимость продукции
	+3 333
	 
	+3 297
	 

	12. Себестоимость товарной продукции (работ, услуг) 
   (стр.2 - стр.8 ± стр.9 ± стр. 10 ± стр.11)
	 247 589
	 
	188 587
	 


При анализе затрат на производство затраты овеществленного труда следует отделить от затрат живого труда (табл. 11.3).

Затраты овеществленного труда представляют сырье, материалы, топливо, энергия, амортизация основных фондов и две трети от прочих расходов.

Таблица 11.3

Структура затрат на производство

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный год

	
	Сумма, тыс. руб.
	Уд. вес, %
	Сумма, тыс. руб.
	Уд. вес, %

	Затраты овеществленного труда
Затраты живого труда
Итого затрат на производство
	144 910
106 270
251 180
	57,7
42,3
100,0
	97 393
94 821
192 214
	50,7
49,3
100,0


Из табл. 11.3 видно, что удельный вес затрат овеществленного труда в отчетном году уменьшился по сравнению с предыдущим годом на 57,7-50,7 = 7,0 % при увеличении затрат живого труда. Такое изменение характеризует снижение материальных затрат на производство и рост расходов прежде всего на оплату труда. Таким образом, анализ данных показывает, что на анализируемой фирме произошло ухудшение структуры затрат на производство, что вызвано увеличением удельного веса затрат живого труда и уменьшением материальных затрат.

Группировка затрат по экономическим элементам является основой для исчисления чистой продукции (ЧП): ЧП = Q-МЗ. Так, чистая продукция в предыдущем году составила 106 270 тыс. руб., в отчетном – 94 821 тыс. руб.

Анализируя затраты на производство по элементам, необходимо иметь в виду, что показатели за предыдущий период принимаются без пересчета на объем и ассортимент фактически выпущенной в отчетном периоде продукции в действующих ценах. Поэтому исчислить экономию или перерасход затрат в отчетном периоде по сравнению с предыдущим не представляется возможным. Однако такое сравнение позволяет установить величину отклонения фактических затрат в целом на производство продукции от плановых или от имевших место в предыдущем периоде по экономически однородным элементам, выявить изменение их структуры и наметить основные направления более углубленного анализа.

В настоящее время предприятия самостоятельно разрабатывают задания по снижению себестоимости отдельных видов продукции и уменьшению затрат на производство.

Имея данные о себестоимости единицы изделия за предыдущий период (Z0), по плановым расчетам (Zпл) и за отчетный период (Z1), можно дать общую характеристику степени выполнения планового задания по снижению себестоимости и ее динамики, а также определить абсолютную сумму экономии или перерасхода в результате изменения себестоимости.

Рассмотрим эти вычисления на примере. Допустим, что на швейной фабрике пошив одного пальто должен обходиться по плановым расчетам в 120 тыс. руб., фактически он обходится в 129 тыс. руб., в предыдущем периоде – 125 тыс. руб.; сшито пальто фактически 250 шт., планировалось 300 шт. Определяем индивидуальные индексы себестоимости.

Индекс планового задания:
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т.е. планируется снижение на 4 %.

Индекс выполнения планового задания:
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т.е. сверхплановый рост на 7,5 %.

Индекс динамики:
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т.е. фактический рост на 3,2 %.

Перечисленные индексы взаимосвязаны:
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(в нашем примере 1,032=1,075×0,96).

Таким образом, при плановом задании снижения себестоимости одного пальто на 4 % фактически она возросла на 3,2%. В результате получен перерасход в расчете на все количество сшитых пальто на сумму 1 000 тыс. руб.

Общая сумма перерасхода (экономии) от изменения себестоимости изделия определяется по формуле
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 (в нашем примере (129-125)×250=1 000 тыс. руб.).

Вычтя из фактической экономии плановую, получим сверхплановую экономию (перерасход):
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При изучении динамики себестоимости по группе предприятий, изготавливающих продукцию одного и того же вида, используется индекс переменного состава, индекс фиксированного состава и индекс влияния структурных сдвигов.

Покажем расчет этих индексов на примере следующих данных по условному шахтоуправлению:

Индекс переменного состава:
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Индекс фиксированного состава:
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	Шахта
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Индекс 
себесто-
имсти

	
	Добыча 
угля, 
тыс. т
	Общие 
затраты, 
тыс.руб
	Доля 
каждой 
шахты 
в общей 
добыче
	Себесто-
имость 
угля, 
тыс. руб.
	Добыча 
угля, 
тыс. т
	Общие 
затраты, 
тыс.руб
	Доля 
каждой 
шахты 
в общей 
добыче
	Себесто-
имость 
угля, 
тыс. руб
	

	
	q0
	q0Z0
	d0
	Z0
	q1
	q1Z1
	d1
	Z1
	iZ

	1
2
Итого
	2 500
3 000
5 500
	26 250
30 000
56 250
	0,4545
0,5454
1,000
	10,5
10,0
10,227
	2 560
3 700
6 260
	27 648
36 260
63 908
	0,4089
0,5911
1,000
	10,8
9,8
10,209
	1,029
0,98
0,998


Индекс влияния структурных сдвигов:
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Взаимосвязь индексов:

Iпер.сост = Iфикс.сост × Iстр. сдв,
 (0,9982=1,0004×0,9978).

Следовательно, снижение средней себестоимости 1 т угля в целом по двум шахтам обусловлено главным образом увеличением объема добычи на шахте 2 (ее доля в общем объеме добычи возросла с 0,5454 до 0,5911), на которой в предыдущем году себестоимость была более низкой.

На тех предприятиях, на которых изготавливаются разные виды продукции и в общем выпуске преобладает сравнимая продукция, вычисляются показатели снижения себестоимости сравнимой товарной продукции.

К сравнимой относят продукцию, которая производилась в отчетном и предыдущем периодах. Основным критерием сравнимости является сохранение продуктом потребительских свойств. Если в текущем году частично изменяются технология производства, потребляемое сырье или конструкция изделия, но при этом не утрачиваются его потребительские свойства, не изменяется утвержденный стандарт, то такое изделие остается сравнимым.

К несравнимой относится продукция, впервые выпускаемая в отчетном году и, следовательно, не имеющая базисной себестоимости, а также продукция, которая в предыдущем году выпускалась в опытном порядке или только осваивалась, что обычно бывает связано с относительно высокими затратами.

Для оценки выполнения плановых заданий и динамики себестоимости сравнимой товарной продукции используют следующие три индекса.

1. Индекс планового задания:
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Данный индекс характеризует изменение плановой себестоимости единицы изделия по сравнению со средней годовой себестоимостью предыдущего года в расчете на плановый объем и ассортимент продукции. Разность между числителем и знаменателем дает плановую сумму общей экономии (перерасхода) от изменения себестоимости сравнимой товарной продукции:
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2. Индекс выполнения планового задания:
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Рассчитывается этот индекс только в аналитических целях и характеризует соотношение уровней фактической и плановой себестоимости в расчете на фактический объем и состав продукции, что устраняет влияние ассортиментных сдвигов. Разность между числителем и знаменателем дает размер сверхплановой суммы экономии (перерасхода), полученной вследствие снижения (повышения) себестоимости продукции:
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3. Индекс фактического изменения себестоимости сравнимой товарной продукции:
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Последний показатель характеризует динамику себестоимости продукции. Поскольку в знаменателе индекса фигурирует фактическая себестоимость единицы продукции предыдущего года, то он охватывает только продукцию, сравнимую с предыдущим годом. Разность между числителем и знаменателем дает сумму фактической экономии (перерасхода), полученную вследствие снижения (повышения) себестоимости продукции:
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Рассмотрим пример (табл. 11.4).

По плану предусматривалось снизить себестоимость сравнимой товарной продукции на 0,8 %:
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Если бы в плане сохранился фактический уровень себестоимости предыдущего года, то общие затраты на эту продукцию составили бы 1 695 млн руб. Следовательно, абсолютная сумма экономии, предусмотренная планом, равна 1 695-1 681=14 млн руб.

Таблица 11.4

Выпуск и себестоимость продукции на кожгалантерейной фабрике
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Фактическая себестоимость сравнимой продукции снизилась на 0,5 %:

[image: image424.png]Zy -
2291 100 _100= 2992 109 _100 =99,5-100 = -0,5%
SZ,-q, 1600




Абсолютная сумма фактической экономии составила 1600-1592=8 млн руб. Плановое задание по снижению себестоимости товарной продукции не выполнено:

[image: image425.png]ZZ09 409 100 = 2472 100 100 1014 ~100 =14%.
S Znn-q, 2438




В результате получен перерасход в сумме 2472-2438=34 млн руб., в том числе по несравнимой продукции: 880-858=22 млн руб.

-3-

Изучение динамики себестоимости, выявление причин отклонения фактической себестоимости от нормативной, а так же обоснования возможных путей снижения издержек производства на единицу товарной продукции основаны на использовании индексного метода.

На базе фактических данных о себестоимости единицы изделия определенного вида продукции устанавливаются относительные показатели ее снижения или увеличения по сравнению с прошлым периодом.

Обозначим себестоимость единицы продукции символом С, себестоимость той же единицы продукции в прошлом году Со, плановой или нормативной себестоимости Спл., фактически за отчетный год С1.

С помощью индивидуальных индексов можно выявить динамику себестоимости отдельных видов продукции следующим образом. Если нам необходимо определить фактическое снижение себестоимости в отчетном периоде по отношению к базисному, то это делается с помощью формулы
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i - показатель снижения себестоимости.

Если же необходимо определить плановое снижение себестоимости, то это определяется с помощью формулы
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iпл.зад. - снижение себестоимости по плановому (нормативному) заданию.

Если же речь идет о том, как выполнено плановое задание по снижению себестоимости, то здесь применяется формула -
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iвып.пл. - выполнение плана по снижению себестоимости, С1, Спл. - соответственно себестоимость фактическая за отчетный период и плановая себестоимость.

При определении динамики себестоимости одного и того же вида продукции, по производимым на нескольких предприятиях, то здесь применяют формулу индекса переменного состава
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Q1, Q0 - количество данного вида продукции выпущенной отдельными предприятиями за отчетный и базисный периоды.

В этой формуле отражаются изменения себестоимости под влиянием факторов, связанных со структурой себестоимости на каждом предприятии, а также под воздействием изменений удельных весов предприятий в общем выпуске продукции.

Индекс себестоимости фиксированного состава без влияния указанных структурных факторов связанных с удельным весом предприятий в общем выпуске продукции строится следующим образом:
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т.е. формула индекса фиксированного состава (Q1), где Jс.ф.е. - индекс фиксированного состава.

Общий индекс себестоимости может охватывать лишь те виды продукции, которые и в базисном и в отчетном периоде являются идентичными, т.е. сравнимыми. Основным признаком сравнимости продукции является одинаковое назначение по характеру их потребительской стоимости и технологии производства.

Заводской метод состоит в том, что состав сравнимой продукции включается продукция, которая вырабатывалась на каждом предприятии в отчетном и базисном периодах. Себестоимость сравнимой товарной продукции отрасли, исчисленная по заводскому методу, представляет собой сумму отчетных данных о себестоимости сравниваемой товарной продукции отдельных предприятий.

Отраслевой метод выявления сравнимости применяется в некоторых отраслях, производящих однородную продукцию, значительно шире круга сравнимой продукции по фабрично-заводскому методу.



Тема: Статистика финансовых результатов
1. Формирование финансового результата в секторе предприятий
2. Специфика организации статистического учета финансовых результатов производства в основных видах экономической деятельности рыночного сектора экономики
3. Абсолютные показатели финансовых результатов
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Различные стороны производственно-хозяйственной и финансовой деятельности предприятия находят свое отражение в системе показателей финансовых результатов. Эту систему образуют показатели прибыли и рентабельности, а также валового дохода – выручки от реализации продукции (работ, услуг).

В условиях рыночной экономики основу экономического развития предприятия образует прибыль. Показатели прибыли становятся важнейшими для оценки производственной и финансовой деятельности предприятий как самостоятельных товаропроизводителей. Прибыль является главным показателем эффективности работы предприятия, источником его жизнедеятельности. Рост прибыли создает базу для самофинансирования деятельности предприятия, осуществления расширенного воспроизводства и удовлетворения социальных и материальных потребностей трудового коллектива. За счет прибыли выполняются обязательства предприятия перед бюджетом, банками и другими организациями. Рассчитывают несколько показателей прибыли.

Конечный финансовый результат деятельности предприятия – это балансовая прибыль (убыток). Балансовая прибыль является суммой прибыли от реализации продукции (работ, услуг), прибыли (или убытка) от прочей реализации, доходов и расходов от внереализационных операций. Расчет балансовой прибыли можно представить следующим образом:

ПБ=ПР+ПП+ПВН,

где ПБ – балансовая прибыль (убыток);
ПР – прибыль (или убыток) от реализации продукции (работ, услуг);
ПП – то же от прочей реализации;
ПВН – доходы и расходы по внереализационным операциям.

Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) составляет, как правило, наибольшую часть всей балансовой прибыли предприятия. Определяют ее как разность между выручкой от реализации продукции по оптовым ценам предприятия (без НДС) и ее полной себестоимостью. Если себестоимость продукции превышает ее стоимость в оптовых ценах, то результатом производственной деятельности предприятия будет убыток. Расчет прибыли от реализации продукции может быть представлен в виде формулы

ПР = ВД-Зпр-НДС,

где ВД – валовой доход (выручка) от реализации продукции (работ, услуг) в действующих оптовых ценах;
Зпр – затраты на производство и реализацию продукции (полная себестоимость продукции); 
НДС – налог на добавленную стоимость.

В валовом доходе находят выражение завершение производственного цикла предприятия, возврат авансированных на производство средств в денежную наличность и начало нового их оборота. Валовой доход характеризует также финансовые результаты деятельности предприятия. На производственных предприятиях выручка складывается из сумм, поступивших в оплату продукции, работ, услуг на счета предприятия в учреждениях банков или непосредственно в кассу предприятия. Предприятиями торговли и общественного питания валовой доход от реализации товаров определяется как разница между продажной и покупной стоимостью реализованных товаров. Для нехозрасчетных организаций валовой доход – это доход от хозяйственной и иной коммерческой деятельности.

Затраты на производство (Зпр) реализованной продукции (работ, услуг) включают полную фактическую себестоимость реализованной продукции (работ, услуг), т.е. стоимость сырья, расходы на оплату труда производственных рабочих, а также накладные расходы, связанные с управлением и обслуживанием производства: на содержание управленческого персонала, аренду, электроэнергию, техническое обслуживание и текущий ремонт. Вычитая все эти расходы из выручки от реализации, получим прибыль от реализации продукции (работ, услуг), т.е. прибыль от производственной деятельности.

Прибыль (убыток) от прочей реализации – это сальдо прибыли (убытков) от реализации продукции (работ, услуг) подсобных, вспомогательных и обслуживающих производств, невключаемой в объем реализации основной товарной продукции. Здесь же отражаются финансовые результаты реализации излишних и неиспользуемых материальных ценностей. Они определяются как разность между продажной (рыночной) ценой имущества и первоначальной или остаточной стоимостью имущества, скорректированной на индекс инфляции.

Доходы (расходы) от внереализационных операций объединяют различные поступления, расходы и потери, не связанные с реализацией продукции. Этот показатель включает в себя:
1) суммы экономических санкций и возмещения убытков. Это общая сумма полученных и уплаченных штрафов, пени, неустоек и других экономических санкций, за исключением вносимых в бюджет в соответствии с законодательством. Последние относятся за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия. К таким санкциям относятся изъятие в бюджет прибыли, полученной в результате нарушения государственной дисциплины цен, несоблюдения стандартов и технических условий, штраф в размере незаконно полученной прибыли, а также суммы финансовых санкций, взыскиваемых налоговыми органами, и др.;
2) доходы (убытки) прошлых лет, выявленные в отчетном году;
3) убытки от стихийных бедствий;
4) потери от списания долгов и дебиторской задолженности;
5) поступления долгов, ранее списанных как безнадежные;
6) доходы от сдачи имущества в аренду;
7) доходы, получаемые от долевого участия в совместных предприятиях;
8) дивиденды по акциям, облигациям и иным ценным бумагам, принадлежащим предприятию;
9) прочие расходы, доходы и потери, относимые в соответствии с действующим законодательством на счет прибылей и убытков.

-3-

Чистая прибыль (ЧП) – это прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия. Она определяется как разница между облагаемой налогом балансовой прибылью (ПБ') и величиной налогов с учетом льгот (Н'):

ЧП = ПБ'-Н'.

Для определения налогооблагаемой прибыли балансовую прибыль увеличивают (уменьшают) на сумму превышения (снижения) расходов на оплату труда персонала предприятия, занятого в основной деятельности, в структуре себестоимости реализованной продукции по сравнению с их нормируемой величиной. Из полученной суммы прибыли исключаются:

рентные платежи, вносимые в бюджет из прибыли в установленном порядке;

доходы (дивиденды, проценты), полученные по акциям, облигациям и иным ценным бумагам, принадлежащим предприятию;

доходы от долевого участия в других предприятиях; прибыль от страховой деятельности; прочие доходы от внереализационных операций; суммы отчислений в резервный фонд и другие аналогичные фонды, создание которых предусмотрено законодательством; льготы по налогу на прибыль.

Общие схемы формирования и использования прибыли и чистого дохода представлены на рис. 11.5 и 11.6.
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Рис. 11.5. Формирование и использование прибыли в условиях рынка.
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Рис. 11.6. Формирование и использование чистого дохода в условиях рыночной экономики.

В настоящее время направления использования чистой прибыли определяются предприятием самостоятельно. Государственное воздействие на их выбор осуществляется через налоги, налоговые сборы и экономические санкции. В дальнейшем предусматривается переход от налога на прибыль к подоходному налогу с предприятий.

Показатели прибыли характеризуют абсолютную эффективность хозяйственной деятельности предприятия. Наряду с этой абсолютной оценкой рассчитывают также и относительные показатели эффективности хозяйствования – показатели рентабельности (R).

В зависимости от того, какие показатели используются в расчетах, различают несколько показателей рентабельности. В числителе их стоит обычно одна из трех величин: прибыль от реализации (ПР), балансовая прибыль (ПБ) или чистая прибыль (ЧП). В знаменателе – один из следующих показателей: затраты на производство реализованной продукции, производственные фонды, валовой доход, собственный капитал и др.

Конкретно таким образом рассчитывают следующие показатели.

Рентабельность производства – это отношение балансовой прибыли к средней стоимости производственных фондов:
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где [image: image434.png]11000}



 – средняя стоимость производственных фондов (основных и оборотных средств).

Показатель характеризует размер прибыли на один рубль стоимости производственных фондов.

Рентабельность основной деятельности – отношение прибыли от реализации к затратам на производство реализованной продукции (работ, услуг):
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Данный показатель позволяет судить, какую прибыль дает каждый рубль производственных затрат.

Рентабельность продукции – отношение прибыли от реализации продукции к выручке от реализации в целом (РП):
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Величина Rпр показывает, сколько прибыли дает каждый рубль стоимости реализованной продукции.

Рентабельность отдельных изделий – отношение прибыли от реализации продукции конкретного вида к выручке от ее реализации:
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В странах с рыночной экономикой для характеристики рентабельности вложений в деятельность того или иного вида рассчитывают рентабельность собственного капитала (Rс.к.) и рентабельность основного (авансированного) капитала (Rо.к.):
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где [image: image439.png]BH



 – среднегодовая стоимость вложений в активы (определяется по данным годового баланса предприятия);
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 – среднегодовая стоимость собственного капитала (определяется также по данным годового баланса предприятия).

Поскольку в структуре балансовой прибыли наибольший удельный вес имеет прибыль от реализации товарной продукции (работ, услуг), основное внимание в процессе анализа должно быть уделено исследованию факторов изменения именно этого показателя. К таковым относятся:
1) рост или снижение отпускных цен на реализованную продукцию, тарифов на услуги и работы;
2) динамика себестоимости реализованной продукции (работ, услуг);
3) увеличение или уменьшение объема реализованной продукции (работ, услуг);
4) изменение структуры (состава) реализованной продукции (работ, услуг).

Для выявления степени влияния этих факторов необходимо произвести пересчет выручки от реализации продукции (работ, услуг) отчетного периода по ценам базисного периода и себестоимости фактически реализованной продукции (работ, услуг) в отчетном периоде по себестоимости также базисного периода. Пример такого пересчета приведен в табл. 11.5.

Таблица 11.5

Факторы, влияющие на прибыль от реализации продукции (работ, услуг)

	Показатель
	За 
предыдущий
период
	Фактически по 
ценам и себестоимости
предыдущего периода
	Фактически 
за отчетный 
период

	Выручка от реализации продукции (работ, услуг) 
   в оптовых ценах предприятия, тыс. руб.
Полная себестоимость продукции, тыс. руб.
Прибыль, тыс. руб
	 
6 604
5 080
1 524
	 
7 534
4 364
3 170
	 
13 606
9 910
3 596


Из данных табл. 11.5 видно, что прибыль от реализации продукции (работ, услуг) по сравнению с предыдущим периодом увеличилась на 2 072 тыс. руб. Это изменение находим следующим образом:
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Здесь DП – изменение прибыли от реализации продукции (работ, услуг);
П1 – прибыль отчетного периода; 
П0 – прибыль базисного периода.

Задача статистики состоит в оценке влияния на этот результат каждого из четырех вышеназванных факторов.

1. Влияние изменения цен (тарифов) (DП(Р)):
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Сопоставим выручку от фактической реализации продукции (работ, услуг) в текущих ценах [image: image443.png][Zeam)



 с выручкой от фактической реализации продукции (работ, услуг) в ценах предыдущего периода:
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Следовательно, в результате повышения цен (тарифов) на реализованную продукцию предприятие получило дополнительно 5 972 тыс. руб. прибыли.

2. Влияние изменения себестоимости реализованной продукции (работ, услуг) (DП(Z)) определим, сопоставляя фактические затраты на реализованную продукцию (работы, услуги) [image: image445.png](Zam)



 с условными затратами на ту же продукцию по себестоимости предыдущего периода:
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Увеличение себестоимости на 5 546 тыс. руб. привело к снижению прибыли по предприятию в том же размере.

3. Влияние изменение объема реализации продукции (работ, услуг) (DП(q)).

Для определения влияния этого фактора вычислим индекс физического объема реализации (Iq):
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Объем реализованной продукции (работ, услуг) вырос на 14,09%. Следовательно, и прибыль за счет этого фактора увеличилась в той же пропорции. Расчет произведем следующим образом:
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4. Влияние изменения структуры реализованной продукции (работ, услуг).

Определяя влияние на изменение прибыли этого фактора, будем рассуждать следующим образом. При сохранении ассортимента реализованной продукции (работ, услуг) на уровне предыдущего периода в каждой тысяче рублей реализации должно содержаться
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прибыли; при фактическом ассортименте это соотношение составило
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т.е. на 0,18999 тыс. руб. больше. Исходя из фактического объема реализации в ценах предыдущего периода, получаем следующее влияние изменения ассортимента на сумму прибыли:
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Влияние всех рассмотренных факторов на изменение общей суммы прибыли от реализации продукции (работ, услуг) отражено в табл. 11.6.

Таблица 11.6

Влияние факторов, обусловливающих изменение прибыли от реализации продукции (работ, услуг) в отчетном периоде

	Фактор
	Влияние фактора, 
тыс. руб.

	Изменение оптовых цен
	+5 972

	Изменение себестоимости продукции
	-5 546

	Изменение ассортимента продукции
	+1 431

	Изменение объема продукции
	+215


Данные табл. 11.6 показывают, что сумма прибыли увеличилась главным образом вследствие изменения объема и ассортимента реализованной продукции. Общее изменение прибыли составило +2 072 тыс. руб.

Как уже говорилось, прибыль является основным показателем, характеризующим финансово-хозяйственную деятельность предприятия. Однако по одному этому показателю, взятому изолированно, нельзя сделать обоснованных выводов об уровне рентабельности. Прибыль в 2 млн. руб. может быть прибылью разных по масштабам деятельности и размерам вложенного капитала предприятий. Соответственно и степень относительной весомости этой суммы будет неодинаковой. Поэтому при анализе рентабельности используют показатели, характеризующие размер прибыли на один рубль использованных ресурсов или произведенных затрат. Чаще всего анализ рентабельности проводится по показателям:

рентабельности производства, рассчитанной как отношение балансовой прибыли к среднегодовой стоимости основных производственных фондов и материальных оборотных средств (запасов и затрат);

рентабельности реализованной продукции, исчисленной как отношение прибыли от реализации продукции к стоимости реализованной продукции в оптовых ценах предприятия.

В число факторов, влияющих на рентабельность производства, входят рентабельность реализованной продукции, фондоемкость продукции (фондоотдача), коэффициент закрепления оборотных средств (оборачиваемость оборотных средств). Для выявления влияния указанных факторов преобразуем формулу расчета рентабельности производства:
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Разделим и числитель, и знаменатель на сумму выручки от реализации продукции:
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Получаем R – рентабельность реализованной продукции, или долю прибыли на 1 руб. реализованной продукции; Fe – фондоемкость, которую можно получить и как 1/Н; Н – уровень фондоотдачи; Кз – коэффициент закрепления, который может быть найден и как 1/К; К – коэффициент оборачиваемости.

Изучение факторов, влияющих на показатель рентабельности производства, производится в динамике (в сравнении с данными за предыдущие годы). Оценивая влияние названных факторов, следует выполнить следующие расчеты. Общее изменение рентабельности производства (DRпр):
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В том числе:

1) вследствие изменения рентабельности продукции –

[image: image455.png]



2) вследствие изменения фондоемкости продукции (фондоотдачи):
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3) вследствие изменения коэффициента закрепления (оборачиваемости) оборотных средств:
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Суммарная величина влияния трех факторов даст общее изменение рентабельности производства:

[image: image458.png]ARy = AR p (R) + AR pp (H) + AR 11 (K).




Рассмотрим изложенную методику анализа на конкретном примере (табл. 11.7).

Уровень рентабельности производства за отчетный год повысился на 0,84 пункта: DRпр = 12,93-12,09=0,84. Влияние отдельных факторов было следующим.

1. Увеличение рентабельности реализованной продукции (работ, услуг) привело к росту уровня рентабельности производства на 0,31 коп. на каждый рубль использованных ресурсов:
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2. Снижение фондоемкости, т.е. увеличение фондоотдачи основных производственных фондов, привело к повышению рентабельности производства на 0,47 коп. на каждый рубль:
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Таблица 11.7

Рентабельность производства и определяющие ее факторы по предприятию за год

	Показатель
	Усл. обо-
значения
	Предыду-
щий год
	Отчет-
ный год

	1. Выручка от реализации продукции (работ, услуг) 
   в оптовых ценах (без НДС), тыс. руб.
2. Балансовая прибыль, тыс.руб.
3. Среднегодовая стоимость  
4. Среднегодовая стоимость  
5. Среднегодовая стоимость  
6. Фондоемкость продукции (стр.3:стр. 1), коп. на 1 руб.
7. Коэффициент закрепления (стр.4:стр.1), коп. на 1 руб.
8. Рентабельность продукции (стр.2:стр. 1), коп. на 1 руб.
9. Рентабельность производства (стр.2:стр.5 или стр. 8 / (стр. 6 + стр. 7)), коп.  
	РП
 
ПБ
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1/Н
1/К
R
Rпр
	212 352
 
26 164 
187 428  
29 014  
216 442  
88,26
13,66
12,32
12,09  
	223 430
 
28 238
188 836  
29 480  
218 316  
84,52
13,19
12,64
12,93  


3. Уменьшение коэффициента закрепления материальных оборотных средств, т.е. ускорение их оборачиваемости, привело к увеличению рентабельности производства на 0,06 коп.:
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Таким образом, общее увеличение рентабельности по всем проанализированным факторам

[image: image466.png]Ry =0,31+0,47 +0,06 = 0,84 xom.




на каждый рубль использованных ресурсов.

Таково общее изменение рентабельности производства по сравнению с данными за предыдущий год (12,93-12,09 = 0,84 коп.)

Рентабельность отдельных изделий зависит от их рыночных цен и себестоимости.

Влияние этих факторов рассмотрим на следующем примере (табл. 11.8).

Таблица 11.8

Влияние рыночной цены и себестоимости изделия на его рентабельность

	Показатель
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Отклонение (+, -)

	Рыночная цена, руб.
Полная себестоимость, руб.
Прибыль, руб.
Рентабельность, %
	20 000
15 000
5 000
25
	23 290
17 000
6 290
27
	+3 290
+2 000
+1 290
+2


Рентабельность изделия увеличилась на 2%, на это изменение оказало влияние повышение цены и удорожание себестоимости. Для определения влияния каждого фактора произведем следующие расчеты.

1. [image: image467.png]AR(P)=R{-Rg=-1
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где DR(Р) – изменение рентабельности изделия в результате изменения цены;

[image: image468.png]


 – условная рентабельность изделия при базисной себестоимости и цене отчетного года;
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Следовательно, увеличение рыночной цены привело к повышению рентабельности изделия на 10,6 %.

2. [image: image470.png]AR(Z)=R;-R|=

7,0 — 35,

—8,6%.




Увеличение себестоимости изделия снизило его рентабельность на 8,6%.

Общее изменение рентабельности по обоим факторам составило (%): 10,6+(-8,6) = 2, что соответствует данным табл. 11.8. (Заметим, что альтернативный вариант анализа дает [image: image471.png]AR(P) =12% H AR (Z)= -10%.



 )

Рентабельность продукции необходимо анализировать в динамике за ряд лет, выявляя влияние соответствующих факторов.
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